TRACTIAN

IMPLEMENTACION EN CAMPO

Conoce nuestro ciclo de ventas

Nuestro enfoque de implementacion es muy practico. Desde la firma del acuerdo
hasta el trabajo de nuestros ingenieros de campo, garantizamos una integracion
fluida en sus instalaciones y con un sistema listo para funcionar: lo Unico que tiene
que hacer es empezar a utilizarlo.

Necesitamos un compromiso anual, un proyecto piloto de 12 meses. ¢Por qué? Este
meétodo riguroso y validado le concede suficiente tiempo tanto a nuestro sistema
como a huestros clientes para garantizar la adopcion del usuario, evaluar el
rendimiento y demostrar los resultados.
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PRIMERA EVALUACION VISITA A FABRICA RESPONSABILIDADES
- Diagnéstico inicial y mapeo de - Evaluacion de criticidad - ldentificacion de usuarios clave,
procesos . Diagrama de la fabrica con partes interesadas y

+ ¢Es nuestra tecnologia la mapa de conectividad PREPIBEDE CE FieyEEhs

estrategia ideal para tu
maquinaria?

» Pruebas de conectividad y

vibracion
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MODELO FINANCIERO IMPLEMENTACION EN CAMPO LANZAMIENTO
+ Propuesta al equipo técnicoy - Envio de sensores e instalacion + Apoyo 24/5 de un CMRP
aprobadores in situ por ingenieros de campo dedicado

o especializados ; ;
+ Negociacion del presupuesto P - Garantizar el compromisoy la
+ Sesiones de formacion en generacion de valor

equipo sobre el uso de la

plataforma

+ Proyeccion del ROI
+ Traducir el impacto en

indicadores clave

¢Por qué debes sospechar de las pruebas gratuita?

Los periodos de prueba breves de 30 dias no son una opcion inteligente: en la mayoria de los casos, se trata
de tacticas de engano disefiadas para engancharte durante un mes y comprometerte a largo plazo.

Conducir pruebas reales y comprobar resultados lleva su tiempo. Un mes no es tiempo suficiente para instalar
los sensores y asegurarse de que los técnicos los utilizan, y mucho menos para demostrar que funcionan
eficazmente.

Piénsalo como el matrimonio: no decidirias con quién te casas en 30 dias. Lo mismo deberia ocurrir al
considerar un socio comercial que se encargue de sus operaciones.

Lee la letra pequena y planifica bien el presupuesto, aunque el proyecto piloto empiece con menos sensores.

Para mayor informacion, visita tractian.com o contacta a nuestro equipo de soporte.
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