
Maturidade em Compras 
Públicas dos Pequenos Negócios 
Em Mato Grosso

Pesquisa Quantitativa



Metodologia



Objetivo da Pesquisa



Vendas Para o Governo

•

•

Respondentes: 904



Vendas Para o Governo

•

•

MEI ME EPP

Já venderam 5% 8% 15%

Sim, Mas não vende mais 1% 1% 2%

Sim, e continua vendendo (ou tentando) 4% 7% 13%

Nunca venderam 95% 92% 85%

Não, mas pretende vender 11% 19% 54%

Não, não tem interesse 33% 33% 26%

Não e não sabia da possibilidade 52% 39% 5%

Respondentes: MEI 500, ME 309, EPP 98



Apenas aqueles que já venderam ou 
vendem para o Governo (7%)

Resultados da Pesquisa



Tipo de Comprador

Respondentes: 66

•

•



Tipo de Comprador

•

•

MEI ME EPP

Governo Municipal / Prefeitura 65% 62% 55%

Governo Estadual 24% 31% 20%

Governo Federal 11% 7% 25%

Respondentes: MEI 17, ME 20, EPP 29



Tipo de Produto Vendido

Serviços Produtos

•

Respondentes: 66



Principal Motivação

•

•

Respondentes: 66



Principal Motivação

•

MEI ME EPP

Oportunidade de fechar negócios maiores 33% 37% 15%

Recebimento garantido 29% 20% 23%

Oportunidade de fornecimento constante 24% 17% 35%

Se tornar referência no mercado 14% 26% 27%

Respondentes: MEI 21, ME 35, EPP 26



Impacto nos Negócios

•

Vender para o governo causou 
um impacto importante 
nos negócios da empresa

Respondentes: 66



Maior Desafio Vendendo 
para o Governo

•

Respondentes: 66



Só aqueles que já venderam ou vendem 
para o governo e acreditam que o 

negócio sofreu um impacto positivo

Resultados da Pesquisa



Impactos Positivos

Aumento no 
Faturamento

Aumento da 
Produtividade

Da Equipe

Se Tornou 
Referência

No Mercado

Conquistou
Novos Clientes

Aumentou a 
Quantidade 

do Número de 
Funcionários

Respondentes: 52



Aqueles que NUNCA venderam para
o Governo (93%)

Resultados da Pesquisa



Cadastro em Sistema de 
Compras Governamentais

Nunca foram
Cadastrados

•

Respondentes: 838



Cadastro em Sistema de 
Compras Governamentais

•

Respondentes: 838



Condições Especiais para
os Pequenos Negócios

•

Não sabem que os pequenos negócios 
possuem condições especiais para 

vender para o governo

Respondentes: 838



Motivos de Não Participar dos 
Processos de Compras Públicas

•

Respondentes: 838
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