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Pesquisa GEM Rio Grande do Sul 2020 - Prefacio

Empreendedores gauchos demonstram
resiliéncia diante de cenarios adversos

Por André Vanoni de Godoy, Diretor-superintendente do Sebrae RS

Vivemos tempos complexos. H& mais de um ano os empreendedores tém enfrentado, mais do que as
dificuldades habituais, as consequéncias decorrentes da pandemia do coronavirus, que vao além das
questdes sanitarias. O virus foi um cisne negro que mudou radicalmente a realidade das empresas e
pds a prova as habilidades dos empreendedores de manterem seus negocios vivos. Pelo lado do Sebrae,
foram muitas as a¢des para auxiliar as micro e pequenas empresas gauchas a encontrarem estratégias
vencedoras em um cendrio tao desafiador. Os resultados da Pesquisa GEM referente ao ano de 2020,
realizada pelo Sebrae RS em parceria com o Instituto Brasileiro da Qualidade e Produtividade (IBQP),
demonstram que a cultura empreendedora no Rio Grande do Sul respondeu ao desafio com resiliéncia.
Estamos convictos de que boa parte dessa atitude de superacdo se deve ao trabalho desenvolvido por
nossa Organizacao, que em todos os momentos permaneceu ao lado dos empreendedores.

Em sua terceira edicdo, o Global Entrepreneurship Monitor (GEM) mostrou que, em 2020, a taxa de
empreendedorismo do Rio Grande do Sul foi de 36,5%, indicando que, aproximadamente, um em cada
trés gauchos estava envolvido com alguma atividade empreendedora (em 2018 esse percentual era de
31,6%.) Este dado corresponde a um total de 2,7 milhdes de pessoas, com idades entre 18 e 64 anos. A
taxa dos empreendimentos em estagio inicial (TEA), que engloba as subcategorias de nascentes e novos,
foi de 22,1%, o que equivale a aproximadamente 1,7 milhdes de adultos envolvidos em atividades
empreendedoras iniciais em 2020, no Rio Grande do Sul.

Em relagdo a taxa geral de empreendedorismo, podemos perceber que o efeito da pandemia sobre
0s negocios estabelecidos no Rio Grande do Sul foi menos severo do que o da média brasileira. Esta
conclusdo emerge da diferenca de 4,9 pontos percentuais entre as taxas gerais de empreendedorismo
do estado (36,5%) e do Brasil (31,6%), a qual se deve a diferenca entre as taxas de negdcios estabelecidos,
que no Rio Grande do Sul é de 14,8%, e no Brasil de 8,7%. Especificamente em rela¢gdo as economias da
Ameérica Latina e Caribe, o estado gaucho fica atras somente da Guatemala (que tem 39,8%) em relacdo
a taxa total. Adicionalmente, todas as economias dessa regido, incluindo o Rio Grande do Sul, que esta
em 2° lugar, figuram entre as onze taxas mais elevadas na pesquisa GEM 2020.

No que se refere as principais atividades econdmicas dos empreendedores no Rio Grande do Sul, entre
0s negocios estabelecidos, o maior percentual de empreendedorismo estd associado aos “servigos
de construcdo” (8,4%). Ja em relacao aos empreendimentos nascentes, o destaque (18,7%) fica por
conta dos “servicos de alimentacao” - bufé e outros servicos de comida preparada. Foi também nessa
atividade o maior percentual entre os negécios classificados como novos em 2020 (7%). O segundo
maior percentual entre os estabelecidos é o do “comércio varejista de vestuario” (4,6%), seguido de
“cultivo de plantas de lavoura temporaria” (4,4%), e “manutencao e reparacao de veiculos automotores”
(3,7%). Estes e outros interessantes dados sdo apresentados de forma bastante clara no Caderno
completo da Pesquisa.

Para o futuro, as perspectivas sdo boas. O GEM mostra que 46,7% da populacao do estado pretende
iniciar um negdcio nos préximos trés anos. Este dado mostra uma alta disposicdo ao risco, ao mesmo
tempo em que revela a ambicao dos gauchos de serem donos de seu préprio nariz. Esta atitude
empreendedora, além de coragem, exige muita dedicacao por parte dos candidatos a empresarios. Pois,
na mesma medida em que é um desafio instigante, significa uma vida de sacrificios, cuja recompensa,
com o sucesso da empresa, sera diretamente proporcional a preparagao do futuro empreendedor para
bem gerir seu negdcio. A nova edi¢do da Pesquisa confirma um dado que ja sabiamos: o verdadeiro
empreendedor é um obstinado. Homens e mulheres que arriscam muito para viver o sonho do préprio
negoécio. No Sebrae RS temos orgulho de alavancar, testemunhar e contar essas historias.
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A Pesquisa GEM em Perspectiva

O impulso empreendedor é atrelado ao cresci-
mento econdmico, sendo um importante dina-
mizador e um disseminador de inovacdes que
permite explorar oportunidades existentes
nos diversos paises e contextos, oferecendo
solucdes produtivas e eficientes para os pro-
blemas nas sociedades e gerando empregos
e renda para suas populag¢des. O impulso em-
preendedor ganha mais relevancia no mundo
atual, assolado pela pandemia da Covid-19,
que afetou as economias e acirrou as desigual-
dades, mas também propiciou novas oportu-
nidades para o empreendedorismo. Foram
apontadas altas taxas de descontinuidade de
empresas novas e estabelecidas, assim como
taxas elevadas de empreendedorismo nascente.
Ambas consequéncia da crise econémica.

O GEM (Global Entrepreneurship Monitor) comegou
com a iniciativa conjunta do Babson College (Esta-
dos Unidos) e a London Business School (Reino
Unido) em 1999, recebendo amplo apoio do
Kauffman Center for Entrepreneurial Leadership,
atualmente denominado Ewing Marion Kauffman
Foundation.

O GEM tornou-se uma fonte confiavel de infor-
macdes e dados sobre o empreendedorismo e
0s ecossistemas empreendedores de muitos
paises. Ele fornece anualmente relatérios glo-
bais relativos ao conjunto dos paises pesqui-
sados e relatérios nacionais, além de estudos
e publica¢cdes sobre topicos especiais ligados
ao empreendedorismo. Uma das publicacbes
sobre tépico especial foi feita em 2021 quanto
aos impactos da pandemia da Covid-19 ocor-
ridos em 20202 O presente relatério também
considera os efeitos causados pela pandemia
com andlises e dados Unicos, confirmando o
carater atipico do ano de 2020 para o empre-
endedorismo.

O Brasil comecou a participar da pesquisa GEM
em 2000. Completa agora 21 anos ininterrup-
tos de participagdo neste estudo, sempre con-
duzida pelo Instituto Brasileiro da Qualidade e
Produtividade (IBQP), com o apoio do Servico
Brasileiro de Apoio as Micro e Pequenas Em-
presas (Sebrae). E neste estudo, especificamen-
te sobre o empreendedorismo no Rio Grande

do Sul em 2020, assim como em 2016 e 2018,
0 Sebrae RS foi o principal parceiro do projeto.

Ao longo dos anos, o IBQP tem estabelecido
parcerias com diferentes instituicdes académi-
cas para conduzir as andlises de dados e produ-
zir os relatérios do GEM. O presente relatério,
referente as condi¢des do empreendedorismo
em 2020, foi produzido em parceria com a As-
sociagdo Nacional de Estudos de Empreen-
dedorismo e Gestao de Pequenas Empresas
(Anegepe).

A pesquisa GEM oferece um amplo leque de
indicadores importantes para que os governos,
os diferentes entes econémicos, bem como a
academia, organizacBes ndo governamentais e
a sociedade possam oferecer formas de intervir
na realidade e melhorar o empreendedorismo
e as condi¢des de vida nos respectivos paises
participantes, além do estado do Rio Gran-
de do Sul.

O GEM é, ao mesmo tempo, um consércio e
uma rede de equipes nacionais de pesquisado-
res na area de empreendedorismo, vinculados
a renomadas instituicdes académicas e de pes-
quisa de mais de 110 paises. Essas equipes na-
cionais sdo as representantes locais e a ligacao
com o projeto e com a equipe internacional do
GEM. Elas se responsabilizam, em seus respec-
tivos paises, pela coleta anual de dados, pelos
relatérios nacionais e pelo compartilhamento
dos dados nacionais com a equipe internacio-
nal, de modo a fornecer subsidios para o rela-
torio global anual.

A pesquisa GEM se caracteriza por seguir uma
metodologia padronizada, apurada ao longo de
mais de duas décadas, e representa uma fon-
te de referéncia mundial de dados coletados
diretamente com os individuos empreendedo-
res. Cabe destacar que, conceitualmente, para
o GEM, empreender significa ter um negocio,
expandir um empreendimento ja existente ou
qualquer tentativa de criacdo (assim como a
criacdo efetiva) de um novo negocio, quer seja
uma atividade formal ou informal, individual,
autbnoma ou com uma empresa.

2 https://gemconsortium.org/file/open?fileld=50521.
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O GEM inclui uma pesquisa com a populacao
adulta (Adult Population Survey - APS) que per-
mite o conhecimento sobre a intensidade da
atividade empreendedora nas economias par-
ticipantes, sobre as motivac8es, ambic¢des e ati-
tudes quanto ao empreendedorismo, além das
caracteristicas das pessoas envolvidas desde as
etapas iniciais da criagdo dos negocios até que
eles se estabelecam no prazo de até 42 meses.

A pesquisa GEM compreende também um
levantamento com especialistas nacionais

os empreendedores operam na criagcdo e no
desenvolvimento de seus negécios. E impor-
tante destacar que os instrumentos utilizados
nas duas coletas de dados, com a populagdo
adulta e com os especialistas, sdao padroni-
zados para todas as equipes nacionais que
realizam a pesquisa GEM. Essa padronizacdo
permite comparacdes entre periodos e eco-
nomias, além de compartilhar aprendizados,
de modo a fundamentar e balizar decis&es,
sobretudo para melhoria das condi¢des para
se empreender em cada uma das economias

(National Expert Survey - NES), que permite ca-
racterizar as condi¢cdes do contexto no qual

participantes da pesquisa.

Varios atores se beneficiam das analises e dados oferecidos pelo GEM, entre os quais:

a) Académicos e pesquisadores: esse grupo pode produzir estudos a partir dos dados e
informacB8es mostrados nas séries histéricas do GEM;

b) Planejadores de politicas publicas: considerando os dados sobre as taxas gerais, taxas
especificas, caracteristicas socioecondmicas, atitudes e motivagdes dos empreendedo-
res, caracteristicas e estagios dos negdcios e panorama das condi¢Bes para empreen-
der no pais, esses atores podem tomar decisdes e propor politicas, programas e acdes
gue visem melhorar o ecossistema empreendedor em diversos niveis;

C) Empreendedores, potenciais empreendedores e investidores: o acesso as informacdes
sobre comportamento, motivacdes e inten¢des dos empreendedores nacionais, ativi-
dades econbmicas a que se dedicam nos diferentes estagios dos negbcios, bem como
as analises das condi¢cdes para empreender. Permite, também, tomar decisdes mais
embasadas e uma melhor prepara¢do para empreender e investir;

d) Patrocinadores: oferecem apoio financeiro, mas também se beneficiam dos relatérios
para balizar melhor suas atividades e promover a realiza¢cdo de seus objetivos;

e) OrganizacBes internacionais: beneficiam-se com o uso dos dados e das andlises dos

relatérios, obtendo indicadores para seus proprios estudos e andlises, de modo a subsidiar
debates, atividades e eventos.

O GEM em Numeros (dados globais)
Vinte e dois anos de coleta de dados, oferecendo uma base de dados propicia a compara-
¢Bes longitudinais para uma mesma economia (caso ela participe de mais de uma edicdo

do estudo), entre economias ou regides e entre economias segundo niveis de renda;

mais de 200.000 entrevistas por ano, tanto com adultos das popula¢des das economias
envolvidas, quanto com especialistas sobre diversos aspectos do empreendedorismo;

mais de 110 economias de todas as regides do mundo e diversos niveis de renda ja
participaram da pesquisa;

participacdo e cooperacdo de mais de 500 pesquisadores da area de empreendedorismo
nas analises dos dados e na redac¢do dos relatérios;

engajamento de mais de 300 instituicdes académicas e de pesquisa;

mais de 200 instituicdes patrocinadoras.



A pesquisa do GEM aborda uma amostra estra-
tificada representativa da populagao de pesso-
as comidade de 18 a 64 anos de cada economia
participante. No Rio Grande do Sul, essa amostra
foi composta de 2.000 individuos entrevistados
por telefone celular no periodo de junho a agos-
to de 2020, em plena ocorréncia da pandemia
da Covid-19. Desse modo, os dados permitem
identificar o percentual de pessoas envolvidas
com atividades empreendedoras, categoriza-las
em diferentes estagios do desenvolvimento de

19

seus negocios (nascentes, novos e estabeleci-
dos) e estimar o niumero de empreendedores
gauchos. Também foram consultados, de junho
a agosto de 2020, 39 especialistas, escolhidos
por seu conhecimento, sua especialidade e seu
envolvimento com diversas areas de trabalho e
estudo do empreendedorismo e dos ecossiste-
mas empreendedores do estado do Rio Grande
do Sul. Tal consulta auxiliou na caracterizacao
do contexto em que operam os empreendedores
no Rio Grande do Sul.

Novidades da Pesquisa GEM relativa a 2020

O consorcio GEM promove anualmente de-
bates com suas equipes nacionais de modo a
identificar necessidades de aperfeicoamento
dos questionarios ou dos procedimentos ado-
tados. A partir dai, tende a realizar, quando
necessarias, alteracdes minimas no modo de
realizagdo da pesquisa, dado que se trata de
uma pesquisa com longa série histérica e ndo
se quer perder a possibilidade de comparacgao
dos dados de diferentes anos da série. As vezes,
pequenos ajustes imp8em-se pela necessidade
de se acompanhar mudangas em conceitos e
praticas do empreendedorismo ou mudancgas
de cenario, como foi a que ocorreu em 2020,
por conta da crise mundial provocada pela
disseminac¢ao da Covid-19.

Basicamente sdo duas as novidades do GEM
em 2020. A primeira é que, por causa da pande-
mia da Covid-19, foi inevitavel introduzirem-se

Estrutura Conceitual do GEM

Manteve-se o0 modelo conceitual do GEM, que
é apresentado no relatério global® e na figura
1.1. O modelo considera o contexto social, cul-
tural e politico que, por um lado, influencia os
individuos em termos da valorizacdo social da
atividade empreendedora e, por outro, impde
condic¢Bes estruturais ao desenvolvimento do
empreendedorismo, definindo as condic¢8es
para agregacao de valor, empregos e desen-
volvimento na economia. A pesquisa GEM, a
partir das entrevistas com a populacao adulta e
dos questionarios com especialistas, apoia-se,

questdes acerca de como a pandemia estava
influenciando os empreendedores, seus nego-
Cios e suas perspectivas.

Quanto as questdes sobre os principais moti-
VOs para venda, encerramento ou descontinua-
¢do de um negdcio, houve a inclusdo da pande-
mia como um dos motivos.

A segunda mudanca se refere a realiza¢do da
pesquisa com a populacao adulta (APS) por te-
lefone celular, visto que ja existiam dificuldades
de acesso as residéncias devido a necessidade
de distanciamento social como prevenc¢do da
Covid-19. O apéndice 1 descreve os critérios e
procedimentos metodolégicos adotados para
assegurar a qualidade da amostragem estra-
tificada representativa da popula¢do gaucha
usando entrevistas por telefone.

portanto, nesse modelo conceitual. Somado a
abordagem metodologica rigorosa e padroni-
zada do GEM, o uso do modelo permite che-
gar a medidas da intensidade da atividade
empreendedora e conhecer fatores que afe-
tam tal atividade. As medidas sao particular-
mente importantes para os agentes publicos
envolvidos na formulacdo de politicas publicas,
no monitoramento da realizacdo delas e na
avaliacdo dos resultados dos programas,
acdes e iniciativas publicas.

3 https://www.gemconsortium.org/report/gem-20202021-global-report
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Figural.1 Modelo conceitual do GEM

| Resultado
(desenvolvimento
socioeconomico)

Contexto economico,
social, cultural e politico

Resultados do
Condicoes Condicdes empreendedorismo
estruturais | estruturais (novos postos de trabalho,

nacionais parao novo valor agregado)
empreende-
dorismo

Valores sociais sobre

B Pasicos o empreendedorismo

Potenciador de
eficiencia Atributos individuais
(psicoldgicos, demograficos,
motivacoes)

Inovacao e
sofisticacao
empresarial

Fonte: GEM 2020

O processo empreendedor é esquematizado passando por sua criacdo, até a fase de ne-
no modelo da figura 1.2, que destaca o poten-  gécio estabelecido. O modelo também inclui
cial empreendedor e os estagios de desenvol-  os principais indicadores e variaveis do perfil
vimento de um negdcio desde sua concepgao, dos empreendedores.

Figural.2 O processo empreendedor

Descontinuidade
dos negdcios

ATIVIDADE EMPREENDEDORA
EMESTAGIO INICIAL (TEA)

Potencial empreendedor: Empreendedor Proprietario e administrador Proprietario e administrador
oportunidades, nascente: envolvido na de um negécio novo (até 3 de um negdcio estabelecido
conhecimentos e habilidades criacdo de um negocio anos e meio) (mais de 3 anos e meio)

| |
Concepcgao | Nascimento | Persisténcia
Perfil do empreendedorismo em estagio inicial
Atributos individuais Setor de Impacto
- Sexo atividade - Crescimento do negécio
- Idade - Inovagdo
- Motivacdo - Abrangéncia de mercado

Fonte: GEM 2020
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Economias que Participaram da Pesquisa GEM em 2020

As 47 economias* participantes da pesquisa
GEM em 2020, incluindo o Rio Grande do Sul,
foram consideradas segundo quatro grandes
regibes geograficas, de acordo com agrupa-
mentos estabelecidos pelo GEM e em trés ni-
veis de renda: alta, média e baixa. A classifi-

cacao quanto a renda per capita utilizada pela
pesquisa GEM é feita a partir de uma adapta-
¢do da classificacdo do nivel de renda dos pai-
ses elaborada pelo Banco Mundial (atualizag¢ao
2020/2021)° . A equivaléncia das classificagbes
esta detalhada no quadro I.1.

Equivaléncia das classificagdes quanto a renda das economias participantes

Classificacao de Renda PIB per capita -2020/2021 Classificacao de Renda
Banco Mundial [(VELY) Pesquisa GEM

Baixa <1.036
Baixa
Média-baixa 1.036 - 4.045
Média-alta 4,046 - 12.535 Média
Alta >12.535 Alta

Aregido da América Latina e Caribe participou
com nove economias, sendo cinco classifica-
das como média renda (incluindo o Rio Gran-
de do Sul) e quatro de alta renda. A regido da
Europa e América do Norte participou com o
maior nimero de economias (20), sendo todas
classificadas como de alta renda, com exce¢ao
da Russia, que é de renda média. Do Oriente

Médio e Africa, participaram doze economias,
sendo cinco delas da Africa, classificadas como
de baixa renda, e sete do Oriente Médio, com
seis sendo de alta renda e uma de renda mé-
dia. A regido da Asia e Pacifico participou com
seis economias, uma delas sendo de baixa
renda, duas sendo de média renda e trés sen-
do de alta renda (quadro 12).

4 Nas analises deste relatério, sdo usados os termos economias ou paises porque o GEM reconhece a existéncia, em
algumas regides do mundo, de economias individuais ndo formalmente reconhecidas como paises separados. Cabe escla-
recer que 44 economias participaram da APS, ao passo que a pesquisa NES abrangeu 46 economias. O Canada participou
apenas com a APS e trés outros paises realizaram apenas a NES: Japao, México e Porto Rico.

5 https://blogs.worldbank.org/opendata/new-world-bank-country-classifications-income-level-2020-2021
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Classificagao das economias participantes do GEM segundo as regides
geogréficas e os niveis de renda’ - 2020

-
Regides ; —
Alta renda

Angola Ira Arabia Saudita
Burkina Faso Catar
Oriente Médio Egito Emirados Arabes Unidos
e Africa Marrocos Israel
Togo Kuwait
Oma

india Cazaquistao Coreia do Sul
Indonésia Japao*
Taiwan

Asia Central e
Oriental

Brasil Chile

Panama
Colémbia Porto Rico*
Guatemala Uruguai
México*

América Latina
e Caribe

Russia Alemanha
Austria
Canada**
Chipre
Croacia
Eslovaquia
Eslovénia
Espanha

Europa e América Estados Unidos

do Norte Grécia
Italia
Letbnia
Luxemburgo
Noruega
Paises Baixos
Polbnia
Reino Unido
Suécia
Suica

Fonte: GEM 2020

1 Classificacdo adaptada pelo GEM Consortium a partir da classificagdo do Banco Mundial.
Fontes: Global Entrepreneurship Monitor 2020/2021 Global Report e Blog do Banco Mundial
(blogs.worldbank.org/opendata/new-world-bank-country-classifications-income-level-2020-2021)
* Japdo, México e Porto Rico ndo participaram do APS 2020

** Canada ndo participou do NES 2020
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Estrutura do Relatdrio da Pesquisa

GEM Rio Grande do Sul 2020

O relatério GEM Rio Grande do Sul 2020 apresenta
analises, comparacdes, estimativas e conclu-
sdes com base nos dados coletados em 2020.
Além da presente introducdo, a estrutura do
documento é dividida em mais sete capitulos.
O capitulo 1 apresenta as principais taxas de
empreendedorismo do Rio Grande do Sul em
comparagdo com as taxas das demais 43 eco-
nomias que participaram da pesquisa APS em
2020. Também enfoca as principais atividades
econdbmicas dos empreendedores, informa-
¢des sobre o empreendedorismo potencial e a
influéncia da pandemia na criacdo e na descon-
tinuidade de negocios. O capitulo 2 aborda as
razBes que levam os empreendedores a criar
seus negoécios, segundo quatro motivacdes:
“para continuar uma tradicao familiar”, “para
constituir uma grande riqueza ou uma renda
muito alta”, “para fazer diferenca no mundo” e
“para ganhar a vida porque os empregos sao
escassos”. O capitulo 3 traz estatisticas relacio-
nadas as variaveis sexo, idade, escolaridade e
renda familiar mensal da populacdo envolvida
com a atividade empreendedora do Rio Grande
do Sul e das demais economias. Também tra-
ta das atividades exercidas pela populacdo do
estado gaucho em paralelo as iniciativas em-
preendedoras, as motivagBes e as principais
atividades dos empreendedores segundo as
caracteristicas socioecondmicas.

O capitulo 4 descreve algumas caracteristi-
cas dos negécios dos empreendedores do Rio
Grande do Sul quanto a formalizagado, a proce-
déncia de seus clientes, a geracdo de ocupagdo
e renda e a inovagao. O capitulo 5 foca os in-
vestidores informais que apoiaram financeira-
mente, por meio de empréstimo de dinheiro
ou de financiamento pessoal, a criagdo de um
novo negécio iniciado por outra pessoa. O capi-
tulo 6 trata dos fundamentos sociais e culturais
do empreendedorismo, quais sejam: as percep-
¢des, os sentimentos, as aspiragdes, as atitudes
e os sonhos que resultam do relacionamento
e das trocas entre as pessoas e seus ambien-
tes. O capitulo 7 descreve as condi¢bes para
empreender no Rio Grande do Sul e no mundo,
baseando-se nas avaliagbes realizadas pelos
especialistas convidados a responder sobre as
condicBes estruturais e sistémicas das econo-
mias, bem como a indicar os fatores favoraveis
e aqueles que limitam a acdo dos empreende-
dores em suas economias. Esses especialistas
recomendaram também como melhorar o am-
biente de negbcios para os empreendedores.
O panorama das condi¢Bes para empreender
foi complementado com a avaliacdo feita pelos
adultos na APS (Adult Population Survey).

O documento é finalizado por um item de
consideracdes finais, no qual se buscam os
aspectos mais relevantes e a relagdo entre os
principais achados analisados em todos os ca-
pitulos. No apéndice 1 sdo detalhados os méto-
dos empregados no GEM nas duas pesquisas, na
APS (Adult Population Survey) e na NES (National
Expert Survey).



CAPITULO - 1

Empreendedorismo
no Rio Grande do Sul,
no Brasil e no Mundo -
Principais Taxas



Empreendedorismo no Rio Grande do Sul,
no Brasil e no Mundo - Principais Taxas

Neste capitulo sdo apresentadas as principais
taxas de empreendedorismo, provenientes da
pesquisa com a populacdo adulta (Adult Popula-
tion Survey) do Rio Grande do Sul. Além disso, é
possivel conhecer o posicionamento do estado
em relacdo ao Brasil e as demais 42 economias
que participaram do Global Entrepreneurship
Monitor (GEM) em 2020.

O capitulo é completado com informacdes es-
pecificas sobre o Rio Grande do Sul: principais
atividades econdémicas dos empreendedores,
influéncia da pandemia na cria¢do de negdcios
e na descontinuidade dos empreendimentos e
empreendedorismo potencial.

Conforme o modelo conceitual do GEM, as
atividades empreendedoras sdo classificadas
segundo o estagio em que se encontram os
negbcios dos entrevistados no momento da
pesquisa. Essa tipologia de negdcios empreen-
dedores diz respeito ao estagio do empreendi-
mento em si, além de revelar padr&es distintos
de comportamento e de caracteristicas, como
0s padrdes sociodemograficas dos empreen-
dedores. O quadro 1.1 detalha as categorias
dessa tipologia, que serdo denominadas e re-
feridas ao longo de todos os capitulos deste
relatério.

Estdgios do empreendedorismo segundo o modelo GEM

New business owners).

Empreendedores iniciais: sao os individuos que estdo a frente de empreendimentos com menos
de 42 meses de existéncia (3,5 anos). Dessa categoria €é criada a taxa de empreendedorismo inicial
(TEA - Total early-stage entrepreneurial activity). E dividida em duas categorias adicionais.

sdo os individuos envolvidos, nos Ultimos doze meses, na
estruturagdo, e que sao proprietarios de um novo empreendimento, com menos de 42
meses de existéncia (3,5 anos), que ainda ndo pagou salario ou qualquer outra forma de
remuneracdo, inclusive aos proprietarios, por mais de trés meses. Dessa categoria é criada
a taxa de empreendedorismo nascente (NEA - Nascent entrepreneurial activity).

sdo os individuos proprietarios e administradores de um novo
empreendimento, com menos de 42 meses de existéncia (3,5 anos), que ja pagou salario
ou qualquer outra forma de remuneracao, inclusive aos proprietarios, por mais de trés e
menos de 42 meses. Dessa categoria € criada a taxa de empreendedorismo novo (NBO -

Empreendedores estabelecidos: Sdo os individuos proprietarios e administradores de um
empreendimento consolidado, que ja pagou salario ou qualquer outra forma de remuneracdo,
inclusive aos proprietarios, por mais de 42 meses de existéncia (3,5 anos). Dessa categoria é criada
a taxa de empreendedorismo estabelecido (EBO - Established business ownership).

Empreendedores totais: sdo os individuos envolvidos na estruturacao ou que sdo proprietarios de
um empreendimento. Dessa categoria € criada a taxa de empreendedorismo total (TTE - Taxa total
de empreendedorismo) que é a soma da TEA mais a EBO, descontadas as duplas contagens
(respondentes que tinham mais de um tipo de negdcio concomitante).

Fonte: GEM Brasil 2020

1.1.

Taxas de Empreendedorismo

Total (TTE) e Inicial (TEA)

A taxa de empreendedorismo total (TTE) do
Rio Grande do Sul em 2020 de 36,5% indica
gue aproximadamente a cada trés gauchos,
um estava envolvido com alguma atividade
empreendedora. A estimativa da TTE mos-
tra que isso corresponde a um total de 2,7
milhdes de individuos, entre 18 e 64 anos. A

taxa dos empreendimentos em estagio inicial
(TEA), que engloba as subcategorias de nas-
centes (NEA) e novos (NBO), do Rio Grande do
Sul foi de 22,1%, o que significa uma estimativa
de aproximadamente 1,7 milhdo de adultos
envolvidos em atividades empreendedoras
iniciais em 2020.
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Nessas duas importantes taxas, o estado do
Rio Grande do Sul figura com uma taxa total de
empreendedorismo (TTE) superior a do Brasil
(RS = 36,5% contra BR = 31,6%) e uma taxa de
empreendedorismo inicial (TEA) inferior a do
Brasil (BR = 23,4% contra RS = 22,1%). Isso ocor-
re porque o Rio Grande do Sul teve, em 2020,
um contingente de sua populacdo adulta mais
engajada em negdcios estabelecidos (EBO) do
que em estagios iniciais, os nascentes (NEA) e
os novos (NBO). O que se depreende quando se
olha comparativamente ao Brasil € que o efeito
da pandemia sobre os negdcios estabelecidos
(EBO) no Rio Grande do Sul foi menos severo®.

O grafico 1.1 situa o Rio Grande do Sul em com-
paracdo as demais economias participantes do
GEM 2020 em relacdo as taxas de empreende-
dorismo total (TTE) e inicial (TEA). O Rio Grande
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Com a taxa de empreendedorismo inicial (TEA),
o0 mesmo padrdo se observou em relagdo a TTE,
ou seja, todas as economias da regiao da Améri-
ca Latina e Caribe possuem TEA (indo da menor
no Uruguai de 21,9% para a maior no Panama
de 32,4%) maior que a TEA mais alta no bloco
da Europa e América do Norte, que é da Letonia
e do Canada, ambas emparelhadas com 15,6%.

13,0

73

Suécia

do Sul é classificado conforme suas taxas TTE e
TEA, respectivamente, na 4° posicdo (Brasil é a
8?) e 92 posicao (Brasil € a 77). Especificamente
em relagdo as economias da regido da Améri-
ca Latina e Caribe, o Rio Grande do Sul estaria
atras somente da Guatemala em relacdo a taxa
total (TTE) e, em penultimo lugar, em relagdo a
sua taxa inicial (TEA).

Adicionalmente, todas as economias da regido
América Latina e Caribe, incluindo o Rio Grande
do Sul, figuram entre as onze TTE mais eleva-
das na pesquisa GEM 2020. As duas maiores
TTE sdo de Angola (57,5%) e de Togo (48,8%),
ambas na Africa. Por outro lado, oito entre as
dez menores taxas estdo na regido da Europa,
indo de um valor de 4,2% (Italia) a 13% (Russia
e Suécia). A Itélia foi a Unica entre todas as eco-
nomias com TTE inferior a 10%.

Taxas (%) de empreendedorismo em estdgio inicial (TEA) e total (TTE) - Rio Grande do Sul
e economias participantes (agrupamento por regides geograficas) - 2020
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As duas maiores TEA sdo de Angola (49,6%) e de
Togo (32,9%), ambas da regido da Africa. Alter-
nativamente, oito entre as dez menores taxas
TEA estdo na regidao da Europa, que vao do per-
centual de 1,9% (Italia) a 7,6% (Noruega). Além
da Italia, mais quatro economias apresentaram
TEA inferior a 6%, sendo a india (5,3%), Espanha
(5,2%), Alemanha (4,8%) e Polonia (3,1%).
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6 Na seco 1.3 esse tema sera reportado em maiores detalhes.

238

20,1

Cazaquistdo

20,4

9,6

Indonésia

19,3

84

Taiwan

11,2

53

india



Empreendedorismo no Rio Grande do Sul | 2020

27

114. Taxas de Empreendedorismo Nascente (NEA),
Novo (NBO) e Estabelecido (EBO)

Em relacdo a taxa de empreendedorismo nas-
cente (NEA), o grafico 1.1.1 mostra que o Rio
Grande do Sul (9,6%) obteve a menor taxa
dentre as economias da regido da América La-
tina e Caribe, ficando inclusive atras do Brasil
(10,2%). Esses valores situam tanto o estado,
guanto o Brasil, em posicdes intermediarias
dentre todas as economias participantes do
GEM 2020. Encontram-se nesse patamar eco-
nomias de regides e rendas diversas como
Burkina Faso (renda baixa), com 11,5%, e Catar
(renda alta), com 11,2%, da regidao do Orien-
te Médio e Africa; Cazaquistao (renda média),
com 12,1%, da Asia Central; Eslovaquia, com
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Fonte: GEM 2020

Em relacdo a taxa de empreendedorismo
novo (NBO), o gréafico 1.1.2 mostra que o Rio
Grande do Sul (12,7%) obteve um valor um
pouco abaixo ao do Brasil (13,4%). Na regido
da América Latina e Caribe, o estado ocupa a
42 posicdo dentre as sete economias. Angola

Grécia mm 33

10,4%, Estados Unidos, com 10,7%, e Letdnia,
com 10,1%, todos de renda alta, da regido da
Europa e América do Norte; e, por fim, Guate-
mala (renda média), com 12,4%, da America
Latina. As excecdes ficam por conta de An-
gola, na Africa, que possui a maior taxa, com
27,3%, e Panama, na América Latina e Caribe,
com 23%. Especificamente nas economias
da Europa e América do Norte, praticamente
todas de renda alta (somente a Russia é ren-
da média), excluindo as trés ja mencionadas,
as demais 17 economias tém valores de taxa
NEA mais modestos, variando de um minimo
de 0,9% (Italia) a 9,1% (Croacia).

Taxas (%) de empreendedorismo em estdgio nascente (NEA) - Rio Grande do Sul
e economias participantes (agrupamento por regides geograficas) - 2020
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possui a maior taxa, 24,3%. Especificamente
nas economias da Europa e América do Nor-
te, os valores da taxa NBO sdo mais modes-
tos, variando de um minimo de 1% (Italia) a
um maximo de 7,5% (Canada).

Indonésia M 2,5
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Fonte: GEM 2020

Em relacdo a taxa de empreendedorismo es-
tabelecido (EBO), o grafico 1.1.3 mostra que o
Rio Grande do Sul (14,8%) lidera na regido da
América Latina e Caribe, ocupando a 12 posicao
(Brasil é a 3?) dentre as sete economias. E al-
canc¢a a 3 maior taxa dentre todas as 44 eco-
nomias participantes do GEM 2020. Ha a pre-
senca de altas taxas em todas as regides e em
todas as faixas de renda, como Togo, um pais
de renda baixa da Africa com 17,8%; Coreia do

Grafico 1.1.3
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A tabela 1.1 traz as mesmas informac8es dis-
postas nos trés graficos desta secdo, contudo
de forma tabular e com a indica¢ao da renda de
cada economia, além da categorizacdo geogra-
fica por blocos.

Reino Unido m& 2,7

Suécia I 6,0

Taxas (%) de empreendedorismo em estagio novo (NBO)- Rio Grande do Sul e
economias participantes (agrupamento por regides geograficas) - 2020
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Sul, na Asia, e Grécia, na Europa, ambas de ren-
da alta, com 16,1% e 14,6%, respectivamente;
e Ird, no Oriente Médio, de renda média, com
14,5%. Especificamente na Europa e América
do Norte, excluindo-se a Grécia, j& mencionada
anteriormente, mais a Polonia (12,2%) e a Leto6-
nia (11,1%), todas as demais 17 economias pos-
suem valores de taxa EBO modestos, variando
de um minimo de 2,2% (Italia) a um maximo de
9,9% (Estados Unidos).

Taxas (%) de empreendedorismo em estdgio estabelecido (EBO) - Rio Grande do
Sul e economias participantes (agrupamento por regides geograficas) - 2020

2 “
~ ~
H“q_'lq_ @)
—
— N :~‘_1
—
‘_'<\{ o
O‘\OOHm o
NN oo Y Sy
TSN g N
. III . I
Iiln. Il0ns
© © © © AT © v = e © T ¥ W 5 © C ©
'a‘cmgo:uootg—oommgg$0Ea'ﬁm'ﬁ
h g UV = ‘© O © (S = S L T )
© 58 P @ g ®© = @ 25 2 c
S o 2 = w S o ¢ o ¢ = .£
z 2 © o c & O 35 - - ]
<) C < 5 = ] = o 2
UZE c © %] © O
] = S © K o £
x = = g =
5 5 5 8 s
- ] 4 4 O
< <L
0
o
o
©
=
£
wi

india m 23

Cazaquistdo mm 4,3



Empreendedorismo no Rio Grande do Sul | 2020 29

Tabela 14 12xas (ém %) de empreendedorismo por estégio - Rio Grande do Sul e
Jabela 1.1 oconomias participantes (agrupamento por regides geograficas) - 2020

. n . Niveis de | Iniciais| Nascentes | Novos Estabelecidos
Regides Economias renda’ (EBO)

América Chile A 25,9 19,8 7.2 6,1
Latina e Colémbia M 31,1 18,0 14,0 5,5
Caribe Guatemala M 28,3 12,4 16,4 12,3
Panaméa A 32,4 23,0 9,8 4.1
Uruguai A 21,9 15,9 6,1 51
Alemanha A 4,8 3,1 1,8 6,2
Austria A 6,2 4,1 2,2 7.8
Canada A 15,6 8,7 7,5 7,3
Chipre A 8,6 5,1 3,6 7.3
Croacia A 12,7 9,1 3,7 4,2
Eslovaquia A 13,9 10,4 3,8 6,5
Eslovénia A 6,0 3,1 3,0 7,0
Espanha A 5,2 24 2,9 6,7
Europae | ggtados Unidos A 15,4 10,7 4,9 9,9
America | Gracig A 8,6 3,3 5,5 14,6
doNorte | y4)i A 1,9 0,9 1,0 2,2
Letbnia A 15,6 10,1 5,8 11,1
Luxemburgo A 8,0 5,7 24 3,6
Noruega A 7,6 4,7 2,9 4.1
Paises Baixos A 11,5 6,9 4,9 7,0
Polbnia A 3,1 1,6 1,5 12,2
Reino Unido A 7.8 52 2,7 6,5
Russia M 8,5 4,0 4,6 4,7
Suécia A 7.3 4,5 3,0 6,0
Suica A 9,2 6,4 3.2 6,7
Angola B 49,6 27,3 24,3 9,2
Arabia Saudita A 17,3 10,8 6,7 51
Burkina Faso B 23,0 11,5 12,0 12,4
Catar A 17,2 11,2 6,6 6,1
Oriente Egito B 11,3 4,9 6,7 5.2
Médio e Emirados Arabes Unidos A 15,4 7.3 8,8 2,5
Africa Ira M 8,0 4,2 3,8 14,5
Israel A 8,5 5,1 3,6 4,2
Kuwait A 19,2 1,3 8,6 5,9
Marrocos B 7.1 3,0 4,1 6,8
Oma A 16,0 10,4 5,9 2,5
Togo B 32,9 21,7 11,7 17,8
Cazaquistao M 20,1 12,1 8,5 4,3
Asia Coreia do Sul A 13,0 8,2 5,0 16,1
Central e india B 53 32 23 5,9
Oriental Indonésia M 9,6 2,5 7,2 11,4
Taiwan A 8,4 3,6 5,0 111

Fonte: GEM 2020

1 Niveis de renda: A - Alta; M - Média; B - Baixa. Classificacdo adaptada pelo GEM Consortium a partir da classificacdo do Banco
Mundial. Fontes: Global Entrepreneurship Monitor 2020/2021 Global Report e Blog do Banco Mundial
(blogs.worldbank.org/opendata/new-world-bank-country-classifications-income-level-2020-2021).
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11.2. Taxas de Empreendedorismo no
Rio Grande do Sul em Perspectiva
Sul e do Brasil, assim como as estimativas de

numero de pessoas que estas taxas expressam
relativamente as respectivas populagdes.

Sdo apresentadas na tabela 1.2 as diversas ta-
xas de empreendedorismo por estagio de de-
senvolvimento dos negocios do Rio Grande do

Taxas' (%) e estimativas? (nimero de pessoas) de empreendedorismo
segundo o estagio - Rio Grande do Sul e Brasil - 2020

Rio Grande do Su

Tabela 1.2

Empreendedorismo total TTE 36,5 2.736.788 31,6 43.986.939
Empreendedorismo inicial TEA3 22,1 1.657.058 234 32.646.954
Novos NBO 12,7 953.895 13,4 18.730.815
Nascentes NEA 9,6 721.969 10,2 14.200.981
Empreendedorismo estabelecido EBO 14,8 1.113.070 8,7 12.061.053

Fonte: GEM Rio Grande do Sul e Brasil 2020

1 Percentual da populagdo de 18 a 64 anos. A soma das taxas parciais pode ser diferente da taxa total, uma vez que
empreendedores com mais de um empreendimento, em estagios diferentes, sdo contabilizados uma vez em cada grupo.

2 Estimativas calculadas a partir de dados da populagdo brasileira de 18 a 64 anos para o estado do Rio Grande do Sul em 2020:
7,5 milhdes, Brasil em 2020: 139,4 milhdes. Fonte: IBGE/Diretoria de Pesquisas. Projecdo da populacdo do Brasil e Unidades da
Federacdo por sexo e idade para o periodo 2000-2030 (ano 2020).

3 O valor da TEA (p. ex.: Rio Grande do Sul 2020: 22,1) é ligeiramente diferente da soma das taxas NBO + NEA (12,7 + 9,6 = 22,3)
porque ha que se considerar a dupla contagem para aqueles empreendedores que estdo nas duas categorias simultaneamente.

Pode-se perceber que a taxa de empreendedo-
rismo total (TTE) do Rio Grande do Sul (36,5%)
supera a do Brasil (31,6%) em 4,9 pontos per-
centuais. Isto ocorre porque, apesar da taxa
de empreendedorismo inicial do Rio Grande
do Sul (TEA de 22,1%) ter sido inferior a do pais
(23,4%), a taxa de empreendedorismo estabe-
lecido (EBO) do estado, de 14,8%, foi bem supe-
rior (diferenca de 6,1 pontos percentuais) a do
Brasil, que atingiu 8,7%. Assim, em termos de
estimativa de nimero de pessoas nas respecti-
vas populacdes, ha no estado galcho em torno

Tabela 1.3

de 1,7 milhdo de empreendedores iniciais (com-
preendendo cerca de 722 mil de empreendedo-
res nascentes e aproximadamente 954 mil de
novos) e pouco mais de 1,1 milhdo de empreen-
dedores estabelecidos (EBO), totalizando apro-
ximadamente 2,7 milh6es de empreendedores
no estado. Ao passo que para o Brasil sdo em
torno de 32,6 milhdes de empreendedores ini-
ciais (sendo cerca de 14,2 milhdes de nascentes
e 18,7 milhdes de novos) e cerca de 12 milhdes
de empreendedores estabelecidos, somando
praticamente 44 milh&es de empreendedores.

Evolugdo das taxas' (%) de empreendedorismo segundo o estagio -
Rio Grande do Sul - 2016, 2018 e 2020

2016 2018 2020

Empreendedorismo total TTE
Empreendedorismo inicial TEA
Novos NBO
Nascentes NEA
Empreendedorismo estabelecido EBO

26,0 31,6 36,5
12,4 14,9 22,1
9,7 11,8 12,7
2,7 32 9,6
13,7 16,7 14,8

Fonte: GEM Rio Grande do Sul 2020

T Percentual da populagdo de 18 a 64 anos. A soma das taxas parciais pode ser diferente da taxa total, uma vez que
empreendedores com mais de um empreendimento, em estagios diferentes, sdo contabilizados uma vez em cada grupo.



Analisando-se a evolu¢do das taxas de empre-
endedorismo por estagios no Rio Grande do
Sul (tabela 1.3), nota-se o crescimento gradual
do empreendedorismo total (TTE), que aumen-
tou 5,6 pontos percentuais de 2016 para 2018,
e quase 5 pontos percentuais a mais, de 2018
para 2020, chegando a 36,5%. Isto se deve ao
crescimento mais significativo do empreende-
dorismo inicial (TEA), que aumentou 2,5 pontos
percentuais de 2016 para 2018, e 7,2 pontos
percentuais de 2018 até 2020. Desdobrando-se
nos componentes do empreendedorismo ini-
cial, observa-se que o crescimento foi maior
entre os empreendimentos nascentes, que
partem da taxa de 2,7% em 2016 para os 9,6%
em 2020 - diferenca de praticamente 7 pontos

1.2.

31

percentuais, aumento devido sobretudo ao ul-
timo biénio (pois de 2016 para 2018 foi apenas
0,5 ponto percentual). Percebe-se que houve
perda de aproximadamente 2 pontos percen-
tuais de empreendimentos estabelecidos entre
2018 e 2020, ainda que, relativamente a 2016,
signifique um incremento de cerca de 1 ponto
percentual. De qualquer modo, é importante
notar que a taxa de empreendedorismo total
do estado foi ampliada por meio de ganho na
taxa do empreendedorismo inicial apesar da
perda do empreendedorismo estabelecido, o
que sinaliza certa redu¢do no nimero de em-
preendimentos ja experientes e mais consoli-
dados em troca de outros mais frageis e nao
consolidados.

Principais Atividades Econémicas

dos Empreendedores

1.21. Atividades Econémicas dos Empreendedores
Iniciais (TEA) e Estabelecidos (EBO)

Com relagdo as atividades econdmicas dos
empreendedores iniciais (TEA), a tabela 1.4
revela que o Rio Grande do Sul apresenta 4,5%
no setor extrativo, bem acima do percentual
nacional (1,4%). Este percentual do estado no
setor extrativo pode ser comparado a paises
como Chile, Guatemala e Grécia. O percentual
do setor de transformacdo no estado (25,7%)
também é superior ao nacional (24,4%). A sua
economia estd entre as quatro maiores do
Brasil’, com grande participacdo na industria

de transformacao. O Rio Grande do Sul esta
entre as 17 economias com maior participa-
¢do no setor de transformacdo, a partir dos
dados coletados pelo GEM em 2020.

Também é superior o percentual dos servi-
cos do estado gaucho orientados a negocios
(18,9%), em comparacdo ao nacional (16,1%).
Ja com relacdo aos servicos orientados ao
consumidor, o percentual do Rio Grande do
Sul é de 50,8%, enquanto o nacional é 58,2%.

7 https://atlassocioeconomico.rs.gov.br/participacao-do-pib-estadual
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Tabela 1.4 Distribuicdo percentual dos empreendedores iniciais (TEA) segundo o setor da
al. atividade econdmica - Rio Grande do Sul e economias participantes
(agrupamento por regides geograficas) - 2020

% das atividades dos empreendedores iniciais
Regides

Servigos | Servigos

Economias Niveis Setor de | orientados| orientados

dea1 extrativo | transformagéo para para o

negdcios |consumidor

rend

ﬁ;:ien:‘:: Chile A 44 26,1 19,7 497 1000

Caribe Colébmbia M 1,0 24,0 15,8 59,2 100,0

Guatemala M 4,4 22,4 6.3 67,0 100,0

Panama A 3,7 20,7 14,6 61,0 100,0

Uruguai A 6,9 26,9 12,4 53,8  100,0

Alemanha A 1,7 13,1 29,8 55,4 100,0

Austria A 4,7 10,1 36,6 48,6 100,0

Canada A 2,8 18,3 26,4 52,5 100,0

Chipre A 1,3 10,9 41,0 46,8  100,0

Croécia A 10,9 20,2 33,7 35,1 100,0

Eslovaquia A 4,1 27,8 33,8 34,3 100,0

Eslovénia A 5,9 31,0 22,7 40,5 100,0

Europa Espanha A 5,1 17,6 30,8 46,5 100,0

América Est’ac.ios Unidos A 3,1 19,7 34,3 42,9 100,0

do Norte Grécia A 4,2 25,8 17,5 52,5 100,0

Italia A 21,7 15,5 23,4 39,4 100,0

Letonia A 9,0 29,7 21,2 40,1 100,0

Luxemburgo A 13 1,7 43,6 43,4  100,0

Noruega A 5,3 16,3 41,8 36,6 100,0

Paises Baixos A 1,5 11,5 41,2 458 100,0

Poldnia A 3,7 27,6 25,4 43,2 100,0

Reino Unido A 1,3 23,2 26,4 49,2 100,0

RUssia M 41 39,3 171 39,5 100,0

Suécia A 12,2 13,6 34,4 39,8 100,0

Suica A 1,6 22,2 33,6 42,6 100,0

Angola B 1,4 16,9 4,9 76,8 100,0

Arébia Saudita A 0,8 13,1 39 82,2 100,0

Burkina Faso B 17,7 27,4 2,5 52,4 100,0

Catar A 2,4 35,0 15,0 47,6 100,0

. Egito B 74 33,1 5,4 54,1 100,0

Oriente Emirados Arabes Unidos A 03 23,1 15,8 60,8  100,0
Médio e - ' ! ! ! '

Africa Irg M 7,9 26,2 24,1 41,8 100,0

Israel A 1,2 17,3 34,3 47,2 100,0

Kuwait A 0,3 30,4 17,2 52,1 100,0

Marrocos B 6,1 32,0 8,6 53,3 100,0

Ooma A 1,8 24,8 9,5 63,9 100,0

Togo B 23,2 25,3 1,5 50,0 100,0

) Cazaquistdo M 34 26,2 14,3 56,2 100,0

Asia Coreia do Sul A 1,9 17,8 19,7 60,6  100,0

Central e india B 9,3 8,4 3,5 78,8  100,0

Oriental Indonésia M 7,0 28,6 3,1 61,4  100,0

Taiwan A 0,5 20,8 9,6 69,1 100,0

Fonte: GEM 2020

" Niveis de renda: A - Alta; M - Média; B - Baixa. Classificacdo adaptada pelo GEM Consortium a partir da classificacdo do Banco
Mundial. Fontes: Global Entrepreneurship Monitor 2020/2021 Global Report e Blog do Banco Mundial
(blogs.worldbank.org/opendata/new-world-bank-country-classifications-income-level-2020-2021).



Com relacao aos empreendedores estabeleci-
dos (EBO), a tabela 1.5 mostra que o setor ex-
trativo no Rio Grande do Sul tem um destaque
ainda maior, com 11,5%, frente a 4,1% do na-
cional. O fumo em folha é um dos exemplos no
setor extrativo do estado®. Dentre as 44 econo-
mias analisadas pelo GEM, ele fica entre as sete
de maior participacdo neste setor. Destacam-se
também os servicos orientados a negocios no
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estado (22,7%), que supera o percentual nacional
(17,6%). Ja com rela¢do ao setor de transforma-
¢do, o Rio Grande do Sul tem uma participagao
menor (31,8%) que a do Brasil (40,1%). Esta par-
ticipacdo do estado neste setor se assemelha a
participacdo da Grécia (31%). O maior percen-
tual das atividades dos empreendedores esta-
belecidos no estado gaucho esta nos servicos
orientados para o consumidor final, com 34%.

8 https://atlassocioeconomico.rs.gov.br/fumo
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Tabela 1.5 Distribuicdo percentual dos empreendedores estabelecidos (EBO) segundo o setor
abeia 1. da atividade econdmica - Rio Grande do Sul e economias participantes
(agrupamento por regides geograficas) - 2020

% das atividades dos empreendedores estabelecidos

.. Servigos | Servigos
Regides Economias Niveis Setor de |orientados| orientados

3l extrativo | transformacgéo para para o

de

rend negdcios |consumidor

América

L ating o ChiIAe A 7.3 28,2 23,9 40,6 100,0
Caribe Colémbia M 2,6 28,3 18,3 50,8 100,0
Guatemala M 8,0 34,2 6,7 51,1 100,0
Panama A 3,7 28,3 32,0 36,1 100,0
Uruguai A 7.3 40,4 21,9 30,4 100,0
Alemanha A 2,0 20,0 39,6 38,4 100,0
Austria A 10,3 15,1 421 32,5 100,0
Canada A 11,0 25,0 32,2 31,9 100,0
Chipre A 3,7 19,2 27,6 49,5 100,0
Croacia A 7,6 22,4 35,1 34,9 100,0
Eslovaquia A 1,7 353 37,9 25,1 100,0
Eslovénia A 11,6 32,8 29,8 25,7 100,0
Espanha A 10,7 24,9 26,9 37,6 100,0
Europae | roiados Unidos A 4,4 27,5 39,6 286  100,0
America | i A 8,6 31,0 16,9 436 1000
doNorte | 4 A 104 35,3 19,7 347  100,0
Letdnia A 19,4 38,8 17,3 24,6 100,0
Luxemburgo A 4,9 9,0 49,8 36,2 100,0
Noruega A 171 34,7 26,0 22,3 100,0
Paises Baixos A 11,0 17,4 38,1 33,5 100,0
Poldnia A 9,8 32,4 21,7 36,1 100,0
Reino Unido A 11,0 25,9 41,6 21,5 100,0
RUssia M 3,1 37,3 23,6 36,1 100,0
Suécia A 15,7 17,7 30,8 35,8 100,0
Suica A 2,5 13,4 25,9 58,2 100,0
Angola B 4,0 21,6 3,1 71,3 100,0
Arébia Saudita A 3.2 19,4 6,5 70,9 100,0
Burkina Faso B 12,6 32,2 1,6 53,6 100,0
Catar A 1,7 43,6 23,3 31,3 100,0
Oriente Egito B 10,4 42,7 3,0 439 1000
Médio e Emirados Arabes Unidos A 2,0 23,9 25,1 491 1000
Africa Ira M 6,2 27.3 19,1 474 1000
Israel A 13 25,3 42,0 31,5 100,0
Kuwait A 34 40,3 18,2 38,1 100,0
Marrocos B 4,5 40,7 12,4 42,4 100,0
Oma A 5,8 458 5,6 42,9 100,0
Togo B 27,8 24,4 1,9 459 100,0
Cazaquistao M 10,5 14,0 2,6 73,0 100,0
Asia Coreia do Sul A 5,0 29,9 14,3 50,8 100,0
Central e india B 7,6 22,7 5,1 64,6 100,0
Oriental Indonésia M 2,1 24,4 2,7 70,8 100,0
Taiwan A 1,6 36,3 13,5 487 100,0

Fonte: GEM 2020

" Niveis de renda: A - Alta; M - Média; B - Baixa. Classificacdo adaptada pelo GEM Consortium a partir da classificacdo do Banco
Mundial. Fontes: Global Entrepreneurship Monitor 2020/2021 Global Report e Blog do Banco Mundial
(blogs.worldbank.org/opendata/new-world-bank-country-classifications-income-level-2020-2021).
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1.2.2. Principais Atividades Econémicas dos
Empreendedores no Rio Grande do Sul
segundo o Estagio do Empreendimento

Com relagdo ao estagio do empreendimento
(tabela 1.6), um alto percentual de empreen-
dimentos nascentes (18,7%) estd associado a
servicos de catering, bufé e outros servicos de
comida preparada. Este tipo de servico tam-
bém foi o que mais se destacou em rela¢do aos
empreendimentos novos, com 7%. Ja entre os
estabelecidos, aparece na quinta posi¢do, com
3,1%. O maior percentual nesse estagio esta as-
sociado aos servi¢cos de construgao (8,4%).

O setor de alimentacdo foi o grande destaque
na criacdo de novos negdcios no ano de 2020.
Com a pandemia, enquanto varios setores se
retrairam, esses servicos de catering e de comida,
especialmente via delivery, se destacaram®.

Outras atividades que se destacaram nos em-
preendimentos nascentes foram as de comér-
cio varejista do setor de vestuario (5,6%) e
cabeleireiros (5,4%). Entre os novos empreendi-
mentos, o comércio varejista do setor de vestu-
ario aparece com o segundo maior percentual
(6,9%), seguido de servi¢os de construcao (5%).

Entre os negocios estabelecidos, com o segundo
maior percentual aparece o comércio varejista
de vestuario (4,6%), seguido de cultivo de plan-
tas de lavoura temporaria (4,4%) e manutencao
e reparagdo de veiculos automotores (3,7%).

9 https://g1.globo.com/economia/noticia/2021/02/11/entregas-de-comida-disparam-em-2020-e-apps-comemoram-lucros.ghtml
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Distribuigdo percentual das atividades' dos empreendedores segundo
o estagio do empreendimento - Rio Grande do Sul - 2020

Tabela 1.6

Atividades dos empreendedores

Estabelecidos (EBO)
Atividades (CNAE) %

Nascentes (NEA) Novos (NBO)
Atividades (CNAE) % Atividades (CNAE) %

Servigos de catering, bufé 18,7 | Servicos de catering, bufée 7,0 | Servicos especializados 8,4
e outros servicos de outros servigos de comida para construcao
comida preparada preparada .. .
Comércio varejista de 4,6
Comeércio varejista de 5,6 | Comércio varejista de 6,9 | artigos do vestuario e
artigos do vestuario e artigos do vestuario e acessorios
acessorios acessorios )
Cultivo de plantas de 4,4
Cabeleireiros e outras 5,4 | Servicos especializados 5,0 | lavouratemporaria
atividades de tratamento para construcao . .
de beleza Manutencdo e reparagao 3,7
Atividades juridicas, exceto 4,2 | de veiculos automotores
Manutencdo e reparagao 3,6 cartérios i . .
de veiculos automotores o Servicos de catering, bufé 3,1
Cabeleireiros e outras 3,5 | eoutros servicos de
Confecgdo de pegas do 2,6 | atividades de tratamento comida preparada
vestuario, exceto roupas de beleza ) L.
intimas Servigos domésticos 3,0
Transporte rodovidrio de 3,4 Lo B
Cultivo de plantas de 2,6 | taxi Comercio varejista de 3.0
lavoura temporaria o ) outros produtos novos
Comeércio varejista de 3,1 o o
Atividades juridicas, 2,5 | cosmeéticos, produtos de Atividades juridicas, 3.0
exceto cartorios perfumaria e de higiene exceto cartorios
Comércio varejista de 2,1 pessoal Cabeleireiros e outras 2,7
produtos de padaria, Obras de acabamento 3,0 | atividades de tratamento
laticinio, doces, balas e Comércio vareiista d )8 de beleza
semelhantes p(r)oditf)gdg ;éjaaria? "~ | Obras de acabamento 2,7
Fqbricagéo de produtos 2,1 laticinio, doces, balas e Atividades de apoio 3 2.0
diversos semelhantes agricultura
Comeércio varejista de 21 Manultengéo e reparacao 2,8 Transporte rodoviario de 2,0
outros produtos novos de veiculos automotores carga
InstalacBes elétricas 2,0 | Servicos domésticos 2,7 Servicos de arquitetura 2.0
Comercio varejista de Cultivo de plantgs.de 2,4 Transporte rodoviario de 2.0
mercadorias em geral, 2,0 | Javoura temporéria taxi
com predominancia de o .
produtos alimenticios - Comércio varejista de 2,3 | Atividades de 1.9
hipermercados e outros produtos novos contabilidade, consultoria
supermercados Servigos de arquitetura 2,2 | eauditoria contabil e
tributaria
Confecgdo de pecas do 1,9
vestuario, exceto roupas
intimas
Outras atividades 48,7 | Outras atividades 48,6 | Outras atividades 49,4

Fonte: GEM Rio Grande do Sul 2020
1 A nomenclatura utilizada para descrever as atividades desenvolvidas pelos empreendedores é baseada na reda¢do dada pela
Classificagdo Nacional da Atividades Econémicas - CNAE, em seu 4° nivel, ou seja, as classes CNAE.
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1.3. —— Influéncia da Pandemia na Criacao
e Descontinuidade dos Negdcios

O impacto da pandemia de Covid-19 pode ser
avaliado em seus aspectos sociais, econémicos
e politicos. Nesta se¢do, serdo observados os
importantes impactos no empreendedorismo
do Rio Grande do Sul.

Um desses impactos diz respeito as pessoas
que comegaram um novo negécio devido a
pandemia. A tabela 1.7 mostra que 63,1% dos
empreendedores gauchos conheciam ao menos

uma dessas pessoas. O percentual de ndo em-
preendedores que conheciam uma dessas pes-
soas foi de 48,3%. Uma das causas da diferenca
desses dois percentuais pode ser a tendéncia
de os empreendedores ja estarem inseridos
na malha social do mundo dos negdécios e, por
isso, conhecerem mais empreendedores em
geral, inclusive dessa categoria que comecou
um negocio por impacto da pandemia.

Tabela 1.7 Distribuicdo percentual das pessoas que afirmam conhecer pessoalmente alguém que
abeia 1. iniciou um negdcio devido a pandemia de coronavirus - Rio Grande do Sul - 2020

Percentual

Pessoas que conhece _ =
9 Populagdo |Empreendedores | Ndo empreendedores

Nenhuma pessoa 48,4 36,9 51,7
1 pessoa 10,9 10,7 11,0
2 a 4 pessoas 24,0 26,6 23,2
5 ou mais pessoas 16,7 25,8 141
Total 100,0 100,0 100,0

Fonte: GEM Rio Grande do Sul 2020

As implicacBes da pandemia, como a necessi-
dade de distanciamento social, levaram muitas
pessoas a perderem o emprego e outras a te-
rem restricdes orcamentdarias, mesmo se man-
tendo empregadas. Parte desses dois grupos
buscou manter algum fluxo de renda criando
um negaocio, ainda que informal. Os dados nao
informam, contudo, se esse empreendedoris-
mo por necessidade foi mais frequente do que
o empreendedorismo por oportunidade, aquele

em que as pessoas se lancaram em um novo
negocio atraidas pelo aumento da demanda,
gerado pela pandemia, de certos produtos e
servicos (vendas online, tele-entregas, pro-
dutos de desinfeccdo e higiene etc.). A tabela
1.8 compara as 44 economias participantes do
GEM quanto aos percentuais apurados de pes-
soas conhecidas que iniciaram um negécio de-
vido a pandemia.
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Tabela 1.8 Percentual da populagdo que afirma conhecer pelo menos uma pessoa que iniciou um negécio
a ela devido a pandemia de coronavirus - Rio Grande do Sul e economias participantes - 2020

Indonésia 69,8
2° Panama A 63,2
3° Ooma A 62,4
4° Angola B 62,1
5° Chile A 55,2
6° Colémbia M 54,6
7° Guatemala M 53,9
8° india B 53,4
90
10°
11° Uruguai A 43,4
12° Ardbia Saudita A 41,6
13° Emirados Arabes Unidos A 40,4
14° Egito B 30,6
15° Kuwait A 30,6
16° Israel A 30,1
17° Chipre A 29,2
18° Togo B 27,0
19° Catar A 23,6
20° Reino Unido A 22,1
21° Estados Unidos A 21,8
22° Canada A 21,4
23° Coreia do Sul A 20,8
24° Eslovaquia A 20,6
25° Marrocos B 16,9
26° Ird M 16,8
27° Paises Baixos A 16,0
28° Croacia A 15,9
29° Burkina Faso B 13,9
30° Russia M 13,4
31° Grécia A 13,0
32° Poldnia A 12,8
33° Espanha A 12,7
34° Austria A 11,9
35° Suécia A 10,5
36° Suica A 9,8
37° Cazaquistao M 9,6
38° Taiwan A 8,1
39° Letonia A 7.9
40° Italia A 7,6
41° Noruega A 7,5
42° Alemanha A 7.3
43° Eslovénia A 6,4
44° Luxemburgo A 6,3

Fonte: GEM 2020

" Niveis de renda: A - Alta; M - Média; B - Baixa. Classificacdo adaptada pelo GEM Consortium a partir da classificagdo do Banco
Mundial. Fontes: Global Entrepreneurship Monitor 2020/2021 Global Report e Blog do Banco Mundial
(blogs.worldbank.org/opendata/new-world-bank-country-classifications-income-level-2020-2021).



O Rio Grande do Sul figura em 10° lugar, logo
apo6s o 9° lugar ocupado pelo Brasil, quanto
aos maiores percentuais da populagao que
afirmou conhecer ao menos uma pessoa
que iniciou um negoécio devido a pandemia.
Ambas as economias sao precedidas por ou-
tras majoritariamente de rendas baixa ou
média - apenas Panama, Oma e Chile sao de
renda alta.

Segundo especialistas, a criacdo de novos ne-
gocios tende a ser salutar para auxiliar as eco-
nomias na superacao da crise provocada pela
pandemia. A razdo € que o empreendedorismo
compensa, ao menos parcialmente, as quedas
da renda das familias e do PIB provocadas pela
crise, a qual derrubou a demanda para muitos
setores de atividade, fechou muitas empresas e
provocou a perda de muitos empregos - e ndo
apenas no Rio Grande do Sul.

39

A tabela 1.9 mostra percentuais muito mais
elevados de familias que tiveram diminuicao de
renda do que de familias cuja renda aumentou
por influéncia da pandemia. O estado galcho e
o Brasil ndo ficaram com os percentuais mais
altos de familias com diminui¢do de renda na
regido da América Latina e Caribe, mas tiveram
percentuais bem mais elevados do que a média
dos paises da regido da Europa e América do
Norte. As economias da regido do Oriente Mé-
dio e Africa e da regido da Asia Central e Oriental
tiveram percentuais com mais alta varia¢ao en-
tre si, parte deles ficando mais elevados do que
os do estado gaucho e do Brasil e outra parte
com percentuais préximos ou mais baixos.
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Tabela 1.9

Percentual da populagdo segundo a influéncia da pandemia de coronavirus
na renda familiar - Rio Grande do Sul e economias participantes - 2020

. n : Niveis de | Diminuiu [ Diminuiu [ Aumen Aumen
Economias um pouco u?n peodgg umL?itéou

far?ii:c: Chile A 43,5 30,0 1,8 1,2
Caribe Colébmbia M 42,2 36,4 2,8 3,6
Guatemala M 34,8 37,0 3,2 1,8

Panama A 48,9 29,7 1,3 1,4

Uruguai A 29,8 32,3 2,4 1,3

Alemanha A 8,2 21,5 5,9 1,3

Austria A 7.4 24,9 6,4 0,5

Canada A 11,9 29,9 7.5 2,5

Chipre A 17,1 26,6 1,2 0,3

Croacia A 12,8 26,9 14,7 2,3

Eslovaquia A 12,5 38,0 2,9 0,8

Eslovénia A 10,5 34,2 6,2 0,5

Europa Espanha A 15,6 27,1 1,9 0,2
América Estados Unidos A 16,2 23,4 7,6 3,0
do Norte Grécia A 26,0 29,1 0,7 0,3
Italia A 12,3 39,4 1,0 0,0

Letonia A 12,4 23,7 1,7 0,4

Luxemburgo A 6,5 19,8 4,4 0,5

Noruega A 3,6 15,2 7,4 1.1

Paises Baixos A 6,5 15,0 3,6 0,9

Polonia A 21,7 33,9 2,0 0,2

Reino Unido A 13,2 25,3 4,2 1,1

Russia M 19,2 42,0 2,0 0,5

Suécia A 4,6 19,1 8,0 1,6

Suica A 10,2 29,8 2,8 0,3

Angola B 54,4 29,7 34 1,1

Ardbia Saudita A 20,5 50,5 1,8 0,2

Burkina Faso B 39,1 34,0 0,5 0,1

Catar A 18,3 33,1 0,7 0,4

Oriente Egito B 47,2 34,0 1,6 1,0
Médio e Emirados Arabes Unidos A 20,3 47,8 2.1 1,7
Africa Ira M 14,6 36,8 1,7 0,1
Israel A 0,0 42,2 30,1 3,1

Kuwait A 233 31,1 52 3,1

Marrocos B 40,7 30,2 0,3 0,0

Oma A 16,1 31,5 1,5 0,7

Togo B 74,6 15,2 0,4 0,2

Cazaquistao M 37,0 55,6 0,0 0,0

Asia Coreia do Sul A 1,9 32,1 19,4 0,0
Central e india B 43,5 42,3 34 0.2
Oriental Indonésia M 22,7 57,4 1,1 0,2
Taiwan A 16,7 23,1 1,0 0,5

Fonte: GEM 2020

" Niveis de renda: A - Alta; M - Média; B - Baixa. Classificacdo adaptada pelo GEM Consortium a partir da classificacdo do Banco
Mundial. Fontes: Global Entrepreneurship Monitor 2020/2021 Global Report e Blog do Banco Mundial
(blogs.worldbank.org/opendata/new-world-bank-country-classifications-income-level-2020-2021).

Um efeito parcialmente compensador da perda
de renda das familias nas economias foi o sur-
gimento de oportunidades para os empreende-
dores devido a pandemia. A tabela 1.10 mostra
0 comparativo entre os paises do percentual
dos empreendedores que afirmaram que ter

tido mais oportunidades devido a pandemia.
Na imensa maioria das diferentes economias
estudadas no GEM 2020, foi quase unanime o
fato de os empreendedores iniciais (TEA) apa-
recerem com percentual mais elevado do que
os empreendedores estabelecidos (EBO). Isso
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ocorreu também no estado galcho e no Brasil, atras das economias do Panama (64,1%), da
economias que ficaram respectivamente nas 8  Colémbia (62,2%) e do Brasil (58,3%). Quanto
(56,9%) e 7?2 (58,3%) posicdes dos maiores per- ao percentual de empreendedores estabeleci-
centuais de empreendedores iniciais que fize- dos a fazerem tal afirmacdo, o estado gaucho
ram tal afirmacdo. Na regido da América Latina  (49,6%) ficou pouco a frente do Brasil (48,5%).
e Caribe, o Rio Grande do Sul (58,3%) so ficou

Tabela 1.10 Percentual dos empreendedores iniciais (TEA) e estabelecidos (EBO)
abela 1. que afirmam que tiveram novas oportunidades devido a pandemia de
coronavirus - Rio Grande do Sul e economias participantes - 2020

Israel A 70,4 57,6
2° india B 65,2 55,3
3° Panama A 64,1 51,3
4° Colémbia M 62,2 46,5
5° Kuwait A 60,6 41,4
6° Oma A 60,1 38,4
70
80
9° Chile A 52,9 35,9
10° Ardbia Saudita A 52,1 55,6
11° Reino Unido A 49,4 24,6
12° Canada A 49,4 38,7
13° Estados Unidos A 46,7 34,0
14° Angola B 46,0 31,2
15° Emirados Arabes Unidos A 45,6 51,3
16° Guatemala M 44,8 37,2
17° Uruguai A 44,4 33,5
18° Taiwan A 43,2 22,2
19° Indonésia M 42,8 26,8
20° Catar A 41,9 32,9
21° Paises Baixos A 41,0 30,3
22° Italia A 40,1 10,1
23° Chipre A 38,8 16,8
24° Noruega A 37,8 23,2
25° Austria A 36,5 22,7
26° Poldnia A 35,3 24,9
27° Egito B 35,3 35,3
28° Suécia A 34,5 20,7
29° Letbnia A 32,9 14,6
30° Eslovénia A 32,3 18,2
31° Eslovaquia A 32,0 19,5
32° Cazaquistao M 30,8 19,9
33° Luxemburgo A 30,7 22,0
34° Croéacia A 29,0 14,3
35° Espanha A 25,5 16,8
36° Alemanha A 24,9 20,0
37° Suica A 24,2 22,4
38° Togo B 24,2 10,7
39° Grécia A 20,6 1,7
40° Russia M 20,5 18,6
41° Marrocos B 18,2 49
42° Ird M 18,1 6,5
43° Burkina Faso B 8,2 9,0
44° Coreia do Sul A 7,7 0,6

Fonte: GEM 2020

1 Niveis de renda: A - Alta; M - Média; B - Baixa. Classificacdo adaptada pelo GEM Consortium a partir da classificagdo do Banco
Mundial. Fontes: Global Entrepreneurship Monitor 2020/2021 Global Report e Blog do Banco Mundial
(blogs.worldbank.org/opendata/new-world-bank-country-classifications-income-level-2020-2021).
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1.31. A Pandemia e a Descontinuidade dos Negécios

Um indicador utilizado pelo GEM para avaliar
a saude dos negocios nos paises é a taxa de
descontinuidade dos negdcios. Para o calculo
dessa taxa sao considerados os individuos que
afirmaram que nos ultimos 12 meses vende-
ram, encerraram, deixaram ou descontinuaram
algum negocio do qual eram proprietarios (e
administradores) ou qualquer atividade como
autbnomo ou por conta propria, e que esse
negocio ndo continuou as atividades apds sua
saida. Também sdo avaliadas as causas da des-
continuidade.

Segundo o grafico 1.2, o Rio Grande do Sul teve

a taxa de descontinuidade de negdcios de 7,5%
em 2020, enquanto a do Brasil foi de 9,4%. Isso

Grafico 1.2
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Fonte: GEM 2020

Alemanha ®

indica que a economia gaucha, mais do que ado
Brasil, teve um conjunto de negécios mais re-
sistente a causas diversas que poderiam levar a
descontinuag¢do da atividade empreendedora.

O estado gaucho teve a quarta mais alta taxa de
descontinuidade da regido da América Latina e
Caribe; e o Brasil, a segunda. Ambas as taxas
foram maiores do que todas as da regido da
Europa e América do Norte, o que sugere uma
maior fragilidade da malha de negécios gaucha
e brasileira frente a fatores de descontinuida-
de, que incluiram a pandemia em 2020. Angola
(29,8%) e Cazaquistao (15,4%) foram as econo-
mias com as maiores taxas dentre todas as 44
consideradas.

Taxa (%) de descontinuidade’ Rio Grande do Sul e economias
participantes (agrupamento por regides geograficas) - 2020
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1 Para o calculo dessa taxa sdo considerados os individuos que afirmaram que nos ultimos 12 meses venderam, encerraram,
deixaram ou descontinuaram algum negécio do qual eram proprietarios (e administradores) ou qualquer atividade como
autdbnomo ou por conta proépria, e esse negdcio ndo continuou as atividades apos sua saida.

Examinando-se as taxas de descontinuidade
dos negocios nos ultimos 12 meses na série
historica de dados do Rio Grande do Sul (tabela
1.11), nota-se que a descontinuidade teve cres-
cimento continuo entre 2016, 2018 e 2020. Tal
crescimento foi ainda mais forte entre 2018 e
2020 (mais do que dobrou), o que se explica,
em boa parte, pela evolu¢cdo da pandemia de
Covid-19 a partir do inicio de 2020.

Sistemas de apoio e prote¢do da atividade em-
preendedora (por exemplo: modos rapidos
e descomplicados de empréstimo bancario e
orientacao proativa vinda de 6rgdos publicos e
do Sebrae) sdo ainda mais relevantes e neces-
sarios nesses momentos para a preservacdo da
resiliéncia e da qualidade de vida da populagdo.
Negocios descontinuados deixam de empregar
pessoas e distribuir renda.
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Taxa (%) de descontinuidade’

Tabela 1.11

- Rio Grande do Sul

- 2016, 2018 e 2020

Descontinuidade 0,8

l I

Fonte: GEM Rio Grande do Sul 2020

1 Para o calculo dessa taxa sdo considerados os individuos que afirmaram que nos ultimos 12 meses venderam, encerraram,
deixaram ou descontinuaram algum negécio do qual eram proprietdrios (e administradores) ou qualquer atividade como
auténomo ou por conta prépria, e esse negdcio ndo continuou as atividades apds sua saida.

No Rio Grande do Sul, segundo a tabela 1.12,
a pandemia (38%) foi o motivo mais frequente-
mente citado para a descontinuidade de um ne-
gocio em 2020, seguida por razdes pessoais ou
familiares (19,3%) e falta de lucratividade no ne-
gbcio (13,2%). Os dados ndo permitem afastar,

Tabela 1.12

contudo, que problemas ligados a pandemia
fossem em parte provocadores dessas razdes
pessoais ou familiares (como o adoecimento e
a morte de pessoas da familia, por exemplo) e
da falta de lucratividade (com a diminui¢do da
demanda, por exemplo).

Distribuicdo percentual dos principais motivos que levaram a populagéo
a descontinuidade’ de um negdcio - Rio Grande do Sul -

2020

Uma oportunidade para vender o negdcio 3,8
O negdcio ndo era lucrativo 13,2
Dificuldades na obtencdo de recursos financeiros 6,7
Outro trabalho ou oportunidade de negécio 3.3
A saida foi planejada com antecedéncia 1,4
Aposentadoria 2,0
Razdes pessoais ou familiares 19,3
Outro incidente, sem ser a pandemia de coronavirus 7,2
Governo/tributagao/burocracia 51
A pandemia de coronavirus 38,0
Total 100,0

Fonte: GEM Rio Grande do Sul 2020

1 Para o calculo dessa taxa sdo considerados os individuos que afirmaram que nos Ultimos 12 meses venderam, encerraram,
deixaram ou descontinuaram algum negécio do qual eram proprietérios (e administradores) ou qualquer atividade como
auténomo ou por conta prépria, e esse negdcio ndo continuou as atividades apds sua saida.

A tabela 1.13 propicia a comparacdo da eco-
nomia galcha com as outras 43 consideradas
guanto aos percentuais da populagdo tendo a
pandemia como principal motivo para a des-
continuidade de negobcios. Entre os maiores
percentuais, o estado gaucho (38%) ficou em
14° lugar; e o Brasil (39,5%), em 13°.

Isso mostra que, nessas duas economias, este
fator manifestou-se mais gravemente do que
na maioria das economias consideradas. Mas
ndo foi tdo grave quanto para os Estados Uni-
dos (10° lugar, com 43%) e, principalmente,

quanto aos trés lideres desse ranking: Pana-
ma (1° lugar, com 68,3%), india (2° lugar, com
63,4%) e Arabia Saudita (3° lugar, com 61,9%).

A partir da 23? posi¢do da tabela 1.13, nota-se
também que aumenta a frequéncia de econo-
mias com niveis mais altos de renda. O fato su-
gere uma leve tendéncia (a ser eventualmente
verificada em estudos futuros) de que paises
mais desenvolvidos tiveram, em média, menos
negocios descontinuados por efeito principal-
mente da pandemia.
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Tabela 113 Percentual das pessoas que descontinuaram um negdécio tendo como motivo
abela principal a pandemia do coronavirus - Rio Grande do Sul e economias
participantes (agrupamento por regides geograficas) - 2020

Classificacao Economias Niveis de renda’ | % dos que descontinuaram um negdcio

Panama 68,3
2° india B 63,4
3° Ardbia Saudita A 61,9
4° Chile A 61,7
5° Kuwait A 60,4
6° Pol6nia A 52,4
7° Togo B 51,0
8° Colémbia M 47,6
9° Chipre A 43,2
10° Estados Unidos A 43,0
11° Guatemala M 41,4
12° Emirados Arabes Unidos A 40,3
13°
14°
15° Eslovaquia A 37,2
16° Catar A 333
17° Uruguai A 33,2
18° Reino Unido A 31,9
19° Russia M 28,9
20° Angola B 28,7
21° Suica A 27,2
22° Cazaquistao M 26,8
23° Canadé A 23,0
24° Grécia A 22,8
25° Marrocos B 21,3
26° Espanha A 21,1
27° Ooma A 17,8
28° Italia A 16,0
29° Paises Baixos A 15,9
30° Burkina Faso B 15,2
31° Letonia A 12,8
32° Luxemburgo A 12,2
33° Eslovénia A 12,1
34° Suécia A 10,3
35° Alemanha A 9,9
36° Taiwan A 7.1
37° Noruega A 6,8
38° Coreia do Sul A 6,8
39° Israel A 5,6
40° Egito B 3,6
41° Austria A 0,7
42° Croacia A 0,0
42° Ird M 0,0
42° Indonésia M 0,0

Fonte: GEM 2020

" Niveis de renda: A - Alta; M - Média; B - Baixa. Classificacdo adaptada pelo GEM Consortium a partir da classificacdo do Banco
Mundial. Fontes: Global Entrepreneurship Monitor 2020/2021 Global Report e Blog do Banco Mundial
(blogs.worldbank.org/opendata/new-world-bank-country-classifications-income-level-2020-2021).



1.4.

Esta secdo enfoca a parcela da populacdo que
ndo estava, em 2020, associada a nenhum dos
estagios de atividade empreendedora (NEA,
NBO e EBO), mas que pretendia abrir um novo
negdcio nos proximos trés anos. Esse percen-
tual de potenciais empreendedores represen-
ta um estoque valioso de empreendedorismo
ndo-ativo existente em uma economia que
pode ser fomentado mediante fatores facili-
tadores, como os abordados pelas condi¢des
EFCs (Entrepreneurial Framework Conditions), no
capitulo 7.

Considerando-se que a taxa de empreendedoris-

mo total (TTE) do Rio Grande do Sul foi de 36,5%
(tabela 1.2), tem-se que 63,5% da populacdo
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adulta, de 18 a 64 anos, ndo sdo empreende-
dores. Perguntou-se a este contingente sobre
a intengdo de abrir um negbcio nos proximos
trés anos. A resposta foi que 46,7% tém essa
intencdo (grafico 1.3).

Esse valor é inferior ao do Brasil (52,7%), que
obteve a maior taxa da regido da América Lati-
na e Caribe. Somente oito economias tém taxa
de empreendedorismo potencial maior que
50%, sendo a de Angola, na Africa, a de maior
valor (83%). Mesmo assim, a taxa do Rio Gran-
de do Sul (46,7%) mostra que a populacdo do
estado atribui uma certa percepcdo positiva em
relacdo a atividade empreendedora.

Taxa (%) de potenciais empreendedores’ - Rio Grande do Sul e economias
participantes (agrupamento por regides geograficas) - 2020
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1 S3o considerados potenciais empreendedores aqueles individuos que ainda ndo sdo empreendedores, mas que pretendem

abrir um novo negécio nos préximos trés anos.

Ao olhar para a taxa de empreendedores po-
tenciais do Rio Grande do Sul (tabela 1.14),
percebe-se um crescimento expressivo no peri-
odo da pesquisa no estado: os valores pratica-
mente duplicaram a cada dois anos, chegando
a 46,7% em 2020. Em termos de contingente
populacional isso significa uma estimativa de

aproximadamente 2,2 milh8es de potenciais
empreendedores em 2020. Esse salto de 21,7
pontos percentuais na taxa de 2018 para 2020
ndo poderia ser atribuido unicamente a me-
Ihora na percepcdo da valorizacdo e do status
da atividade empreendedora, mas também ao
efeito da pandemia.



46

Global Entrepreneurship Monitor

Tabela 114

empreendedores® -

Taxa' (%) e estimativa? (nUmero de pessoas) de potenciais
Rio Grande do Sul -

2016, 2018 e 2020

Potenciais empreendedores 2016 PAOKES 2020

Taxa (% da populacdo de 18 a 64 2,7
anos NAO empreendedora)

Estimativa (nUmero de pessoas) 699.197

r I

1.280.733 2.223.252

Fonte: GEM Rio Grande do Sul 2020

1 Percentual da populagéo de 18 a 64 anos ndo empreendedora.

2 Estimativas calculadas a partir de dados da populacdo brasileira ndo empreendedora de 18 a 64 anos para o estado do Rio
Grande do Sul em 2016: 5,5 milhdes, 2018: 5,1 milhdes e 2020: 4,8 milhdes. Fonte: IBGE/Diretoria de Pesquisas. Projecdo da
populagdo do Brasil e Unidades da Federacdo por sexo e idade para o periodo 2000-2030 (ano 2020).

3 Sdo considerados potenciais empreendedores aqueles individuos que ainda ndo sdo empreendedores, mas que pretendem

abrir um novo neg6cio nos préximos trés anos.

Especificamente sobre esse tema a pesquisa
GEM detectou também que 39,7% da popula-
¢do do estado gaucho pretende iniciar um ne-
g0cio nos préximos trés anos, a0 menos um
pouco por influéncia da pandemia provocada
pelo coronavirus (tabela 1.15). No mesmo ano

Tabela 1.15

de 2020, esse percentual foi de 35,1% da po-
pulacao brasileira. Dos gauchos com tal intencao,
37,9% ndo eram empreendedores, 43,4% o
eram: 55% eram nascentes, 34,9% eram novos e
42,8% eram estabelecidos.

Percentual das pessoas que pretendem iniciar um novo negdcio nos préximos trés anos,
influenciados pelo menos um pouco pela pandemia de coronavirus - Rio Grande do Sul -

2020

Potenciais empreendedores Percentual

Populagdo

Nao empreendedores

Empreendedores
Nascentes
Novos
Estabelecidos

39,7
37,9
43,4
55,0
34,9
42,8

Fonte: GEM Rio Grande do Sul 2020

Nota: Esse percentual corresponde aos que responderam muito influenciada ou um pouco influenciada.

Apesar do lamentavel fato de uma pandemia
abalar as mais variadas popula¢des do mundo,
0 cenario obscuro que ela impde nao apaga a
vontade de supera¢do de muitas pessoas. Sdo
dados animadores, em especial no caso daque-
les que ja sdo empreendedores. A experiéncia
acumulada por estes no empreendedorismo
Ilhes ofereceu variadas licdes e, por isso, suas
chances de sucesso tendem a ser maiores do
que a dos novatos, que também reforcardo a
economia do Rio Grande do Sul.

No entanto, como se vé na tabela 1.16, esses
aspectos positivos se anunciam ainda mais for-
temente para 38 outras economias considera-
das no estudo GEM 2020. O Rio Grande do Sul

(39,7%) esta na modesta 397 posicao do ranking
de economias de maior percentual da popula-
¢do querendo empreender em até trés anos,
influenciadas ao menos um pouco pela pande-
mia. O Brasil (35,1%) esta na 412 posi¢do, pouco
abaixo da dos Estados Unidos (37,2%).

A lideranca internacional esta com india (12
posi¢do, com 95,1%), Russia (2% posicdo, com
91,1%) e Indonésia (3? posicdo, com 90,7%).
Sao trés paises de renda baixa (india) ou média
(Russia e Indonésia), nos quais a populagdo tem
uma expectativa particularmente baixa de po-
der assegurar seu desenvolvimento socioeco-
ndémico sem contar com o empreendedorismo
no futuro.
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Percentual das pessoas que pretendem iniciar um novo negdcio nos proximos trés
Tabela 1.16 influenci . proxims
anos, influenciados pelo menos um pouco pela pandemia de coronavirus - Rio

Grande do Sul e economias participantes - 2020

47

1 india B
2 Russia M
3 Indonésia M
4 Coreia do Sul A
5 Letbnia A
6 Luxemburgo A
7 Reino Unido A
8 Arabia Saudita A
9 Grécia A
10 Chipre A
11 Togo B
12 Emirados Arabes Unidos A
13 Canada A
14 Panama A
15 Ird M
16 Israel A
17 Austria A
18 Colémbia M
19 Kuwait A
20 Paises Baixos A
21 Catar A
22 Uruguai A
23 Croéacia A
24 Chile A
25 Taiwan A
26 Espanha A
27 Egito B
28 Cazaquistao M
29 Eslovénia A
30 Ooma A
31 Suécia A
32 Guatemala M
33 Marrocos B
34 Alemanha A
35 Pol6nia A
36 Italia A
37 Suica A
38 Eslovaquia A
39

40 Estados Unidos

41

42 Burkina Faso B
43 Noruega A
44 Angola B

95,1
91,1
90,7
85,9
83,8
83,2
79,9
77,5
77,0
71,5
69,7
67,2
66,2
65,8
61,8
61,8
61,6
61,0
59,4
58,2
56,7
56,5
56,0
55,3
55,2
54,2
53,7
52,6
51,4
51,2
50,9
50,2
50,1
47,8
47,5
46,7
46,6
41,5

34,1
15,0
14,8

Fonte: GEM 2020

" Niveis de renda: A - Alta; M - Média; B - Baixa. Classificacdo adaptada pelo GEM Consortium a partir da classificacdo do Banco

Mundial. Fontes: Global Entrepreneurship Monitor 2020/2021 Global Report e Blog do Banco Mundial
(blogs.worldbank.org/opendata/new-world-bank-country-classifications-income-level-2020-2021).
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Motivacoes para
Empreender no

Rio Grande do Sul,
no Brasil e no Mundo



Motivacoes para Empreender no Rio
Grande do Sul, no Brasil e no Mundo

Sdo enfocadas neste capitulo as motivacdes
que fazem com que os empreendedores ini-
ciem seus negoécios. Uma nova abordagem foi
utilizada pelo GEM a partir de 2019, quando
se passou a indagar as pessoas sobre quatro
diferentes motivacbes para empreender, ex-
pressadas estas afirmativas: “para continuar
uma tradicdo familiar”, “para construir uma
grande riqueza ou uma renda muito alta”,
“para fazer diferenca no mundo” e “para ga-
nhar a vida porque os empregos sdo escas-
sos”. Entretanto, mais de uma motiva¢do €
possivel, o individuo pode concordar parcial
ou totalmente com uma ou varias delas. Por
exemplo: o empreendedor poderia sinalizar

21.

que iniciou o negdcio ou se envolveu com
ele “para ganhar a vida porque os empregos
sdo escassos” e também para “continuar a tra-
dicdo do negbcio”. Nesta parte do questiona-
rio, eram apresentadas as quatro afirmativas
utilizando-se a escala Likert com cinco pon-
tos, e a pessoa deveria indicar com qual das
opcdes se identificava: concordo totalmente,
concordo parcialmente, ndo concordo e nem
discordo, discordo parcialmente, e discordo
totalmente. Na etapa do processamento dos
dados, para efeito das analises, se agruparam
as alternativas: “concordo totalmente” com
“concordo parcialmente” e “discordo totalmente”
com “discordo parcialmente”.

Motivacdes dos Empreendedores Iniciais no

Rio Grande do Sul, no Brasil e no Mundo

Nesta secao sao examinados os resultados das
diferentes motivac¢bes para comecar os nego-
cios para os empreendedores iniciais do Rio
Grande do Sul, comparativamente aos empre-
endedores brasileiros, e, quando pertinente,
também sdo comparados com os empreende-
dores iniciais dos outros paises participantes
da pesquisa GEM 2020.

Entre os empreendedores iniciais (nascentes
e novos) do Rio Grande do Sul (tabela 2.1), o
menor percentual foi atribuido a motivagao en-
volver-se com o negocio “para continuar uma
tradicdao familiar”, na ordem dos 30%. Ao redor
de 55% foi para o motivo “construir grande ri-
queza ou renda muito alta”. Para aqueles que
pretendem “fazer a diferenca no mundo”, o
percentual foi cerca de 72%, sendo menor en-
tre os empreendedores novos (66,8%) e o maior
entre os empreendedores nascentes (77,6%). A

Tabela 2.1

Motivacao

Para continuar uma tradi¢ao familiar

Para construir uma grande riqueza ou uma renda muito alta

Para fazer diferenca no mundo

Para ganhar a vida porque os empregos sdo escassos

motivacdo de “ganhar a vida devido a escassez
dos empregos” obteve o maior percentual com
73,3%, sendo maior entre os empreendedores
novos (75,3%) e pouco menor para os empre-
endedores nascentes (70,4%).

Deste modo, a intensidade das motiva¢des en-
tre os empreendedores iniciais gauchos seguiu
a mesma ordem que a dos empreendedores
iniciais brasileiros em 2020, para os quais obti-
veram-se estes indices: “seguir uma tradicao fa-
miliar” (27,4%), “expectativa de criar grande ri-
gueza ou obter renda muito alta” (57,7%), “fazer
a diferenca no mundo” (65,5%), e “ganhar a vida
porque os empregos sao escassos” (81,9%).

Comparacdes mais especificas entre o Rio Gran-
de do Sul, Brasil e demais paises do GEM 2020
sdo apresentadas nos proximos paragrafos.

Percentual dos empreendedores iniciais (nascentes e novos) segundo as
motivagdes para comegar o novo negocio - Rio Grande do Sul - 2020

% dos empreendedores
Nascentes (NEA) | Novos (NBO) | Iniciais (TEA)

33,7 27,9 30,3
57,3 53,4 55,1
77,6 66,8 72,1
70,4 75,3 73,3

Fonte: GEM Rio Grande do Sul 2020
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Comparando-se a intensidade da motiva¢ao
“continuar uma tradicao familiar” dos empre-
endedores nascentes e novos do Rio Grande
do Sul com o Brasil e os demais paises, segun-
do o grafico 2.1 e a tabela 2.2, nota-se que,
na regido da América Latina, o percentual dos
empreendedores nascentes do estado gaucho
(33,7%) somente supera o Brasil (27,5%) e o
Uruguai (24,7%). Quanto aos empreendedores
novos (27,9%) somente supera o Brasil (27%).

Estendendo-se a comparacdo para as demais
regides, na Europa e América do Norte, para os
empreendedores nascentes a economia do Rio
Grande do Sul supera todas as economias, e so-
mente é superada pela Alemanha, com 77,2%,
ao passo que entre os empreendedores novos
fica préoximo da Suécia (28,5%), e é superado
por nove paises, sendo que o0 maior percentual
ocorreu no Canadé (51,3%). Examinando-se os
empreendedores iniciais, 0 maior percentual é
o da Alemanha (62%) e o do Rio Grande do Sul
atinge 30,3%, préximo dos 32,4% da Eslovaquia.

No Oriente Médio e Africa, os empreendedores
nascentes do estado rio-grandense sao supera-
dos por cinco economias, situando-se préximo
ao Egito (33,3%) e distante da Arabia Saudita,
com 55,1%. Voltando-se para os empreendedo-
res novos, os do Rio Grande do Sul aproximam-se
aos do Catar (27,7%) e sao superados por oito
economias, destacando-se os Emirados Arabes
Unidos com 54,3%. O percentual de empreen-
dedores iniciais do estado gaucho, que é pré-
ximo do Kuwait (30,6%), é superado por oito
economias dessa regido.

Na Asia Central e Oriental, entre os empreen-
dedores iniciais os do Rio Grande do Sul sdo
superados pela Indonésia (41,8%) e pela india,
gue obteve percentual proximo de 77%.

Assim, observa-se que esta motivacdo é bastan-
te acentuada tanto em economias de alta, mé-
dia e baixa renda, nas diferentes regides.

Percentual dos empreendedores’ nascentes (NEA) e novos (NBO) que afirmaram que “continuar

Fonte: GEM 2020
T Empreendedores nascentes (NEA) e novos (NBO) que concordam totalmente ou parcialmente com a motivacao apresentada.

Novos (NBO) W | |
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Tabela 2.2 Percentual dos empreendedores iniciais (nascentes e novos)' que afirmaram que “continuar
abela <. uma tradigdo familiar" estava entre as suas motivagdes para comegar 0 novo hegocio - Rio
Grande do Sul e economias participantes (agrupamento por regides geograficas) - 2020

n . Niveis de Nascentes Iniciais
Regioes Economias renda2 (NEA) (TEA)

. Chile A 35,5 41,1 37,1
America | colambia M 34,9 39,0 37,1
Latl.na € Guatemala M 40,3 51,1 46,9
Caribe Panama A 43,2 51,3 45,3

Uruguai A 24,7 28,4 25,9
Alemanha A 77,2 36,6 62,0
Austria A 19,3 23,5 21,1
Canada A 30,1 51,3 39,5
Chipre A 19,8 22,8 21,3
Croéacia A 29,0 26,9 28,7
Eslovaquia A 31,1 36,6 32,4
Eslovénia A 22,2 22,8 21,6
Espanha A 15,6 18,7 17,4
Europae | ggtados Unidos A 26,8 32,5 28,6
America | Gracig A 27,0 40,5 357
doNorte | i4)ia A 7,1 432 26,5
LetOnia A 26,6 31,1 27,5
Luxemburgo A 15,2 19,5 16,6
Noruega A 9,7 15,3 11,8
Paises Baixos A 16,9 37,1 24,6
Pol6nia A 16,5 24,3 20,4
Reino Unido A 18,7 23,8 20,7
Russia M 24,9 9,2 16,5
Suécia A 21,3 28,5 24,2
Suica A 21,9 16,5 20,1
Angola B 38,7 33,8 37,3
Arabia Saudita A 55,1 51,1 53,2
Burkina Faso B 34,6 32,6 34,0
Catar A 27,9 27,7 27,7
Egito B 33,3 41,6 38,1
Oriente Emirados Arabes Unidos A 38,7 54,3 47,6
Médio e Ird M 17,8 20,3 19,0
Africa Israel A 14,6 21,7 17,5
Kuwait A 27,9 34,6 30,6
Marrocos B 28,8 15,6 21,4
Oma A 47,5 50,2 48,9
Togo B 24,0 48,8 32,6
Cazaquistao M 1.1 5,1 8,6
Asia Coreia do Sul A 6,1 3,0 5,0
Central e india B 77,4 76,3 76,8
Oriental Indonésia M 58,6 36,3 41,8
Taiwan A 22,1 27,3 25,6

Fonte: GEM 2020

1 Empreendedores iniciais que concordam totalmente ou parcialmente com a motivacao apresentada.

2 Niveis de renda: A - Alta; M - Média; B - Baixa. Classificacdo adaptada pelo GEM Consortium a partir da classificacdo do Banco
Mundial. Fontes: Global Entrepreneurship Monitor 2020/2021 Global Report e Blog do Banco Mundial
(blogs.worldbank.org/opendata/new-world-bank-country-classifications-income-level-2020-2021)
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Focalizando-se o motivo “construir grande rique-
za ou renda muito alta” (grafico 2.2 e tabela 2.3),
por regides, na América Latina e Caribe os em-
preendedores do Rio Grande do Sul obtiveram
estes indices: com 57,3% dos nascentes, o esta-
do é superado apenas pela Coldmbia (62,3%);
0s novos, com 53,4%, ultrapassam apenas o
Uruguai (42,1%), e os empreendedores iniciais,
com 55,1%, superam os percentuais do Chile
(53,6%), Guatemala (54,8%) e Uruguai (41,4%).
A Coldbmbia se destaca nesta motiva¢do na re-
gido, exibindo percentuais em torno de 60%.

Comparando-se agora os percentuais dos em-
preendedores do estado galucho com os obti-
dos pelas economias da Europa e América do
Norte, os nascentes ficam em nivel semelhan-
te aos da Poldnia (56,1%) e sdo superados por
seis economias; os empreendedores novos su-
peram treze economias e se equiparam aos da

Alemanha (53,9%); os empreendedores iniciais
também superam catorze economias e ficam
proximos aos 52,8% da Poldnia. O maior per-
centual da motivagdo nessa regido se mantém
com a Italia, com aproximadamente 95%.

No Oriente Médio e Africa, os empreendedores
do Rio Grande do Sul, quer sejam nascentes,
Novos ou iniciais somente superam os do Mar-
rocos (nivel entre 42 e 47%), sendo que o des-
taque na regido fica com o Ira, com percentuais
proximos de 89%.

Relativamente & Asia Central e Oriental, os per-
centuais dos empreendedores do Rio Grande
do Sul: nascentes sé superam o Taiwan (51,4%),
0S Novos e 0s iniciais somente superam a In-
donésia (46,6% e 49,8% respectivamente). O
maior percentual dessa regido é do Cazaquis-
tdo, em torno de 95%.

Percentual dos empreendedores’ nascentes (NEA) e novos (NBO) que afirmaram que “construir uma
grande riqueza ou uma renda muito alta" estava entre as suas motivagdes para comegar o0 hovo

negdcio - Rio Grande do Sul e economias participantes (agrupamento por regides geograficas) - 2020
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m Percentual dos empreendedores iniciais (nascentes e novos)' que afirmaram
. que “construir uma grande riqueza ou uma renda muito alta" estava entre as
suas motivagdes para comegar o novo negocio - Rio Grande do Sul e
economias participantes (agrupamento por regides geograficas) - 2020

. n : Niveis de Nascentes Iniciais
Regioes Economias rendaz (NEA) (TEA)

Ameérica Chile A 54,0 54,8 53,6
Latina e Colémbia M 62,3 60,2 61,6
Caribe Guatemala M 55,6 54,8 54,8
Panama A 54,9 58,5 56,3
Uruguai A 41,0 42,1 41,4
Alemanha A 52,1 53,9 52,2
Austria A 31,5 38,5 33,4
Canada A 59,9 71,5 64,2
Chipre A 84,2 85,7 85,2
Croacia A 46,1 48,6 47,0
Eslovaquia A 41,3 33,7 38,3
Eslovénia A 42,4 38,3 39,7
Europae | gspanha A 39,1 31,1 34,9
América Estados Unidos A 65,1 66,7 66,0
doNorte | Grecia A 49,7 44,5 45,8
Italia A 94,8 95,8 95,3
Letonia A 40,7 44,8 41,8
Luxemburgo A 44,0 29,7 40,3
Noruega A 29,4 31,3 30,1
Paises Baixos A 33,7 51,5 40,9
Polonia A 56,1 49,7 52,8
Reino Unido A 58,5 60,0 59,4
Russia M 70,1 66,7 68,7
Suécia A 41,3 44,0 42,8
Suica A 31,2 33,7 32,5
Angola B 64,1 63,1 63,8
Arabia Saudita A 86,4 87,6 86,9
Burkina Faso B 66,1 84,8 76,1
Catar A 77,8 76,6 77,5
Oriente Egit.o ] ' B 62,4 63,5 62,8
Médio e Erplrados Arabes Unidos A 71,4 83,2 77,7
Africa Ird M 88,3 89,6 88,9
Israel A 72,6 65,6 71,2
Kuwait A 77,4 72,8 76,0
Marrocos B 47,6 42,8 45,2
Oma A 82,8 81,2 82,2
Togo B 85,9 84,5 85,5
Cazaquistao M 95,8 93,4 94,9
Asia Coreia do Sul A 74,9 59,2 68,6
Central e india B 79,6 69,1 74,7
Oriental Indonésia M 59,7 46,6 49,8
Taiwan A 51,4 61,3 57,2

Fonte: GEM 2020

1 Empreendedores iniciais que concordam totalmente ou parcialmente com a motivacdo apresentada.

2 Niveis de renda: A - Alta; M - Média; B - Baixa. Classificacdo adaptada pelo GEM Consortium a partir da classificacdo do Banco
Mundial. Fontes: Global Entrepreneurship Monitor 2020/2021 Global Report e Blog do Banco Mundial
(blogs.worldbank.org/opendata/new-world-bank-country-classifications-income-level-2020-2021)
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Com relagdo a motivagdo “fazer a diferenca no
mundo”, segundo os dados do grafico 2.3 e da
tabela 2.4, os empreendedores do Rio Gran-
de do Sul e economias. nascentes (77,6%), no-
vos (66,8%) e iniciais (72,1%) comparados aos
da América Latina e Caribe, s6 sdo superados
pelos da Guatemala (com 79%, 73,9% e 76,7%
respectivamente) e para os empreendedores
novos, também pelo Panama (70,6%).

Comparando-se com os empreendedores da
Europa e América do Norte, os empreendedores
do Rio Grande do Sul dos diferentes estagios -
nascentes, novos e iniciais - superam os per-
centuais de todas as economias, excetuando-se
a comparacao com os empreendedores novos do
Canada3, que registraram 71,5%. Estendendo-se a

comparac3o a regido Oriente Médio e Africa, os
empreendedores do Rio Grande do Sul, quer
nascentes, novos e iniciais, superam todas as
economias, inclusive a de Angola, o maior des-
taque na regido, com percentuais ao redor de
65%. Quando comparados aos empreendedo-
res das economias da Asia Central e Oriental,
os empreendedores do estado gaucho, dos
diferentes estagios dos negdécios, somente sao
superados pelos da India, que exibem percen-
tuais entre 72% e 85%.

Sendo assim, essa motiva¢do é particularmen-
te intensa entre os empreendedores iniciais do
Roi Grande do Sul e ndo se detecta padrao rela-
cionado as rendas das economias.

Percentual dos empreendedores’ nascentes (NEA) e novos (NBO) que afirmaram que “fazer
a diferenga no mundo” estava entre as suas motivagdes para comegar o novo negdcio - Rio

Grande do Sul e economias participantes (agrupamento por regides geograficas) - 2020
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Tabela 2.4 Percentual dos empreendedores iniciais (nascentes e novos)' que afirmaram que “fazer a
abela <. diferenga no mundo” estava entre as suas motivagdes para comegar o novo negécio - Rio
Grande do Sul e economias participantes (agrupamento por regiées geograficas) - 2020

n . Niveis de Nascentes Iniciais
Regioes Economias renda2 (NEA) (TEA)

America Chile A 58,7 56,8 58,4
Latina e Coldmbia M 63,3 60,9 62,9
Caribe Guatemala M 79,0 73,9 76,7
Panaméa A 64,9 70,6 66,6
Uruguai A 32,4 29,0 31,7
Alemanha A 36,7 47,0 39,8
Austria A 41,0 33,4 39,0
Canada A 63,8 71,5 66,4
Chipre A 45,1 25,6 37,5
Croéacia A 34,1 50,8 38,9
Eslovaquia A 35,5 26,7 33,6
Eslovénia A 53,9 36,4 44,6
Espanha A 33,1 32,0 32,3
Europa e Est:a@os Unidos A 71,8 60,4 68,2
América Gt,’e.ua A 32,5 23,3 26,9
do Norte Italia . A 21,4 31,1 26,6
Letonia A 44,5 33,9 39,8
Luxemburgo A 52,9 45,1 51,1
Noruega A 42,4 27,5 36,7
Paises Baixos A 45,9 48,7 46,6
Pol6nia A 24,9 18,8 22,0
Reino Unido A 66,0 42,4 57,6
Russia M 30,6 18,6 24,2
Suécia A 40,7 43,6 41,5
Suica A 44,2 40,1 42,5
Angola B 65,8 64,2 65,3
Arabia Saudita A 59,2 64,6 60,8
Burkina Faso B 22,2 20,3 21,3
Catar A 38,0 36,7 37,6
Egito B 49,6 48,8 49,2
Oriente Emirados Arabes Unidos A 50,3 52,5 52,4
Médio e Ird M 37.1 21,8 30,1
Africa Israel A 37,3 32,1 35,6
Kuwait A 43,8 33,8 40,1
Marrocos B 11,6 11,8 11,8
Oma A 50,5 41,5 47,9
Togo B 27,7 56,5 36,9
Cazaquistao M 0,6 0,0 0,4
Asia Coreia do Sul A 10,4 9,0 10,0
Central e india B 85,3 72,0 80,7
Oriental Indonésia M 57,1 40,7 44,7
Taiwan A 53,8 52,1 52,5

Fonte: GEM 2020

1 Empreendedores iniciais que concordam totalmente ou parcialmente com a motivacdo apresentada.

2 Niveis de renda: A - Alta; M - Média; B - Baixa. Classificacdo adaptada pelo GEM Consortium a partir da classificacdo do Banco
Mundial. Fontes: Global Entrepreneurship Monitor 2020/2021 Global Report e Blog do Banco Mundial
(blogs.worldbank.org/opendata/new-world-bank-country-classifications-income-level-2020-2021)
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Analisa-se agora a motivacao de ganhar a vida
“devido a escassez dos empregos”, comparando-se
os resultados dos empreendedores por esta-
gios dos negdcios nas diferentes regifes geo-
graficas (grafico 2.4 e tabela 2.5). Na América
Latina e Caribe, sistematicamente os empre-
endedores do Rio Grande do Sul, nascentes
(70,4%), novos (75,3%) e iniciais (73,3%) se po-
sicionam na Ultima classificacao (7?), ficando
proximos a Colémbia (6?), sendo que a Guate-
mala exibe as percentagens mais elevadas, em
torno de 90%.

Na Europa e América do Norte, os percentuais
atingidos pelos empreendedores nascentes do
estado gaucho sdo superados por seis econo-
mias, ficando em nivel similar aos da Eslovénia
(70,2%), sendo que o Chipre apresenta o maior
percentual (78%). Relativamente aos novos, o0s
do Rio Grande do Sul s6 sao superados pelos
do Chipre (75,9%) e da Italia (91,9%). Quanto
aos empreendedores iniciais, sdo superados
por quatro economias, sendo que se destaca
novamente a Italia, com 82,2%. Em todos estes
estagios a economia que mostra os menores
percentuais nesta motiva¢ao é a Noruega (em
torno de 23%).

Comparando-se os empreendedores do Rio
Grande do Sul aos das economias do Oriente
Médio e Africa, os nascentes sdao superados

por sete economias, posicionando-se proximos
aos Emirados Arabes Unidos (73,9%), sendo o
maior percentual o obtido pela Arabia Saudita
(90,7%). Os empreendedores novos sdo supera-
dos pelos empreendedores de seis economias,
ficando proximos aos de Burkina Faso e Emira-
dos Arabes Unidos (ambos 76,3%) e abaixo do
destaque Oma (93,2%). Relativamente aos em-
preendedores iniciais, sdo superados por seis
economias, posicionando-se préximos aos do
Marrocos (72,8%), bem abaixo de Oma (89,8%).
Para estes estagios, nascentes, novos e iniciais,
0s menores percentuais foram apresentados
pelo Egito (nascentes 51,6%) por Israel (novos
45,6% e iniciais 53,6%).

Finalmente, comparados as economias da Asia
Central e Oriental, os empreendedores nascen-
tes do estado gaucho que iniciaram seus nego-
cios “devido a escassez dos empregos” ficaram
proximos aos da Indonésia (68,2%), e somente
sdo superados pelos da india (87,6%). Acontece
0 mesmo com respeito aos empreendedores
novos, sendo que os da Indonésia atingiram
72,9%, e os da india 85%. Os empreendedores
iniciais do Rio Grande do Sul foram novamente
superados pelos indianos (87,3%). Nestes esta-
gios, as economias que obtiveram as menores
percentagens nesta motivacdo foram: Caza-
quistdo (nascentes 32,5%), Coreia do Sul (novos
29,9%, iniciais 32,9%) e Taiwan (iniciais 32,8%).

Percentual dos empreendedores® nascentes (NEA) e novos (NBO) que afirmaram que “ganhar a vida

Grafico 2.4 porque 0s empregos sdo escassos” estava entre as suas motivagdes para comegar o0 novo negocio -
Rio Grande do Sul e economias participantes (agrupamento por regides geograficas) - 2020
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Fonte: GEM 2020
T Empreendedores nascentes (NEA) e novos (NBO) que concordam totalmente ou parcialmente com a motivacdo apresentada.
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Tabela 2.5
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Percentual dos empreendedores iniciais (nascentes e novos)’ que afirmaram
que “ganhar a vida porque 0s empregos sdo escassos” estava entre as suas
motivagdes para comegar o novo negdcio - Rio Grande do Sul e economias
participantes (agrupamento por regides geograficas) - 2020
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Niveis de Nascentes Novos Iniciais
Regides Economias renda? (NEA) (NBO) (TEA)

Rio Grande do Sul 70,4 75,3 73.3
Brasil M 82,8 80,9 81,9
América Chile A 81,1 79,9 81,2
Latina e Colémbia M 77,1 75,7 77,0
Caribe Guatemala M 88,9 92,3 91,1
Panama A 85,7 82,8 84,7
Uruguai A 78,4 84,9 80,0
Alemanha A 41,9 49,9 45,1
Austria A 50,2 47,5 49,3
Canada A 62,8 70,4 66,1
Chipre A 78,0 75,9 77,4
Croacia A 67,4 74,5 69,4
Eslovaquia A 74,2 72,2 73,8
Eslovénia A 70,2 74,9 72,2
Europae | gspanha A 71,9 72,9 723
America Estados Unidos A 50,9 50,3 50,2
doNorte | Grecia A 65,6 68,6 69,0
Italia A 71,0 91,9 82,2
Letdnia A 73,1 74,6 73,6
Luxemburgo A 52,2 26,9 44,3
Noruega A 22,5 24,1 23,1
Paises Baixos A 45,3 52,6 47,8
Polonia A 60,1 64,4 62,0
Reino Unido A 58,5 47,5 54,4
Russia M 77,5 66,5 71,4
Suécia A 24,1 35,7 28,9
Suica A 52,3 53,3 52,0
Angola B 88,3 91,0 89,5
Ardbia Saudita A 90,7 87,3 89,4
Burkina Faso B 82,0 76,3 79,4
Catar A 56,3 55,0 56,6
Oriente Egit.o ) ' B 51,6 55,7 54,0
Médio e Erplrados Arabes Unidos A 73,9 76,3 74,6
Africa Ira M 58,0 71,9 64,8
Israel A 59,9 45,6 53,6
Kuwait A 62,2 56,2 59,6
Marrocos B 76,4 70,5 72,8
Oma A 87,7 93,2 89,8
Togo B 82,7 88,8 84,6
Cazaquistao M 32,5 49,9 40,0
Asia Coreia do Sul A 354 29,9 32,9
Central e india B 87,6 85,0 87,3
Oriental Indonésia M 68,2 72,9 71,4
Taiwan A 33,5 31,3 32,8

Fonte: GEM 2020
1 Empreendedores iniciais que concordam totalmente ou parcialmente com a motivacdo apresentada.

2 Niveis de renda: A - Alta; M - Média; B - Baixa. Classificacdo adaptada pelo GEM Consortium a partir da classificagdo do Banco

Mundial. Fontes: Global Entrepreneurship Monitor 2020/2021 Global Report e Blog do Banco Mundial
(blogs.worldbank.org/opendata/new-world-bank-country-classifications-income-level-2020-2021)
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2.2,

Motivagdes dos Empreendedores Iniciais

(Nascentes e Novos) por Oportunidade e por
Necessidade no Rio Grande do Sul e no Brasil

Além da nova abordagem sobre as motivacdes
exploradas na se¢do anterior, sempre foi foco
da pesquisa GEM conhecer se os empreende-
dores abrem os seus negdcios motivados por
necessidade ou por oportunidade. Isto porque
as caracteristicas, atividades e ambicbes dos
empreendimentos iniciados tém relacdo com
as motivacBes de empreender por oportuni-
dade ou por necessidade. De fato, os empre-
endedores por necessidade sdo como que em-
purrados pela falta de outras alternativas para
ganhar a vida. Tendem a ser negdcios mais
simples, com menos experiéncia com o mer-
cado, gestdo mais precaria e menor ambicdo,
em contraste com os que empreendem por
oportunidade.

Analisam-se a seguir os dados apresentados
na tabela 2.6, em que se mostram as taxas de
motivagdo por oportunidade e por necessida-
de dos empreendedores nascentes e novos do
Rio Grande do Sul e do Brasil, em 2020, bem
como o quanto estas taxas representam pro-
porcionalmente sobre o total de empreende-
dores nascentes e novos e a razdo entre as ta-
xas de empreendedorismo por oportunidade
e necessidade.

No Rio Grande do Sul os empreendedores
nascentes (taxa de 5,4), e mais ainda os novos
(taxa de 7,5), sao mais motivados pela oportu-
nidade, implicando entdo que as propor¢des
sdo de 56,5% de empreendedores nascentes e
de 59,2% de empreendedores novos impulsio-
nados por oportunidade. No caso dos empre-
endedores nascentes, a razao é de 1,5. Assim,
a cada 100 empreendedores nascentes que
empreendem por necessidade, tém-se 150
que o fazem por oportunidade. Entre os em-
preendedores novos a razdo é de 1,6, a cada
100 por necessidade ha 160 por oportunidade.

No Brasil, nota-se que, entre os empreende-
dores nascentes, 53,9% o fazem por necessi-
dade, e bem menos por oportunidade (40,5%);
examinando-se os empreendedores novos as
proporcdes praticamente se igualam, de tal
modo que sdo 47% os que empreendem por
oportunidade e 47,9% os que o fazem por ne-
cessidade. Assim, para o Brasil, mais empreen-
dimentos nascentes sdo impulsionados pela
necessidade, de tal modo que a cada 100 ne-
gocios por necessidade tém-se 80 que nascem
por oportunidade. Essa diferenca diminui no
estagio de empreendimentos novos, em que
praticamente a cada negdcio por necessidade
existe um por oportunidade.

Motivagdo dos empreendedores nascentes (NEA) e novos (NBO): taxas® (em %) para

Tabela 2.6

oportunidade e necessidade, proporgdo? (em %), e razdo® entre oportunidade e necessidade -
Rio Grande do Sul e Brasil - 2020

Rio Grande do Sul Brasil
Novos (NBO) Nascentes (NEA) Novos (NBO)

Nascentes ( NEA

Proporgao Proporg¢ao Proporc¢ao Proporg¢ao
UEres sobre NEA UEpes sobre NBO VEDEE sobre NEA e sobre NBO

Motivacéao

Oportunidade 56,5 59,2 40,5 47,0
Necessidade 3,7 38,1 4,7 36,9 5,5 53,9 6,4 479
Razao 1,5 1,6 0,8 1,0

Fonte: GEM Rio Grande do Sul e Brasil 2020
1 Percentual da populacao de 18 a 64 anos.

2 A soma pode ndo totalizar 100%, pois em alguns empreendimentos ndo é possivel distinguir a motivacdo para empreender.

3 Exemplo de interpretacdo: para cada 100 empreendedores nascentes no Rio Grande do Sul que empreendem por necessidade, existem
150 que empreendem por oportunidade.

Os dados da tabela 2.7 trazem a série historica
das propor¢des das taxas de empreendedoris-
mo inicial - nascente e novo - desde 2016, do
empreendedorismo por necessidade para o Rio
Grande do Sul e para o Brasil. Focalizando-se

o estagio nascente no estado galcho, perce-
be-se que a proporcao em 2018, relativamente
a de 2016, tendeu a diminui¢do do empreen-
dedorismo por necessidade (queda de aproxi-
madamente 11 pontos percentuais), e depois
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para aumento em 2020 (cerca de 13 pontos
percentuais). Examinando-se as propor¢des de
empreendedorismo inicial, tém-se 33,3% dos
empreendedores por necessidade em 2016,
leve queda para 31,8% em 2018 e aumento em
2020, quando foi para 37,4%.

Quanto as proporg¢des no Brasil, pode-se con-
cluir que, no geral, é mais intensa a motivacado
por necessidade, ainda que no empreendedo-
rismo nascente em 2016 e 2018 os percentuais
tenham sido pontualmente menores do que
os do Rio Grande do Sul. Porém, ha um enor-
me salto em 2020, quando alcang¢a 53,9%. Ja
entre os empreendimentos novos, bem como

no empreendedorismo inicial, todas as pro-
porcdes brasileiras, de 2016 a 2020, superam
as do estado gaucho. Deste modo, para o pais,
ha praticamente 50% do empreendedorismo
motivado pela necessidade em 2020, ao passo
que no Rio Grande do Sul ha 37%. O que indica
maior resiliéncia da economia do estado gau-
cho relativamente a do Brasil, sobretudo frente
ao impacto da pandemia. Pode-se inferir que os
empreendedores gauchos ainda veriam mais
oportunidades para empreender, comparativa-
mente aos brasileiros, e proporcionalmente se
veriam menos forcados a empreenderem por
necessidade.

Empreendedorismo por necessidade como proporgao da taxa de empreendedorismo
inicial (nascente e novo) - Rio Grande do Sul e Brasil - 2016, 2018 e 2020

Brasil

 RoGrasdosu | eas

Tabela 2.7
Rio Grande do Sul
Nascente NEA 35,5 24,6
Novo NBO 32,5 33,8
Inicial TEA 33,3 31,8

38,1 24,8 20,3 53,9
36,9 49,6 39,5 47,9
37,4 42,4 37,5 50,4

Fonte: GEM Rio Grande do Sul e Brasil 2020

Este cendrio se alinha com os dados apresen-
tados no Boletim do Trabalho, elaborado pelo
Departamento de Economia e Estatistica (DEE),
da Secretaria de Planejamento, Governanca
e Gestdo (SPGG), e que derivam da Pesquisa
Nacional por Amostra de Domicilios (PNAD)
do IBGE, pois apesar da taxa de desocupacdo
de 10,3% no terceiro trimestre de 2020 do Rio
Grande do Sul ter atingido o maior nivel da
série historica desde 2012, indicando que 574
mil pessoas estariam sem ocupag¢do no estado,
esta taxa estaria ainda abaixo dos 14,6% de
desocupados registrado para o Brasil®.

A resiliéncia da economia no estado gaucho
fica mais evidente perante os dados de recu-
peracdo parcial do mercado de trabalho, que
melhorou no quarto trimestre de 2020 na
comparacao com o trimestre anterior: a taxa
de desemprego caiu de 10,3% para 8,4%, refle-
tindo um contingente de 98 mil pessoas a me-
nos no numero de desempregados. De qual-
quer modo, vale registrar que as pessoas mais
afetadas pelo desemprego no estado (confor-
me o Boletim de Trabalho na comparacdo do
quarto trimestre de 2020 com 0 mesmo periodo

de 2019) estdo nas categorias consideradas
mais vulneraveis do mercado de trabalho, que
compreendem: os empregadores sem CNPJ
(-46,5%), trabalhadores por conta prépria sem
CNPJ (-11,9%), os empregados sem carteira
no setor privado (-28,3%) e os trabalhadores
domeésticos sem carteira (-17,4%)"".

Provavelmente estas pessoas estariam entre
as mais propensas a empreender por neces-
sidade. O que pode ser corroborado pelos
dados, no GEM, que revelam a situacdo de
desemprego dos empreendedores nascentes
e novos nos trés meses antes da abertura do
negoécio (tabela 2.8). Entre os empreendedo-
res nascentes, 38% deles se encontravam de-
sempregados no trimestre anterior aos pas-
sos iniciais para abertura da atividade, entre
estes desempregados, aproximadamente 89%
reconheceram que esta situa¢do acelerou sua
jornada em direcdao ao empreendedorismo.
Situacdo similar acontece para os empreende-
dores novos. Podendo-se concluir que de fato
o desemprego é um impulsionador importan-
te para o empreendedorismo.

10 https://g1.globo.com/rs/rio-grande-do-sul/noticia/2021/01/27/desemprego-no-rs-chega-a-mais-de-10percent-no-

terceiro-trimestre-de-2020-diz-boletim.ghtml

" https://www.estado.rs.gov.br/apos-ano-em-queda-mercado-de-trabalho-do-rs-mostra-recuperacao-parcial-no-

quarto-trimestre-de-2020
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Tabela 2.8

Percentual de empreendedores nascentes (NEA) e novos (NBO) segundo a condigao
de ocupagao anterior a abertura do negécio - Rio Grande do Sul - 2020

Estava desempregado e ndo arrumava emprego nos trés 38,0 39,9
meses anteriores ao inicio da atividade empreendedora?

Para os que afirmaram estar desempregados

Estar desempregado contribuiu ou 88,8 89,2

acelerou a abertura da atividade?

Fonte: GEM Rio Grande do Sul 2020

Ao examinar as atividades dos empreendedo-
res iniciais, diferenciando-os pelas motivac¢des
por oportunidade e necessidade (tabela 2.9),
evidencia-se que o leque de atividades daque-
les impulsionados por oportunidade é maior,
pois 16 atividades totalizam aproximadamen-
te 50%, ao passo que para 0s movidos por ne-
cessidade sdao 10. Outro ponto de distin¢do é
a existéncia de mais atividades caracteristica-
mente mais especializadas entre os empreen-
dimentos iniciais por oportunidade (somando
13,4%): atividades juridicas; de contabilidade,
consultoria e auditoria contabil e tributaria;
servicos de arquitetura; design e decora-
cdo de interiores; e servicos especializados
para construcdo. Destas atividades somente
0s servicos especializados para construcdo
aparecem nos dois grupos com percentuais
similares.

Analisando-se outras atividades de servicos,
observa-se que nos dois grupos constam ser-
vicos de catering, bufé e outros servicos de
comida (1% classificada tanto para oportuni-
dade quanto para necessidade), cabeleireiro e
outras atividades de tratamento de beleza (4°
classificada para ambos os grupos), manuteng¢ao

e reparacao de veiculos, porém com percen-
tuais mais elevados entre os empreendedo-
res iniciais por necessidade. Por outro lado,
examinando-se as atividades de comércio
varejista, a Unica que aparece nos dois gru-
pos € a de artigos de vestuario e acessorios
(22 classificada nos dois grupos) com diferen-
ca pequena a favor dos empreendedores por
oportunidade. Neste grupo aparecem outras
atividades de comércio como: varejo de cos-
méticos, perfumes e produtos de higiene pes-
soal e produtos de padaria, laticinio, doces,
balas e semelhantes.

Entre os empreendedores iniciais por neces-
sidade constam servi¢os de transporte rodo-
viario de taxi (5,2%), obras de acabamento
(2,9%), servicos domésticos (2,9%) e confecc¢ao
de pecas do vestuario (2,6%).

Nos dois grupos, consta o cultivo de plantas
de lavoura temporaria, com mais frequéncia
entre os empreendedores por necessidade
(3,6% comparados a 2% no grupo por opor-
tunidade), talvez até porque as atividades de
agricultura sejam importantes na economia
do estado.
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Distribuigdo percentual das atividades' dos empreendedores em estdgio

Tabela 2.9 inicial (TEA) segundo a motivagao - Rio Grande do Sul - 2020

Atividades dos empreendedores iniciais

Atividades (CNAE) % Atividades (CNAE) %

Servicos de catering, bufé e outros servicos
de comida preparada

Comércio varejista de artigos do vestuario e
acessorios

Atividades juridicas, exceto cartérios

Cabeleireiros e outras atividades de
tratamento de beleza

Servicos especializados para construcdo

Comeércio varejista de cosméticos, produtos
de perfumaria e de higiene pessoal

Comeércio varejista de outros produtos novos
Construcdo de edificios

Comeércio varejista de produtos de padaria,
laticinio, doces, balas e semelhantes

Manutencdo e reparacdo de veiculos
automotores

Cultivo de plantas de lavoura temporaria

Atividades de contabilidade, consultoria e
auditoria contdbil e tributéria

Restaurantes e outros estabelecimentos de
servicos de alimentag¢do e bebidas

Servicos de arquitetura
Atividades de malote e de entrega
Design e decoracdo de interiores

Outras atividades

Servicos de catering, bufé e outros servigos
de comida preparada

Comércio varejista de artigos do vestuario
e acessorios

Transporte rodoviario de taxi

Cabeleireiros e outras atividades de
tratamento de beleza

Manutencdo e reparacdo de veiculos
automotores

Cultivo de plantas de lavoura temporaria
Servigos especializados para construgao
Obras de acabamento

Servicos domésticos

Confec¢do de pegas do vestuario, exceto
roupas intimas

Outras atividades

Fonte: GEM Rio Grande do Sul 2020

T A nomenclatura utilizada para descrever as atividades desenvolvidas pelos empreendedores é baseada na redacdo dada pela
Classificagdo Nacional da Atividades Econdmicas - CNAE, em seu 4° nivel, ou seja, as classes CNAE.
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Empreendedorismo e Caracteristicas
Socioeconomicas da Populacao

Este capitulo apresenta estatisticas segundo
estratos de caracteristicas socioeconémicas
de sexo, idade, escolaridade e renda familiar
mensal relativas ao estado do Rio Grande do
Sul e dos demais paises estudados no relaté-
rio GEM 2020.

3.1.

O capitulo também traz informacdes sobre a
ocupacdo exercida pelos empreendedores do
Rio Grande do Sul em paralelo a conducdo de
um negdcio préprio; as motiva¢des dos em-
preendedores iniciais; e as principais ativida-
des econdbmicas, relacionando essas variaveis
as diferencgas socioecondémicas.

Intensidade da Atividade Empreendedora

conforme as Caracteristicas Socioecon6micas

Neste item sdo analisadas as diferencas na in-
tensidade da atividade empreendedora nos es-
tagios nascente, novo e estabelecido para cada
estrato das caracteristicas socioecondémicas. As

311. Sexo

Conforme a tabela 3.1, nos trés estagios de
empreendedorismo, a intensidade empreen-
dedora no Rio Grande do Sul foi maior entre os
homens em 2020. Observa-se também que a
diferenca na taxa de empreendedorismo mas-
culino e a taxa de empreendedorismo femini-
no cresce a cada estagio de amadurecimento
do empreendimento. No empreendedorismo
nascente essa diferenca é de 1,5 ponto per-
centual e chega a quase 10 pontos no empre-
endedorismo estabelecido. A ampliacdo dessa
diferenca se deve sobretudo ao fato de que as
taxas de empreendedorismo masculino au-
mentam sucessivamente (10,4% nos nascen-
tes, 14,7% nos novos e 19,8% nos estabeleci-
dos), enquanto a taxa de empreendedorismo
feminino é mais estavel. A diferenca entre as
taxas das nascentes e novas é de menos de
2 pontos percentuais, a menor e a maior taxa
entre as mulheres respectivamente.

Na comparacdo com a pesquisa anterior, reali-
zada em 2018, as taxas de empreendedorismo
nascente, tanto dos homens quanto das mu-
Iheres, praticamente triplicaram.

Esse aumento expressivo na intensidade da ati-
vidade empreendedora nascente ndo se repete
no empreendedorismo novo ou estabelecido.
No novo, também ocorreu um aumento da taxa
entre os homens, porém em escala muito me-
nor (21,3%). Entre as mulheres, nesse estagio,
houve uma reducdo de 7%.

informacdes geradas podem auxiliar no desen-
volvimento de elaboracdo e avaliacdo de pro-
gramas e politicas publicas.

No empreendedorismo estabelecido, entre
2018 e 2020, tanto a taxa masculina como a fe-
minina sofreram reducdo. Entre os homens, a
diminuicdo da taxa foi minima (2,4%). Pode-se
dizer que houve estabilidade na intensidade
da atividade empreendedora estabelecida en-
tre os homens, pois a taxa foi de cerca de 20%.
Entretanto, a taxa de empreendedorismo femi-
nino nesse estagio registrou uma redug¢do de
25%, fazendo com que, em 2020, a taxa de em-
preendedoras estabelecidas registrasse a me-
tade da taxa dos empreendedores no mesmo
estagio entre os homens.

Os dados apresentados levam a concluir que
tanto mulheres quanto homens no Rio Grande
do Sul foram impelidos a iniciar uma ativida-
de empreendedora em 2020 de modo a con-
tribuir com a renda familiar, dada a situacao
de crise econbmica, aumento do desemprego
(em especial entre as mulheres) e motivados
pela crise sanitaria vivenciada. Contudo, o
empreendedorismo feminino no estado foi
mais impactado, dada a redug¢do na intensi-
dade do envolvimento das mulheres com em-
preendimentos em estagios mais avancados
em seu ciclo de vida (novos e estabelecidos),
seja pelas dificuldades intrinsecas de man-
terem seus negdécios ativos, ou pelas novas
necessidades surgidas em termos de arranjo
familiar, por exemplo, a assisténcia aos filhos
diante de um cenario de isolamento social e
da interrupcdo das atividades escolares.
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Taxas especiﬁcas1 (%) e variagdes? entre 2018 e 2020 dos empreendedores nascentes (NEA), novos

Tabela 3.1 (NBO), iniciais (TEA) e estabelecidos (EBO) segundo o sexo - Rio Grande do Sul - 2018 e 2020
Masculino 154 249 61,7 34 104 2087 121 14,7 21,3 203 198 24
Feminino 144 193 34,2 30 89 199,77 1,5 10,7 -7,0 133 99 -251

Fonte: GEM Rio Grande do Sul 2020
1 Percentual referente a cada categoria da populagdo (p. ex.: 10,4% dos homens no Rio Grande do Sul eram empreendedores nascentes em 2020).

2 Variagao percentual da taxa de empreendedorismo em cada categoria da populagdo (p. ex.: Entre 2018 e 2020 houve um aumento de
199,7% na taxa de empreendedorismo nascente entre as mulheres no Rio Grande do Sul).

As tabelas 3.2 e 3.3 apresentam as taxas de
empreendedorismo inicial (TEA) e estabelecido
(EBO) segundo o sexo de todas as 44 econo-
mias da pesquisa em 2020. Também apresen-
tam o indicador “razdo”, que mostra quantos
homens havia em comparacao com cada mu-
Iher na condicao de empreendedores iniciais.

Com relagdo as taxas de empreendedorismo
inicial (TEA), segundo o sexo, a razdo é de 1,3
para o Rio Grande do Sul e de 1,2 para o Brasil
(tabela 3.2). Comparando-se o estado gaucho
com outros paises, a razao € a mesma da Russia
(renda média), Austria (renda alta), Estados Uni-
dos (renda alta) e Taiwan (renda alta). Dentre os
paises de renda média, sé ndo é maior que a do
Ird (2,2). Entre todas as economias analisadas,

Italia (3,2), Egito (3,1) e india (3) apresentam as
maiores razdes. A Arabia Saudita (1) obteve a
maior equidade entre 0s sexos no empreende-
dorismo inicial.

Com relacao ao empreendedorismo estabele-
cido (EBO), a razdo entre homens e mulheres
no Rio Grande do Sul é de 2 (tabela 3.3). Entre
todas as economias de renda média, a razao
do estado s6 ndo é maior do que a do Brasil
(2,2) e do Ira (3,4). Com relagao aos paises de
renda alta, 13 apresentam razao inferior a 2.
Entre as 44 economias analisadas, o Egito, de
renda baixa, apresenta a maior razao (6), sen-
do o pais com a proporc¢do mais desequilibrada
de homens e mulheres no empreendedorismo
estabelecido.
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Tabela 3.2  |2xas especificas’ (em %) de empreendedorismo inicial (TEA) segundo o sexo - Rio
abela J. Grande do Sul e economias participantes (agrupamento por regides geograficas) - 2020

. n : Niveis de X .
Regioes Economias renda2 Masculino Feminino

América
Latina e Chile A 29,9 22,1 1,4
Caribe Colémbia M 32,2 30,2 11
Guatemala M 31,3 25,5 1,2
Panaméa A 35,6 29,1 1,2
Uruguai A 23,8 20,1 1,2
Alemanha A 51 4,4 1,2
Austria A 7,0 53 1,3
Canada A 17.3 13,9 1,2
Chipre A 11,0 6,1 1,8
Croacia A 16,1 9,3 1,7
Eslovaquia A 18,8 8,9 2,1
Eslovénia A 7.1 4,8 1,5
Espanha A 5,6 4,8 1,2
Estados Unidos A 17,3 13,6 1,3
Europae | Grgcia A 10,6 6,7 1,6
America Italia A 2,9 09 32
doNorte || atsnia A 20,0 11,2 1,8
Luxemburgo A 10,9 4,9 2,2
Noruega A 10,2 4,9 2,1
Paises Baixos A 13,4 9,6 1,4
Polbnia A 3,8 2,4 1,6
Reino Unido A 9,5 6,2 1,5
Russia M 9,7 7.3 1,3
Suécia A 9,7 4,8 2,0
Suica A 9,8 8,7 11
Angola B 48,1 51,1 0,9
Arabia Saudita A 17,0 17,7 1,0
Burkina Faso B 24,8 21,5 1,2
Catar A 18,4 12,3 1,5
Egito B 16,7 54 3,1
Oriente Emirados Arabes Unidos A 16,8 12,2 1,4
Médio e Ira M 10,9 51 2,2
Africa Israel A 10,4 6,7 1,5
Kuwait A 20,4 16,9 1,2
Marrocos B 9,8 4,5 2,2
Ooma A 14,7 17,3 0,9
Togo B 29,8 35,6 0,8
Cazaquistao M 19,3 20,9 0,9
Asia Coreia do Sul A 15,3 10,6 1,5
Central e india B 79 2,6 3,0
Oriental Indonésia M 9,1 10,0 0,9
Taiwan A 9,6 7.3 1,3

Fonte: GEM 2020

1 Percentual referente a cada categoria da populacdo (p. ex.: 24,9% dos homens no Rio Grande do Sul eram empreendedores
iniciais em 2020).

2 Niveis de renda: A - Alta; M - Média; B - Baixa. Classificacdo adaptada pelo GEM Consortium a partir da classificacdo do Banco
Mundial. Fontes: Global Entrepreneurship Monitor 2020/2021 Global Report e Blog do Banco Mundial
(blogs.worldbank.org/opendata/new-world-bank-country-classifications-income-level-2020-2021).

3 Exemplo de interpretacdo: Para cada 1 mulher empreendedora inicial, 3 homens eram empreendedores iniciais na india em 2020.
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Tabela 3.3 Taxas especificas’ (em %) de empreendedorismo estabelecido (EBO) segundo o sexo - Rio
abeia 5. Grande do Sul e economias participantes (agrupamento por regiées geograficas) - 2020

x : Niveis de : .
Regioes Economias renda? Masculino Feminino

América
Latina e Chile A 7,1 5,1 1,4
Caribe Colémbia M 5,6 53 11
Guatemala M 15,1 9,7 1,5
Panama A 55 2,6 2,1
Uruguai A 7.1 3.2 2,3
Alemanha A 8,1 4,1 2,0
Austria A 9,6 5,9 1,6
Canada A 8,7 5,9 1,5
Chipre A 9,9 4,7 2,1
Croacia A 4,9 3,5 1,4
Eslovaquia A 9,2 3,8 2,4
Eslovénia A 9,2 4,6 2,0
Espanha A 7,7 5,8 13
Estados Unidos A 12,6 7.3 1,7
Europae | Gracia A 18,2 10,9 1,7
America | 4 A 3,7 0,8 48
doNorte || otania A 15,3 6.9 2,2
Luxemburgo A 4,8 2,2 2,2
Noruega A 5,6 2,5 2,2
Paises Baixos A 9,1 4,8 1,9
Polonia A 16,6 7,9 2,1
Reino Unido A 8,8 4,2 2,1
Russia M 5,6 3,8 1,5
Suécia A 8,4 3,6 2,3
Suica A 8,2 53 1,6
Angola B 8,4 10,0 0,8
Ardbia Saudita A 6,1 3,8 1,6
Burkina Faso B 15,4 10,0 1,5
Catar A 7,1 2,0 3,6
Egito B 8,8 1,5 6,0
Oriente Emirados Arabes Unidos A 2,9 1,8 1,6
Médio e Ira M 22,4 6,7 34
Africa Israel A 5,7 2,7 2,1
Kuwait A 7,2 3,3 2,2
Marrocos B 10,5 3,2 3,3
Oma A 3,4 1,6 2,1
Togo B 18,7 17,0 1,1
Cazaquistao M 4,5 4,0 1,1
Asia Coreia do Sul A 20,7 11,3 1,8
Central e india B 7,7 4,0 1,9
Oriental Indonésia M 14,1 8,7 1,6
Taiwan A 14,3 8,0 1,8

Fonte: GEM 2020

1 Percentual referente a cada categoria da populagdo (p. ex.: 19,8% dos homens no Rio Grande do Sul eram empreendedores
estabelecidos em 2020).

2 Niveis de renda: A - Alta; M - Média; B - Baixa. Classificacdo adaptada pelo GEM Consortium a partir da classificagdo do Banco
Mundial. Fontes: Global Entrepreneurship Monitor 2020/2021 Global Report e Blog do Banco Mundial
(blogs.worldbank.org/opendata/new-world-bank-country-classifications-income-level-2020-2021).

3 Exemplo de interpretacdo: Para cada 1 mulher empreendedora estabelecida, 6 homens eram empreendedores estabelecidos
no Egito em 2020.



31.2. Faixa Etaria

A intensidade do empreendedorismo nascente
no Rio Grande do Sul, considerando a faixa eta-
ria dos empreendedores (tabela 3.4) em 2020,
apresentou pequena diferenca nas faixas entre
18 e 44 anos. Nas trés faixas, as taxas de em-
preendedorismo nascente situam-se entre 10%
e 12,5%. Nas faixas acima de 44 anos também
nao se verificam diferencas importantes entre
elas. Ambas possuem taxas que variam em
torno de 7%.

Ainda em relacdo ao empreendedorismo nas-
cente é importante ressaltar que a taxa nesse
estagio pelo menos dobrou em todas as faixas
etarias, em compara¢do com 2018. Contudo,
chama a atencdo que o aumento da taxas en-
tre os mais seniores: na faixa de 45 a 54 anos,
a taxa quadriplicou: foi de 1,7% em 2018 para
7,4% em 2020; e na faixa que vai dos 55 aos 64
anos, a taxa em 2020 (6,6%) foi oito vezes maior
que a registrada na pesquisa anterior (0,8%). E
entre os mais jovens (18 a 24 anos) o aumento
na taxa de empreendedorismo nascente tam-
bém foi expressivo. Em 2020, no Rio Grande
do Sul, mais de 11% da popula¢do nessa faixa
etaria estava envolvida com a criacao de um
novo negoécio. Esse contingente era inferior a
4% em 2018.

Em ambos os casos, entre os mais seniores e
mais jovens, assim como o observado no caso
das mulheres, os dados sinalizam que a situa-
cdo econbmica, o desemprego e a pandemia
podem ter impulsionado de forma mais vigo-
rosa esses grupos para o exercicio de uma ati-
vidade empreendedora com vistas a contribuir
para a renda familiar. No caso dos mais jovens,
em especial no caso de estudantes, a suspen-
sdo das atividades escolares e universitarias
pode ter favorecido a presenca deles em ativi-
dades de criacdo de novos negocios.

No empreendedorismo novo, em 2020, no es-
tado gaucho, a faixa etaria que demonstrou
maior intensidade no envolvimento com ativi-
dades relacionadas ao desenvolvimento e con-
solidacao de novos negécios foi a que contempla
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pessoas dos 25 aos 34 anos, apresentando taxa
de 19,1%. Por outro lado, a faixa mais sénior
apresentou a menor taxa, 5,5%. Nas demais fai-
xas, a que vai de 18 a 24 anos e as que rednem
as pessoas de 35 a 54 anos, as diferencas nas
taxas de empreendedorismo novo sao pouco
expressivas, pois vao de 11,4% (para os mais
jovens) até 13,7% (45 a 54 anos), ou seja, dife-
renca de pouco mais de 2 pontos percentuais.

Nesse estagio do empreendedorismo, as faixas
etarias centrais (25 a 54 anos) apresentaram
em 2020 algum aumento em relacdo a 2018.
Esse aumento foi mais destacado na faixa de
45 a 54 anos e na faixa de 25 a 34 anos, com
variagdo em torno de 46% e 30% respectiva-
mente. As faixas etarias extremas sofreram
reducdo, sendo a mais importante a verifica-
da entre os mais jovens. Com a diminuicdo de
33%, a taxa de empreendedorismo na faixa dos
18 aos 24 anos deixou de ser a maior, como
fora em 2018, e passou a ser, numericamente,
a segunda menor, a “frente” apenas da taxa de
empreendedorismo novo dos mais seniores,
qgue também sofreu uma pequena varia¢do ne-
gativa em 2020.

Em relagdo ao empreendedorismo estabeleci-
do, observa-se que em 2020 a taxa aumenta
conforme aumenta a faixa etaria. Indo de 3,6%
entre os mais jovens até 26% entre os mais se-
niores (55 a 64 anos). Ou seja, mais de um quar-
to da populagdo na faixa etaria que contempla
os empreendedores do estado com mais idade
mantinha envolvimento com atividades relacio-
nadas a manutencdo de negécios ja consolida-
dos. Esta faixa também se destaca igualmente,
pois nesse estagio do empreendimento foi a
Unica que apresentou aumento em rela¢do ao
registrado em 2018, com uma variacdo de qua-
se 50%. Em todos os demais grupos, ocorreu
um decréscimo na taxa de empreendedorismo
estabelecido, sendo mais pronunciado na faixa
de 25 a 34 anos, com reduc¢do de mais de 50%;
e na de 35 a 44 anos com taxa cerca de 27%
menor que a da pesquisa anterior.
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Taxas especificas’ (%) e variagdes? entre 2018 e 2020 dos empreendedores nascentes (NEA), novos

Tabela 3.4 (NBO), iniciais (TEA) e estabelecidos (EBO) segundo a faixa etdria - Rio Grande do Sul - 2018 e 2020

Iniciais (TEA) Nascentes (NEA) Novos (NBO) Estabelecidos (EBO)

2018 2020 Variacdo| 2018 2020 Variacdo | 2018 2020 Variacdo

Faixa Etaria

2018 2020 Variacao

18 a 24 anos 20,7 222 74 35 11,1 2210 172 14 336 44 36 -187
25 a 34 anos 193 314 62,9 45 125 1762 14,7 191 29,6 15,1 70  -533
35 a44 anos 155 21,6 39,6 46 100 1188 109 123 12,5 199 145 -268
45 a 54 anos 106 211 99,1 17 74 3280 94 137 45,9 255 232 -8,8
55 a 64 anos 68 121 789 08 66 7178 60 55 -7.9 175 26,0 484

Fonte: GEM Rio Grande do Sul 2020

1 Percentual referente a cada categoria da populacdo (p. ex.: 11,1% da popula¢do de 18 a 24 anos no Rio Grande do Sul eram
empreendedores nascentes em 2020).

2 Variacdo percentual da taxa de empreendedorismo em cada categoria da populacao (p. ex.: Entre 2018 e 2020 houve um aumento de
221% na taxa de empreendedorismo nascente entre os jovens de 18 a 24 anos no Rio Grande do Sul).

Com relacdo as taxas especificas de empreende-
dorismo inicial (TEA) segundo a faixa etaria das
44 economias participantes da pesquisa (tabela
3.5), as taxas nas faixas etarias mais novas ten-
dem a superar as faixas etarias mais velhas.

A faixa de 25 a 34 anos é a que apresenta a
maior taxa de empreendedorismo inicial no Rio
Grande do Sul. Esta faixa é a mais ativa na taxa
TEA também em 16 paises (Colédmbia, Uruguai,

Austria, Chipre, Croécia, Eslovénia, Letonia, Pa-
ises Baixos, Reino Unido, Angola, Arabia Saudi-
ta, Burkina Faso, Catar, Oma, Togo, Indonésia).

O Rio Grande do Sul apresentou taxas equili-
bradas entre as faixas etarias, com exce¢do da
faixa de 55 a 64 anos, a menor registrada no
empreendedorismo inicial (12,1%), e a faixa de
25 a 34 anos, a maior taxa registrada (31,4%).
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Tabela 3.5 Taxas especificas’ (em %) de empreendedorismo inicial (TEA) segundo a faixa etaria - Rio
ela s. Grande do Sul e economias participantes (agrupamento por regiées geograficas) - 2020

Economias Niveisde|18a24 [25a34 |35a44 |45a54

América

Latina e Chile A 28,3 27,5 29,6 25,1 176 259
Caribe Colémbia M 33,1 37,4 30,2 28,9 220 311
Guatemala M 32,9 31,4 27,5 22,4 15,5 28,3
Panama A 34,5 34,6 37,2 30,0 20,8 324
Uruguai A 21,2 28,0 24,3 20,1 126 219
Alemanha A 6,8 6,5 5,6 4,2 2,4 4,8
Austria A 6,9 10,0 6,9 5,0 28 62
Canada A 22,4 21,8 18,0 10,7 81 156
Chipre A 54 12,0 10,7 8,1 5,0 8,6
Croacia A 14,2 22,0 14,8 9,1 42 12,7
Eslovaquia A 19,4 19,1 14,6 12,0 53 139
Eslovénia A 3,2 11,7 84 3,6 2,2 6,0
Espanha A 4,5 5,0 6,3 5,3 4,3 5,2
Estados Unidos A 15,1 18,5 19,4 15,2 82 154
Europae | Gracia A 18,2 9.8 7.4 6.2 26 86
America | 1e4)i A 36 1,5 3,3 11 10 19
doNorte || atsnia A 256 284 160 96 38 156
Luxemburgo A 8.3 9,8 83 7.7 54 8,0
Noruega A 8,1 8,0 7.1 7.7 7.4 7,6
Paises Baixos A 11,4 16,5 11,4 10,2 84 11,5
Polbnia A 1,1 5,1 4,3 3,0 0,6 3,1
Reino Unido A 9,7 12,6 8,0 6,5 2,7 7.8
Russia M 141 11,8 8,1 8,9 2,2 8,5
Suécia A 10,0 9,8 57 5,7 5,8 7.3
Suica A 6,0 7.9 10,1 11,5 9,0 9,2
Angola B 54,2 55,4 45,2 41,4 37,3 49,6
Arabia Saudita A 13,7 19,6 19,5 14,6 14,1 17,3
Burkina Faso B 20,0 28,9 23,7 20,5 15,3 23,0
Catar A 15,3 19,5 14,9 16,3 183 17,2
Egito B 13,0 11,7 12,4 9,4 56 11,3
Oriente Emirados Arabes Unidos A 18,4 18,3 12,9 10,0 74 154
Médio e Ir3 M 9,4 1,7 8,3 2,6 3,0 8,0
Africa Israel A 6,4 97 103 9,6 50 85
Kuwait A 29,1 22,5 16,5 14,9 10,6 19,2
Marrocos B 53 11,6 7.3 6,3 1,6 71
Oma A 18,1 18,2 14,1 13,7 90 16,0
Togo B 34,9 38,6 27,4 25,8 31,1 329
Cazaquistao M 18,7 20,2 23,3 11,7 271 20,1
Asia Coreia do Sul A 7.1 12,4 16,4 13,0 13,5 13,0
Central e india B 4,2 6,6 5,8 4.6 46 53
Oriental Indonésia M 6,8 13,3 11,2 8,1 57 9,6
Taiwan A 6,4 10,8 9,9 6,8 7,6 8,4

Fonte: GEM 2020

1 Percentual referente a cada categoria da populagao (p. ex.: 31,4% da populacdo de 25 a 34 anos no Rio Grande do Sul eram
empreendedores iniciais em 2020).

2 Niveis de renda: A - Alta; M - Média; B - Baixa. Classificacdo adaptada pelo GEM Consortium a partir da classificacdo do Banco
Mundial. Fontes: Global Entrepreneurship Monitor 2020/2021 Global Report e Blog do Banco Mundial
(blogs.worldbank.org/opendata/new-world-bank-country-classifications-income-level-2020-2021).
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Com relacdo ao empreendedorismo estabele-
cido (EBO) (tabela 3.6), a maior taxa é verifi-
cada na faixa etaria dos empreendedores com
idade entre 55 e 64 anos (26%). Em 20 das de-
mais economias pesquisadas, essa também é
a faixa etdria que apresenta a maior taxa. Em
nenhuma delas, a taxa supera a do Rio Grande
do Sul entre os mais seniores. Apenas a Coreia
do Sul possui a taxa desse grupo numerica-
mente igual.

A menor taxa de empreendedorismo estabeleci-
do entre os gauchos situa-se na faixa etaria entre
18 e 24 anos (3,6%). Em quase todas as econo-
mias pesquisadas, esse comportamento se repe-
te, contudo, em cinco delas, a menor taxa é ob-
servada em outras faixas etarias que ndo a dos
mais jovens. S3o elas: Austria (que teve a maior
taxa EBO nessa faixa com 7,2%), Suécia, Espanha,
Reino Unido, todas essas economias de renda
alta; e mais o Cazaquistao (renda média).
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Tabela 3.6 Taxas especificas’ (em %) de empreendedorismo estabelecido (EBO)
abeia 5. segundo a faixa etdria - Rio Grande do Sul e economias participantes
(agrupamento por regides geograficas) - 2020

Economias Niveisde|18a24 |25a34 |35a44 (45a54

América | chile A 03 2,1 55 11,0 121 61
Latina e Colémbia M 1,8 37 6.8 89 67 55
Caribe Guatemala M 3,9 9,4 17,2 22,4 19,5 12,3
Panama A 2,2 3,3 4,3 4,0 8,0 41
Uruguai A 1,6 3,5 6,7 57 8,2 5,1
Alemanha A 0,8 4.1 53 7,2 10,1 6,2
Austria A 7.2 7,0 9,9 8,2 64 7.8
Canada A 5,2 6,8 5,6 9,5 8,3 7.3
Chipre A 0.6 2,4 5,8 11,0 153 7.3
Croacia A 11 3,0 6,5 5,1 4,2 4,2
Eslovaquia A 2,2 5,0 5,7 7.0 109 65
Eslovénia A 0,0 6,8 10,6 8,9 4,7 7,0
Espanha A 2,9 1,7 6,0 8,5 11,9 6,7
Europa e Estados Unidos A 3,4 4,7 13,0 14,2 12,6 9,9
América Grécia A 0,5 12,9 18,2 21,3 17,4 14,6
Italia A 0,0 0,5 1,4 3,9 36 22
doNorte | | tania A 2,2 9,7 11,4 15,1 121 11,1
Luxemburgo A 1,0 1,5 4,3 4,2 6,1 3,6
Noruega A 0,7 2,4 2,9 7,7 57 4,1
Paises Baixos A 3,8 6,1 8,3 8.5 6,9 7,0
Pol6nia A 0.2 49 16,4 21,8 12,7 122
Reino Unido A 1,8 1,4 8,3 9,3 103 65
RUssia M 0,9 5,3 5,6 5,5 41 47
Suécia A 3,9 3,8 5,6 7.1 95 6,0
Suica A 1M 3,1 7.5 10,5 87 67
Angola B 2,1 7.2 15,6 15,2 156 9.2
Arabia Saudita A 2,5 3,8 5,6 6,8 8,7 5,1
Burkina Faso B 6.0 10,4 17,7 19,8 19,0 124
Catar A 1,7 5,5 7.8 7.2 11,8 6,1
Egito B 3,5 43 6,4 5,7 100 52
Oriente Emirados Arabes Unidos A 1,8 2,6 2,9 1,7 51 25
Meédio e I3 M 11 10,8 21,1 24,8 14,1 145
Africa Israel A 1,6 2,1 5,6 4,9 72 42
Kuwait A 2,2 5,0 5,8 8,1 11,2 59
Marrocos B 2,3 59 11,3 10,3 8,5 6,8
om3 A 0,9 34 3.2 1,8 1,9 25
Togo B 6,7 16,5 25,4 27,6 22,6 17,8
Cazaquistao M 3,6 7,6 2,2 3,6 2,7 4,3
Asia Coreia do Sul A 0,4 5,7 13,1 25,5 26,0 16,1
Central e india B 2.1 4,9 9,2 8,9 56 59
Oriental Indonésia M 2,9 11,1 13,9 18,2 17,4 11,4
Taiwan A 0,6 4,1 8,6 18,6 19,1 11,1

Fonte: GEM 2020

1 Percentual referente a cada categoria da populagéo (p. ex.: 26% da populacdo de 55 a 64 anos no Rio Grande do Sul eram
empreendedores estabelecidos em 2020).

2 Niveis de renda: A - Alta; M - Média; B - Baixa. Classificacdo adaptada pelo GEM Consortium a partir da classificagdo do Banco
Mundial. Fontes: Global Entrepreneurship Monitor 2020/2021 Global Report e Blog do Banco Mundial
(blogs.worldbank.org/opendata/new-world-bank-country-classifications-income-level-2020-2021).
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3.1.3. Escolaridade

Esta secdo aplica a nomenclatura prépria adota-
da pelo GEM internacional para a classificagdo
dos niveis de escolaridade. A classificacao in-
ternacional considera quatro niveis de escolari-
dade (alguma educacdo, secundario completo,

pos-secundario e experiéncia com poés-gradua-
¢do), cuja equivaléncia para as classificacdes do
Brasil, incluindo o Rio Grande do Sul, é apresen-
tada no quadro 3.1.

Classificagdes dos niveis de escolaridade

Classificacao Internacional Classificacao Brasil Niveis de Escolaridade

Fundamental incompleto

Alguma educagdo

Fundamental completo

Secundario completo

P6s-secundario

Médio completo

Nenhuma educacdo formal e
Ensino Fundamental incompleto

Ensino Fundamental completo e
Ensino Médio incompleto

Ensino Médio completo e
Superior incompleto

Superior completo, Especializa¢ao
incompleta e completa, Mestrado
incompleto

Superior completo ou maior

Experiéncia pés-graduacao

Mestrado completo, Doutorado
incompleto e completo

Fonte: GEM Rio Grande do Sul 2020

Observando-se as taxas de empreendedorismo
nascente no Rio Grande do Sul em relacdo a es-
colaridade do empreendedor (tabela 3.7), nota-se
que em 2020 o grupo de pessoas com ensino
fundamental completo apresentou mais intensi-
dade no envolvimento com a criagdo de novos
negdcios (taxa de 12,4%), seguido pelo grupo dos
que possuem ensino médio completo, com taxa
de 2,3 pontos percentuais menor. Em relacao a
2018, constata-se uma inversao nessas posicdes,
pois o nivel de escolaridade mais destacado era
o do ensino médio. O grupo dos empreendedo-
res do estado gaucho com ensino fundamental
incompleto permanece apresentando a menor
taxa de empreendedorismo nascente.

Seguindo na comparac¢ao com a pesquisa anterior
(2018), em 2020, em todos os niveis de escola-
ridade, houve aumento muito expressivo nas
taxas de empreendedorismo nascente. Em to-
dos, a taxa mais que dobrou. Para os gauchos
com ensino fundamental completo a taxa quase
quadriplicou, tornando esse grupo o mais ativo
entre os empreendedores nascentes. A dife-
renca na intensidade empreendedora nascente
entre os que tém ensino fundamental incom-
pleto e aqueles com pelo menos o ensino supe-
rior completo é pequena, em torno de 1 ponto
percentual.

Com rela¢do ao empreendedorismo novo, pra-
ticamente ndo ha diferenca em relacdo ao nivel
de escolaridade dos empreendedores. A dife-
renca nas taxas do grupo dos que possuem en-
sino fundamental incompleto (11,2%) e daque-
les com ensino superior completo (14,3%) é de
apenas 3,1 pontos percentuais.

Na comparacao com os dados de 2018, em qua-
se todos os niveis também houve aumento nas
taxas de empreendedorismo, exceto entre os
que tém ensino fundamental completo, em que
ocorreu uma ligeira reducdo. A maior variacao
positiva foi entre os que tém ensino superior
completo, um aumento de 15%. Pode-se dizer,
contudo, que neste estagio de empreendedo-
rismo as taxas apresentaram estabilidade no
periodo compreendido entre as duas ultimas
pesquisas. Em nenhum nivel foram registradas
diferencas superiores a 2 pontos percentuais.

Com relacdo ao empreendedorismo estabeleci-
do, assim como em 2018, o ensino fundamen-
tal incompleto em 2020 se destaca como o nivel
mais intenso de envolvimento com atividades
empreendedoras estabelecidas (17,2%), muito
proximo dos empreendedores com nivel supe-
rior completo ou maior (16,9%). A diferenca entre
estes niveis esta na variacao de 2018 para 2020:
para os de menor escolaridade, a redugdo foi
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de 18%, enquanto, para os de maior escolarida-
de, houve aumento de 12,6%. Este dado pode
indicar que os empreendedores com maior
nivel de escolaridade estdo mais preparados
para enfrentarem as oscilagdes de mercado,
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considerando o dificil ano de 2020 em termos
de gestdo. Seria surpreendente se o resultado
fosse ao contrario. Também houve reducao na
taxa daqueles com ensino fundamental com-
pleto (28,8%).

Taxas especificas' (%) e variagdes? entre 2018 e 2020 dos empreendedores nascentes
(NEA), novos (NBO), iniciais (TEA) e estabelecidos (EBO) segundo o nivel de
escolaridade® - Rio Grande do Sul - 2018 e 2020

Iniciais (TEA) Nascentes (NEA) Novos (NBO) Estabelecidos (EBO)

2018 2020 Variagéo | 2018 2020 Variacdo | 2018 2020 Variagao

Tabela 3.7

Nivel de escolaridade

2018 2020 Variagao

Fundamental incompleto 122 184 50,8 22 75 2431 104 112 84 209 172 -180
Fundamental completo 153 236 539 32 124 2850 121 116 4,3 179 128  -288
Médio completo 165 22,7 373 39 101 161,9 126 128 1.1 134 136 1,6
Superior completo ou maior 155 228 474 30 87 1849 125 143 15,2 150 169 12,6

Fonte: GEM Rio Grande do Sul 2020

1 Percentual referente a cada categoria da populagdo (p. ex.:7,5% das pessoas com ensino fundamental incompleto no Rio Grande do Sul
eram empreendedores nascentes em 2020).

2 Variacao percentual da taxa de empreendedorismo em cada categoria da populacdo (p. ex.: Entre 2018 e 2020 houve um aumento de
243,1% na taxa de empreendedorismo nascente entre os com fundamental incompleto no Rio Grande do Sul).

3 Fundamental incompleto = Nenhuma educagdo formal e Ensino Fundamental incompleto; Fundamental completo = Ensino Fundamental
completo e Ensino Médio incompleto; Médio completo = Ensino Médio completo e Superior incompleto; Superior completo ou maior =
Superior completo, Especializagdo incompleta e completa, Mestrado incompleto e completo, Doutorado incompleto e completo.

Considerando-se as economias participantes da
pesquisa GEM 2020 (tabela 3.8), com relacdo ao
empreendedorismo inicial (TEA), este foi mais
intenso entre os que tinham o ensino superior
completo (pds-secundario). O Rio Grande do Sul
teve a oitava maior TEA na faixa do p6s-secun-
dario (23,4%), ficando a frente do Brasil (23%).
Apesar disso, a taxa TEA do Rio Grande do Sul
apresentou homogeneidade entre todos os ni-
veis de escolaridade.

Na maior parte das economias pesquisadas em
2020 (incluso o estado do Rio Grande do Sul), o
grupo das pessoas com escolaridade em nivel
poés-secundario apresenta mais envolvimento
com atividades empreendedoras iniciais, em
outras palavras, maior taxa TEA. Contudo, em
11 das 44 economias esse nivel de escolaridade
é superado por outros menores: alta renda -
Canada, Grécia, Noruega, Reino Unido, Catar, e
Coreia do Sul; média renda - Brasil e Cazaquis-
t&o; baixa renda - Burkina Faso, Marrocos e india.

Quanto ao empreendedorismo estabelecido
(EBO), a taxa de 17,2% (tabela 3.9) no Rio Gran-
de do Sul dos que possuem nivel de escolari-
dade pos-secundario é a maior entre todas as
economias analisadas (mais que o dobro da
taxa verificada no Brasil). Assim como o estado,
outras 17 economias tém nesse nivel de escola-
ridade o grupo mais ativo no empreendedoris-
mo estabelecido, sendo 13 economias de renda
alta, principalmente europeias, trés de renda
média (Coldmbia, RUssia e Indonésia) e uma de
renda baixa, o Egito.

Em contrapartida, outras 17 economias regis-
traram as taxas mais altas de empreendedo-
rismo estabelecido entre a populagdo “com
alguma educacdo”, sendo elas: 11 economias
de renda alta, provenientes da Europa, Oriente
Médio e Asia; Brasil e Guatemala (renda média);
e quatro economias africanas (renda baixa).
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Tabela 3.8 Taxas especificas’ (em %) de empreendedorismo inicial (TEA) segundo o
abeila 5. nivel de escolaridade? - Rio Grande do Sul e economias participantes
(agrupamento por regides geograficas) - 2020

Reais E . Niveis de Secundario Pés- dario | TEA
egides conomias renda® | educacdo| completo ds-secundario

América Chile A 17,5 25,0 28,6 25,9
Latina e Colédmbia M 25,0 25,3 34,3 31,1
Caribe Guatemala M 22,3 33,7 42,0 28,3
Panaméa A 24,5 31,2 34,6 32,4
Uruguai A 20,4 23,2 24,1 21,9
Alemanha A 4,0 3,9 6,6 4,8
Austria A 4,6 6,0 12,4 6,2
Canada A 18,7 14,2 14,9 15,6
Chipre A 5,5 53 7,3 8,6
Croacia A 4,3 11,7 15,1 12,7
Eslovaquia A 12,7 10,6 18,4 13,9
Eslovénia A 6,4 4,1 71 6,0
Espanha A 3,0 4,5 6,3 52
Europae | eqtados Unidos A 11,6 11,0 16,3 154
America | Gracig A 7,5 11,2 9,4 8,6
doNorte | i4)ia A 0,7 2,4 2,8 1,9
Letonia A 14,2 1,7 22,6 15,6
Luxemburgo A 6,5 4,5 11,1 8,0
Noruega A 12,9 8,0 9,3 7,6
Paises Baixos A 8,0 11,4 13,6 11,5
Pol6nia A 1,2 2,1 3,0 3,1
Reino Unido A 59 10,4 7,5 7.8
Russia M 4,8 33 9,8 8,5
Suécia A 6,7 7.4 7.7 7.3
Suica A 5,2 5,1 15,6 9,2
Angola B 44,4 54,4 55,3 49,6
Arabia Saudita A 16,8 0,0 17,6 17,3
Burkina Faso B 27,8 9,5 19,0 23,0
Catar A 16,7 0,0 16,5 17,2
Oriente Egito B 7,2 10,6 13,0 11,3
Médio e Emirados Arabes Unidos A 9,0 10,4 16,3 15,4
Africa Ira M 5,9 5,9 11,0 8,0
Israel A 4,7 6,4 9,6 8,5
Kuwait A 10,7 18,5 20,5 19,2
Marrocos B 6,1 7,4 7.3 71
Oma A 8,0 14,4 21,1 16,0
Togo B 30,1 37,0 40,2 32,9
Cazaquistao M 18,9 20,0 19,8 20,1
Asia Coreia do Sul A 14,9 10,3 14,0 13,0
Central e india B 4,6 6,4 4,9 5.3
Oriental Indonésia M 9,2 8,4 12,5 9,6
Taiwan A 4,9 7,6 8,9 8,4

Fonte: GEM 2020

1 Percentual referente a cada categoria da populagdo (p. ex.: 22,7% dos que tinham secundario completo no Rio Grande do Sul
eram empreendedores iniciais em 2020).

2 Alguma educagado = Nenhuma educagao formal, Ensino Fundamental incompleto, Ensino Fundamental completo e Ensino
Médio incompleto; Secundario completo = Ensino Médio completo e Superior incompleto; Pés-secundario = Superior completo,
Especializacdo incompleta e completa, Mestrado incompleto. A experiéncia pés-graduagdo ndo foi considerada nessa tabela.

3 Niveis de renda: A - Alta; M - Média; B - Baixa. Classificacdo adaptada pelo GEM Consortium a partir da classificagdo do Banco
Mundial. Fontes: Global Entrepreneurship Monitor 2020/2021 Global Report e Blog do Banco Mundial
(blogs.worldbank.org/opendata/new-world-bank-country-classifications-income-level-2020-2021).
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Tabela 3.9 Taxas especificas' (em %) de empreendedorismo estabelecido (EBO) segundo
abeila 5. o nivel de escolaridade? - Rio Grande do Sul e economias participantes
(agrupamento por regides geograficas) - 2020

Economias N;gﬁldsage eﬁll?cuarggo Scegr%rg?:tgo Pds-secundario | EBO

América Chile A 54 6,0 5,9 6,1
Latina e Coldmbia M 3,4 4,6 5,6 55
Caribe Guatemala M 13,5 10,9 11,6 12,3
Panama A 3,1 2,4 4,0 4,1
Uruguai A 33 6,5 8,9 51
Alemanha A 4,3 4,7 8.9 6,2
Austria A 7,6 7.3 5,0 7.8
Canada A 6,2 7,6 6,5 7.3
Chipre A 15,6 3,8 9,0 7.3
Crodcia A 2,1 43 4,72 4,2
Eslovaquia A 5,0 13,7 11,6 6,5
Eslovénia A 58 7,2 71 7,0
Espanha A 7,2 6,5 6,6 6,7
EUropa e | qiados Unidos A 10,2 8.2 10,1 9,9
AMerica | g A 13,4 13,6 15,8 14,6
doNorte | g A 1,9 23 2,8 2,2
Letonia A 71 11,6 12,6 111
Luxemburgo A 3,5 1,2 4,8 3,6
Noruega A 6,5 4,7 4,5 4,1
Paises Baixos A 3,2 6,1 10,7 7,0
Poldnia A 50 11,2 14,9 12,2
Reino Unido A 50 6,0 6,8 6,5
Russia M 0,0 1,9 55 4,7
Suécia A 6,5 57 6,2 6,0
Suica A 6,5 4,7 9,0 6,7
Angola B 9,9 8,8 7,4 9,2
Ardbia Saudita A 6,1 0,0 4,4 51
Burkina Faso B 15,1 1,3 5,1 12,4
Catar A 6,0 0,0 53 6,1
Oriente Egito B 4.8 4,6 5,6 5,2
Médio e Emirados Arabes Unidos A 0,0 1,9 2,8 2,5
Africa Ira M 15,4 20,4 8,3 14,5
Israel A 4,7 4,5 3,5 4,2
Kuwait A 9,7 6,2 54 59
Marrocos B 7,9 7,0 53 6,8
Oma A 1,5 2,1 2,7 2,5
Togo B 19,6 7,6 10,0 17,8
Cazaquistao M 4.1 51 4,0 4,3
Asia Coreia do Sul A 14,9 16,8 15,1 16,1
Central e india B 59 6,5 5,0 59
Oriental Indonésia M 11,8 7,2 13,5 11,4
Taiwan A 20,6 14,3 9,0 111

Fonte: GEM 2020

1 Percentual referente a cada categoria da populagéo (p. ex.: 15% dos que tinham alguma educagdo no Rio Grande do Sul eram
empreendedores estabelecidos em 2020).

2 Alguma educagdo = Nenhuma educagdo formal, Ensino Fundamental incompleto, Ensino Fundamental completo e Ensino
Médio incompleto; Secundario completo = Ensino Médio completo e Superior incompleto; Pés-secunddrio = Superior completo,
Especializacdo incompleta e completa, Mestrado incompleto. A experiéncia pés-gradua¢do ndo foi considerada nessa tabela.

3 Niveis de renda: A - Alta; M - Média; B - Baixa. Classificacdo adaptada pelo GEM Consortium a partir da classificagdo do Banco
Mundial. Fontes: Global Entrepreneurship Monitor 2020/2021 Global Report e Blog do Banco Mundial
(blogs.worldbank.org/opendata/new-world-bank-country-classifications-income-level-2020-2021).
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Em 2020 também foram perguntados aos em-
preendedores nascentes (NEA), novos (NBO) e
estabelecidos (NBO) do Rio Grande do Sul se ti-
nham feito algum curso ou programa de educa-
¢do em empreendedorismo. Os resultados sdo
mostrados na tabela 3.10. Observa-se um pa-
drdo nos percentuais apresentados: em torno
de 50% dos empreendedores nascentes, novos
e estabelecidos nunca frequentaram cursos ou
programas de educacdo em empreendedoris-
mo oferecidos pelas instituicbes de ensino do
Rio Grande do Sul. Isso aponta uma grande la-
cuna a ser preenchida na formag¢do e na capa-
citagdo dos empreendedores. Em todas as ca-
tegorias, foram raros os empreendedores que
tiveram qualquer educacdo em empreende-
dorismo no ensino fundamental (0,8% a 2,1%).
Esse indice aumenta um pouco mais no ensino
médio (2,7% a 6,4%). Na educacao superior, foi
mais frequente a educacdo em empreendedo-
rismo (13,7% a 18,3%), destacando-se os em-
preendedores novos, 0s quais apresentaram o
maior percentual.

Tabela 3.10

Houve participacao importante de outras insti-
tuicBes, que ndo as faculdades e as escolas de
ensino fundamental ou médio, para os empre-
endedores estabelecidos (30,4%) e nascentes
(26,3%). A maior variedade das instituicdes que
proveram estes cUrsos ou programas ocorreu
para os empreendedores nascentes e a menotr,
para os empreendedores estabelecidos. Em co-
mum, todas as categorias de empreendedores
recorreram mais frequentemente ao sistema S,
entre os quais foram mencionados o Sebrae,
Senac, Senai, Sesi, Senar (capacitacdo rural).
Os empreendedores nascentes mencionaram
mais institui¢cbes privadas do que 0s novos e es-
tabelecidos: universidades como FGV, PUC, Uni-
sinos, e cursos online de diversas instituicdes
particulares. Citaram isoladamente instituicdes
como FIERGS, Emater, Prefeituras, Sindilojas,
Associacdo de Dirigentes Lojistas, Associacdes
ou ONGs, Abrasel, programa menor aprendiz e
a empresa para a qual trabalhavam, que pare-
ciam ndo ser conhecidas por ter expertise em
educacdo para o empreendedorismo.

Percentual' dos empreendedores nascentes (NEA), novos (NBO) e estabelecidos
(NBO), segundo a participagdo em algum curso ou programa de educagao

empreendedora em instituigcdes de ensino - Rio Grande do Sul - 2020

Instituicao Nascentes (NEA) | Novos (NBO) | Estabelecidos (EBO)

Nunca participei 56,9 49,2 54,6
Educagdo superior 13,7 18,3 14,4
Ensino médio 3,1 6,4 2,7
Ensino fundamental 2,1 0,8 1.1
Outras instituicdes 26,3 29,5 30,4
Nao sabe 1,0 0,4 1,0

Fonte: GEM Rio Grande do Sul 2020
' Cada individuo pode ter mais de um item selecionado.

3.1.4. Renda Familiar

Considerando a renda familiar dos empreende-
dores (tabela 3.11), no empreendedorismo nas-
cente, em 2020, o grupo dos empreendedores
com renda entre 2 e 3 salarios minimos foi o me-
nos ativo na criacao de novos negdcios, apresen-
tando taxa de 8,5%. A diferenca foi de 3,3 pontos
percentuais para a faixa de renda mais ativa no
empreendedorismo nascente (1 a 2 salarios mini-
mos). Esses dados revelam que em 2020 a renda
familiar exerceu pouca influéncia na dinamica de
criacdo de empreendimentos.

Entretanto, quando se comparam os dados
de 2020 com os da ultima pesquisa realizada
(2018), assim como nas demais caracteristicas
analisadas, também em rela¢do a renda fami-
liar, houve em geral um aumento muito ex-
pressivo nas taxas em todas as faixas de renda.
Porém, chama a atencdo o grupo com renda
familiar acima de 6 salarios minimos, que em
2018 era o grupo menos ativo no empreende-
dorismo nascente com taxa inferior a 2%, e em
2020 registra taxa cinco vezes maior (9,9%). O
menor crescimento observado se deu entre os
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que auferem até 1 salario minimo de renda fa-
miliar, com variacao superior a 80%, indicando
que, em 2020, 10% da populagao gaucha desse
grupo de renda esteve ativa na criacdao de um
novo negocio.

Seguindo o mesmo padrao de 2018, tanto no
empreendedorismo novo, quanto no estabe-
lecido, a faixa de renda mais intensa no envol-
vimento com atividades empreendedoras em
2020 é a de 6 salarios minimos ou mais. A me-
nos intensa é a faixa de até 1 salario minimo.

Com relacdo aos empreendedores novos, ndo
houve variacdo importante nas taxas dos que
auferem renda familiar nas faixas compreen-
didas até 3 saldrios minimos. Nessas faixas,
em comparacdo com 2018, as variacdes fo-
ram inferiores a 10%, o que significa dizer que

praticamente estiveram estaveis. Nas faixas de
renda maiores, acima de 3 saldrios minimos,
constatou-se um crescimento entre 30 e 40%.
Destacando-se os que possuem renda familiar
acima de 6 salarios minimos, com taxa de 18%.
Aproximadamente 5 pontos percentuais a mais
do que o verificado em 2018.

Em relacdo ao empreendedorismo estabele-
cido, todas as faixas de renda apresentaram
decréscimo em relacdo a 2018. A maior varia-
¢do (-31,5%) foi verificada na faixa entre 1 e 2
salarios minimos. Com a taxa de 24,4%, a faixa
dos que possuem renda superior a 6 salarios
minimos é a mais ativa em termos de empreen-
dedorismo estabelecido, mais de 9 pontos per-
centuais do grupo que ficou em segundo lugar
(entre 3 e 6 saladrios minimos).

Taxas especificas? (%) e variagdes? entre 2018 e 2020 dos empreendedores
nascentes (NEA), novos (NBO), iniciais (TEA) e estabelecidos (EBO) segundo
as faixas de renda familiar - Rio Grande do Sul - 2018 e 2020

Iniciais (TEA) Nascentes (NEA) Novos (NBO) Estabelecidos (EBO)

2018 2020 Variacdo | 2018 2020 Variacdo | 2018 2020 Variagdo | 2018 2020 Variacdo

Tabela 3.11

Renda familiar

Até 1 saldrio minimo 139 189 35,2 55 100 83,2 9,0 93 35 1,3 88 -225
Mais de 1 até 2 salarios minimos 148 225 523 25 11,8 3680 124 11,2 -9,7 146 100 -315
Mais de 2 até 3 salarios minimos 145 203 40,3 25 85 2411 120 118 -14 151 145 -39
Mais de 3 até 6 salarios minimos 148 243 64,2 41 10,1 1446 10,7 14,2 332 203 151 -25,8
Mais de 6 salarios minimos 150 2772 82,0 19 99 4216 131 180 378 280 244 128

Fonte: GEM Rio Grande do Sul 2020

1 Percentual da populacdo referente a cada categoria da populacdo (p. ex.: 11,8 % da populacdo que recebe mais de 1 saldrio até 2 salarios
minimos no Rio Grande do Sul séo empreendedores nascentes em 2020).

2 Variacao percentual da taxa de empreendedorismo em cada categoria da populacao (p. ex.: Entre 2018 e 2020 houve um aumento de
368% na taxa de empreendedorismo nascente entre os mais de 1 até 2 salarios minimos no Rio Grande do Sul).

O GEM internacional utiliza trés percentis de
renda familiar para comparar o nivel de ati-
vidade empreendedora entre as economias
(33% menor, 33% central e 33% maior). Os
percentis sdo estabelecidos em funcao da
distribui¢do de renda de cada economia. Com
relagdo as taxas especificas de empreende-
dorismo inicial (TEA), segundo os percentis
de renda familiar, no Rio Grande do Sul e nas
economias participantes, é possivel notar na
tabela 3.12 que ha maiores taxas de empre-
endedorismo nos 33% de maior renda, nos
paises de renda alta. Isso sugere que a maior
disponibilidade de capital é um fator estimu-
lador para a criagdo de novos negocios.

Entre os paises de renda média e baixa, in-
cluindo o Brasil, também predomina o maior
percentual de TEA para os 33% de maior ren-
da. No Rio Grande do Sul, ha uma distribui-
cdo homogénea entre os niveis de renda no

empreendedorismo inicial (TEA), variando de
21,8% a 24%. Essa homogeneidade também
pode ser observada em paises como Austria,
Grécia, Italia, Poldnia, Suécia, india e Canada.

Entre as oito economias de renda média, o
Rio Grande do Sul esta em uma posicao inter-
mediaria quando se trata da taxa de empre-
endedorismo inicial do grupo de renda maior,
com taxa de 24%. Apenas o Brasil, Colémbia
e Guatemala possuem taxas superiores nes-
sa faixa de renda. Em relacdo as economias
de alta renda, apenas Chile, Panama, Uru-
guai e Kuwait possuem essa taxa maior que
a do estado.

Com relagdo a TEA no grupo de renda menor,
entre as economias de renda alta apenas o
Panama e Chile possuem taxas superiores a
do Rio Grande do Sul.
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Taxas especificas' (em %) de empreendedorismo inicial (TEA) segundo
Tabela 3.12 os percentis de renda familiar - Rio Grande do Sul e economias
participantes (agrupamento por regides geograficas) - 2020

coonomias | M e =

América Chile A 23,9 27,5 29,0 25,9
Latina e Colémbia M 29,5 29,6 32,5 31,1
Caribe Guatemala M 24,3 28,3 37,4 28,3
Panama A 27,7 32,8 36,0 32,4
Uruguai A 19,5 22,4 26,6 21,9
Alemanha A 3,5 4,3 7.4 4,8
Austria A 6,9 5,0 6,6 6.2
Canada A 16,9 14,5 18,4 15,6
Chipre A 8,0 6,5 12,1 8,6
Croacia A 10,3 13,0 14,1 12,7
Eslovaquia A 10,7 17,7 0,0 13,9
Eslovénia A 4,9 5,6 7,7 6,0
Espanha A 4,5 4,3 9,7 5,2
Europae | eqtados Unidos A 14,3 18,0 15,7 15,4
America | Gracig A 8,1 8,0 8,7 8,6
doNorte | yi4)ia A 22 13 3,0 1,9
Letonia A 6,7 14,2 21,3 15,6
Luxemburgo A 10,7 54 8,4 8,0
Noruega A 8,2 6,6 9,1 7,6
Paises Baixos A 9,5 12,4 13,3 11,5
Polbnia A 3,1 2,2 3,8 3,1
Reino Unido A 10,2 6,2 8,1 7,8
Russia M 2,6 7.2 14,9 8,5
Suécia A 8,1 8,1 7,5 7.3
Suica A 13,1 7.2 10,1 9,2
Angola B 48,9 51,6 57,2 49,6
Ardbia Saudita A 21,7 15,8 15,2 17,3
Burkina Faso B 21,7 22,7 27,7 23,0
Catar A 9,9 0,0 21,6 17,2
Oriente Egito B 10,2 10,5 14,7 11,3
Médio e Emirados Arabes Unidos A 14,1 14,4 17,4 15,4
Africa Ira M 8,4 11,2 11,0 8,0
Israel A 9,5 7,2 0,0 8,5
Kuwait A 10,0 18,7 28,0 19,2
Marrocos B 6,2 10,3 9,0 71
Oma A 15,3 11,6 22,4 16,0
Togo B 30,5 33,4 37,5 32,9
Cazaquistao M 17,5 18,4 21,8 20,1
Asia Coreia do Sul A 13,5 8,9 17,4 13,0
Central e I'ndia B 6,3 51 4,9 5,3
Oriental Indonésia M 9,8 6,4 12,9 9,6
Taiwan A 7,3 8,1 12,9 8,4

Fonte: GEM 2020

1 Percentual referente a cada categoria da populagdo (p. ex.: 24% dos que pertenciam a familias do maior percentil de renda no
Rio Grande do Sul eram empreendedores iniciais em 2020).

2 Niveis de renda: A - Alta; M - Média; B - Baixa. Classificagdo adaptada pelo GEM Consortium a partir da classificagdo do Banco
Mundial. Fontes: Global Entrepreneurship Monitor 2020/2021 Global Report e Blog do Banco Mundial
(blogs.worldbank.org/opendata/new-world-bank-country-classifications-income-level-2020-2021).



Com relacdo a taxa de empreendedorismo se-
gundo percentis de renda para o empreende-
dorismo estabelecido (EBO), conforme a tabela
3.13 revela, o Rio Grande do Sul segue o mes-
mo padrdo que o Brasil, ou seja, conforme a
renda aumenta, a taxa de empreendedorismo
também aumenta. Contudo, os niveis das taxas
do estado sdo consideravelmente superiores
aos do Brasil, indo do percentil “33% menor” de
9,8% (Brasil 6,4%) ao percentil “33% maior” de
20% (Brasil 11,7%), passando-se pelo percentil
“33% central” de 14,2% (Brasil 8,4%).

O Rio Grande do Sul apresenta a maior taxa em
toda a regido da América Latina e Caribe para
os dois estratos superiores de percentis (33%
central e 33% maior).

79

No estrato de renda familiar superior (33%
maior), o Rio Grande do Sul juntamente com
Taiwan sdo os destaques entre as 44 econo-
mias, com taxa de 20%. Além do estado gaucho,
apenas nove economias tém essa taxa acima de
15%: economias de alta renda - Taiwan, Coreia
do Sul, Polbnia, Grécia e Letbnia; economias de
renda média - Indonésia e Guatemala; e econo-
mias de baixa renda - Togo e Burkina Faso.
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Tabela 3.13 Taxas especificas’ (em %) de empreendedorismo estabelecido (EBO) segundo
abela percentis de renda familiar - Rio Grande do Sul e economias participantes
(agrupamento por regides geograficas) - 2020

R E Niveis de 33% 33% 33% EBO
egides conomias rendaZ menor central maior

Rio Grande do Sul 9,8 14,2 20,0 14,8
Brasil M 6,4 8,4 11,7 8,7
América Chile A 4,1 53 11,3 6,1
Latina e Colémbia M 1,7 3,4 8,1 5,5
Caribe Guatemala M 10,3 12,4 16,4 12,3
Panama A 2,8 2,9 6,7 4,1
Uruguai A 2,5 5,0 11,3 5,1
Alemanha A 3,0 4,4 11,8 6,2
Austria A 6,8 6,1 9,0 7.8
Canada A 4,8 7.4 10,5 7.3
Chipre A 4,7 6,6 11,4 7,3
Croacia A 2,7 3,5 53 4,2
Eslovaquia A 3,5 9,8 0,0 6,5
Eslovénia A 2,5 79 8,1 7.0
Espanha A 4,8 6,7 9,1 6,7
Europae | gstados Unidos A 6.4 9,1 13,9 9,9
América Grécia A 11,8 14,8 17,1 14,6
doNorte | j¢4ia A 1,2 1,0 7,0 2,2
Letonia A 6,1 7,8 16,4 111
Luxemburgo A 2,3 3,3 6,5 3,6
Noruega A 4,2 3,1 5,6 4,1
Paises Baixos A 4,8 6,1 13,1 7,0
Polonia A 7,2 9,7 17,5 12,2
Reino Unido A 5.1 6,1 8,7 6,5
Russia M 1,1 1,5 10,5 4,7
Suécia A 6,2 5,0 71 6,0
Suica A 71 52 8,0 6,7
Angola B 9,1 10,7 11,6 9,2
Ardbia Saudita A 4,7 3,0 7.3 51
Burkina Faso B 8,6 16,5 15,7 12,4
Catar A 1,9 0,0 8,2 6,1
Oriente Egito B 43 5,5 6.9 5.2
Médio e Emirados Arabes Unidos A 1,3 2,6 4,0 2,5
Africa Ira M 13,9 17,3 14,4 14,5
Israel A 4,9 3,2 0,0 4,2
Kuwait A 2,0 3,2 10,6 59
Marrocos B 4.1 7,7 12,1 6,8
Oma A 2,1 1,6 3,2 2,5
Togo B 16,9 19,9 19,3 17,8
Cazaquistao M 51 52 2,3 4,3
Asia Coreia do Sul A 13,5 17,8 19,0 16,1
Centrale | India B 2,4 7,7 6,9 5,9
Oriental Indonésia M 7,9 13,1 17,5 11,4
Taiwan A 8,2 11,5 20,1 111

Fonte: GEM 2020

" Percentual referente a cada categoria da populagdo (p. ex.: 20% dos que pertenciam a familias do maior percentil de renda no
Rio Grande do Sul eram empreendedores estabelecidos em 2020).

2 Niveis de renda: A - Alta; M - Média; B - Baixa. Classificacdo adaptada pelo GEM Consortium a partir da classificacdo do Banco
Mundial. Fontes: Global Entrepreneurship Monitor 2020/2021 Global Report e Blog do Banco Mundial
(blogs.worldbank.org/opendata/new-world-bank-country-classifications-income-level-2020-2021).
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3.2.

Neste item é apresentado o retrato do grupo
especifico dos 36,5% (TTE) de empreendedores
identificados na pesquisa do Rio Grande do Sul
2020, descrevendo como esse grupo é compos-
to em termos de sexo, faixa etaria, escolaridade
e renda familiar mensal.

3.2.1.

Entre os empreendedores nascentes (NEA), a
participacdo dos homens foi maior (53,4%) do
que a das mulheres.

Dos 722 mil empreendedores nascentes do Rio
Grande do Sul, as faixas etarias predominan-
tes foram: de 25 a 34 anos (29,6%) e de 35 a 44
anos (23,6%). Desse modo, a maioria dos em-
preendedores nascentes (53,2%, cerca de 385
mil) se situa de 25 a 44 anos.

Com relagdo a escolaridade, chama a atencao
a maior porcentagem de empreendedores nas-
centes (46,2%) com médio completo, e 0s 23,3%
com superior completo ou maior. Somando-se

Retrato do Empreendedor do Rio Grande do Sul

Diferentemente do item 3.1, cujo propésito é
analisar as diferencas de intensidade da ati-
vidade empreendedora entre os estratos so-
ciodemograficos da populac¢do, as proporcdes
aqui apresentadas procuram descrever as ca-
racteristicas e estimar o contingente de empre-
endedores que compdem cada estagio.

Empreendedores Nascentes

essas duas percentagens, tém-se aproximada-
mente 70% dos empreendedores nascentes
(estimados, portanto, em 501 mil) com os maio-
res niveis de escolaridade. Em contraste, foram
pouco mais de 30% (221 mil) de empreende-
dores nascentes com escolaridade inferior ao
ensino médio.

Em relacdo a renda familiar, considerando as 5
faixas analisadas, nenhuma delas responde por
mais de 30% dos empreendedores nascentes.
Duas dessas faixas concentram mais de um
quarto dos empreendedores: aquevaide3 a6
salarios minimos (26,4%) e a que vai de 1 até 2
salarios minimos (25,1%).

Retrato dos empreendedores nascentes - Rio Grande do Sul - 2020

Empreendedores Nascentes (NEA)- Sexo

/ 46,6 %

(336 mi)

Populagéo -
7.5 mi

53,4 %

\(386 mil)

Masculino Feminino

Empreendedores Nascentes (NEA) - Escolaridade

/
\

Fundamental completo
M Superior completo ou maior

Populagéo -
7,5 mi

11,9%

18,6 % D
(135 mil)

Fundamental incompleto
W Médio completo

Empreendedores Nascentes (NEA) - Faixa etaria

Populagéo -
7.5 mi

(171 mil)

29,6 %

19,0 %

\(214 ™ 37 miy

18a24anos "25a34anos 35a44anos M45a54anos M 55a64anos

Empreendedores Nascentes (NEA) - Renda familiar

26,4 %

(191 mil)

Populagéo -

25,1 %
\.81 mil)

Mais de 1 até 2 salarios minimos
B Mais de 3 até 6 salarios minimos

15,1 %
(109 mil)

155%
(111 mil)

Até 1 salario minimo
Mais de 2 até 3 salarios minimos
= Mais de 6 salarios minimos
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Em resumo, os empreendedores nascentes no
Rio Grande do Sul eram na maioria homens,
mais concentrados nas faixas etarias entre 25 e
44 anos, predominando os niveis de escolaridade

de ensino médio completo ou superior comple-
to (ou maior), mostrando maior concentracao
nas faixas de renda familiar de 1 até 2 salarios
minimos e de 3 até 6 salarios minimos.

3.2.2. Empreendedores Novos

O sexo masculino predomina no estagio de em-
preendedores novos e atingiu o percentual de
aproximadamente 57% do total desses empre-
endedores, somando, portanto, cerca de 548
mil; enquanto as mulheres, com 43%, seriam
aproximadamente 406 mil.

As faixas etarias de 25 a 34 anos (34,3%) e de
35 a 44 anos (22%) foram as predominantes en-
tre os empreendedores novos. A faixa seguinte,
de 45 a 54 anos, ficou com 20,9%, sendo que
as menores porcentagens ocorreram na faixa
de 18 a 24 anos, com 14,8%, e na de 55 a 64
anos, com 8%.

Relativamente a escolaridade, observou-se que
aproximadamente 73% dos empreendedores
novos (praticamente 699 mil) possuiam o en-
sino médio completo ou maior, pois os com
médio completo mostraram percentual de
44,1% e os de superior completo ou mais tota-
lizaram 29,1%. Assim, 26,8% (cerca de 255 mil)
possuiam escolaridade inferior ao fundamental
completo.

Dos empreendedores novos, em torno de 54%
tém renda superior a 3 salarios minimos, estiman-
do-se em 517 mil pessoas. Até 2 salarios minimos,
ha cerca de 30% dos empreendedores novos.

Retrato dos empreendedores novos - Rio Grande do Sul - 2020

Empreendedores Novos (NBO) - Sexo

/ 42,6 %

(406 mil)

Populagéo -
7.5 mi
57,4 %

Masculino Feminino

Empreendedores Novos (NBO) - Escolaridade

P

29,1 %
(278 mil)

Populagéo -
7.5 mi

136%
(129 mil)
%

\ 1

32
(126 mil)

Fundamental incompleto Fundamental completo

W Médio completo M Superior completo ou maior

Em resumo, os empreendedores novos eram
principalmente homens, com maiores pro-
porcdes nas faixas etarias entre 25 e 44 anos,

Empreendedores Novos (NBO) - Faixa etaria

%,o %
(210 mil)
(200 mil)

34,3% .
-\(327 " 1(1%2?‘“)

35a44anos M45a54anos M 55a64anos

Populagéo -
7.5 mi

18 a 24 anos

25a34anos

Empreendedores Novos (NBO) - Renda

8,9 %

(275 mil)

Populagéo -
7.5 mi

16,2 %
(155 mil)

18,4 9 (1%
(176 mil)

11%

Mais de 1 até 2 salarios minimos
B Mais de 3 até 6 saldrios minimos

Até 1 saldrio minimo
Mais de 2 até 3 saldrios minimos

™ Mais de 6 salarios minimos

concentrados nos niveis de escolaridade de
ensino médio ou superior e com renda familiar
nas faixas acima de 3 salarios minimos.



Empreendedorismo no Rio Grande do Sul | 2020 83

3.2.3. Empreendedores Estabelecidos

Entre os empreendedores estabelecidos, nota-se
prevaléncia do sexo masculino (66%), estiman-
do-se cerca de 737 mil de empreendedores es-
tabelecidos homens para aproximadamente 376
mil de empreendedoras estabelecidas (34%).

As trés faixas etarias acima de 35 anos foram
as predominantes entre os empreendedores
estabelecidos: os de 35 a 44 anos alcancaram
22,3%, os de 45 a 54 anos obtiveram 30,5%, os
de 55 a 64 anos atingiram 32,3%. Os empreen-
dedores estabelecidos acima de 45 anos com-
puseram cerca de 63%, estimando-se 699 mil.
Os mais jovens, abaixo de 35 anos, totalizaram
apenas 15%, estimados em 166 mil.

Os empreendedores estabelecidos seguem
propor¢des semelhantes as dos nascentes e

novos, ou seja, destacam-se 0os empreendedores
com ensino médio completo, cujo percentual é
cerca de 40%, e os de nivel superior completo
ou maior, que perfazem 29%. Portanto, cerca
de 70% desses empreendedores possuiam pelo
menos o ensino médio completo, estimando-se
que fossem 777 mil. Ao passo que os de nivel
fundamental incompleto (17,7%) e os de funda-
mental completo (12,5%) totalizaram cerca de
30%, estimados em 336 mil.

Os empreendedores estabelecidos com renda fa-
miliar acima de 3 salarios minimos compuseram
a maioria, com aproximadamente 58%, numa es-
timativa de 648 mil. Cerca de um quarto dos em-
preendedores estabelecidos (24,1%) indicaram
possuir renda familiar de até 2 salarios minimos.

Retrato dos empreendedores estabelecidos - Rio Grande do Sul - 2020

Empreendedores Estabelecidos (EBO) - Sexo

R

66,2 %
(737 mi)

\

Masculino

33,8%

Populacao -
pulag (376 mil)

7.5 mi

Feminino

Empreendedores Estabelecidos (EBO) - Escolaridade

P

Populagéo -
7.5 mi

29,3 %
(327 mil)

17,7 %

12,5 % (197 mil)
N” i

Fundamental completo

Fundamental incompleto

m Médio completo M Superior completo ou maior

Em resumo, os empreendedores estabele-
cidos eram na maioria homens, com idades
acima de 45 anos, predominantemente mais
escolarizados, com ensino médio completo

Empreendedores Estabelecidos (EBO) - Faixa etaria

Populagéo -
7,5 mi
(@5 mi)

10,9%
(121 mil)

18 a 24 anos

25a34anos 35a44anos MW45a54anos m55a64anos

Empreendedores Estabelecidos (EBO) - Renda

P

27,4%
(305 mi)

Populagéo -
7.5 mi

17,8% s
(KR 104 mil)

\ 14,7 %
(163 mil)

Mais de 1 até 2 saldrios minimos

Até 1 saldrio minimo

Mais de 2 até 3 salarios minimos W Mais de 3 até 6 salarios minimos

™ Mais de 6 saldrios minimos

ou com formacdo superior, e concentrados
nas faixas de renda familiar acima de 3 sala-
rios minimos.
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3.3.

Ocupacao Paralela dos Empreendedores

do Rio Grande do Sul

Uma das informagdes especificas que o GEM
obtém, para melhor compreensdo da situacao
de trabalho dos empreendedores, refere-se a
alguma ocupacgdo paralela a atividade empre-
endedora (tabela 3.14).

Em 2020, 28,5% dos empreendedores nascen-
tes do estado gaucho ndo tinham ocupacao
paralela ao préprio negdcio. Esse percentual
foi de 44,1% entre os novos e de 61,1% entre
os estabelecidos, demonstrando que a medi-
da que avanca o estagio do negdcio, aumenta
a dedicacao exclusiva dos empreendedores ao
empreendimento.

Apesar disso, sobretudo entre os iniciais (nas-
centes e novos), 0 empreendedorismo aparentou

Tabela 3.14

ter uma caracteristica de complementac¢do de
renda, pois em torno de 48% e 37%, respecti-
vamente, também afirmaram ser empregados.
Essa proporcao foi de 23,1% entre os estabe-
lecidos. Uma outra explicagdo poderia ser que,
embora buscando uma nova opc¢ao profissio-
nal, o empreendedor em estagio inicial ainda
nao esteja convicto sobre desistir de um em-
prego. Ele também pode estar esperando seu
negocio tornar-se suficientemente rentavel
para deixar o emprego.

Entre os empreendedores estabelecidos, 4,8%
se declararam desempregados e em busca de
emprego, enquanto esse percentual para os
nascentes aumenta para 15,7%.

Distribuigdo percentual da ocupagao paralela’ dos empreendedores
por estagio - Rio Grande do Sul - 2020

Empregado 48,2 36,8 23,1
Aposentado 1,5 1,6 3,9
Invalido 1,0 0,8 1,7
Desempregado (e procurando emprego) 15,7 6,9 4,8
Dona de casa em periodo integral - - -
Estudante 5,2 9,9 54
Nenhuma outra ocupagao 28,5 44,1 61,1
Total 100,0 100,0 100,0

Fonte: GEM Rio Grande do Sul 2020

1 Os individuos classificados como empreendedores nascentes, novos ou estabelecidos podem, além de ter um negécio préprio,
exercer outra ocupacao, por exemplo, trabalhar como empregado para outra empresa.

3.4.

Motivagdes dos Empreendedores

Iniciais no Rio Grande do Sul segundo
Caracteristicas SocioeconOmicas

Levando-se em consideracdao os empreende-
dores iniciais (TEA) por ocupagdo, segundo a
motiva¢do para comeg¢ar um novo negdécio (ta-
bela 3.15), o empreendedorismo movido pela
oportunidade atingiu o maior percentual entre
empregados (63,8%). Aquele movido por neces-
sidade atingiu 30,8% entre as pessoas emprega-
das. Adicionalmente, o empreendedorismo por

oportunidade atingiu o percentual de 59,7% en-
tre os estudantes. Entre os que estavam desem-
pregados e procurando emprego, o predominio
foi do empreendedorismo por necessidade,
aproximadamente 53% dos empreendedores
com essa condicdo laboral caracterizaram dessa
forma sua motivacdo para empreender.
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Tabela 3.15

Distribuicdo percentual' dos empreendedores iniciais (TEA), por ocupagdo?, segundo
a motivagado para comegar um novo negécio - Rio Grande do Sul - 2020

Empregado Desempregado (e procurando emprego)

63,8
30,8

Oportunidade
Necessidade

43,3
52,7

59,7
40,3

Fonte: GEM Rio Grande do Sul 2020

" Proporcdo sobre a TEA: A soma pode ndo totalizar 100%, pois em alguns empreendimentos néo é possivel distinguir a motivacao

para empreender.

2 Os empreendedores podem, além do envolvimento com um negdcio proprio, exercer outra ocupagao. Por exemplo: trabalhar

como empregado em outra empresa.

Considerando-se o sexo e a motiva¢do dos em-
preendedores iniciais (tabela 3.16), foi possivel
perceber que para ambos 0s sexos a orienta-
cdo foi maior por oportunidade, sendo 60,3%
dos homens e 55,2% das mulheres. Esse qua-
dro também é distinto do encontrado na pes-
quisa GEM Brasil 2020"%, no qual ndo se pode

Tabela 3.16

constatar uma predominancia do empreen-
dedorismo masculino (46,5% por necessidade
contra 48,6% por oportunidade), ao passo que
no empreendedorismo feminino a motiva¢do
foi claramente por necessidade (54,9% por ne-
cessidade contra 39% por oportunidade).

Distribuigcdo percentual’ dos empreendedores iniciais (TEA), por sexo, segundo a
motivagdo para comegar um novo negdcio - Rio Grande do Sul - 2020

Motivacao Masculino Feminino

Oportunidade
Necessidade

60,3
34,1

55,2
41,6

Fonte: GEM Rio Grande do Sul 2020

1 Proporgdo sobre a TEA: A soma pode ndo totalizar 100%, pois em alguns empreendimentos nao é possivel distinguir a motiva¢do

para empreender.

Quando se examina a motivagao segundo a fai-
xa etaria (tabela 3.17), a distribui¢do percentual
dos empreendedores iniciais (TEA) apresentou
caracteristicas distintivas entre os mais jovens e
mais velhos. Nas faixas etarias de 18 a 24 anos,
25 a 34 anos e 35 a 44 anos, o empreendedoris-
mo por oportunidade foi consideravelmente su-
perior, atingindo 69,2%, 58,9% e 64,2%, respecti-
vamente. Na faixa etaria de 45 a 54 anos, ndo se
pode afirmar que ha uma predominancia, pois
a diferenca é de 4,5 pontos percentuais entre
as proporcdes reportadas segundo a motivacao
(51,1% por oportunidade x 46,6% por necessi-
dade). Na Ultima faixa etaria, de 55 a 64 anos,
ha inclusive uma inversao consideravel, sendo
a motivagdo por necessidade evidente (49,6%)
contra os 36,1% por oportunidade.

Essa situacdo é distinta da encontrada para o
GEM Brasil 2020. Para o Brasil, somente para os
empreendedores das faixas etarias de 18 a 24
anos e 25 a 34 anos a motivacgao foi superior por
oportunidade, mas com uma diferenca peque-
na, de 6,5 e 1,6 pontos percentuais, respectiva-
mente. Em todas as demais faixas, a propor¢do
de empreendedores por necessidade é maior
do que a por oportunidade. A diferenca entre as
propor¢des mais significativas foi de cerca de 7,
12 a 38 pontos percentuais em favor da motiva-
¢do por necessidade a medida que a faixa etaria
sobe, 35 a 44 anos, 45 a 54 anos e 55 a 64 anos,
respectivamente.

12 Global Entrepreneurship Monitor: Empreendedorismo no Brasil 2020. Curitiba: IBQP, 2021.
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Tabela 3.17

Distribuicdo percentual' dos empreendedores iniciais (TEA), por faixa etaria, segundo
a motivagdo para comegar um novo negdcio - Rio Grande do Sul - 2020

18 a24 anos | 25a34anos | 35a44 anos | 45a 54 anos | 55 a 64 anos

69,2
29,4

58,9
36,4

Oportunidade
Necessidade

64,2
31,6

36,1
49,6

51,1
46,6

Fonte: GEM Rio Grande do Sul 2020

" Proporcao sobre a TEA: A soma pode ndo totalizar 100%, pois em alguns empreendimentos ndo é possivel distinguir a motivagao

para empreender.

Dentre os empreendedores iniciais (TEA) obser-
vados por escolaridade (tabela 3.18), o padrdo
que surge é o de quanto menor o nivel de edu-
cagao, maior a propor¢do de empreendedo-
rismo por necessidade. Para as categorias do
fundamental incompleto e completo, as pro-
porcdes sdo 73,2% e 50,3%, respectivamente.
O contrario também é verdadeiro, sendo maio-
res os percentuais de empreendedorismo por
oportunidade nos niveis de escolaridade mais

altos, com percentuais de 63,4% e 75,1% para
as categorias de ensino médio completo e su-
perior completo ou maior, respectivamente.

Esse padrao é semelhante ao do Brasil em ge-
ral, no qual as categorias iniciais de ensino sdo
nitidamente orientadas a empreendedorismo
por necessidade. A motivacdo por oportunida-
de sé estad predominante na Ultima categoria de
superior completo ou maior.

Distribuigao percentual® dos empreendedores iniciais (TEA), por escolaridade?,

Tabela 3.18 segundo a motivagdo para comegar um novo negdcio - Rio Grande do Sul - 2020
. = Fundamental Fundamental Médio Superior completo
Motivagao incompleto completo completo ou maior
Oportunidade 21,4 43,4 63,4 75,1
Necessidade 73,2 50,3 32,6 20,9

Fonte: GEM Rio Grande do Sul 2020

1 Proporcdo sobre a TEA: A soma pode ndo totalizar 100%, pois em alguns empreendimentos ndo é possivel distinguir a motiva¢do
para empreender.

2 Fundamental incompleto = Nenhuma educagdo formal e Ensino Fundamental incompleto; Fundamental completo = Ensino
Fundamental completo e Ensino Médio incompleto; Médio completo = Ensino Médio completo e Superior incompleto; Superior
completo ou maior = Superior completo, Especializacdo incompleta e completa, Mestrado incompleto e completo, Doutorado

incompleto e completo.

Um padrdo semelhante ocorre com relagao
ao empreendedorismo inicial (TEA) segundo a
renda familiar (tabela 3.19). Maiores percen-
tuais de empreendedorismo por necessidade
ocorreram para rendas familiares menores
(até 1 salario minimo = 75,6%; mais de 1 até
2 salarios minimos = 52,2%). Para as rendas
familiares maiores, é predominante o empre-
endedorismo por oportunidade (mais de 2

até 3 salarios minimos = 53,9%; mais de 3 até
6 salarios minimos = 67,8% e mais de 6 sala-
rios minimos = 80,5%).

No caso do Brasil, somente nas duas ultimas
faixas de renda familiar a motivacao por opor-
tunidade é superior, sendo que na faixa de mais
de 6 salarios minimos a taxa de empreendedo-
rismo por oportunidade chega a quase 68%.
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Tabela 3.19

Até 1
sa)I:.-_xrlo
minimo

salarios
minimos

Motivacao

Mais de 1 até 2 | Mais de 2 até

Distribuicdo percentual' dos empreendedores iniciais (TEA), por renda familiar,
segundo a motivagdo para comegar um novo negaocio - Rio Grande do Sul - 2020

20,3
75,6

43,8
52,2

Oportunidade
Necessidade

> 2 Mais de 3 até Mais de 6
3 salarios 6 salarios salarios
minimos minimos minimos
53,9 67,8 80,5
42,8 29,4 12,6

Fonte: GEM Rio Grande do Sul 2020

1 Proporcédo sobre a TEA: A soma pode ndo totalizar 100%, pois em alguns empreendimentos ndo é possivel distinguir a motivagéo

para empreender.

3.5.

Atividades Econémicas dos Empreendedores

no Rio Grande do Sul segundo Caracteristicas
Socioeconbémicas

3.51. Sexo

A distribuicdo das atividades econdmicas por
sexo (tabela 3.20) é mais diversa para os ho-
mens em rela¢do as mulheres, pois 15 diferen-
tes atividades sdo necessarias para descrever
a metade das atividades realizadas pelos ho-
mens, enquanto para o sexo feminino sao 8
atividades.

Somente trés atividades figuram para ambos os
sexos, porém em posi¢des distintas no ranking.
Enquanto para as mulheres as atividades rela-
cionadas a servicos de catering, bufé e outros
servicos de comida preparada ocupam a 12 po-
sicdo, com 13,9% das empreendedoras; para 0s
homens, figuram na 22 posicdo, com 5,1% deles.

A segunda atividade semelhante é a de comér-
cio varejista de artigos do vestuario e acesso-
rios, na 22 posicdo para as empreendedoras,
com 9,6%; enquanto para os homens, ela consta

na 72 posicao, com 3,2%. A terceira presente
para ambos os sexos é a de atividades juridicas,
exceto cartorios, na 72 posi¢do no grupo femi-
nino (3,9%) e 10? posicao no masculino (2,7%).

As demais atividades classificadas entre as
cinco mais mencionadas para os homens sao,
em ordem decrescente de participacdo sobre
o total, servi¢os especializados para constru-
¢ao (12 = 8,2%), manutencao e reparacdo de
veiculos automotores (32 = 4,6%), cultivo de
plantas de lavoura temporaria (4% = 4,2%) e
transporte rodoviario de taxi (5 = 4%). Ja para
as mulheres, aparecem cabeleireiros e outras
atividades de tratamento de beleza (3% = 8%),
confecgdo de pecas do vestuario, exceto rou-
pas intimas (4® = 4,3%) e comércio varejista
de cosméticos, produtos de perfumaria e de
higiene pessoal (5% = 4%).
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Distribuicdo percentual das atividades' dos empreendedores
Tabela 3.20 segundo o sexo - Rio Grande do Sul - 2020

Atividades dos empreendedores

Atividades (CNAE) % Atividades (CNAE) %

Servicos de catering, bufé e outros servicos
de comida preparada

Servicos especializados para constru¢do

Servicos de catering, bufé e outros servicos de
comida preparada

Manutencédo e reparacdo de veiculos
automotores

Cultivo de plantas de lavoura temporaria
Transporte rodoviario de taxi
Obras de acabamento

Comércio varejista de artigos do vestuario e
acessorios

Transporte rodoviario de carga

Comeércio varejista de outros produtos novos
Atividades juridicas, exceto cartorios
Atividades paisagisticas

Atividades de publicidade

Construgdo de edificios

Atividades de consultoria em gestdo
empresarial

Reparacdo e manuten¢do de computadores e
de equipamentos periféricos

Outras atividades

Comércio varejista de artigos do vestuario e
acessorios

Cabeleireiros e outras atividades de
tratamento de beleza

Confeccdo de pecas do vestuario, exceto
roupas intimas

Comércio varejista de cosméticos, produtos
de perfumaria e de higiene pessoal

Servicos domésticos
Atividades juridicas, exceto cartérios

Atividades de servicos pessoais

Outras atividades

Fonte: GEM Rio Grande do Sul 2020

T A nomenclatura utilizada para descrever as atividades desenvolvidas pelos empreendedores é baseada na redacdo dada pela
Classificagdo Nacional da Atividades Econémicas - CNAE, em seu 4° nivel, ou seja, as classes CNAE.

3.5.2. Faixa Etaria

A distribuicao das atividades econdmicas por
faixa etaria (tabela 3.21) foi uniforme entre as
trés categorias de idades, sendo que de 11 a 14
delas somaram cerca de 50% do total de ativi-
dades nas quais os empreendedores gauchos
estao mais envolvidos.

Além disso, muitas das cinco principais ativida-
des desenvolvidas pelos empreendedores gau-
chos sao similares em todas as faixas etarias
consideradas. Das cinco principais, na faixa eta-
ria de 18 a 34 anos registraram-se estes indices:
servicos de catering, bufé e outros servicos de
comida preparada (11,6%); comércio varejis-
ta de artigos do vestuario e acessorios (5,8%);
cabeleireiros e outras atividades de tratamen-
to de beleza (5,1%); atividades juridicas, exceto
cartoérios (3,7%) e cultivo de plantas de lavoura
temporaria (3,5%).

Trés das atividades mais frequentes entre os
mais jovens, também estdo entre as cinco mais
frequentes na faixa etaria intermediaria (35 a
54 anos), sdo elas: servicos de catering, bufé e
outros servicos de comida preparada (7,1%);
comércio varejista de artigos do vestuario e
acessorios (6,6%) e atividades juridicas, exceto
cartorios (3,5%).

O mesmo ocorre quando se analisa as ativida-
des predominantes entre os mais velhos (55
a 64 anos). As trés atividades que se repetem
sdo: servicos de catering, bufé e outros servi-
cos de comida preparada (6,9%); cabeleireiros
e outras atividades de tratamento de beleza
(3,9%); e cultivo de plantas de lavoura tempo-
raria (6,8%).
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Vale ainda destacar que a atividade “servicos
especializados para constru¢do” esta entre as
mais frequentes tanto no grupo de empreen-
dedores de faixa etdria intermediaria (6,5%)
como no grupo dos mais seniores (7,5% e a
mais citada).

Por fim, importante mencionar que na faixa
etaria dos 35 aos 54 anos esta entre as princi-

Tabela 3.21

pais “manutencdo e reparagdo de veiculos au-
tomotores” sendo citada por 3,9% dos empre-
endedores. Essa atividades ndo figura de forma
destacada em nenhuma outra faixa etaria.

Situacdo semelhante ocorre com “confec¢do de
pecas do vestuario, exceto roupas intimas” que
sO aparece entre as cinco principais no grupo
dos mais seniores, com 4,8%.

Distribuigao percentual das atividades' dos empreendedores
segundo a faixa etdria - Rio Grande do Sul - 2020

Atividades dos empreendedores

18 a 34 anos

35 a 54 anos

55 a 64 anos
Atividades (CNAE) %

Atividades (CNAE) % Atividades (CNAE) %

Servicos de catering,
bufé e outros servigos
de comida preparada

Comeércio varejista de
artigos do vestuario e
acessorios

Cabeleireiros e outras
atividades de
tratamento de beleza

Atividades juridicas,
exceto cartérios

Cultivo de plantas de
lavoura temporaria

Comeércio varejista de
outros produtos novos

Servicos de arquitetura

Transporte rodoviario
de taxi

Manutencao e
reparacao de veiculos
automotores

Servigos especializados
para construcdo

Comércio varejista de
cosméticos, produtos
de perfumaria e de
higiene pessoal

Instalacdes elétricas

Outras atividades

Servicos de catering, bufé
e outros servicos de
comida preparada

Comeércio varejista de
artigos do vestuario e
acessorios

Servicos especializados
para constru¢ao

Manutencdo e reparagao
de veiculos automotores

Atividades juridicas,
exceto cartorios

Transporte rodovidrio de
carga

Restaurantes e outros
estabelecimentos de
servi¢os de alimentagdo e
bebidas

Obras de acabamento

Atividades profissionais,
cientificas e técnicas

Cabeleireiros e outras
atividades de tratamento
de beleza

Transporte rodovidrio de
taxi

Atividades de
contabilidade, consultoria

e auditoria contabil e
tributaria

Comércio varejista de
mercadorias em geral,
com predominancia de
produtos alimenticios -
hipermercados e
supermercados

Comeércio varejista de
outros produtos novos

Outras atividades

Servigos especializados
para construgdo

Servigos de catering, bufé
e outros servicos de
comida preparada

Cultivo de plantas de
lavoura temporaria

Confecgdo de pegas do
vestuario, exceto roupas
intimas

Cabeleireiros e outras
atividades de tratamento
de beleza

Comeércio varejista de
artigos do vestuario e
acessorios

Intermediacdo na
compra, venda e aluguel
de imoveis

Obras de acabamento
Atividades paisagisticas
Servigos domésticos

Comeércio varejista de
outros produtos novos

Outras atividades

Fonte: GEM Rio Grande do Sul 2020

T A nomenclatura utilizada para descrever as atividades desenvolvidas pelos empreendedores é baseada na redacdo dada pela
Classificacdo Nacional da Atividades Econdmicas - CNAE, em seu 4° nivel, ou seja, as classes CNAE.
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3.5.3. Escolaridade

Examinando-se a tabela 3.22, que mostra as
atividades econdmicas dos empreendedores
de acordo com os niveis de escolaridade, ob-
serva-se, no geral, que houve uma tendéncia
em ampliar o numero de atividades conforme
aumenta o nivel educacional, partindo de 8 e
7, para o fundamental incompleto e completo,
chegando a 15 e 12, para médio completo e
superior completo ou maior, respectivamente.
Outra observacdo é que entre os empreende-
dores com nivel superior completo, surgiram
atividades mais especializadas, sobretudo as
mais tipicas das profiss&es liberais.

Na comparacao entre as quatro categorias de
escolaridade de empreendedores, destacam-se
duas atividades econdmicas as quais todos os
empreendedores, independentemente da es-
colaridade, se dedicaram, embora com percen-
tuais distintos. Sao elas: servicos de catering,
bufé e outros servicos de comida preparada (4°
=6,4%; 1°=16,2%; 17 =9,2%; 27 = 5%) e servicos
especializados para construgdo (12 = 10,2%; 42
= 6,6%; 4% = 3,8%; 4% = 4,9%), porcentagens na
ordem das categorias de fundamental incom-
pleto, completo, médio completo e superior
completo ou maior, respectivamente.

Entre os empreendedores com ensino funda-
mental incompleto, as outras atividades econ6-
micas, dentro das cinco principais, sao: cultivo
de plantas de lavoura temporaria (2% = 8,5%);
manutencdo e reparacdo de veiculos automoto-
res (3% = 6,5%) e servicos domésticos (5% = 6,3%).

Para os empreendedores com ensino funda-
mental completo, as outras atividades econé-
micas, dentro das cinco principais, sdo: cabe-
leireiros e outras atividades de tratamento de
beleza (22 = 7,8%); comércio varejista de artigos
do vestuario e acessorios (32 = 7,6%) e obras de
acabamento (52 = 5,7%).

Para os empreendedores com ensino médio
completo, as outras atividades econdmicas,
dentro das cinco principais, sdo: comércio va-
rejista de artigos do vestudario e acessorios (22
= 6,2%); cabeleireiros e outras atividades de
tratamento de beleza (3% = 5,1%) e transporte
rodovidrio de taxi (5% = 3,7%).

Para os empreendedores com ensino superior
completo ou maior, as outras atividades econé-
micas, dentro das cinco principais, sao: ativida-
des juridicas, exceto cartérios (12 = 10,1%); ser-
vicos de arquitetura (3% = 4,9%) e atividades de
contabilidade, consultoria e auditoria contabil e
tributaria (52 = 4,7%).
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Distribuicdo percentual das atividades' dos empreendedores
segundo o nivel de escolaridade? - Rio Grande do Sul - 2020

Atividades dos empreendedores

Fundamental

incompleto

Fundamental
completo

Médio
completo

Superior completo
ou maior

Atividades (CNAE) % Atividades (CNAE) % Atividades (CNAE) % Atividades (CNAE) %

Servigos
especializados para
construgao

Cultivo de plantas de
lavoura temporéria

Manutencdo e
reparacdo de veiculos
automotores

Servicos de catering,
bufé e outros servicos
de comida preparada

Servicos domeésticos
Obras de acabamento

Comércio varejista de
artigos do vestuario e
acessorios

Comércio varejista de
outros produtos
novos

Outras atividades

Servicos de catering,
bufé e outros servicos
de comida preparada

Cabeleireiros e outras
atividades de
tratamento de beleza

Comeércio varejista de
artigos do vestuario e
acessorios

Servicos
especializados para
construgao

Obras de acabamento

Comércio varejista de
mercadorias em geral,
com predominancia
de produtos
alimenticios -
hipermercados e
supermercados

Manutencdo e
reparacdo de veiculos
automotores

Outras atividades

Servicos de catering,
bufé e outros servicos
de comida preparada

Comércio varejista de
artigos do vestuario e
acessorios

Cabeleireiros e outras
atividades de
tratamento de beleza

Servigos especializados
para construcdo

Transporte rodoviario
de taxi

Manutencdo e
reparacdo de veiculos
automotores

Cultivo de plantas de
lavoura temporaria

Transporte rodoviario
de carga

Comércio varejista de
outros produtos novos

Comércio varejista de
cosméticos, produtos
de perfumaria e de
higiene pessoal

Restaurantes e outros
estabelecimentos de
servigos de
alimentacdo e bebidas

Atividades de ensino

Reparacao e
manutenc¢do de
computadores e de
equipamentos
periféricos

Comércio varejista de
produtos de padaria,
laticinio, doces, balas e
semelhantes

Atividades de apoio a
agricultura

Outras atividades

Atividades juridicas,
exceto cartorios

Servicos de catering,
bufé e outros servicos
de comida preparada

Servicos de
arquitetura

Servi¢os
especializados para
construgao

Atividades de
contabilidade,
consultoria e
auditoria contabil e
tributaria

Comércio varejista de
artigos do vestuario e
acessorios

Atividades de
profissionais da area
de saude, exceto
médicos e
odontélogos

Atividades de
publicidade

Atividades
profissionais,
cientificas e técnicas

Atividades de ensino

Atividades de
consultoria em gestdo
empresarial

Cultivo de plantas de
lavoura temporaria

Outras atividades

Fonte: GEM Rio Grande do Sul 2020
T A nomenclatura utilizada para descrever as atividades desenvolvidas pelos empreendedores é baseada na redagdo dada pela Classificacao
Nacional da Atividades Econdmicas - CNAE, em seu 4° nivel, ou seja, as classes CNAE.
2 Fundamental incompleto = Nenhuma educagao formal e Ensino Fundamental incompleto; Fundamental completo = Ensino Fundamental
completo e Ensino Médio incompleto; Médio completo = Ensino Médio completo e Superior incompleto; Superior completo ou maior = Superior
completo, Especializacdo incompleta e completa, Mestrado incompleto e completo, Doutorado incompleto e completo.
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3.5.4. Renda Familiar

A tabela 3.23 apresenta os percentuais das ati-
vidades econdmicas agregadas em trés faixas
de renda familiar dos empreendedores (até 2
salarios minimos, de 2 até 4 salarios minimos
e mais de 4 salarios minimos). A principio, ja se
observa que o numero de atividades cresceu de
9 para 11, e depois para 18, ou seja, a medida
gue aumenta o nivel de renda familiar, ha mais
diversidade de atividades.

Na comparag¢ado entre as trés categorias de ren-
da familiar dos empreendedores, destacam-se
trés atividades econdmicas as quais todos os
empreendedores, independentemente da ren-
da familiar, se dedicaram, embora com percen-
tuais distintos. Sdo elas: servicos de catering,
bufé e outros servicos de comida preparada (12
=10,9%; 12 = 10,3%; 12 = 6,6%), comércio vare-
jista de artigos do vestuario e acessorios (3% =
6,4%; 2% = 8,3%; 4% = 4,1%) e servicos especializa-
dos para construcao (52 = 5%; 32 = 6,3%; 3% = 4,5%),
porcentagens na ordem das categorias de até 2
salarios minimos, de 2 até 4 salarios minimos e
mais de 4 salarios minimos, respectivamente.

Entre os empreendedores de até 2 salarios mi-
nimos, as outras atividades econdmicas, dentro
das cinco principais, sdo: manutencdo e repara-
¢do de veiculos automotores (22 = 6,5%) e cabe-
leireiros e outras atividades de tratamento de
beleza (42 = 5,6%).

Para os empreendedores de 2 até 4 salarios mi-
nimos, as outras atividades econémicas, dentro
das cinco principais, sdo: obras de acabamento
(42 = 4,8%) e cabeleireiros e outras atividades
de tratamento de beleza (52 = 4,7%).

Para os empreendedores com mais de 4 sala-
rios minimos, as outras atividades econdmicas,
dentro das cinco principais, sdo: atividades juri-
dicas, exceto cartorios (22 = 5,6%) e servicos de
arquitetura (5% = 3,3%).



Empreendedorismo no Rio Grande do Sul | 2020 93

Distribuicdo percentual das atividades' dos empreendedores
Tabela 3.23 segundo a renda familiar - Rio Grande do Sul - 2020

Atividades dos empreendedores

Até 2 salarios De 2 salarios minimos Mais de 4 salarios
minimos até 4 saldrios minimos minimos

Atividades (CNAE) %

Atividades (CNAE) % Atividades (CNAE) %

Servicos de catering, bufé
e outros servigos de
comida preparada

Manutencdo e reparacdo
de veiculos automotores

Comeércio varejista de
artigos do vestuario e
acessorios

Cabeleireiros e outras
atividades de tratamento
de beleza

Servicos especializados
para construcdo

Servigos domésticos

Cultivo de plantas de
lavoura temporaria

Comeércio varejista de
outros produtos novos

Transporte rodoviario de
taxi

Outras atividades

Servicos de catering, bufé
e outros servicos de
comida preparada

Comeércio varejista de
artigos do vestuario e
acessorios

Servicos especializados
para constru¢ao

Obras de acabamento

Cabeleireiros e outras
atividades de tratamento
de beleza

Comércio varejista de
cosméticos, produtos de
perfumaria e de higiene
pessoal

Restaurantes e outros
estabelecimentos de
servicos de alimentacdo e
bebidas

Confecgdo de pecas do
vestuario, exceto roupas
intimas

Cultivo de plantas de
lavoura temporaria

Manutencdo e reparacdo
de veiculos automotores

Transporte rodoviario de
carga

Outras atividades

Servigos de catering, bufé e
outros servigos de comida
preparada

Atividades juridicas, exceto
cartérios

Servigos especializados
para construgao

Comeércio varejista de
artigos do vestuario e
acessorios

Servigos de arquitetura

Atividades de profissionais
da area de saude, exceto
médicos e odontoélogos

Atividades de
contabilidade, consultoria
e auditoria contabil e
tributaria

Transporte rodoviario de
carga

Transporte rodoviario de
taxi

Atividades de publicidade

Atividades de consultoria
em gestdo empresarial

Atividades profissionais,
cientificas e técnicas

Cultivo de plantas de
lavoura temporaria

Manutencdo e reparacdo
de veiculos automotores

Intermediacdo na compra,
venda e aluguel de iméveis

Atividades de servicos
prestados principalmente
as empresas

InstalacBes elétricas

Atividades de malote e de
entrega

Outras atividades

Fonte: GEM Rio Grande do Sul 2020
T A nomenclatura utilizada para descrever as atividades desenvolvidas pelos empreendedores é baseada na redacdo dada pela
Classificacdo Nacional da Atividades Econémicas - CNAE, em seu 4° nivel, ou seja, as classes CNAE.
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Caracteristicas dos
Empreendimentos

Este capitulo detalha as caracteristicas dos
empreendimentos pesquisados no Rio Grande
do Sul quanto a formalizacdo, a procedéncia

41. Formalizagao

Em 2020, no Rio Grande do Sul, 50,4% dos em-
preendedores afirmaram se enquadrar na ca-
tegoria de formalizados. Esse percentual teve
um crescimento de 62,6% em relagdo a 2018

de seus clientes, a geracdo de ocupacdo e
renda, e as informac¢8es sobre a inovacao.

(quando foi de 319%). Assim como nos anos an-
teriores, a proporcdo de empreendedores for-
malizados no estado continua maior que a do
Brasil (tabela 4.1).

Tabela 4.1 Distribuigao percentual dos empreendedores (TTE) segundo a
aneia 4. formalizacdo - Rio Grande do Sul e Brasil - 2016, 2018 e 2020

B e e e

Que obtiveram CNPJ 26,0 31,0 50,4 17,5 22,8 44,2
Que ndo obtiveram CNPJ 74,0 61,7 49,5 82,5 72,9 55,5
Outros’ 0,0 7.3 0,1 0,0 4,3 0,4
Total 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0

Fonte: GEM Rio Grande do Sul e Brasil 2020
1"N&o sabe", "Recusou" ou "Nao se aplica".

Essa evolugao dos dados concorda com o au-
mento do numero de empreendedores for-
malizados no Brasil divulgado pela Receita
Federal™. Apesar do aumento da formaliza-
¢do dos negdcios no Rio Grande do Sul, foi ex-
pressiva a queda na emissao de notas fiscais
eletrénicas em decorréncia da pandemia.™

O nUumero de novos MEI criados em 2020 su-
perou em quase 43 mil o registro no mesmo
periodo de 2019, Isso significa que o aumento
de MEI de 2019 para 2020 foi uma importante
causa do crescimento do niumero de CNPJ de
um ano para o outro.

O percentual dos empreendedores formaliza-
dos no estado gaucho tem aumentado a cada
ano (tabela 4.2). No empreendedorismo to-
tal (TTE), que representava 26% em 2016,
aumentou para 31% em 2018 e saltou para
50,4% em 2020. Em quatro anos, o numero
praticamente duplicou. No empreendedoris-
mo inicial, entre os empreendedores novos
(NBO) o efeito foi semelhante. J& entre os
nascentes (NEA), o aumento da formalizacdo
foi de 88,5%, pois cresceu de 18,3%, em 2016,
para 34,5%, em 2020. Ja com relacdo ao em-
preendedorismo estabelecido (EBO), a taxa
teve um desempenho ainda mais significati-
vo, de 28,1% em 2016, para 36,5% em 2018
e 61,2% em 2020. Esta taxa é superior a taxa
nacional, que foi de 55%.

3 http://www8.receita.fazenda.gov.br/simplesnacional/arrecadacao/estatisticasarrecadacao.aspx.

4 https://www.fazenda.rs.gov.br/conteudo/12844/receita-amplia-disponibilizacao-de-dados-e-aponta-queda-
expressiva-na-emissao-total-de-notas-eletronicas/termosbusca=dados.

'S https://sebraers.com.br/numero-de-novos-mei-criados-em-2020-supera-em-quase-43-mil-x-registro-do-mesmo-
periodo-de-2019/
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Tabela 4.2

Percentual dos empreendedores com CNPJ por estdgio -
Rio Grande do Sul e Brasil - 2016, 2018 e 2020

Empreendedorismo total 26,0
Empreendedorismo inicial TEA 23,5
Novos NBO 25,3
Nascentes NEA 18,3
Empreendedorismo estabelecido EBO 28,1

31,0 50,4 17,5 22,8 44,2
25,0 43,9 13,8 19,5 40,5
26,0 50,9 16,7 19,3 46,9
20,2 34,5 9,0 20,9 32,0
36,5 61,2 22,3 26,0 55,0

Fonte: GEM Rio Grande do Sul e Brasil 2020

Dentre as principais razdes para possuir um
CNPJ (tabela 4.3), “estar regularizado” foi o
motivo com o maior percentual entre os nas-
centes (73,2%), os novos (69%) e os estabeleci-
dos (66,1%). Em seguida, foi a causa relativa a

Tabela 4.3

Principais razdes para obtengédo do CNPJ por estagio - Rio Grande do Sul -

exigéncia do cliente para emissdo de nota fis-
cal (variando entre 45 e 52%). Contribuir para
a previdéncia foi a terceira causa mais citada,
com 37% entre todos os estagios de empre-
endedores.

2020

% dos empreendedores’
Nascentes(NEA) Novos (NBO) Estabelecidos (EBO)

Estar regularizado 73,2 69,0 66,1
Exigéncia dos clientes quanto a 45,2 50,6 52,0
emissdo de nota fiscal

Contribuir para a previdéncia 37,8 37,6 37,5
Vender para diversos mercados, por 30,2 27,5 32,0
exemplo empresas

Exigéncia da empresa onde 15,4 9,7 18,6
trabalhava em se tornar terceirizado

Outro 2,9 1,7 0,6

Fonte: GEM Rio Grande do Sul 2020
1 Respostas multiplas. Ndo totalizam 100%.

Com relacdo as razdes para a “nao” obtencdo
do CNPJ (tabela 4.4), o alto custo da forma-
lizacdo foi mencionado por 23,7%, entre os
empreendedores nascentes; 25,7% entre os
novos; e 16,6% entre os estabelecidos. Além
do custo, o tempo elevado para a formaliza-
¢do e a burocracia foram identificados por
22,9%, entre os nascentes; 23,2%, entre os
novos; e 12,3%, entre os estabelecidos. A in-
certeza quanto a continuidade do negécio foi
o terceiro motivo mais relevante para os em-
preendedores nascentes (19,9%) e o segundo
para os novos (27,5%). Para os estabelecidos
foi a quarta razdo de importancia, com 14,6%.

O motivo “ndo tem como pagar impostos” apa-
receu também nos trés estagios de empre-
endedorismo: 14% dos nascentes, 18,6% dos

novos e 13,9% dos estabelecidos. O motivo “ati-
vidade ndo exige CNPJ ou se possui outro tipo
de alvara ou licenca” foi a principal razao entre
os empreendedores estabelecidos (52,8%) e
0s novos (29,4%). Com 12%, esse motivo é o
quinto mais citado entre os empreendedores
nascentes.

Uma outra razdo que chama a atenc¢do é a res-
posta “ndo vé necessidade” de obtencao do
CNPJ, registrada por 27,4% dos empreendedo-
res novos, 21,7% dos estabelecidos e 9% dos
nascentes. Esta resposta pode denotar falta
de conhecimento da legislacdo e ndo preocu-
pacao com os aspectos formais do negocio.
Assim, estes empreendedores vivem a sombra
da economia formal.
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Entre os empreendedores nascentes, 46,4%
responderam outros motivos para a nao for-
malizacdo do negbcio, como “ter iniciado o ne-
gocio ha pouco tempo”, “ainda vou regularizar”,

“ndo deu tempo”, “quero trabalhar mais tempo

Tabela 4.4
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nou

até abrir CNPJ", “falta de informacao”, “esta em
processo de regularizacao” e outros. As percen-
tagens de outros motivos foram menores entre
os empreendedores novos (21,9%) e de 11,4%
entre os estabelecidos.

Principais razées para NAO obteng&o do CNPJ por estagio - Rio Grande do Sul - 2020

% dos empreendedores’
Nascentes(NEA) Novos (NBO) Estabelecidos (EBO)

Formalizagdo custa caro 23,7 25,7 16,6
Formaliza¢do é um processo 22,9 23,2 12,3
demorado/burocratico

Ndo sabe se vai continuar com este 19,9 27,5 14,6
negdcio por muito tempo

Nao tem como pagar impostos 14,0 18,6 13,9
Atividade ndo exige CNPJ/possui 12,0 29,4 52,8
outro tipo de registro alvara, licenga

Restricao cadastral (SEPROC) 9,2 7,2 3,4
N&o vé necessidade 9,0 27,4 21,7
S6 tem um cliente 57 6,5 3,6
Outro motivo 46,4 21,9 11,4

Fonte: GEM Rio Grande do Sul 2020
1 Respostas multiplas. Nao totalizam 100%.

Com relacdo a distribuicdo percentual das ati-
vidades dos empreendedores (TTE) segundo
a formaliza¢do (tabela 4.5), dentre as ativida-
des formalizadas (com CNPJ), destacaram-se
0 comércio varejista de artigos do vestuario e
acessorios (5,9%), seguido de servicos de cate-
ring, bufé e outros servicos de comida prepa-
rada (5,6%). Os servicos especializados para
construgdo (4,6%) e manutencao de veiculos
automotores (4,1%) também se destacaram em
frequéncia. Dentre as atividades ndo formaliza-
das, os servicos de catering (11,8%) e servicos
especializados para construcdo (6,3%) estdo en-
tre as principais respostas. No Brasil, em 2020,
o servico de catering e a constru¢do também se
destacaram.

Cabeleireiros e outras atividades de tratamento
de beleza aparecem mais entre os empreende-
dores ndo formalizados (4,5%) do que entre os
formalizados (2,8%).

Diferentemente do Brasil em 2020, desta-
cou-se, também, tanto entre os formalizados
(2,5%), como entre os ndo formalizados (4,1%),
o cultivo de plantas de lavoura temporaria, im-
portante atividade econémica no estado.

Atividades de contabilidade, consultoria e audi-
toria (3,1%), profissionais, cientificas e técnicas
(2,4%), juridicas (2,3%), de ensino (1,9%), de pu-
blicidade (1,7%) e de consultoria em gestao em-
presarial (1,6%) estdo entre os servicos espe-
cializados de maior nivel de formagdo técnica
a que se dedicam os empreendedores forma-
lizados, contrastando com os empreendedores
nao formalizados, entre os quais apenas aparecem
as atividades juridicas, com 4,1%.
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Distribuicdo percentual das atividades' dos empreendedores (TTE)
segundo a formalizagdo - Rio Grande do Sul - 2020

Tabela 4.5

Atividades dos empreendedores

Com CNPJ Sem CNPJ

Atividades (CNAE) %

Comeércio varejista de artigos do vestuario e
acessoérios

Servicos de catering, bufé e outros servigos de
comida preparada

Servicos especializados para constru¢do

Manutencdo e reparacdo de veiculos
automotores

Atividades de contabilidade, consultoria e
auditoria contdbil e tributéria

Cabeleireiros e outras atividades de
tratamento de beleza

Transporte rodoviario de taxi

Cultivo de plantas de lavoura temporaria
Atividades profissionais, cientificas e técnicas
Atividades juridicas, exceto cartérios

Obras de acabamento

Comeércio varejista de mercadorias em geral,
com predominancia de produtos alimenticios
- hipermercados e supermercados

Comeércio varejista de outros produtos novos
Atividades de ensino
Atividades de publicidade

Atividades de consultoria em gestao
empresarial

Transporte rodoviario de carga

Restaurantes e outros estabelecimentos de
servicos de alimentag¢do e bebidas

Outras atividades

Atividades (CNAE) %

Servicos de catering, bufé e outros servicos
de comida preparada

Servigos especializados para constru¢do

Comércio varejista de artigos do vestuario e
acessorios

Cabeleireiros e outras atividades de
tratamento de beleza

Cultivo de plantas de lavoura temporaria
Atividades juridicas, exceto cartérios
Comércio varejista de outros produtos novos

Comércio varejista de cosméticos, produtos
de perfumaria e de higiene pessoal

Servicos domésticos

Manutencdo e reparacdo de veiculos
automotores

Obras de acabamento

Outras atividades

Fonte: GEM Rio Grande do Sul 2020

T A nomenclatura utilizada para descrever as atividades desenvolvidas pelos empreendedores é baseada na redacdo dada pela
Classificagdo Nacional da Atividades Econémicas - CNAE, em seu 4° nivel, ou seja, as classes CNAE.

4.2.

Esse subcapitulo apresenta dados da proce-
déncia dos clientes do empreendedorismo do
Rio Grande do Sul em comparacdo com o Bra-
sil e outros paises estudados no GEM 2020. Os
empreendedores informaram “sim” ou “nao”
para cada uma das trés possibilidades de pro-
cedéncia de seus clientes (cidade onde reside,
outra cidade/estado, outro pais), ou seja, é fac-
tivel que os empreendedores possam ter clien-
tes oriundos de mais de uma das procedéncias
consideradas.

Procedéncia dos Clientes

O empreendedorismo do Brasil, assim como o
do Rio Grande do Sul, em 2020, esteve forte-
mente concentrado no mercado nacional, se-
gundo as tabelas 4.6, 4.7 e 4.8, que se referem
respectivamente aos estagios de empreende-
dores nascentes (NEA), novos (NBO) e estabele-
cidos (EBO). Nenhum dos percentuais relativos
a “de fora do pais” nessas tabelas passou de
3,8% (para o Brasil) e 3,6% (para o Rio Grande
do Sul) - que sdo os maiores valores e ocorre-
ram entre os empreendedores estabelecidos
(tabela 4.8).



Isso denota a prevaléncia dos negocios na-
cionais para o mercado local. O tamanho do
mercado e da economia brasileira estao entre
as razbes que levam as empresas locais terem
uma menor propensao a exportar ou a se inter-
nacionalizar.

Quando se observa o mercado nacional, a con-
centracao ocorre principalmente na cidade em
que moram os empreendedores, dado que
nenhum dos percentuais para “de alguma ou-
tra cidade ou estado do pais” ultrapassa 45,1%
- que, novamente, é o maior valor e ocorreu
para os empreendedores estabelecidos, no Rio
Grande do Sul. Comparando-se as tabelas 4.6,
4.7 e 4.8, os percentuais do Brasil na categoria
dos clientes de outra cidade ou estado aumen-
tam a medida que os empreendimentos estdo
em estagio mais avancado de desenvolvimento
(29,5% para os nascentes, 36,5% para os novos,
e 42,8% para os estabelecidos). Examinando-se
os percentuais dos empreendedores do Rio
Grande do Sul, o aumento é maior, comegando
em 7,5% (NEA), indo a 28,5% (NBO) e atingindo
o maximo em 45,1% (EBO). Isso significa que vai
aumentando a capilaridade de atuacao e distri-
buicao dos clientes, em cada estagio mais avan-
cado de desenvolvimento dos negécios dos
empreendedores do estado e do pais.

No que tange aos empreendedores nascentes
(tabela 4.6), 99,5% dos empreendedores do
Rio Grande do Sul possuem clientes em nivel
local. Esta frequéncia é maior que a do Brasil
(97,9%) e maior que todos os paises de renda
média analisados (Colédmbia, Guatemala, RuUs-
sia, Ira, Cazaquistao e Indonésia). Esta afirma-
¢do é inversamente proporcional quando se
analisam os clientes em outras cidades/estados
de dentro do pais. Neste quesito, o Rio Grande
do Sul apresenta o menor percentual, 7,5%, em
comparagdo com todos os paises de renda mé-
dia (Brasil, 29,5%, Colémbia, 66,4%, Guatema-
la, 44,4%, Russia, 58,9%, Ira, 59,6%, Cazaquis-
tdo, 33,9%, e Indonésia, 39,1%). Isso revela um
alto nivel de localidade para o empreendedor
do estado.

Ainda com relacdo aos empreendedores nas-
centes (tabela 4.6), a existéncia de clientes no
exterior é de 1% para os empreendedores do
Rio Grande do Sul, enquanto o Brasil é de 0,5%
e, em outros paises de renda média, os percen-
tuais sao de 23,7%, na Colémbia; 9,7%, na Gua-
temala; 24,7%, na Russia; 15,5%, no Ird; 3,7%,
no Cazaquistao; e 6,6%, na Indonésia. Todos os
outros paises de renda baixa e alta apresentam
maiores percentuais de clientes no exterior que
o Brasil e o Rio Grande do Sul.
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A analise é muito semelhante com relacdo aos
empreendedores novos (tabela 4.7). Dos em-
preendedores do Rio Grande do Sul, 98,1%
possuem clientes em nivel local. Esta frequén-
cia é a mesma para o empreendedor brasileiro
(98%) e maior que a de quase todos os paises
de renda média analisados (a exce¢do da Rus-
sia, 99,1%, e Ira, 98,4%). Esta afirmacao é inver-
samente proporcional quando se analisa a ca-
tegoria dos clientes em outras cidades/estados
do pais. Neste quesito, o empreendedor do es-
tado gaucho apresenta o percentual de 28,5%,
enquanto no Brasil é de 36,5% e ainda maior
em quase todos os outros paises de renda mé-
dia (Coldbmbia, 59%, Guatemala, 35,8%, RUssia,
41%, Ird, 72% e Indonésia, 32,7%). Neste ponto
os empreendedores do Rio Grande do Sul so-
mente se equiparam aos da india (28,4%), que
€ uma economia de renda baixa.

Ainda com relagdo aos empreendedores novos
(tabela 4.7), a existéncia de clientes no exterior
é de 2% para os empreendedores do Rio Gran-
de do Sul, enquanto para o Brasil é de 3,6%. To-
dos os outros paises (independentemente da
renda) apresentam maiores taxas de clientes
no exterior, a excecao de Polbnia (1,7%), india
(0%) e Cazaquistao (0,6%).

Ja com relagdo aos empreendedores estabe-
lecidos (tabela 4.8), destacam-se os 99,3%
dos empreendedores do estado gaucho que
possuem clientes na mesma cidade em que
residem. Esta frequéncia é a maior de toda a
base analisada, considerando o Brasil (99,1%)
e os demais paises participantes do GEM
2020. Relativamente a procedéncia de clien-
tes de outra cidade ou estado de dentro do
pais, observam-se 45,1% dos empreendedo-
res do estado, maior percentagem que os do
Brasil (42,8%), acima dos empreendedores de
economias de renda média, com excec¢do do
Ird (60%) e da Colébmbia (67,3%).

No que tange a possuir clientes fora do Brasil, a
analise anterior vale para este topico também.
Ha intensa prevaléncia dos mercados local e
regional para os empreendedores brasileiros
(inclusive do Rio Grande do Sul), com restrita
explora¢do das oportunidades nos mercados
estrangeiros. A analise dos dados revela que o
empreendedor do Brasil (3,8%) e do estado gauicho
(3,6%) estdo entre os de menor frequéncia com
relacao a ter clientes no exterior, isso ocorren-
do mesmo quando a comparacdo é feita entre
os paises da América Latina, como Col6mbia
(19,6%), Panama (22,2%) e Uruguai (22,9%); ou
da Africa, como Marrocos (10,4%), Oma (10,7%)
e Togo (15,5%). Nesta categoria - ter clientes
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fora do pais - os percentuais do Brasil e do Rio  (2,2%), india (0,9%) e Indonésia (1%).
Grande do Sul somente superam paises como
Polénia (1,4%), Angola (3,4%), Cazaquistdo

Tabela 4.6 Percentual dos empreendedores nascentes (NEA) segundo a procedéncia do cliente - Rio
abela 4. Grande do Sul e economias participantes (agrupamento por regides geograficas) - 2020

Locais de onde o empreendedor afirma que tem clientes
Da cidade De alguma

em que outra cidade ou
mora estado do pais

Regides Economias

De fora
do pais

América .
Lating e Chile A 97,1 40,6 4,7
Caribe Colémbia M 87,4 66,4 23,7
Guatemala M 90,5 44,4 9,7
Panama A 78,9 71,3 17,0
Uruguai A 84,3 54,6 11,8
Alemanha A 85,0 70,3 42,5
Austria A 92,2 68,2 38,8
Canada A 80,9 50,9 41,6
Chipre A 92,9 78,3 50,7
Croacia A 88,9 64,6 41,3
Eslovaquia A 84,4 68,2 37,9
Eslovénia A 75,0 70,8 43,3
Espanha A 95,5 65,8 26,0
Europa e Estados Unidos A 82,4 67,4 23,5
Ameérica Grécia A 89,8 66,6 51,2
do Norte Italia A 83,9 76,4 10,5
Letdnia A 91,7 79,4 45,2
Luxemburgo A 86,5 86,7 63,1
Noruega A 80,8 52,4 25,0
Paises Baixos A 85,3 74,0 35,7
Pol6nia A 96,9 44,8 2,4
Reino Unido A 81,8 79,0 24,2
Russia M 98,7 58,9 24,7
Suécia A 72,8 64,8 34,0
Suica A 86,9 62,7 31,5
Angola B 94,6 41,9 3,6
Arabia Saudita A 97,4 33,4 9,7
Burkina Faso B 98,7 58,4 10,5
Catar A 85,7 89,7 24,1
. Egito B 80,0 74,5 11,6
Orllepte Emirados Arabes Unidos A 82,3 61,1 29,7
Médioe |5 M 86,3 59,6 15,5
Africa Israel A 89,7 76,5 34,1
Kuwait A 81,7 87,1 26,4
Marrocos B 90,7 38,0 9,5
Oma A 93,3 55,5 13,7
Togo B 95,8 81,5 19,8
Cazaquistao M 88,7 33,9 3,7
Asia Coreia do Sul A 87,1 81,6 19,3
Central e india B 90,3 18,6 1,5
Oriental Indonésia M 90,5 39,1 6,6
Taiwan A 93,8 72,6 34,4

Fonte: GEM 2020

" Niveis de renda: A - Alta; M - Média; B - Baixa. Classificacdo adaptada pelo GEM Consortium a partir da classificacdo do Banco
Mundial. Fontes: Global Entrepreneurship Monitor 2020/2021 Global Report e Blog do Banco Mundial
(blogs.worldbank.org/opendata/new-world-bank-country-classifications-income-level-2020-2021).
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Regides

América
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Percentual dos empreendedores novos (NBO) segundo a procedéncia do cliente - Rio
Grande do Sul e economias participantes (agrupamento por regides geograficas) - 2020

Economias

Niveis
de
renda’

Locais de onde o empreendedor afirma que tem clientes

Da cidade
em que
mora

De alguma
outra cidade ou
estado do pals

Lating e ChiIAe . A 97,9 38,0 4,9
Caribe Colémbia M 87,5 59,0 16,8
Guatemala M 92,5 35,8 59

Panaméa A 83,2 78,3 15,9

Uruguai A 86,3 57,3 9,0

Alemanha A 87,8 62,8 26,0

Austria A 85,7 56,9 33,1

Canada A 88,7 60,3 35,7

Chipre A 90,0 61,3 36,8

Croacia A 94,3 60,9 38,6

Eslovaquia A 86,6 67,1 41,6

Eslovénia A 84,2 86,4 47,8

Espanha A 93,8 52,1 20,1

Europae Estados Unidos A 79,6 58,9 16,3
Ameérica Grécia A 89,8 66,9 36,2
do Norte Italia A 91,6 42,0 10,4
Letonia A 87,3 67,8 354

Luxemburgo A 72,9 85,5 49,5

Noruega A 82,9 57,9 24,6

Paises Baixos A 85,1 73,6 42,0

Pol6nia A 80,5 34,7 1,7

Reino Unido A 771 65,0 31,0

Russia M 99,1 41,0 22,8

Suécia A 83,9 67,3 35,9

Suica A 88,9 61,0 32,7

Angola B 95,1 36,3 2,4

Arabia Saudita A 98,9 34,6 10,2

Burkina Faso B 98,8 51,9 11,4

Catar A 82,4 91,9 26,4

. Egito B 84,4 60,0 8,4
Orjepte Emirados Arabes Unidos A 88,7 62,2 31,2
Médioe | 5 M 98,4 72,0 6,5
Africa Israel A 87,3 76,9 29,6
Kuwait A 79,7 92,2 32,1

Marrocos B 98,0 36,3 8,2

Oma A 97,4 77,4 17,9

Togo B 93,2 70,3 12,9

Cazaquistao M 96,6 21,0 0,6

Asia Coreia do Sul A 88,9 83,1 13,1
Central e india B 93,3 28,4 0,0
Oriental Indonésia M 93,0 32,7 3,5
Taiwan A 93,3 76,3 35,8

Fonte: GEM 2020
" Niveis de renda: A - Alta; M - Média; B - Baixa. Classificacdo adaptada pelo GEM Consortium a partir da classificacdo do Banco
Mundial. Fontes: Global Entrepreneurship Monitor 2020/2021 Global Report e Blog do Banco Mundial
(blogs.worldbank.org/opendata/new-world-bank-country-classifications-income-level-2020-2021).
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Tabela 4.8 Percentual dos empreendedores estabelecidos (EBO) segundo a procedéncia do cliente - Rio
abeia 4. Grande do Sul e economias participantes (agrupamento por regiées geograficas) - 2020

Locais de onde o empreendedor afirma que tem clientes

NIVETES
Regides Economias de

Da cidade De alguma
renda’ em que outra cidade ou
mora estado do pais

América

Lating e ChiIAe _ A 96,4 34,7 51
Caribe Colémbia M 90,2 67,3 19,6
Guatemala M 86,7 40,7 6,9

Panama A 65,9 80,5 22,2

Uruguai A 83,6 65,8 22,9

Alemanha A 88,8 65,8 41,3

Austria A 91,6 71,0 36,5

Canada A 89,1 57,5 29,0

Chipre A 94,4 71,4 29,6

Croacia A 80,8 55,9 38,2

Eslovaquia A 87,8 68,6 42,9

Eslovénia A 86,7 75,6 48,7

Espanha A 95,6 49,4 22,6

Europae Estados Unidos A 88,1 60,5 20,9
Ameérica Grécia A 91,1 65,9 37,7
do Norte Italia A 96,9 56,5 19,8
LetOnia A 86,7 81,9 38,4

Luxemburgo A 75,3 81,1 64,6

Noruega A 88,0 66,3 22,1

Paises Baixos A 84,1 80,8 39,4

Poldnia A 81,3 34,8 1,4

Reino Unido A 79,1 70,2 38,4

Russia M 96,9 38,7 13,9

Suécia A 89,1 65,9 28,9

Suica A 96,1 59,9 18,6

Angola B 96,5 39,8 34

Arabia Saudita A 97,1 28,4 7.4

Burkina Faso B 97,2 62,8 12,5

Catar A 85,2 92,5 24,2

. Egito B 84,0 62,7 12,4
Orllepte Emirados Arabes Unidos A 84,3 66,5 37,1
Médioe | 5 M 98,2 60,0 8,4
Africa Israel A 90,1 80,3 31,9
Kuwait A 87,4 84,1 40,2

Marrocos B 97,7 41,3 10,4

Oma A 97,8 55,0 10,7

Togo B 94,7 67,9 15,5

Cazaquistao M 97,8 24,8 2,2

Asia Coreia do Sul A 95,3 73,5 6,3
Central e india B 98,1 22,3 0,9
Oriental Indonésia M 93,8 30,8 1,0
Taiwan A 93,7 79,8 32,3

Fonte: GEM 2020

" Niveis de renda: A - Alta; M - Média; B - Baixa. Classificacdo adaptada pelo GEM Consortium a partir da classificagdo do Banco
Mundial. Fontes: Global Entrepreneurship Monitor 2020/2021 Global Report e Blog do Banco Mundial
(blogs.worldbank.org/opendata/new-world-bank-country-classifications-income-level-2020-2021).



E possivel concluir a andlise das tabelas 4.6, 4.7
e 4.8 verificando que os paises de renda alta,
seja da Europa ou América do Norte, caracte-
rizam-se pelo padrdo de porcentagens relati-
vamente altas de clientes no exterior quando
comparadas as do Brasil e do Rio Grande do
Sul, com excecao da Poldnia. Isto porque os pa-
ises de renda alta tém economias mais abertas,
sdo mais propensos a participacao em acordos
internacionais de comércio e mais integrados
em cadeias globais e regionais de valor, como
é 0 caso dos paises europeus, pois 0 comércio
intraeuropeu é o maior do mundo em termos
regionais.

No caso de paises latino-americanos de mais
alta renda, todos participam de algum acordo
comercial internacional que facilita o intercam-
bio de bens e servicos. No entanto, o Brasil é
considerando como pouco integrado em cadeias

4.3.

A capacidade de geracao de ocupacao e renda
é uma das justificativas de o empreendedorismo
ser reconhecido como um modo atrativo e de-
sejado de desenvolvimento socioeconémico
dos paises em geral.

O estado do Rio Grande do Sul tem um per-
centual de expectativa elevada de geracdo
de postos de trabalho'® entre os empreen-
dedores iniciais (tabela 4.9), de 20%, seme-
lhante aos Estados Unidos (22,5%). Todavia,
este percentual é inferior ao do Brasil (27,5%).
Entre os empreendedores estabelecidos, é
de 11,6%, semelhante a paises como Chile
(11,5%) e Israel (11,9%).

Ainda com rela¢do a expectativa elevada de ge-
racdo de postos de trabalho, o Rio Grande do
Sul esta na 20° posi¢do entre os empreendedo-
res iniciais e na 12% entre os empreendedores
estabelecidos, dentre as 44 economias partici-
pantes da pesquisa em 2020. Catar e Emirados

103

globais e regionais de valor e o proprio Mer-
cosul ndo avangou em termos de volumes co-
merciais desde meados de 2000". A perda de
representatividade do Mercosul para a econo-
mia brasileira, nos ultimos anos, nao contribuiu
para o empreendedorismo do Rio Grande do
Sul. A proximidade do estado com Argentina,
Paraguai e Uruguai ndo representou um au-
mento da sua internacionalizagao rumo a es-
tes destinos. Tampouco medidas de facilitacdo
comercial e modernizagdo aduaneira foram
suficientes para estimular as exporta¢des para
esses paises'. Assim, ndo ha evidéncias, nos
ultimos anos, do Rio Grande do Sul, como um
estado de fronteira, ter se beneficiado do acor-
do do Mercosul. Problemas macroecondmicos,
divergéncias politicas e a pandemia contribui-
ram para que o acordo ndo beneficiasse direta-
mente o estado.

Geracao de Ocupacao e Renda

Arabes Unidos alternam-se na primeira e na
segunda colocacao com relacdo a esta expecta-
tiva, considerando o empreendedorismo inicial
e estabelecido, com especial destaque para os
Emirados Arabes Unidos, que, por exemplo, tem
impulsionado novos empreendimentos na area
de tecnologia por meio da missdo a Marte.*®

A expectativa em relacdo a geracdo de postos
de trabalho é bastante influenciada por aspectos
psicolégicos dos empreendedores, que esperam
poder empregar maior nimero de pessoas. Esta
expectativa elevada de gera¢do de postos de
trabalho ndo acontece, por exemplo, na Austria
e na Italia, que representam zero de expectativa
neste quesito quanto ao empreendedorismo
inicial, e entre os estabelecidos sdao apenas
0,8% na Austria e 3,4% na Italia. Este indicador
€ uma “expectativa”, portanto é subjetivo, e ndo
se espelha, necessariamente, na geracdo de
empregos diretos.

1€ https://www.scielo.br/scielo.php?script=sci_arttext&pid=51413-80502013000100007
7 http://www.camex.gov.br/facilitacao-de-comercio/comite-nacional-de-facilitacao-de-comercio

8 0 empreendedor entrevistado afirmou que em cinco anos terad 10 ou mais empregados e tera um crescimento de
pelo menos 50% no nimero de empregos gerados, em relacdo ao atual.

9 https://www.emiratesmarsmission.ae/
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Tabela 4.9 Percentual dos empreendedores iniciais (TEA) e estabelecidos (EBO) segundo
abeia 4. "expectativa elevada quanto a geragao de postos de trabalho" - Rio Grande do
Sul e economias participantes (agrupamento por regides geograficas) - 2020

Expectativa elevada na

geragao de postos de Classificagao®
trabalho?

Regides Economias

Iniciais Estabelecidos Iniciais Estabelecidos
(TEA) (EBO) (TEA) (EBO)

América

Latina e ChiIAe ' A 25,5 11,5 11° 13°
Caribe Colémbia M 40,4 26,8 3° 5°
Guatemala M 13,1 9,1 29° 17°
Panama A 28,2 29,2 7° 4°
Uruguai A 17,7 6,3 23° 26°
Alemanha A 23,9 5,2 15° 29°
Austria A 0,0 0,8 43° 43°
Canada A 12,9 4,4 30° 31°
Chipre A 25,5 3,5 12° 35°
Crodcia A 17,8 7.3 22° 22°
Eslovaquia A 241 6,2 14° 27°
Eslovénia A 16,8 2,8 25° 39°
Europa e Espanha . A 6,4 1,3 41° 42°
América Est,aqlos Unidos A 22,5 8,6 19° 18°
do Norte Grécia A 6,7 04 40° 44°
Italia A 0,0 3,4 43° 36°
Letonia A 26,3 57 9° 28°
Luxemburgo A 25,5 8,3 10° 19°
Noruega A 231 49 18° 30°
Paises Baixos A 9,2 7,2 36° 23°
Polonia A 17,4 3,5 24° 34°
Reino Unido A 141 6,6 27° 25°
Russia M 32,8 15,0 6° 8°
Suécia A 12,0 7,5 33° 21°
Suica A 8,8 1,6 37° 41°
Angola B 23,8 7,6 16° 20°
Ardbia Saudita A 36,6 18,9 5° 7°
Burkina Faso B 11,4 6,9 34° 24°
Catar A 60,1 37,2 1° 2°
Oriente Egi'Fo ) . B 25,0 12,9 13° 10°
Médio e Emirados Arabes Unidos A 55,8 51,0 2° 1°
Afri Ira M 14,0 3,4 28° 37°
Africa Israel A 16,0 11,9 26° 11°
Kuwait A 39,9 30,1 4° 3°
Marrocos B 12,8 9,7 32° 15°
Oma A 7.4 20,0 39° 6°
Togo B 9,4 4,1 35° 33°
Cazaquistao M 12,8 2,3 31° 40°
Asia Coreia do Sul A 23,5 3,1 17° 38°
Central e india B 8,7 9,5 38° 16°
Oriental Indonésia M 0,7 4,2 42° 32°
Taiwan A 19,1 10,1 21° 14°

Fonte: GEM 2020

" Niveis de renda: A - Alta; M - Média; B - Baixa. Classificacdo adaptada pelo GEM Consortium a partir da classificacdo do Banco
Mundial. Fontes: Global Entrepreneurship Monitor 2020/2021 Global Report e Blog do Banco Mundial
(blogs.worldbank.org/opendata/new-world-bank-country-classifications-income-level-2020-2021)

2 Expectativa elevada quanto a geragao de postos de trabalho: o empreendedor afirma que em cinco anos tera 10 ou mais
empregados e terd um crescimento de pelo menos 50% no nimero de empregos gerados, em relacdo ao atual.

3 Classificagdo em ordem decrescente dos percentuais de empreendedores segundo a expectativa de geracdo de postos de trabalho.
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A tabela 4.10 mostra os percentuais, segundo
a geracao de ocupac¢do, de empreendedores
nascentes (NEA), novos (NBO) e estabelecidos
(EBO) do estado do Rio Grande do Sul. No ques-
tionario, os empreendedores nascentes refe-
riram-se a expectativa futura de geracdo de
0oCcupacao nos cinco anos seguintes a coleta dos
dados feita pelo GEM 2020. Ao passo que os
empreendedores novos e estabelecidos se re-
feriram a ocupacao atual, proxima ao momen-
to da coleta dos dados, em 2020. Os dados sao
também organizados por colunas para os gru-
pos de empreendedores formais (com CNPJ) e
informais (sem CNPJ).

Apenas 6,7% dos empreendedores nascentes
acreditam que, em cinco anos, nao terao qual-
quer pessoa além de si atuando no empreen-
dimento. Porém, 54,6% dos empreendedores
novos nao possuem, atualmente, qualquer pes-
soa colaborando consigo no empreendimento
e este dado é ainda mais alto entre os ndo for-
malizados (quase 70%). Quanto aos empreen-
dedores estabelecidos, quase 43% informaram
que operam o negocio sem qualquer outra pes-
soa além de si proprio. Considerando apenas
os informais desse grupo, o percentual sobe
para 62,8%.

Tabela 4.10

Pessoas Nascentes (NEA)

Notam-se as expectativas otimistas que os em-
preendedores nascentes do Rio Grande do Sul
nutrem em relacdo aos seus empreendimen-
tos, no que tange a geracdo de emprego, pois
destacam-se 0s 46,8% deles que afirmam que,
nos préximos cinco anos, criardo pelo menos
cinco novos postos de trabalho e 15,8% infor-
maram pretender contratar trés pessoas (nas
outras categorias os percentuais variam entre
2,5e9,3%).

Entre os empreendedores novos, 12,9% ocu-
pam cinco ou mais pessoas, enquanto 24,6%
dos empreendedores estabelecidos ja criaram
cinco ou mais postos de trabalho. Interessan-
te notar que é significativamente maior o nu-
mero de cinco ou mais pessoas ocupadas em
empreendimentos novos formais (23,7%) que
informais (1,7%). O mesmo acontece com o0s
empreendedores estabelecidos, em que se re-
gistram 36,4% com cinco ou mais pessoas entre
os formalizados, face a 6,1% entre os informais.
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Distribuicao percentual dos empreendedores nascentes (NEA), novos (NBO) e estabelecidos
(EBO) segundo a formalizagdo e a geragdo de ocupagao’ - Rio Grande do Sul - 2020

% dos empreendedores
Novos (NBO) Estabelecidos (EBO)

CIEI[EETED NEA com NEA sem NBO com NBO sem EBO com EBO sem
Nao informou 11,5 9,1 12,1 0,0 0,0 0,0 0,0 0,0 0,0
Nenhuma pessoa 6,7 7,5 6,4 54,6 40,7 69,1 42,9 30,2 62,8
1 pessoa 2,5 1,4 3,1 11,0 11,2 10,9 6,6 8,0 4,4
2 pessoas 9,3 7.2 10,5 7.3 8.9 5,6 10,1 8,7 12,2
3 pessoas 15,8 20,4 13,4 9,6 11,0 8,1 10,7 11,7 9,2
4 pessoas 7.4 7.6 7.3 4,5 4,5 4,6 5,1 5,0 53
5 ou mais pessoas | 46,8 46,8 47,2 12,9 23,7 1,7 24,6 36,4 6,1
Total 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0

Fonte: GEM Rio Grande do Sul 2020

' Para os empreendedores nascentes representa a expectativa futura para a geracdo de ocupagdo nos préximos cinco anos. Para os novos

e estabelecidos representa a geracdo de ocupacdo atual.

Sobre o faturamento anual (tabela 4.11), 6,1%
dos empreendedores nascentes com CNPJ e
19,1% sem CNPJ informaram ndo ter comeca-
do a faturar. Esses percentuais sdo significati-
vamente reduzidos para os empreendedores
novos e estabelecidos.

O fato de os empreendimentos terem CNP]J (se-
rem formais) parece ter uma relacdo com o
nivel de faturamento deles. Como mostram
os dados da tabela 4.11, o faturamento supe-
rior a R$ 24 mil anuais esta ligado a percentu-
ais mais elevados de registro no CNPJ do que
a percentuais de auséncia desse registro, entre
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os empreendedores nascentes. Até o fatura-
mento anual de R$ 24 mil por ano, os negdécios
nascentes informais faturaram mais. A partir
deste valor, houve uma inversao.

Entre os empreendedores novos, nas faixas
de faturamento de até 36 mil por ano, preva-
leceu a maior frequéncia de faturamento mais
alto para os negdécios informais. A partir deste

valor, os negocios formalizados tiveram maior
frequéncia de faturamentos mais altos. Isso
pode indicar que quanto maior o faturamento,
maior propensdo a formalizacdo do empreen-
dimento. Esta afirmac¢do é claramente obser-
vada entre os empreendedores estabelecidos,
especialmente a partir de R$ 81 mil de fatura-
mento anual.

Distribuigdo percentual dos empreendedores nascentes (NEA), novos (NBO) e estabelecidos (EBO)
segundo a formalizag&o e o faturamento anual de seus empreendimentos - Rio Grande do Sul - 2020

Tabela 4.11

% dos empreendedores

S Nascentes (NEA) Novos (NBO)
Nao informou 6,8 4,6 8,1 11,6 12,8 10,4 9,5 111 6,9
Ainda ndo faturou nada 14,5 6,1 19,1 2,7 2,9 2,4 0,3 0,5 0,0
Até R$ 6.000,00 8,2 57 9,6 11,8 4,6 19,1 7,2 34 13,3
De R$ 6.000,01 a R$ 12.000,00 16,2 12,0 17,8 10,9 8,3 13,5 9,5 4,3 17,7
De R$ 12.000,01 a R$ 24.000,00 10,8 4,2 14,4 15,8 13,0 18,8 14,2 8,2 23,6
De R$ 24.000,01 a R$ 36.000,00 93 135 7,2 13,2 12,0 14,4 9,4 9,9 8,6
De R$ 36.000,01 a R$ 48.000,00 58 123 2,4 4,2 5,2 3,2 4,6 3.2 6,7
De R$ 48.000,01 a R$ 60.000,00 83 11,8 6,6 51 6,9 33 6,4 7,3 5,1
De R$ 60.000,01 a R$ 81.000,00 3,0 7.4 0,8 6,2 6,2 6,3 2,2 3,1 0,8
De R$ 81.000,01 a R$ 360.000,00 | 11,0 154 8,7 1,5 16,5 6,3 21,8 28,1 12,0
Acima de R$ 360.000,00 6,0 7,2 54 7,0 11,5 2,3 14,9 21,0 53
Total 100,0 100,0 100,0 [100,0 100,0 100,0 1100,0 100,0 100,0

Fonte: GEM Rio Grande do Sul 2020

4.4.

A pesquisa GEM 2020 também investigou o
grau de novidade do produto ou servi¢o, assim
como o nivel de atualidade do processo (tecno-
logia), para melhorar a compreensdo da inova-
¢do propiciada pelos empreendimentos.

Conforme os dados da tabela 4.12, aproxima-
damente 22% dos empreendedores nascentes
gauchos informaram que seu produto ou servi-
¢o era novo no mercado local em que atuavam,
bem como 28,5% dos nascentes informaram
que o processo ou tecnologia eram novos. Para
os dois tipos de inovagao, respectivamente,
apenas 4,5% e 4,7% informaram que ocorriam
em nivel nacional. Os percentuais cairam para
1% e 1,5%, respectivamente na abrangéncia
mundial. Cerca de 72% e 65%, respectivamente,
afirmaram que seu produto/servi¢o ou tecno-
logia/processo ndo eram novos em quaisquer
das abrangéncias consideradas: local, nacional
ou mundial.

Caracteristicas da Inovacao

Ainformacao de que o produto, servico ou tec-
nologia sdo novos apenas no nivel local pode
significar que ha uma oportunidade local a ser
explorada, mas que isso ndo ocorre em outros
niveis (nacional e mundial). Essa situa¢do pode
ser um indicador de produto, servico, ou tecno-
logia ndo inovadores e ndo escalaveis, mais pro-
ximos ao empreendedorismo por necessidade.

Quanto aos empreendedores novos, 0s per-
centuais daqueles que informaram que seu
produto, servico, processo ou tecnologia eram
inovadores no ambito local ndo passaram de
13,4% e foram menores do que afirmaram os
empreendedores nascentes. Para a abrangén-
cia nacional, os percentuais ndo passaram de
9,6% e, para o mundial, ndo ultrapassaram 2%.

Considerando-se os empreendedores estabele-
cidos, 4% deles afirmaram que seu produto ou
servico erainovador localmente e 10,8% disseram
0 mesmo sobre seu processo ou tecnologia. Para
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a abrangéncia nacional, os percentuais foram
respectivamente 2% e 10%. No ambito mundial,
eles foram de 0% e 3% respectivamente.

O fato de os empreendedores nascentes te-
rem percentuais em média mais elevados do
que os demais empreendedores pode sugerir

uma visao ainda ndo amadurecida do negdcio,
dos concorrentes, do potencial e do mercado.
Como seus negécios ainda ndo estao funcio-
nando, é possivel que o otimismo maior esteja
atrelado ao baixo conhecimento relativo da re-
alidade dos negécios no dia a dia.

Tabela 412 Distribuicdo percentual dos empreendedores nascentes (NEA), novos (NBO) e estabelecidos
abela 4. (EBO) segundo as caracteristicas relacionadas a inovagéo produzida pelos seus
empreendimentos - Rio Grande do Sul - 2020

% dos empreendedores

Nascentes (NEA) Novos (NBO) Estabelecidos (EBO)

Abrangéncia Produto ou Processo Produto ou Processo Produto ou Processo
servico sera (tecnologia) servigo é (tecnologia) servigo é (tecnologia)
novo sera novo novo é novo novo é novo
Local 22,2 28,5 7,3 13,4 4,0 10,8
Brasil 4,5 4,7 2,3 9,6 2,0 9,9
Mundo 1,0 1,5 0,7 2,0 0,0 2,9
Nenhum local 72,3 65,3 89,6 75,0 94,0 76,5
Total 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0

Fonte: GEM Rio Grande do Sul 2020

4.41. O Impacto da Inovagao no Rio Grande
do Sul comparado aos Paises

De acordo com a metodologia GEM, empreen-
dimentos de impacto em ambito nacional sao
aqueles cujo empreendedor afirma que tem
ou tera clientes procedentes de outras cidades
e estados do pais e que o produto, servico ou
processo (tecnologia) que utiliza pode ser con-
siderado uma novidade em nivel nacional. J& os
empreendimentos de impacto em ambito in-
ternacional sdo aqueles que tém ou terdo clien-
tes procedentes de outros paises e que o seu
produto, servico ou processo (tecnologia) que
utiliza pode ser considerado uma novidade em
nivel mundial.

A comparacdo entre as economias estudadas
no GEM 2020 (tabela 4.13) mostra a posi¢ao
do estado do Rio Grande do Sul (com 0,9%) e
do Brasil (com 1,1%), classificados na 272 e 243,

respectivamente, no ranking do indicador so-
bre impactos em ambito nacional. Ao se tratar
de impactos internacionais, no Brasil apesar
de existente, € minima a propor¢ao (inferior a
0,05%) de empreendimentos com essa caracte-
ristica. No Rio Grande do Sul ndo houve registro
de negdcios com impacto internacional nos ter-
mos considerados pela pesquisa GEM.

Este posicionamento do estado gaucho é se-
melhante ao dos paises de pior desempenho
nessa variavel dentre os estudados, ficando na
mesma posicdo que Omd, Egito, Cazaquistdo
e Indonésia. Este é um resultado que deman-
da acBes e politicas voltadas para estimular
os empreendimentos de impacto no Brasil e
no estado.
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Tabela 413 Taxa' (%) dos empreendedores iniciais (TEA) segundo o impacto do empreendimento
abela 4. (&mbito nacional e internacional) - Rio Grande do Sul e economias participantes
(agrupamento por regides geograficas) - 2020

Classificagdo®
Niveis | . . N

Regides Economias de Ambito Ambito Ambito Ambito
renda?| nacional® | internacional*| nacional internacional

fg:iigc: Chile A 2,6 0,3 9° 22°
Caribe Colédmbia M 51 1,3 4° 1°
Guatemala M 0,9 0,1 28° 31°
Panama A 7,0 1,0 2° 5°
Uruguai A 1,8 0,2 16° 29°
Alemanha A 0,8 0,3 31° 21°
Austria A 1,1 0,5 25° 15°
Canada A 3,6 1,3 6° 2°
Chipre A 2,4 0,7 10° 13°
Croacia A 2,3 0,7 13° 12°
Eslovaquia A 29 1,2 7° 3°
Eslovénia A 11 0,5 26° 16°
Espanha A 04 0,1 37° 30°
Europa e Estados Unidos A 1,8 0,8 17° 9°
América Grécia A 1,6 0,4 19° 17°
do Norte Italia A 0,5 0,0 35° 37°
Letonia A 2,0 0,8 14° 10°
Luxemburgo A 2,3 0,4 11° 19°
Noruega A 1,5 0,6 20° 14°
Paises Baixos A 2,7 0,8 8° 8°
Polonia A 0,4 0,0 40° 39°
Reino Unido A 0,9 0,3 29° 23°
Russia M 0,5 0,2 36° 27°
Suécia A 1,2 0,4 22° 20°
Suica A 1,4 0,9 21° 7°
Angola B 1.6 0,2 18° 28°
Ardbia Saudita A 0,8 0,0 30° 36°
Burkina Faso B 0,7 0,2 33° 26°
Catar A 7,8 0,3 1° 24°
Oriente EgitO B 0,7 0,0 34° 40°
Médio e Emirados Arabes Unidos A 4,1 1,2 5° 4°
Afr]ca Ira M 0,4 0,1 39° 33°
Israel A 1,2 0,2 23° 25°
Kuwait A 6,0 0,9 3° 6°
Marrocos B 0,4 0,1 41° 32°
Ooma A 0,7 0,0 32° 40°
Togo B 0,4 0,1 38° 34°
Cazaquistao M 0,1 0,0 43° 40°
Asia Coreia do Sul A 2,0 0,4 15° 18°
Central e india B 0,1 0,0 44° 38°
Oriental Indonésia M 0,3 0,0 42° 40°
Taiwan A 2,3 0,8 12° 11°

Fonte: GEM 2020

' Percentual da populagdo de 18 a 64 anos.

2 Niveis de renda: A - Alta; M - Média; B - Baixa. Classificacdo adaptada pelo GEM Consortium a partir da classificagdo do Banco
Mundial. Fontes: Global Entrepreneurship Monitor 2020/2021 Global Report e Blog do Banco Mundial
(blogs.worldbank.org/opendata/new-world-bank-country-classifications-income-level-2020-2021).

3 Impacto de ambito nacional: o empreendedor afirma que tem ou tera clientes procedentes de pelo menos outras cidades e estados
do pais e que o seu produto/servico ou o processo/tecnologia que utiliza pode ser considerado uma novidade em nivel nacional.

4 Impacto de ambito internacional: o empreendedor afirma que tem ou tera clientes procedentes de outros paises e que o seu
produto/servico ou o processo/tecnologia que utiliza pode ser considerado uma novidade em nivel internacional.

s Classificagdo em ordem decrescente dos percentuais de empreendedores segundo o impacto do empreendimento (ambito
nacional e internacional).
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A pesquisa GEM Brasil 2020 apontou o Brasil
como um pais cujos empreendedores lidam
com empreendimento de baixo impacto, em
qualquer ambito que se considere, até mesmo
quando se considera apenas a regiao geografica
da América Latina e Caribe. A mesma pesqui-
sa sugeriu que paises de renda mais elevada
tendem a apresentar maior impacto da ino-
vacao de seus empreendedores, nacional e
internacionalmente.

Dentre os paises que se destacaram por apre-
sentar empreendedorismo de impacto em
ambito internacional, podem ser identificados
Coldmbia (1°), Canada (2°), Eslovaquia (3°), Emi-
rados Arabes Unidos (4°) e Panama (5°). Os Es-
tados Unidos apareceram na 92 posicao.

A tabela 4.14 apresenta a distribuicdo percen-
tual das atividades dos empreendimentos do
Rio Grande do Sul classificados como de impacto
no ambito nacional, considerando a condicdo
de formalizacdo, com ou sem CNPJ.

Tabela 4.14
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As atividades que mais se destacaram, entre
as empresas com CNPJ, foram obras de acaba-
mento (24,7%), atividades profissionais, cien-
tificas e técnicas (16,7%), cultivo de plantas
lavoura temporaria (9,1%) e desenvolvimento
de programas de computador sob encomenda
(8,8%). Destaque se faca aos empreendimentos
deste Ultimo, que sdo de maior impacto. Ja com
relacdo aos empreendimentos nao formaliza-
dos, destacaram-se atividades juridicas (32,6%),
atividades de ensino (18,2%), transporte rodo-
viario de taxi (17,6%)%, servicos de engenharia
(15,9%) e manutencao e reparacdo de maquinas
e equipamentos elétricos (15,7%). As atividades
dos empreendedores nao formalizados sao ca-
racterizadas como tipicas de pessoas fisicas.

A pesquisa GEM Brasil 2020 apontou que uma
diferenca importante entre esses dois conjun-
tos de atividades de maior frequéncia para
formais e informais é que as atividades dos
empreendedores formais eram de maior va-
lor, intensidade de conhecimento e tecnologia
agregados.

Distribuigao percentual das atividades' dos empreendimentos com impacto de
ambito nacional? (empreendedores em estagio inicial - TEA) segundo a

formalizagdo dos empreendimentos - Rio Grande do Sul - 2020

Atividades dos empreendedores

Com CNPJ
Atividades (CNAE) %

Sem CNPJ

Obras de acabamento
Atividades profissionais, cientificas e técnicas
Cultivo de plantas de lavoura temporaria

Desenvolvimento de programas de
computador sob encomenda

Comeércio atacadista de maquinas, aparelhos
e equipamentos; partes e pecas

Atividades de intermediarios em transacées
de titulos, valores mobilidrios e mercadorias

Fabricacdo de artigos de cutelaria

Atividades de contabilidade, consultoria e
auditoria contabil e tributaria

Atividades de consultoria em gestdo
empresarial

Atividades (CNAE) %

Atividades juridicas, exceto cartérios
Atividades de ensino

Transporte rodoviario de taxi
Servicos de engenharia

Manutencdo e reparacdo de maquinas e
equipamentos elétricos

Fonte: GEM Rio Grande do Sul 2020

T A nomenclatura utilizada para descrever as atividades desenvolvidas pelos empreendedores é baseada na redacdo dada pela
Classificagdo Nacional da Atividades Econdmicas - CNAE, em seu 4° nivel, ou seja, as classes CNAE.

2 Impacto de ambito nacional: o empreendedor afirma que tem ou tera clientes procedentes de pelo menos outras cidades e
estados do pais e que o seu produto ou o processo que utiliza pode ser considerado uma novidade em nivel nacional.

20 https://rbeo.emnuvens.com.br/rbeo/article/view/216
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Investidores
Informais

O GEM coleta dados sobre os investidores in-
formais para promover uma melhor compre-
ensdao das atividades empreendedoras nas
economias. Eles sdo individuos que apoiam
financeiramente a criacdo de um negdcio feita
por outra pessoa com empréstimo de dinheiro
ou outra forma de financiamento pessoal, inde-
pendentemente dos valores em questdo.

Os investidores informais foram identificados
na pesquisa com a popula¢do adulta como os
individuos que mencionaram ter ajudado infor-
malmente, com algum valor e nos ultimos trés
anos, o inicio de algum negdcio que ndo fos-
se deles proprios ou no qual ndo exercessem

Tabela 5.1

qualquer funcdo administrativa. Foram descon-
siderados quanto a esse tema quaisquer inves-
timentos formais, como aqueles provenientes
do sistema bancario, de programas de apoio de
organiza¢des formalmente constituidas, venda
de parte dos negocios ou participagao em fun-
dos de investimento.

Segundo a tabela 5.1, o estado do Rio Grande
do Sul possuia 546 mil investidores informais
em 2020, valor estimado a partir da proporg¢ao
de 7,3% da populacdo adulta do estado que
investiu informalmente em negocios. Para o
Brasil, a estimativa foi de mais de 9 milhdes,
com taxa de 6,6%.

Taxa' e estimativa? de investidores informais® - Rio Grande do Sul e Brasil - 2020

Investidores informais Rio Grande do Sul

Taxa
Estimativa

546.272

7.3 6.6
9.188.891

Fonte: GEM Rio Grande do Sul e Brasil 2020
1 Percentual da populacdo de 18 a 64 anos.

2 Estimativas calculadas a partir de dados da populagdo brasileira de 18 a 64 anos para o Rio Grande do Sul em 2020: 7,5 milhdes
e Brasil em 2020: 139,4 milh&es. Fonte: IBGE/Diretoria de Pesquisas. Projecdo da populagdo do Brasil e Unidades da Federagao por
sexo e idade para o periodo 2000-2030 (ano 2020).

3 S3o considerados investidores informais as pessoas de 18 a 64 anos que, nos Ultimos trés anos, emprestaram dinheiro ou
financiaram pessoalmente algum novo negoécio, iniciado por outra pessoa (familiar, amigos, conhecidos ou estranhos com uma
boa ideia). Esse financiamento ndo é compra de agdes ou participagdo em fundo de investimento.

Na série histérica galcha (tabela 5.2), ataxade foram 1% em 2016, 1,5% em 2018 e 6,6% em

7,3% de investidores informais foi a mais eleva-
da. Esse percentual de 2020 mais do que tripli-
cou em relacdo a 2018 (1,9%). Em 2016 foi de

2020. Como, para o Brasil, também ha o dado
para 2019 (3,2%), pode-se dizer que o percen-
tual dobrou de 2019 para 2020 na economia

apenas 0,9%. No caso do Brasil, os percentuais  brasileira.

Evolugdo das taxas' (em %) de investidores informais? -
Tabela 5.2 i 'Grande do Sul - 2016, 2018 e 2020

2016 0,9
2018 1.9
2020 7.3

Fonte: GEM Rio Grande do Sul 2020

1 Percentual da populacdo de 18 a 64 anos.

2 S3o considerados investidores informais as pessoas de 18 a 64 anos, que nos Ultimos trés anos emprestaram dinheiro ou
financiaram pessoalmente algum novo negécio iniciado por outra pessoa (familiar, amigos, conhecidos ou estranhos com uma
boa ideia). Esse financiamento ndo é compra de a¢des ou participa¢do em fundo de investimento.
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A pesquisa GEM também apurou os valores dos
investimentos informais realizados. As médias
relativas a essa informacao aparecem na tabe-
la 5.3, tanto para o Rio Grande do Sul quanto

para o Brasil. O valor médio gaucho foi de R$
21.355,56. O brasileiro foi um pouco superior,
de R$ 22.826,17.

Estatisticas dos valores (em R$) investidos pelos investidores informais’ -
Tabela 5.3  gj; Grande do Sul e Brasil - 2020

Média R$ 21.355,56 R$  22.826,17
Minimo R$ 300,00 R$ 150,00
Maximo R$ 500.000,00 R$ 500.000,00
Mediana R$ 5.000,00 R$ 5.000,00

Fonte: GEM Rio Grande do Sul e Brasil 2020

1 Sdo considerados investidores informais as pessoas de 18 a 64 anos, que nos Ultimos trés anos emprestaram dinheiro ou
financiaram pessoalmente algum novo negécio iniciado por outra pessoa (familiar, amigos, conhecidos ou estranhos com uma
boa ideia). Esse financiamento ndo é compra de a¢8es ou participagdo em fundo de investimento.

Avariacado e a distribuicdo dos valores em torno
da média foram assimétricas, tanto para o Rio
Grande do Sul quanto para o Brasil. Por isso, a
mediana (R$ 5 mil) é mais recomendavel como
indicador do valor central da distribuicdo dos
valores apurados para as duas economias. Ela
indica que, para ambas as economias, metade
dos investidores informais identificados inves-
tiu abaixo do valor de R$ 5 mil e a outra metade
investiu acima dele?".

A amplitude (intervalo do valor minimo até o
maximo) indica a dispersdo dos valores investi-
dos: de R$ 300,00 a R$ 500 mil para o Rio Gran-
de do Sul e de R$ 150,00 a R$ 500 mil para o
Brasil. O fato de o valor da mediana estar bem
mais préximo ao do valor minimo do que do
valor maximo nessa situacdo de grande am-
plitude indica que os valores de investimento
informal sdo, em geral, relativamente baixos.
Além disso, as taxas (ou percentuais) de investi-
dores informais sao historicamente baixas para
o Rio Grande do Sul e o Brasil, ainda que te-
nham mais do que dobrado de 2018 até 2020.
Esse aumento expressivo para as duas econo-
mias pode ter ocorrido por efeito da pandemia,
como agravante da necessidade de recursos
nos empreendimentos e de pedido de auxilio
financeiro informal pelos empreendedores em
sua rede de rela¢des pessoais.

O apoio financeiro, tanto formal quanto informal,
é carente de melhorias no estado e no Brasil
para tornar menos ardua a atividade empreen-
dedora (veja o capitulo 7 sobre condi¢bes para
se empreender no presente relatério sobre o Rio
Grande do Sul e no relatério para o Brasil). Ainda
assim, mesmo que ndo seja muito frequente e
ndo se concentre em valores muito elevados, os
investimentos informais no Rio Grande do Sul e
no Brasil sdo importantes para os empreende-
dores superarem suas dificuldades financeiras,
principalmente nos negdcios pequenos e Novos,
que sao mais frageis.

Tais dificuldades sdo particularmente graves
devido as altas taxas de juros cobradas nos fi-
nanciamentos oferecidos pelo sistema banca-
rio brasileiro e as sobrecargas de burocracia e
de pedido de garantias para se obter recurso
financeiro formalmente em todos os estados
brasileiros. Um pequeno alento, contudo, é que
os modos informais de investimento tendem a
se multiplicar por efeito das inovacbes no setor
de financiamento?, inclusive por atua¢do dos
sistemas de financiamento coletivo, como as
“vaquinhas” ou crowdfunding online (Catarse,
Idea.me, Impulso e outros), e de bancos alter-
nativos solidarios e comunitarios, como os ban-
cos da Cascata e Justa Troca (atuantes no Rio
Grande do Sul) e o Banco Pérola.

21 A mediana é uma das medidas de tendéncia central em um conjunto de dados, assim como a média e
a moda. Ela representa o valor que divide o conjunto dos dados ao meio, ou seja, apds a ordenag¢do dos
dados investigados, pega-se o valor que divide a distribuicdo exatamente em duas metades. Quando o
numero de elementos do conjunto for par, entdo pega-se a média entre o elemento de posi¢do anterior e
posterior ao elemento do meio, pois o elemento do meio nesse caso seria fracionario e, portanto, nao existe.

22 https://startupi.com.br/2020/05/crowdfunding-pode-ser-alternativa-para-pmes-durante-quarentena/



Quando se comparam as economias gaucha e
brasileira com as demais pesquisadas no GEM
2020 (grafico 5.1), nota-se o Rio Grande do Sul
como a 4 economia de maior taxa de investi-
dores informais, e o Brasil a 6 na regido Amé-
rica Latina e Caribe. As duas economias ficam
respectivamente nas 7% e 112 posi¢cdes entre as
44 economias consideradas no GEM Rio Grande
do Sul 2020. O estado gaucho também empatou
com o Catar, pais do Oriente Médio.

Grafico 5.1
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Fonte: GEM 2020
" Percentual da populacdo de 18 a 64 anos.

2 S3o considerados investidores informais aqueles que, nos Ultimos trés anos, emprestaram dinheiro ou financiaram pessoalmente
algum novo negbcio, iniciado por outra pessoa (familiar, amigos, conhecidos ou estranhos com uma boa ideia). Esse financiamento

Grécia Il 31
Pol6nia 1@ 2,6
Croacia 1@ 2,6
Espanha I 2,1

Reino Unido @ 1,5
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As economias com mais de 10% de taxa de in-
vestidores informais e com as maiores taxas
dentre as 44 economias sdo: Chile (19,7%), Ara-
bia Saudita (14,2%), Guatemala (12,9%), Angola
(12,1%) e Togo (11%).

O Reino Unido (1,5%), a india (1%) e a Italia
(0,1%) tiveram as menores taxas. Os paises da
regido Europa e América do Norte tiveram taxas
menores do que 6%. Sado economias de renda
alta, com excec¢ao da Russia.

Taxas' (em %) de investidores informais?- Rio Grande do Sul e economias
participantes (agrupamento por regides geograficas) - 2020

Ira @ 2,1
Israel I 2,1

Marrocos H 1,8

Angola N 12,1
Togo NN 11,0
Catar I 7,3
Kuwait I 7,0
Burkina Faso I 6,4
Egito W 3,1

Emirados Arabes Unidos 1l 2,3
Oma M 2,1

Itdlia ] 0,1

Arébia Saudita NG 14,2

Taiwan Il 34

Cazaquistdo Il 3,2

Coreiado Sul Il 2,6
Indonésia Il 2,5

ndo é compra de a¢des ou participacdo em fundo de investimento.

O grafico 5.2 apresenta o valor médio dos in-
vestimentos informais em délares para com-
paragdo entre as 44 economias. A taxa de
conversdo para o délar usada no Rio Grande
do Sul e no Brasil foi de R$ 5,38%* para um
dolar?®. A média dos investimentos informais
do estado foi de US$ 3.971,00 e a do Brasil foi
de US$ 4.245,00.

O Rio Grande do Sul e o Brasil ficaram respec-
tivamente na 7% e 112 posi¢des no ranking dos
maiores percentuais de existéncia de investido-
res informais em cada economia. Contudo, os
montantes médios investidos pelos investidores
informais das duas economias sao relativamente

baixos, o que faz o Brasil ocupar a 32?2 posi¢do
de média de investimento e o Rio Grande do
Sul, a 332

As restri¢des financeiras comuns para as pesso-
as da populacao brasileira, o alto nivel de risco
e dificuldades para os negocios no Brasil (devi-
do aincertezas, falta de politicas consistentes e
efetivas de estimulo, complexidade legal e ex-
cesso de burocracia, entre outros problemas) e
a qualidade das relacGes de confianca abalada
por problemas comuns de corrup¢do e inadim-
pléncia podem ser fatores explicativos para o
baixo valor médio de investimentos informais.

23 0 valor utilizado para conversao (R$ 5,38 / US$ 1,00) corresponde ao valor médio da cotagdo entre
0s meses de junho e agosto de 2020. O mesmo procedimento é feito para as demais economias

participantes.

24 N&o foi computada a paridade do poder de compra do délar em cada economia.

fndia B 1,0
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Espanha I 17.403

Investidores informais’: valor médio investido (em ddlares) - Rio Grande do Sul e
economias participantes (agrupamento por regides geograficas) - 2020
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1 Sdo considerados investidores informais aqueles que, nos ultimos trés anos, emprestaram dinheiro ou financiaram
pessoalmente algum novo negécio, iniciado por outra pessoa (familiar, amigos, conhecidos ou estranhos com uma boa ideia). Esse
financiamento ndo é compra de a¢des ou participacao em fundo de investimento.

Cinco economias se destacam no grafico 5.2
por terem as médias mais altas de investimen-
to informal no conjunto das 44 economias con-
sideradas. As cinco sao de renda alta e de va-
riadas regides geograficas. Elas sdo: Catar (US$
59.433,00), Estados Unidos (US$ 56.534,00),
Luxemburgo (US$ 49.542,00), Suica (US$
46.860,00) e Israel (US$ 41.596,00).

O Brasil e 0 Rio Grande do Sul ficaram, respec-
tivamente, com a 3% e 42 posi¢des na regido da
América Latina e Caribe, com valores médios de
investimento abaixo de um terco em relacdo ao
lider regional, que é o Uruguai (US$ 15.362,00),
e em cerca da metade do segundo colocado,
que é o Panama (US$ 8.356,00).

A tabela 5.4 exibe, para o estado gaucho, os
percentuais de investidores informais identifi-
cados em faixas especificas de caracteristicas
sociodemograficas como sexo, faixa etaria, es-
colaridade e renda familiar. O percentual de in-
vestidores entre a populacao masculina (9,3%)
superou o encontrado entre a populagdo femi-
nina (5,3%).

Ainda que possam ser vistos como pessoas
sem tanta experiéncia de vida quanto as mais
velhas, a propor¢do de investidores na faixa
etaria mais jovem, de 18 a 24 anos (12,4%), foi a
mais alta do que entre as demais faixas.

Quanto a escolaridade, destacaram-se os das
faixas da populagdo com ensino médio comple-
to, com taxa de 9,8%, e com superior completo
ou maior, com taxa de 9,4%.

A tabela 5.4 também deixa claro que a propor-
cdo de investidores informais aumenta segun-
do a renda das familias. Com mais renda fami-
liar, as pessoas tém mais disponibilidade de
recursos e com mais frequéncia investem infor-
malmente em negdcios alheios. Por exemplo,
entre a populagdo com a faixa de renda familiar
de “mais de 2 até 3 salarios minimos”, 6,8% sdo
investidores informais, enquanto na faixa “mais
de 6 saldrios minimos"” sao 13,1%.

Indonésia | 688
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Taxas especificas’ (em %) dos investidores informais? segundo as caracteristicas
sociodemograficas - Rio Grande do Sul - 2020

Caracteristicas sociodemograficas Taxas

Masculino
Feminino

18 a 24 anos
25a 34 anos
35a44 anos
45 a 54 anos
55 a 64 anos

Fundamental incompleto
Fundamental completo
Médio completo

Superior completo ou maior

Até 1 salario minimo

Mais de 1 até 2 salarios minimos
Mais de 2 até 3 salarios minimos
Mais de 3 até 6 salarios minimos
Mais de 6 salarios minimos

9,3
5,3

12,4
7,5
6,7
4,6
6,1

0,0
3,9
9,8
9,4

1,2
5,8
6,8
9,5
13,1

Fonte: GEM Rio Grande do Sul 2020

1 Percentual referente a cada categoria da populagao (ex. 9,3% dos homens no Rio Grande do Sul eram investidores informais em 2020).

2 Sdo considerados investidores informais aqueles que, nos ultimos trés anos, emprestaram dinheiro ou financiaram
pessoalmente algum novo negécio, iniciado por outra pessoa (familiar, amigos, conhecidos ou estranhos com uma boa ideia). Esse
financiamento ndo é compra de a¢des ou participacdo em fundo de investimento.

3 Fundamental incompleto = Nenhuma educac¢do formal e Ensino Fundamental incompleto; Fundamental completo = Ensino
Fundamental completo e Ensino Médio incompleto; Médio completo = Ensino Médio completo e Superior incompleto; Superior
completo ou maior = Superior completo, Especializacdo incompleta e completa, Mestrado incompleto e completo, Doutorado

incompleto e completo.

O tipo de relacionamento dos investidores
informais do Rio Grande do Sul com os em-
preendedores beneficiados por seus investi-
mentos é o tema da tabela 5.5. Devido a sua
maior tendéncia a confiar e a querer ajudar,
os familiares proximos (51,7%) e os amigos

Tabela 5.5

ou vizinhos (32,6%) foram as categorias com
maior frequéncia de investidores informais.
As demais categorias (“algum outro parente”,
“um estranho com uma boa ideia de negdcio”
e “um colega de trabalho”) tiveram percentu-
ais menores, abaixo de 8,5%.

Distribuicdo percentual dos investidores informais® segundo o nivel de
relacionamento com o empreendedor - Rio Grande do Sul - 2020

Nivel de relacionamento % dos investidores informais

Um amigo ou vizinho 32,6
Familiar préximo, como cdnjuge, irmaos, filhos pais e netos 51,7
Algum outro parente 83
Um estranho com uma boa ideia de negécio 2,0
Um colega de trabalho 5,4
Outro 0,0
Total 100,0

Fonte: GEM Rio Grande do Sul 2020
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Os Fundamentos Sociais e
Culturais do Empreendedorismo

Com seu foco voltado ao estado do Rio Grande do
Sul, este capitulo trata de fundamentos sociais
e culturais do empreendedorismo. Ele trata de
sentimentos, aspiracdes, percepc¢des e auto-
percep¢des, assim como de atitudes que resul-
tam da interacao entre pessoas e ambientes,
além de condicGes prevalecentes a influenciar
favoravel ou desfavoravelmente as atitudes e
decisbes relativas ao empreendedorismo. Ele

6.1.

aborda também os sonhos dos gauchos, des-
tacando aqueles relacionados a carreira, seja
trabalhando como empregado ou tendo o pré-
prio negécio.

Alguns dos dados do Rio Grande do Sul referen-
tes a esses diferentes aspectos sao aqui com-
parados aos dados do Brasil e com os das de-
mais 42 economias consideradas no GEM 2020.

Influéncia dos Empreendedores

e Interesse em Empreender

O contato das pessoas com empreendedores
pode leva-las a se sentirem atraidas pela ideia
de também ter seus proprios negocios. Isso
ocorre naturalmente no contexto das relacfes
humanas, dado que pessoas de uma mesma
rede de relacdo normalmente trocam informa-
¢Bes e recursos, apoiam umas as outras e po-
dem tornarem-se modelos de comportamento
e atitude, influenciando-se mutuamente, no
que diz respeito a seus interesses, escolhas
e decisdes.

As relagdes com empreendedores e com pes-
soas de outras opc¢bes de trabalho podem
oferecer informacdes, referéncias, ideias e
conhecimentos Uteis ao desenvolvimento de
atividades, inclusive as empreendedoras. Tais
relacBes sdao favoraveis também ao acesso fa-
cilitado a novos recursos, contatos, orientacdes
e mentorias. Sao, portanto, valiosas para a es-
colha de carreira, para a definicdo de novas ini-
Ciativas e para a criacao de novos negdcios em
variadas areas.

Quanto as influéncias que tém e que eventu-
almente desenvolvam o interesse em empre-
ender ou o preparo para investir em outras
pessoas, 0s contatos com empreendedores po-
dem ser estimuladores ou desestimuladores.
Por exemplo, se os empreendedores enfatizam
muito as dificuldades, os riscos, os aspectos ne-
gativos e os fracassos que enfrentaram ou que
muitos outros enfrentam, suas influéncias po-
dem diminuir o interesse em empreender.

Por outro lado, mesmo que os empreendedo-
res destaquem problemas, suas influéncias po-
dem também ser positivas no sentido de ajuda-
rem na compreensao de que ndo é facil iniciar
e administrar um negocio proprio ou chegar ao
sucesso, levando ao entendimento realista do
que é empreender na pratica. Adicionalmente,
os contatos tendem a ser, em boa parte, esti-
muladores e positivos, principalmente quando
inspiram outras pessoas a empreender e aju-
dam a prepara-las com atalhos de processos,
minimizacdo de erros e conhecimentos Uteis
para que empreendam.

O grafico 6.1 mostra percentuais das popula¢des
das 44 economias que informaram conhecer
pessoalmente alguém que iniciou um negocio
nos ultimos dois anos. O Cazaquistdo (84,3%)
tem o mais alto percentual dentre todas as eco-
nomias listadas no grafico, seguido de perto
por Oma (84,2%). A Indonésia (79,2%) aparece no
3° lugar dos maiores percentuais. O Rio Grande
do Sul (76,4%) esta em 4°, sendo o destaque
na regido da América Latina e Caribe; e o Brasil
(74,2%), em 5°.

Todas as regides analisadas tém economias
cujo percentual mais baixo supera os 30%, em
especial a América Latina e Caribe, pois a eco-
nomia de percentual mais baixo é o Panama
com 52,6%. Em todas as regides, a economia
com percentual mais elevado supera os 70%.
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Global Entrepreneurship Monitor

Grafico 6.1

Percentual’ da populagdo que conhece pessoalmente alguém que iniciou um novo
negdcio nos Ultimos dois anos - Rio Grande do Sul e economias participantes

(agrupamento por regides geograficas) - 2020
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1 Percentual da populacdo de 18 a 64 anos que respondeu 1 ou mais para a pergunta: quantos individuos vocé conhece
pessoalmente que comegaram um novo negoécio ou que se tornaram autdnomos ou que iniciaram trabalhos por conta prépria

nos ultimos dois anos?

Além das influéncias de empreendedores, acre-
ditar que é facil comecar um negécio € também
um componente importante que pode levar as
pessoas a se interessarem pela ideia de abrir
seu proéprio negdcio. Tal crenca é moldada, ao
menos em parte, pelas condi¢cdes do contexto
socioecondmico.

Um modo usual para as pessoas terem uma no-
cdo sobre o nivel de facilidade para se criar um
negocio é interagindo com empreendedores,
que lhes informam sobre multiplos aspectos
guanto ao que é ser um empreendedor ou uma
empreendedora. Mesmo que sejam superfi-
ciais, os conhecimentos obtidos desse modo
- além daqueles obtidos de outras maneiras,
como pelas noticias, observacao e leitura sobre
a realidade dos empreendedores e dos nego-
cios na regido focada - ajudam a moldar a atitu-
de das pessoas quanto ao empreendedorismo
e a possibilidade de empreender, assim como o
eventual interesse e as possiveis decisdes delas
para comegar um negdocio.

O grafico 6.2 apresenta os percentuais das
pessoas que afirmaram ser facil comegar um
negocio e possibilita a comparacdo do percen-
tual apurado para o Rio Grande do Sul com o
do Brasil e o de outras 42 economias. O estado
gaucho teve um percentual de 41,2%, um resul-
tado muito préximo ao do Brasil (41,4%). Esse
é um valor intermediario para as duas econo-
mias quando se consideram o menor percen-
tual apontado no grafico (12,3% para Israel) e o
maior (91,5% para a Arabia Saudita). E também
intermediario na prépria regido das duas eco-
nomias, América Latina e Caribe, para a qual o
menor percentual foi o da Colémbia (33,2%) e o
maior, o do Panama (55,9%).

As economias com mais alto percentual (ou
seja, com mais pessoas afirmando que é facil
comecar um negocio) foram: Arabia Saudita
(91,5%), Noruega (84,1%), Paises Baixos (82,8%),
Suécia (80,1%), india (78,5%), Italia (78%), Indo-
nésia (73,4%), Reino Unido e Angola (ambos
com 69,8%), e Emirados Arabes Unidos (69,5%).
Economias da Europa predominam nessa lis-
ta de dez paises. Sete das economias sdo de
renda alta, uma é de renda média (Indonésia)
e duas sdo de renda baixa (india e Angola). Ca-
racteriza-se assim um quadro a sugerir que as
economias de renda mais elevada tendem a ter
mais pessoas a considerar o inicio do empreen-
dedorismo como uma tarefa facil.

Taiwan IS 32,3
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Percentual' da populagdo que afirma ser facil comecar um negécio - Rio Grande
do Sul e economias participantes (agrupamento por regiées geograficas) - 2020
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1 Percentual da populacdo de 18 a 64 anos que concorda totalmente ou parcialmente que em seu pais é facil comecar um negécio.

No conjunto das 44 economias consideradas,
0 Rio Grande do Sul obteve a 33?2 posi¢do no
ranking dos maiores percentuais de facilidade
para se empreender e o Brasil, a 32%. Tal con-
dicdo das duas economias converge com o re-
sultado do relatério Doing Business 2020, que
aponta o Brasil como uma regido de elevada
dificuldade para se fazer negocios, pois o pais
ficou na 1242 posicdo na lista dos 190 paises
pesquisados com maior facilidade para os ne-
gbcios. Com apenas o indicador especifico de
abertura de empresas, o pais teve um resultado
ainda mais preocupante, a 1382 posicdo na lista.

Avancos ja foram feitos no Brasil e em todos os
seus estados, como a facilitagdo da formaliza-
¢do e da tributagdo para negdcios com a opg¢ao
de registro como microempreendedor indivi-
dual (MEI). Mas muito resta a ser feito no Rio
Grande do Sul e em todo o pais para que os
empreendedores e seus negbcios operem sem
entraves e oferecam todo o seu potencial para
o desenvolvimento socioeconémico da popula-
¢do e das regides. O capitulo que trata das con-
dicbes para se empreender segundo a opinido
de especialistas detalha os principais proble-
mas do empreendedorismo no estado gaucho
e aponta possiveis caminhos para superacao.

Perceber boas oportunidades para se iniciar
um negocio é outro estimulador importante
do interesse de empreender. O grafico 6.3

mostra, para cada uma das 44 economias, 0
percentual estimado da populacdo adulta que
percebia boas oportunidades para empreender
nos préximos seis meses.

O Rio Grande do Sul (57,8%) destaca-se na re-
gido América Latina e Caribe por ser a econo-
mia que tem o segundo maior percentual. O
estado é superado pela Guatemala (62,6%) e
seguido de perto pelo Brasil (57,3%). Entre to-
das as economias, a Arabia Saudita, que obteve
0 maior percentual na facilidade para empreen-
der, lidera novamente (com 90,5%) quanto ao
item oportunidade. O Ird aparece com o per-
centual mais baixo (13,3%).

Das 44 economias, apenas 19 (inclusive o esta-
do gaucho) superam a marca de 50%. Dez de-
las sd0 da regido Oriente Médio e Africa, com
cinco sendo de alta renda e cinco, de baixa.
Nesse sentido, nao parece haver uma clara re-
lacdo entre renda e percentual de percepg¢ao de
oportunidade para se iniciar um negocio nos
proximos seis meses.

Depois de Brasil (57,3%) e Marrocos (57,3%),
as economias com percentuais mais proximos
aos do Rio Grande do Sul (57,8%) sdo Noruega
(57%), Italia (62,2%) e Emirados Arabes Unidos
(62,1%). Novamente, varia o nivel de renda des-
sas economias, sendo as Ultimas trés de renda
alta e as outras trés, de renda média.

25 https://portugues.doingbusiness.org/pt/data/exploreeconomies/brazil

Coreia do Sul
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Enquanto se pode estimar que 41,2% da po-
pulacdo gaucha adulta acha facil comecar
um negoécio, ha também a estimativa de que
57,8% dessa popula¢do vé uma oportunidade
para comecar um negocio em até seis meses.
Uma discrepancia semelhante de percentuais
ocorre para o Brasil: respectivamente 41,4% e

Grafico 6.3

57,3%. Isso significa que, para cada grupo de
100 pessoas, tanto para o Rio Grande do Sul
quanto para o Brasil, ha aproximadamente 41
pessoas que acham facil empreender e 57 que
percebem uma boa oportunidade para iniciar
um negocio.

Percentual’ da populagdo que percebe boas oportunidades para iniciar um negdcio
nos proximos seis meses - Rio Grande do Sul e economias participantes

(agrupamento por regides geograficas) - 2020
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1 Percentual da populacdo de 18 a 64 anos que concorda totalmente ou parcialmente que nos préximos seis meses havera boas

oportunidades para iniciar um negocio na area onde mora.

6.2.

Variados fatores influenciam a decisdo de em-
preender. Parte deles refere-se ao ambiente
dos individuos, como a presenca de pessoas
proximas a servirem de modelo, inspiracdo
e/ou apoio, a existéncia de oportunidades e
as condi¢des para a abertura de um negdcio.
Outra parte dos fatores refere-se a aspectos
subjetivos das pessoas, como a forma de ver a
realidade e entender oportunidades, as ideias
sobre como lidar com as dificuldades para se
empreender e 0 medo de fracassar. O medo
provoca efeitos positivos, como a tendéncia a
ter prudéncia e a reforcar a preparagdo, mas
frequentemente bloqueia a iniciativa empreen-
dedora. Ele pode ser superado com coragem,
treino e motivacdo, além de avango gradativo
para que se ganhem habilidade e confianga.
Contudo, é fato que essas condi¢des para su-
peracdo do medo nem sempre estdo presentes
na realidade dos empreendedores potenciais.

O medo de fracasso como possivel impedimen-
to para o empreendedorismo é um dos temas
abordados pelo GEM. O grafico 6.4 mostra o
percentual estimado da populagao adulta (18 a
64 anos) das 44 economias que percebe boas

Autopercepcgdes e Empreendedorismo

oportunidades, mas ndo comecaria um negécio
devido ao medo de fracasso.

O Rio Grande do Sul (43,6%) tem um percen-
tual mais préximo ao mais elevado do grafico
(56,8% da india) do que ao mais baixo (13,8%
da Coreia do Sul). Esse percentual do estado é
bem préoximo ao do brasileiro (43,4%) e o tercei-
ro mais alto da regido América Latina e Caribe.
O percentual gaucho (o brasileiro também) é
relativamente alto, o que implica que o estado
e o Brasil deixam de ser beneficiados por uma
parcela importante de empreendedores poten-
ciais devido ao medo de fracasso.

N3do estdo na regido América Latina e Caribe
as economias de maior ou de menor percen-
tual de pessoas que se abstém de empreender
por medo do fracasso. Os paises que se des-
tacam com percentual maior do que 50% sdo:
india (56,8%), Espanha (53,6%), Grécia (53,1%),
Croécia (52,1%), Canada (52%) e Arabia Saudita
(51,6%). Sdo seis paises de variadas culturas e
partes do mundo. Dentre eles, s6 a india é de
renda baixa.

Taiwan IEEEEEEE 39,3
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Grafi 6.4 Percentual' da populagdo que percebe boas oportunidades, mas ndo
rarico o. comecaria um negocio por medo de fracassar - Rio Grande do Sul e
economias participantes (agrupamento por regiées geograficas) - 2020
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" Percentual da populagdo de 18 a 64 anos que concorda totalmente ou parcialmente que nos préximos seis meses havera boas
oportunidades para iniciar um negécio na area onde mora e também concorda totalmente ou parcialmente que ndo comecaria um

negocio por medo de fracassar.

A lista das seis economias de menor percentual
é: Coreia do Sul (13,8%), Cazaquistdo (17,5%),
Ira (17,7%), Indonésia (23,5%), Noruega (27,4%)
e Italia (28,4%). Apenas Irad e Indonésia sdo de
renda média nessa lista. As outras quatro eco-
nomias sao de renda alta.

Pode ser que o medo de fracassar atue de modo
positivo no caso das pessoas que se langam no
empreendedorismo e buscam se preparar me-
Ihor e se acercar de mais cuidados na adminis-
tracao dos negdcios devido a esse medo. Ainda
assim, tal medo impede a criacdo de mais ne-
gdcios por pessoas que ainda ndo se langaram,
como mostra o grafico 6.4. A partir dos graficos
precedentes deste capitulo, nota-se que 57,8%
da populagao gaucha percebe boas oportuni-
dades de negécio e que 41,2% percebem como
sendo facil a abertura de um negécio. No en-
tanto, 43,6% das pessoas que percebem boas
oportunidades ndo comegariam um negdécio
por medo do fracasso.

Esse mesmo comparativo tem seus extremos
nos casos da india e da Indonésia, pois ambos
tém os dois primeiros percentuais em nivel ele-
vado, mas o terceiro (oportunidade nao explo-
rada por medo de fracasso) é relativamente alto
para a india e baixo para a Indonésia. Entre a
populag¢do indiana, 82,5% percebem boas opor-
tunidades de negocio e 78,5% percebem como
facil abrir um negécio. Mas 56,8% do grupo que

percebe boas oportunidades ndo comecaria
um negocio por medo do fracasso. Por outro
lado, 80,6% da popula¢do da Indonésia percebe
boas oportunidades de negdcio e 73,4% perce-
bem como facil abrir um negocio. Do grupo que
percebe boas oportunidades, 23,5% nao come-
¢ariam um negdcio por medo do fracasso.

A autopercepcdo (como cada pessoa se perce-
be) é outro aspecto subjetivo e interno as pes-
soas que influencia o potencial e a realidade das
praticas de empreendedorismo em cada eco-
nomia. Um aspecto da autopercep¢do é a auto-
eficacia (self-efficacy - Bandura, 1997) %¢, que é
a crenca na propria capacidade de realizar com
sucesso as atividades desejadas. Quanto as ati-
vidades empreendedoras, esse aspecto é trata-
do no GEM com o levantamento do percentual
de pessoas que afirmam ter conhecimentos,
habilidades e experiéncias necessarios para
comegarem um novo negécio (grafico 6.5).

Com 69,2%, o Rio Grande do Sul esta em 11°
lugar do ranking internacional dos maiores per-
centuais de autopercepcao positiva e proximo
a condicdo do Brasil, com 67,8%, a ocupar a
13?2 posicdo. Esta atras da Guatemala (74,4%),
do Panama (72,7%) e do Chile (71,7%) na regiao
América Latina e Caribe. A Guatemala é de ren-
da média e os dois outros, de renda alta.

26 Bandura, A. (1997). Self-efficacy: The exercise of control. New York: Freeman.
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Impressiona o fato de que, das 44 economias
consideradas, 36 apresentam um percentual
acima de 50%, o que indica que mais da me-
tade das pessoas em cada uma dessas econo-
mias diziam ter os conhecimentos, habilidades
e experiéncias necessarios para iniciar um novo
negdcio. As dez economias de mais alto per-
centual sdo de regides e rendas variadas, pre-
valecendo os dois grupos de renda mais alta.

Grafico 6.5

Sao oito as economias com percentual abaixo
de 50%: RuUssia (34,5%), Israel (37,7%), Taiwan
(44,8%), Noruega (41,6%), Paises Baixos (43,6%),
Suica (44,5%), Luxemburgo (45,7%) e Alemanha
(47,6%). Predominam entre elas, as economias
da Europa, havendo também uma da Asia e ou-
tra do Oriente Médio. A RUssia é de renda mé-
dia. Todas as demais sete sdo de alta renda.

Percentual' da populagdo que afirma ter os conhecimentos, as habilidades e as
experiéncias necessarias para iniciar um novo negdcio (autopercepgao) - Rio Grande

do Sul e economias participantes (agrupamento por regides geograficas) - 2020
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1 Percentual da populacdo de 18 a 64 anos que concorda totalmente ou parcialmente que possui os conhecimentos, as habilidade

e as experiéncias necessarias para iniciar um negocio.

Uma possivel explicacdo a ser considerada para
entender o contraste entre as economias com
mais de 50% de afirmac&es de “estar preparado
para empreender” e aquelas com menos de
50% é que o primeiro grupo pode ter supe-
restimado seu preparo e/ou o segundo tenha
subestimado o seu. A considera¢do da pos-
sibilidade de que o primeiro grupo estivesse

6.3.

Os sonhos da populacao, inclusive o de ter o
proprio negocio, sao temas importantes estu-
dados pela equipe do GEM nacional. De modo
geral, a frequéncia de gauchos que afirmaram
ter os diferentes sonhos listados na tabela 6.1
aumentou consideravelmente de 2018% para
2020. Grande parte dos sonhos listados teve

pensando em empreender em atividades mais
simples, para as quais mais facilmente se senti-
riam preparados, pode também contribuir para
compreender essa questdo. Por sua vez, o se-
gundo grupo pode ter pensado em atividades
mais complexas e dificeis, o que poderia gerar o
entendimento de possuir menos competéncia.

Sonhos da Populacao do Rio Grande do Sul

percentual mais do que dobrado ou quase isso
de 2018 para 2020. Esse é o caso, por exemplo,
de “ter o proprio negdécio”, que passou de 27,6%
para 54,5% e deixou de ser o terceiro sonho
em 2018 para se tornar o segundo sonho mais
mencionado em 2020.

27 Global Entrepreneurship Monitor: Empreendedorismo no Rio Grande do Sul 2018. Curitiba: IBQP, 2019.

https://ibgp.org.br/gem/download/

Taiwan N 44,8



Uma das mudancgas que podem ajudar a ex-
plicar esse aumento consideravel dos percen-
tuais é a pandemia de coronavirus. Essa crise
aumentou as caréncias da populacdo e pode
té-la influenciado a expressar desejos com
maior frequéncia do que o fariam sem a crise.

Em 2020, no Rio Grande do Sul, foi marcante a
diferenca entre os percentuais para o sonho de
ter o proprio negécio e fazer carreira em uma
empresa - respectivamente 54,5% e 40,3% -,
uma distancia de 14,2 pontos percentuais. No-
vamente, a pandemia pode ajudar a explicar a
ampliacdo da diferenca de percentuais. A perda
expressiva de empregos, renda e negocios da
populagdo do estado, assim como aconteceu
com a brasileira em geral, pode ter tornado o
negbcio préprio mais frequentemente visto
como viavel e/ou atrativo do que outras ativida-
des para superacdao de dificuldades financeiras
e dar chances de busca de qualidade de vida.

“Ter o proprio negocio” obteve seu percentual
mais alto (75,6%) na categoria dos empreen-
dedores nascentes (NEA) no Rio Grande do
Sul, em 2020. A diferenca para a parcela dos
ndo empreendedores da populagdo (53,2%) é
de 22,4 pontos percentuais. A explicagdo para
isso parece ser simples: os empreendedores
dessa categoria ja estavam trabalhando para
ter seu proprio negdcio, mas ainda nao tinham
completado esse processo. Quando se fala dos
empreendedores novos (63,5%), a diferenca
diminui substancialmente, cerca de 10 pontos
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percentuais. Essa diferenca diminuiu pois os
empreendedores nascentes estavam comecan-
do a avancar rumo a concretizacdo do sonho.
Os novos ja tinham avancado bem no sonho de
ter o negdcio préprio, inclusive ja tendo obtido
algum tipo de remuneracao advinda do empre-
endimento por pelo menos trés meses.

A diferenca percentual dos empreendedores,
sejam eles nascentes, novos ou estabelecidos,
gue manifestam o sonho de ter o negocio proé-
prio e dos que manifestam o sonho de fazer
carreira numa empresa é alta, sendo respecti-
vamente 38,1, 31,9 e 20,8 pontos percentuais.
Contudo a diferenca é ainda maior na compara-
¢do com os que apontam o sonho de fazer car-
reira no servico publico (54,9, 45,9 e 26,9 pon-
tos percentuais). O fato de proporcionalmente
muito menos pessoas dessas trés categorias
pensarem na possibilidade de fazer carreira
como empregado em empresa e no servigo pu-
blico deve-se em boa parte ao fato de que gran-
de parte delas ja tinha se engajado financeira,
emocional e psicologicamente na op¢do de se-
rem empreendedores. Nesse sentido, € comum
que os empreendedores pouco frequentemente
pensem nessas possibilidades de emprego?.

Entre os ndo empreendedores, é animador o
dado de que ha maior percentual deles com
interesse em ter o préprio negocio (53,2%) do
que em fazer carreira em empresa (47,3%) ou
no servico publico (33,2%).

28 A Teoria da Dissonancia Cognitiva de Leon Festinger explica que pode haver consonancia ou dissonancia entre
elementos de conhecimento (ou cognicdes). Isso pode acontecer entre sentimentos, crencas, acdes e comportamentos.
O desconforto gerado - cognitiva e emocionalmente - faz com que a pessoa busque formas de minimiza-lo. No caso

de uma decisdo ja tomada, a pessoa tendera a reforcar as razdes pelas quais as tomou e minimizar os elementos de
conhecimento que a contradigam. O livro The Theory of Cognitive Dissonance, publicado em 1962, é considerado um

trabalho fundamental sobre esse tema.
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Percentual’ da populagdo segundo o "sonho": comparagéo entre a populagao,
individuos ndo empreendedores e empreendedores - Rio Grande do Sul - 2020

Tabela 6.1

% da % dos : % dos ndo
populaco na(s’\?ER';es novos | estabelecidos empreendedores
Viajar pelo Brasil 63,8 62,9 62,8 63,4 64,2
Ter o préprio negécio 54,5 75,6 63,5 39,5 53,2
Viajar para o exterior 53,3 56,6 54,8 47,4 53,9
Comprar a casa propria 44,6 47,8 48,6 22,5 48,4
Comprar um automével 43,4 46,3 48,4 36,6 43,6
Ter plano de saude 41,1 46,7 45,1 31,6 41,8
Ter um diploma de ensino superior 40,5 48,5 37,3 253 43,4
Fazer carreira numa empresa 40,3 37,5 31,6 18,7 47,3
Fazer carreira no servico publico 27,1 20,7 17,6 12,6 33,2
Casar ou constituir uma nova familia 26,4 31,3 25,8 16,5 28,0
Comprar um computador/tablet/smartphone 26,2 23,4 25,8 22,7 27,5
Outro 6,0 4,2 8,0 11,6 4,7
Nenhum 4,1 2,0 3,6 6,0 4,0
Ndo respondeu 0,2 0,5 0,0 0,0 0,2

Fonte: GEM Rio Grande do Sul 2020
1 Percentual da populagdo de 18 a 64 anos, de ndo empreendedores e empreendedores que tém como sonho o item especificado.
Cada individuo pode ter mais de um item selecionado.

Quando se trata de toda a populacdo do estado
em geral (tabela 6.2), ocorre novamente maior
percentual, em todas as categorias de dados
sociodemograficos, de pessoas preferindo em-
preender do que fazer carreira em uma em-
presa. A proporcdao de homens e mulheres que
manifestam o sonho de ter o proprio negocio
é semelhante, aproximadamente 55%. Os per-
centuais sdo maiores quanto mais novas sao as
pessoas consideradas, segundo as diferentes
faixas etarias de 18 a 64 anos de idade.

Quanto aos diferentes niveis de escolaridade,
as pessoas com o ensino fundamental incom-
pleto (61,8%) mostraram-se mais frequente-
mente interessadas em ter um negocio. Uma
possivel explicacdo para isso é que elas tende-
riam a ter preparacao formal para uma menor
diversidade de empregos e outras ocupacdes,
o que faria o empreendedorismo lhes parecer
mais frequentemente atrativo, por ndo terem
muitas outras op¢des. De modo convergente
com essa ideia, as pessoas de nivel superior
apresentam a frequéncia mais baixa de sonho
visando ter um negocio préprio.

Um decréscimo mais claro e sistematico da fre-
quéncia de sonho de ter o préprio negdcio ocor-
re para as pessoas a medida que aumenta sua
renda familiar. Um decréscimo similar acontece
para “fazer carreira em uma empresa”, pode-se
imaginar que isso se deve ao fato de as pessoas

com nivel maior de renda considerarem a sua
condicao laboral satisfatoria, assim sendo os
sonhos com essa natureza serem manifestados
de forma menos frequente.

Com a crise, a vontade de ter um negdcio pode
ter parecido mais atrativa em particular devido
a restricdo de outras possibilidades de obten-
cdo de renda. O capitulo sobre motivagdes para
se empreender da mais detalhes sobre aspec-
tos que levam as pessoas a desejarem empre-
ender. Possivelmente sob efeito dos mesmos
fatores que levam ao empreendedorismo por
necessidade, a frequéncia do sonho de ter um
negocio tende a ser maior entre as pessoas de
menor renda, menor escolaridade, menor ida-
de e menos experiéncia (tabela 6.2). Os progra-
mas de capacitacdo e de apoio parecem, entao,
ser particularmente importantes e necessarios,
no Rio Grande do Sul e no Brasil, para as cate-
gorias populacionais com essas caracteristicas
demograficas. Isso parece se aplicar principal-
mente ao caso das pessoas que acumulam todas
essas caracteristicas, dado que é maior a sua
dependéncia do empreendedorismo como um
dos poucos caminhos de geracao de renda e
oferta de qualidade de vida que lhes restam.
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Tabela 6.2 Percentual’ da populagéo para os sonhos de "ter o proprio negocio" e "fazer carreira numa
abela o. empresa" segundo as caracteristicas sociodemograficas - Rio Grande do Sul - 2020

o . o % da populagéo que sonha
Caracteristicas sociodemograficas T ot :
Ter o proprio negocio | Fazer carreira numa empresa

Masculino
Feminino

18 a 24 anos
25 a 34 anos
35a44 anos
45 a 54 anos
55 a 64 anos

Fundamental incompleto
Fundamental completo
Médio completo

Superior completo ou maior

Até 1 salario minimo

Mais de 1 até 2 salarios minimos
Mais de 2 até 3 salarios minimos
Mais de 3 até 6 salarios minimos
Mais de 6 salarios minimos

55,3 38,9
53,8 41,6
69,9 61,7
63,8 53,8
54,0 42,1
48,0 26,6
36,9 16,5
61,8 39,1
56,9 44,6
59,0 46,1
41,6 28,6
65,8 51,2
59,1 48,2
56,4 41,0
59,4 42,1
43,1 26,6

Fonte: GEM Rio Grande do Sul 2020

" Percentual referente a cada categoria da populagdo (p. ex.: 55,3% dos homens no Rio Grande do Sul sonhavam em ter o préprio
negdcio, enquanto 38,9% sonhavam em fazer carreira numa empresa em 2020).

2 Fundamental incompleto = Nenhuma educacdo formal e Ensino Fundamental incompleto; Fundamental completo = Ensino
fundamental completo e Ensino Médio incompleto; Médio completo = Ensino Médio completo e Superior incompleto; Superior
completo ou maior = Superior completo, Especializacdo incompleta e completa, Mestrado incompleto e completo, Doutorado

incompleto e completo.

A tabela 6.3 evidencia que em todos os anos
em que a pesquisa foi realizada no Rio Gran-
de do Sul (2016, 2018 e 2020) o percentual de
gauchos que apresentam o sonho de ter o
préprio negdcio é menor do que o registrado

na populacdo brasileira. Entretanto, a diferenca
entre a populacdo do estado e a do pais diminui
a cada ano, e em 2020 tal diferenca é inferior a
5 pontos percentuais.

Tabela 6.3 Evolugdo do percentual' da populagdo que indica possuir o sonho de
abeila o. "ter o préprio negdcio" - Rio Grande do Sul e Brasil - 2016, 2018 e 2020

2016
2018
2020

19,4 31,7
27,6 33,0
54,5 58,9

Fonte: GEM Rio Grande do Sul 2020
1 Percentual da populacdo de 18 a 64 anos.
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Condicoes para Empreender
no Rio Grande do Sul

Este capitulo apresenta os resultados da pes-
quisa NES realizada com 39 especialistas vin-
culados ao ecossistema empreendedor do
Rio Grande do Sul, convidados a responder a
um questionario padronizado pelo GEM, tam-
bém usado nos diversos paises participantes
da pesquisa. O questionario aborda diferen-
tes condi¢Bes para se empreender e compre-
ende questdes fechadas a partir das quais o
especialista indica, com uma pontuacdo de 0

(muito inadequado) a 10 (muito adequado), o
grau com que percebe que cada informacao
consultada se aplica a realidade do estado do
Rio Grande do Sul.

A estrutura do questionario para especialis-
tas do GEM abrange diferentes condicdes,
algumas sendo desdobradas em detalhes, o
que resulta nas 12 condi¢des apresentadas
no quadro 7.1.

Condigdes que afetam o empreendedorismo (EFCs) segundo o modelo GEM

EFC 1: Apoio Financeiro

EFC 2: Politicas Governamentais

EFC 2.1: Efetividade das politicas: avalia em que medida os novos empreendimentos sdo
priorizados pelas politicas governamentais em geral

EFC 2.2: Burocracia e impostos: trata da regulamentacgao, da burocracia e custos envolvidos

EFC 3: Programas Governamentais

EFC 4: Educacao e Capacitacao

EFC 4.1: Ensino fundamental e médio

EFC 4.2: Ensino superior

EFC 5: Pesquisa e Desenvolvimento

EFC 6: Infraestrutura Comercial e Profissional

EFC 7: Acesso ao Mercado e Barreiras a Entrada

de um ano para outro

EFC 7.1: Dinamica do mercado interno: avalia em que extensdo ocorrem as mudangas no mercado

EFC 7.2: Barreiras, custos, concorréncia e legislacdo no mercado interno: avalia a facilidade de
entrada de novas empresas em mercados ja existentes

EFC 8: Acesso a Infraestrutura Fisica

EFC 9: Normas Culturais e Sociais

Fonte: GEM 2020

Nas questBes abertas, os especialistas foram
convidados a apontar trés fatores que mais fa-
vorecem e os trés que mais restringem a ativi-
dade empreendedora no ecossistema estadu-
al. Também indicaram trés recomendac®es de
melhoria das condi¢Bes para se empreender
no estado. Nessa parte qualitativa, as opinides
dos especialistas podem abordar outras condi-
¢des ou fatores que extrapolam o modelo das

EFCs, mostradas no quadro 7.1. Desse modo,
as opinides sdo classificadas em um quadro de
20 categorias consolidadas pela coordenacao
internacional do GEM juntamente com as equi-
pes nacionais. Essas 20 categorias orientam,
entao, as interpreta¢des e analises. Mais deta-
lhes sobre a metodologia adotada na pesquisa
sdo apresentados no apéndice 1.
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71.

O Rio Grande do Sul nos Contextos

Nacional e Internacional

Esta secao do texto descreve como o esta-
do do Rio Grande do Sul se situa em meio as
46 economias participantes da pesquisa NES
guanto as médias alcancadas nas doze condi-
coes (EFCs) mostradas no quadro 7.1, segun-
do a avaliacao dos especialistas.

Conforme o gréfico 7.1, de modo geral, as mé-
dias alcangadas pelo Rio Grande do Sul sao su-
periores as obtidas pelo Brasil, excetuando-se
em dindmica do mercado interno em que o Rio
Grande do Sul fica quase em paridade com o
pais (6,5 contra 6,6 do Brasil), e efetividade das
politicas, com o estado quase alcancando o pais
(3,6 contra 3,7 do Brasil). As maiores diferencas
entre as médias do estado e a brasileira (com
diferencas préximas a 1 ponto) ocorreram para

as condic¢Bes infraestrutura comercial e pro-
fissional (5,5 versus 4,5) e pesquisa e desen-
volvimento (4,2 versus 3,1). Diferencas de 0,8
a favor do Rio Grande do Sul foram atingidas
nas condi¢des apoio financeiro (5,2 versus 4,4)
e acesso a infraestrutura fisica (6,8 versus 6).
As diferencas a favor do estado caem: para
0,6 na condicao normas culturais e sociais (5,4
versus 4,8); para 0,4 quanto a barreira, custos,
concorréncia e legislacdo no mercado interno
(4,5versus 4,1); e para 0,2 quanto a programas
governamentais (4,2 versus 4). As médias mais
baixas ocorreram para ensino fundamental e
médio (Rio Grande do Sul com 3 e Brasil 2,6) e
burocracia e impostos (Rio Grande do Sul com
2,7 e Brasil com 2,4).

Avaliagao dos especialistas (NES) sobre as condigdes que afetam o

Grafico 7.1 empreendedorismo - Pontuagédo e posicionamento do Rio Grande
do Sul em relagdo as economias participantes - 2020
Apoio
financeiro
5,2 (14/27)
Normas culturais Efetividade
e sociais das politicas
5,4 (17/26) 9 3,6 (38/36)
8
7
Acesso a 6 Burocracia
infraestrutura fisica 5 e impostos
6,8 (21/36) 2,7 (40/45)
3N
2
Barreiras, custos,
concorréncia e legislagdo Programas
no mercado interno governamentais
4,5 (24/30) 4,2 (27/33)
C
Dindmica do Ensino fundamental
mercado interno e médio
6,5 (7/6) 3,0 (19/30)
Infraestrutura comercial . .
e profissional Ensino superior
5,5 (18/41) Pesquisa e 5,3 (14/27)

desenvolvimento

4,2 (24/38)

Pontuagdo média das 46 eCONOMIas e

Fonte: GEM 2020

Pontuacao Rio Grande do Sul

Pontuacao Brasil e

Nota 1: a escala dos fatores vai de 0 = muito inadequado / status insuficiente a 10 = muito adequado / status suficiente.

Nota 2: os dados que estdo entre os parénteses mostram a classificagdo (Rio Grande do Sul/Brasil) no ranking do fator analisado
em comparagao com as 46 economias participantes da pesquisa NES em 2020.
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Comparativamente as 46 economias, as mé-
dias e posicdes alcancadas pelo Rio Grande
do Sul foram: 72 posicdo no fator dinamica do
mercado interno (6,5), e 14® posicdo nos fa-
tores: ensino superior (5,3) e em apoio finan-
ceiro (5,2). As trés piores classificacdes foram
nos fatores: programas governamentais, no
27° lugar (4,2), 38° em efetividade das politicas
(3,6) e 40° em burocracia e impostos (2,7).

Pelo calculo da média aritmética simples en-
tre os valores dos 12 fatores é obtido o indice
do Contexto Nacional de Empreendedorismo
(NECI) para cada economia participante, possi-
bilitando a comparacao geral entre as econo-
mias a respeito das condi¢Bes avaliadas.

Grafico 7.2
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Com a média de 4,7, conforme se pode ver no
grafico 7.2, o Rio Grande do Sul se situou na
192 posicdo entre as 46 economias, superando
a posicao brasileira, que foi a 33°. Posicionou-se
préximo a Alemanha (4,9), ao Uruguai (4,9) e a
Austria (4,8). Empatou com a Espanha e o Japdo
(4,7) e superou as economias da Colémbia, Es-
lovénia e Letdnia, todas com NECI de 4,6.

indice do Contexto Nacional de Empreendedorismo (NECI) -
Economias participantes da pesquisa com especialistas - 2020

Fonte: GEM 2020
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Global Entrepreneurship Monitor

7.2.

Fatores Favoraveis ou Limitantes a Atividade

Empreendedora no Rio Grande do Sul

Esta secdo apresenta e analisa os resultados
da pesquisa qualitativa realizada com os 39
especialistas do Rio Grande do Sul, com res-
peito as condicdes para se empreender no
estado, além de apresentar as definicdes de
cada fator. Abordam-se, para os fatores, as men-
¢Bes espontaneas favoraveis e as classificadas

7.241.

A consideracdo desse tema no GEM avalia até
que ponto a pesquisa e o desenvolvimento le-
vam a novas oportunidades para os negécios e
se as oportunidades estdo disponiveis ou ndo
para novas empresas. A consideracdo do tema
também avalia os seguintes itens: obrigacdes
juridicas e legislacdo de patentes; capacidade
dos pesquisadores em lidar com contraparti-

Tabela 7.1

como limitadoras. Também sdo apresentados
os resultados originados da parte de questdes
fechadas do questionario. Dessas avalia¢des,
resultam as posices relativas de cada fator
em termos do grau de favorabilidade e de
limitacgao.

Pesquisa e Desenvolvimento

das industriais e vice-versa; nivel de inovagao
dos paises; orientacdo nacional relativa a pes-
quisa e desenvolvimento; reconhecimento e
promogdo — pelo governo, industrias e insti-
tuicBes educacionais — da importancia da pes-
quisa aplicada; disponibilidade e qualidade da
infraestrutura de apoio para empreendimentos
de alta tecnologia.

Manifestagdes espontaneas dos especialistas’ sobre o fator "pesquisa e
desenvolvimento": percentual? e classificagdo® - Rio Grande do Sul - 2020

Indicaram como: % dos especialistas Classificagao

Favoravel
Limitante

45,7 1°
18,9 7°

Fonte: GEM Rio Grande do Sul 2020

7 Nas manifestacdes espontaneas os especialistas ndo citam diretamente o fator. As respostas sobre o que consideram limitante
ou favoravel a atividade empreendedora sdo interpretadas e categorizadas pela equipe GEM.

2 Percentual dos especialistas que mencionaram informacdes relacionadas ao fator. O especialista pode ter comentado sobre

mais de um fator.

3 Posicao do respectivo fator em relagdo ao conjunto analisado.

Segundo os especialistas consultados em 2020,
pesquisa e desenvolvimento foi o fator consi-
derado como o mais favoravel, tendo recebido
comentarios positivos de 45,7% dos especialis-
tas e menos comentarios negativos (18,9%) a
aponta-lo como limitante.

Como pontos positivos, destacam-se quase una-
nimemente as referéncias ao grau de desenvol-
vimento atingido pelo ecossistema de inovacao
do Rio Grande do Sul, com capilaridade até no
interior do estado. Foram mencionados o pro-
grama estadual Inova RS?, os polos de inova-
¢do, os parques tecnologicos (ex.: TecnoPUC,
TecnoSinos, Feevale TechPark, Tecnovates,
Parque da UPF - Universidade de Passo Fun-
do), incubadoras, aceleradoras de startups (ex.:

Wow, Grow, Ventiur), muitos hubs de startups e
de inovacao. Muitas instituicdes estdao envolvi-
das em pesquisa, desenvolvimento e inovagao
(PD&I), desenvolvendo pesquisas de ponta e de
base tecnolégica, contribuindo para o sucesso
de novas startups e para o desenvolvimento de
empresas disruptivas. Os dados apontam uma
boa integracao entre universidades, setor pu-
blico e empresas/sociedade, segundo a nocdo
de triplice hélice. Apontam também para fato
de o porte das cidades industrializadas do Rio
Grande do Sul facilitar a cooperacao entre as
maiores empresas e as menores, quebrando
o isolamento dos pequenos empreendedores,
que tém mais possibilidade de acessar recursos
quando inseridos em redes amplas.

29 "Programa que tem como foco estimular o investimento em inovag¢do tecnoldgica para potencializar o crescimento
do Estado e torna-lo capaz de gerar, reter e atrair empreendedores, negocios e investimentos intensivos em
conhecimento”. “Wem sendo consolidado em oito ecossistemas regionais de inovagao do Estado - Metropolitana

e Litoral Norte; Sul; Fronteira Oeste e Campanha; Central; Vales; Noroeste e Missdes; Producao e Norte e Serra e
Horténsias -, a partir da atuac¢do interconectada da sociedade civil organizada e dos setores empresarial, académico e
governamental”. https://www.inova.rs.gov.br/conheca-inova-rs



Empreendedorismo no Rio Grande do Sul | 2020

Como limitadores, os dados indicam: falta de
planejamento de longo prazo que articule os
governos estadual e dos municipios, necessi-
dade de criar fundo de investimento estadual
para startups ou scale-ups e proporcionar apoio
real ao desenvolvimento do cluster de inovacao.
Os dados sugerem que a contribuicdo da comu-
nidade cientifica precisa ser ampliada e mais
efetiva, integrando-se mais social e economica-
mente, de modo a se desdobrar em aplica¢des
para além da academia. Mencionam que ha
muita tecnologia disponivel nas universidades,
mas que os empreendedores precisariam de
apoio financeiro, preferivelmente nao reem-
bolsavel, para promover o desenvolvimento
das empresas nascentes ou ja existentes de pe-
queno porte.

Tabela 7.2
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A tabela 7.2 mostra os resultados obtidos na
avaliacdo quantitativa para pesquisa e desen-
volvimento, a média geral do fator foi de 4,2. A
maior nota (5,4) foi para a afirmacdo “a ciéncia,
as novas tecnologias e outros conhecimentos
sdo transferidos eficientemente pelas universi-
dades e centros publicos de pesquisa as empre-
sas novas e em crescimento”. Por outro lado, a
afirmacao “ha subsidios governamentais ade-
guados para empresas novas e em crescimento
adquirirem novas tecnologias” obteve a menor
nota (3,1).

Médias das notas' atribuidas pelos especialistas na avaliagdo objetiva
relacionadas ao fator “pesquisa e desenvolvimento” - Rio Grande do Sul - 2020

Fator - pesquisa e desenvolvimento 4,2
A ciéncia, as novas tecnologias e outros conhecimentos sdo transferidos 54
eficientemente pelas universidades e centros publicos de pesquisa as
empresas novas e em crescimento
As empresas novas e em crescimento tém praticamente o mesmo acesso a 37
novas pesquisas e tecnologias que empresas grandes e estabelecidas
As empresas novas e em crescimento tém condi¢8es econdmicas para obter 35
tecnologias mais avancadas
Ha subsidios governamentais adequados para empresas novas e em 3,1
crescimento adquirirem novas tecnologias
A base cientifica e tecnolégica é eficiente no apoio a criagdo de negbcios 54
baseados em novas tecnologias, em classe mundial, em pelo menos uma area
Existe apoio para que engenheiros e cientistas tenham suas ideias 4,5

comercializadas através de empresas novas e em crescimento

Fonte: GEM Rio Grande do Sul 2020

T Notas atribuidas pelos especialistas em escala de 0 a 10, sendo 0 totalmente falso e 10 totalmente verdadeiro para afirmagdes

que compdem o fator.

7.2.2. Programas Governamentais

Quanto aos programas governamentais, o es-
tudo GEM avalia a presenca de programas di-
retos (iniciativas concretas) para auxiliar novos
negécios em todos os niveis de governo (na-
cional, regional e municipal). Essa dimensdo
também examina a acessibilidade e a qualida-
de dos programas governamentais; a dispo-
nibilidade e qualidade dos recursos humanos
de 6rgaos do governo, bem como a habilidade
destes em administrar acdes especificamen-
te voltadas ao empreendedor; e a efetividade
dos programas.

Os programas governamentais destacaram-se
em 2° lugar em 2020 dentre os fatores favo-
raveis, com 37,1% dos especialistas fazendo
menc¢des positivas a seu respeito (tabela 7.3).
Por outro lado, menc¢6es desfavoraveis vieram
de 21,6% dos especialistas, o que posiciona os
programas governamentais como o 5° mais
limitante.
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Tabela 7.3

Manifestacdes espontaneas dos especialistas’ sobre o fator "programas
governamentais": percentual? e classificagdo® - Rio Grande do Sul - 2020

Indicaram como: % dos especialistas Classificagéo

Favoravel
Limitante

37,1 2°
21,6 5°

Fonte: GEM Rio Grande do Sul 2020

' Nas manifestacdes espontaneas os especialistas ndo citam diretamente o fator. As respostas sobre o que consideram limitante
ou favoravel a atividade empreendedora sao interpretadas e categorizadas pela equipe GEM.

2 Percentual dos especialistas que mencionaram informagdes relacionadas ao fator. O especialista pode ter comentado sobre

mais de um fator.

3 Posicdo do respectivo fator em relagdo ao conjunto analisado.

Entre as menc¢8es favoraveis, destacam-se pro-
gramas e iniciativas estaduais, como a criacdo
dos APLs (Arranjos Produtivos Locais) e do
Programa Gaucho de Parques Tecnoldgicos
ocorrida com o auxilio também dos governos
anteriores, que incentivaram a criacdo de ou-
tros parques tecnolégicos - por exemplo, o
Tecnovates da UPF, a Incubadora Tecnoldgica
de Santa Maria (ITSM) e a incubadora CRIATEC
da Unijui®®. Os especialistas mencionaram tam-
bém o Programa Inova RS, lancado em agosto
de 2019 com o objetivo de incluir o estado no
mapa global da inovacdo tecnolégica apoian-
do-se na hélice quadrupla, com o envolvimento
de agentes da sociedade civil organizada e dos
setores empresarial, académico e governamen-
tal. Citaram ainda a ampliacdo da RedeSIM®*' e a
Junta Digital, que representam avanc¢o na des-
burocratizacdo, pela grande integracdo entre
os 6rgaos de registro e licenciamento, facilitan-
do abertura, alteracdo e fechamento de empre-
sas. Apontaram o surgimento e a consolidagao
de programas de fomento de alguns 6rgaos
de governo e de instituicBes, como o Sebrae
RS que implementou o StartupRS®?, programa
subdividido em varios subprogramas visando
apoiar e desenvolver os diferentes estagios das
startups e os segmentos AgriTech e Shoes. O
Sebrae RS também foi mencionado por conta
do Programa Cidade Empreendedora que visa
o desenvolvimento territorial/local.

Os especialistas também citaram o Programa
Centelha®® (do governo federal) como bom
ponto de partida para aqueles que primeiro
adotam a inovagao, com recurso financeiro
pequeno, mas eficiente. No nivel municipal, foi
mencionado o Pacto Alegre 3, que representa
a unido de esforcos entre institui¢cdes de ensi-
no, governo, iniciativa privada e sociedade civil
para incentivar a inovacdo e o desenvolvimen-
to sustentavel e da qualidade de vida na capi-
tal gaucha.

Como aspectos limitantes, os especialistas in-
dicaram a falta de politicas governamentais
estaduais e municipais para apoio e incentivo
a empresas novas, em estagio inicial, ou pou-
co incentivo para empresas de base tecnolégi-
ca. Comentaram sobre a descontinuidade dos
apoios nas trocas de governo e a centralizacao
de programas de empreendedorismo na ca-
pital. Mencionaram que o aporte tecnolégico
(com iniciativas similares a da Junta Digital) de-
veria ser ampliado para outros setores. Recla-
maram da carga tributaria elevada. Indicaram
a falta de mensuracdo objetiva dos resultados
e responsabiliza¢do, necessarias para se pro-
mover e conhecer resultados, valorizando-se
guem atingiu resultados positivos, mais do que
0s que apenas prometem que fardo algo.

Examinando-se a tabela 7.4, nota-se que hou-
ve grande variacdo na avaliacdo das afirmativas

39 A Rede Gaticha de Ambientes de Inovacio - Reginp, criada em 2005, menciona ter 14 parques tecnolégicos e 26

incubadoras associadas. https://reginp.com.br/incubadoras/

31 Rede Nacional para a Simplificacio do Registro e da Legalizacio de Empresas e Negcios.

https://jucisrs.rs.gov.br/redesim
32 https://startups.sebraers.com.br/

33 0 Programa Centelha busca incentivar a criacdo de empreendimentos inovadores e divulgar a cultura
empreendedora no pais. E promovido pelo Ministério da Ciéncia, Tecnologia e Inovacdes (MCTI) e pela Financiadora de
Estudos e Projetos (Finep), em parceria com o Conselho Nacional de Desenvolvimento Cientifico e Tecnolégico (CNPq) e
o Conselho Nacional das Fundagdes Estaduais de Amparo a Pesquisa (Confap), e operada pela Fundagdo CERTI.

https://programacentelha.com.br/#sobre
34 https://pactoalegre.poa.br/
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em 2020, com médias de 3 a 7,1. Despontaram
como melhores aspectos os parques tecnolégi-
cos e as incubadoras de negbécios, ambos per-
cebidos como provedores de apoio efetivo a
empresas novas e em crescimento. Por outro
lado, duas afirmativas alcancaram as menores

Tabela 7.4
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médias: 3 quanto a obtenc¢do de ajuda dos
empreendedores de negdcios novos ou em
crescimento junto a programas governamen-
tais; e 3,1 para a variedade de assisténcia do
governo para empresas novas e em crescimen-
to obtida no contato com uma Unica agéncia.

Médias das notas’ atribuidas pelos especialistas na avaliagdo objetiva
relacionadas ao fator “programas governamentais" - Rio Grande do Sul - 2020

Fator - programas governamentais 4,2
Uma ampla variedade de assisténcia do governo para empresas novas e em 3,1
crescimento pode ser obtida através do contato com uma Unica agéncia
Parques tecnolégicos e incubadoras de negocios fornecem um apoio efetivo a 7.1
empresas novas e em crescimento
Ha um ndmero adequado de programas governamentais para negdcios novos e 3,5
em crescimento
As pessoas que trabalham para érgdos governamentais sdo competentes e 5,0
efetivas em seu apoio a empresas novas e em crescimento
Praticamente qualquer pessoa que necessite da ajuda de programas 3,0
governamentais para negocios novos ou em crescimento consegue encontrar o
que procura
Os programas destinados a apoiar empresas novas e em crescimento séo efetivos 4,4

Fonte: GEM Rio Grande do Sul 2020

1 Notas atribuidas pelos especialistas em escala de 0 a 10, sendo 0 totalmente falso e 10 totalmente verdadeiro para afirmacdes

que compdem o fator.

7.2.3. Educacao e Capacitacao

Quanto a esse fator, os especialistas foram es-
timulados a avaliar até que ponto a educacdo
e a capacitacdo para criar ou gerenciar novos
negocios sao incorporadas aos sistemas edu-
cacionais formais em todos os niveis (ensinos
fundamental, médio e superior, escolas técni-
cas, cursos de pés-graduacdo e cursos espe-
cificamente voltados ao empreendedorismo
ou aos negocios). Foram convidados a avaliar
0s seguintes aspectos: qualidade, relevancia e
profundidade da educacdo voltada a criagao ou
ao gerenciamento de novos negdcios; a filosofia
do sistema educacional direcionada a inovagao
e a criatividade; competéncia dos professores

Tabela 7.5

para o ensino do empreendedorismo; experi-
éncia dos gerentes e empreendedores em lidar
com trabalhadores.

O fator educacdo e capacitacdo recebeu men-
¢des favoraveis de 37,1% dos especialistas,
posicionando-o como o 2° de avaliagdo mais
positiva, com melhoria significativa em rela¢do
a 2018, ano em que ficou na 11?2 posi¢ao, com
apenas 5,9%. Em termos de menc¢&es desfavo-
raveis, 29,7% dos comentarios o fizeram ser o
3° fator mais limitante, com mais comentarios
desfavoraveis, em comparac¢ao a 2018, quando
ficou posicionado em 4° lugar, com 17,6%.

Manifestagdes espontaneas dos especialistas’ sobre o fator "educagao
e capacitacdo": percentual? e classificagdo® - Rio Grande do Sul - 2020

Indicaram como: % dos especialistas Classificagao

Favoravel
Limitante

371 2°
29,7 3°

Fonte: GEM Rio Grande do Sul 2020

1 Nas manifesta¢bes espontaneas os especialistas ndo citam diretamente o fator. As respostas sobre o que consideram limitante
ou favoravel a atividade empreendedora séo interpretadas e categorizadas pela equipe GEM.

2 Percentual dos especialistas que mencionaram informagdes relacionadas ao fator. O especialista pode ter comentado sobre

mais de um fator.

3 Posigao do respectivo fator em relagdo ao conjunto analisado.
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Destacou-se a concentracao de universidades
de classe mundial no Rio Grande do Sul, fede-
rais e comunitarias, com sistema de ensino
superior de qualidade, instituicdes de ciéncia
e tecnologia, parques tecnolégicos e incuba-
doras, oferecendo formacao profissional e de
pesquisadores de qualidade. Isso faz com que
certos investimentos sejam atraidos para o es-
tado, pois sinaliza mais potencial de desenvol-
vimento do ecossistema empreendedor e das
condicdes para se empreender no estado.

As avaliacdes feitas indicaram o fortalecimento
da aproximag¢do com a iniciativa privada, citan-
do o Pacto Alegre e o Centro de Inovagdo da
Santa Casa (uma cooperacao com a UFCSPA -
Universidade Federal de Ciéncias da Saude de
Porto Alegre, que atrai startups de diversos lu-
gares). Muitas universidades do Rio Grande do
Sul tém investido em ambientes de tecnologia
e inovacao, criando espacos interdisciplinares
e experimentais em que jovens empreendedo-
res fazem seus planos de negdcio e constituem
suas empresas. Houve expansao do papel das
universidades na promog¢ao de uma cultura
voltada ao empreendedorismo e a inovacgao,
com insercdo de disciplinas de empreendedo-
rismo em planos de curso (como obrigatorias
em parte das instituicdes), mesmo que esse
movimento ainda precise se ampliar para to-
das as areas de conhecimento. Os especialis-
tas mencionaram atividades e programas de
incentivo e fomento ao empreendedorismo
das instituicdes de ensino superior do estado,
com algumas startups atraindo investidores de
grandes fundos. Mais de 15 startups gauchas
ganharam destaque no mercado brasileiro
com expansao internacional.

Como aspectos limitantes, os especialistas
mencionaram que o Rio Grande do Sul, assim
como o pais, padece das imensas deficiéncias
no sistema educacional, sobretudo no ensino
fundamental. Ha necessidade de incentivar e
difundir, em todo o estado, projetos de edu-
cacdo em empreendedorismo para o ensino
basico, para desenvolvimento de competén-
cias empreendedoras e superar preconceitos
relativos a questdes politicas e ideoldgicas.

Segundo os especialistas, os professores do
ensino fundamental e médio, em geral, ndo
tém conhecimento sobre o empreendedo-
rismo nem a cultura quanto a empreender.
Precisam de entendimento sobre mercado,
compreensdo necessaria para contribuir na
formacdo de empreendedores. As disciplinas
de empreendedorismo oferecidas pelas es-
colas usam metodologias antiquadas para os
alunos atuais. O ensino médio no sistema pu-
blico, incluindo as escolas técnicas, ndo con-
segue desenvolver a criatividade dos alunos
e prepara-los para o uso de tecnologias, para
o empreendedorismo e para as competéncias
necessarias no futuro do trabalho. As universi-
dades, tanto publicas quanto privadas, ainda
tém um longo caminho a percorrer para criar
uma cultura de fomento a criatividade, a ino-
vacdo e ao empreendedorismo em todas as
areas do ensino. Ha falta de estimulo ao em-
preendedorismo na pés-graduacao.

Na avaliacdo objetiva (tabela 7.6), acompa-
nhando o Brasil, o subfator ensino fundamen-
tal e médio no Rio Grande do Sul foi mais mal
avaliado do que o ensino superior. Ficou com
a média geral de 3 (melhor do que em 2018
quando atingiu 2,3), com menor nota na afir-
mativa “o ensino em escolas primarias e se-
cundarias fornece instrucdo adequada sobre
os principios econdémicos de mercado”. Exa-
minando-se as trés afirmativas desse bloco de
avaliacao, percebe-se que ha necessidade de
que os principios econdmicos de mercado, o
empreendedorismo, a criatividade, a autos-
suficiéncia e a iniciativa pessoal sejam incen-
tivados nesses niveis de educacdo. Também
houve melhoria da média geral obtida pelo
subfator ensino superior, com 5,3 (foi 4,6 em
2018), destacando-se, com 5,7, os aspectos de
preparacao boa e adequada para iniciar novos
negocios e desenvolver novas empresas. Mui-
to préximo a esses aspectos, ficou com média
5,6 a preparacdo para lidar com as empresas
em fase de abertura (startup) e em crescimen-
to. Nas areas de administracdo e negécios, a
preparacdo para iniciar e desenvolver novos
negocios foi avaliada em nivel um pouco infe-
rior (4,7) ao do ensino profissionalizante, as-
sim como dos sistemas de educacgao continua-
da, faculdades e universidades.
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Tabela 7.6

135

Médias das notas' atribuidas pelos especialistas na avaliagdo objetiva relacionadas
ao fator “educacgéo e capacitagao” - Rio Grande do Sul - 2020

Subfator - ensino fundamental e médio 3,0
O ensino em escolas primarias e secundarias encoraja a criatividade, a 33
autossuficiéncia e a iniciativa pessoal
O ensino em escolas primarias e secundarias fornece instrucao 2,7
adequada sobre os principios econémicos de mercado
O ensino em escolas primarias e secundarias da a atencdo adequada 3,1
ao empreendedorismo e criacdo de novas empresas

Subfator - ensino superior 53
As faculdades e universidades fornecem uma preparac¢do boa e adequada 56
para lidar com empresas em fase de abertura (startup) e em crescimento
O nivel do ensino nas areas de administracdo e negécios fornece uma 4,7
preparacdo boa e adequada para iniciar novos negocios e desenvolver novas
empresas
Programas de capacitacdo de mao de obra, o ensino profissionalizante e os 5,7

sistemas de educag¢do continuada fornecem uma preparagdo boa e
adequada para iniciar novos negécios e desenvolver novas empresas

Fonte: GEM Rio Grande do Sul 2020

" Notas atribuidas pelos especialistas em escala de 0 a 10, sendo 0 totalmente falso e 10 totalmente verdadeiro para afirmagées

que compdem o fator.

7.2.4. Capacidade Empreendedora

Quanto ao fator capacidade empreendedora,
foram analisados aspectos referentes ao po-
tencial, a experiéncia, a motivacdo e a visdo das
pessoas para iniciar um negocio, assim como
aspectos referentes ao respectivo dominio das
competéncias necessarias para se empreen-
der com sucesso. O fator englobou também as
percepcdes acerca de oportunidades para em-
preender, item segundo o qual se avaliaram a
existéncia de oportunidades para empreendi-
mentos e a percepgdo quanto a elas por parte
da populacao.

Tabela 7.7

A avaliacdo dos especialistas p&s o fator capa-
cidade empreendedora em 4° lugar dos mais
favoraveis, com 25,7% das menc8es positivas
(tabela 7.7). O fator teve diminuicdo de quase
10 pontos percentuais em comparagao com
2018, quando recebeu manifesta¢bes favora-
veis de 35,3% dos especialistas. Do outro lado
do espectro, o fator foi visto como limitante por
10,8% dos especialistas (9° lugar), em condicdo
proxima a de 2018, quando seu percentual foi
de 11,8% dos especialistas fazendo menc&es
desfavoraveis a ele (7° lugar em 2018).

Manifestagdes espontaneas dos especialistas' sobre o fator "capacidade
empreendedora": percentual? e classificagdo® - Rio Grande do Sul - 2020

Indicaram como: % dos especialistas Classificagao

Favoravel
Limitante

25,7 40
10,8 9°

Fonte: GEM Rio Grande do Sul 2020

' Nas manifestaces espontaneas os especialistas ndo citam diretamente o fator. As respostas sobre o que consideram limitante
ou favoravel a atividade empreendedora sao interpretadas e categorizadas pela equipe GEM.

2 Percentual dos especialistas que mencionaram informac&es relacionadas ao fator. O especialista pode ter comentado sobre

mais de um fator.

3 Posicdo do respectivo fator em relagdo ao conjunto analisado.
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Foram destacados pelos especialistas a inicia-
tiva individual e o espirito empreendedor dos
empreendedores gauchos, que se mantém fir-
mes em seus propodsitos de empreender mes-
mo com dificuldades financeiras, sem o apoio
de familiares, do poder publico, ou das institui-
¢Bes financeiras publicas e privadas. O estado
conta com grandes lideres nos setores empre-
sarial e cultural (conhecimento), que se bene-
ficiaram do amplo e qualificado quadro de es-
colas e universidades gauchas. Destacaram-se
também a nova geracdo preparada e imbuida
de propésito que esta preferindo empreender
e, assim, construir um novo estado a partir da
acdo local. Novos empreendedores, que se dis-
tribuem do setor gastrondmico ao de tecnolo-
gia, tém dado vida as principais cidades do Rio
Grande do Sul.

Como limitantes, os especialistas indicaram
que, em algumas regides do estado, a cultura
predominante ainda € avessa ao risco. Assim,
iniciativas empreendedoras sao desestimula-
das. As pessoas ainda estdo muito presas ao
salario e acabam buscando concurso publico
ou um emprego fixo. A incapacidade de enca-
rar as consequéncias e a falta de conhecimento
dos empreendedores sobre os cuidados, encar-
gos e obrigacdes do empreendedorismo, bem
como do gerenciamento de um negdcio, assus-
tam as pessoas e fazem com que parte delas
abandone o sonho de empreender. Além disso,
o 6nus de quebrar uma empresa é pesado e
prolongado, o que desestimula o enfrentamen-
to de riscos no empreendedorismo.

7.2.5. Politicas Governamentais

Em relagdo as politicas governamentais, os es-
pecialistas avaliaram até que ponto as politicas
governamentais regionais e nacionais, refletidas
ou aplicadas em termos de tributos e regula-
mentacdes, sdo0 neutras ou se elas encorajam,
ou ndo, o surgimento de novos empreendi-
mentos. Esse fator engloba tanto os aspectos
da efetividade das politicas quanto aspectos

Tabela 7.8

relativos a impostos e burocracia. Nas manifes-
tacBes espontaneas (tabela 7.8) dos especialis-
tas, o fator despontou como o 1° mais restritivo
para o empreendedorismo. Recebeu menc¢des
desfavoraveis de 81,1% dos especialistas, em
contraste com mencdes positivas de apenas
22,9% deles (52 posi¢do).

Manifestagdes espontaneas dos especialistas’ sobre o fator "politicas governamentais"
percentual? e classificagdo® - Rio Grande do Sul - 2020

Indicaram como: % dos especialistas Classificagao

Favoravel
Limitante

22,9 5°
81,1 1°

Fonte: GEM Rio Grande do Sul 2020

T Nas manifesta¢des espontaneas os especialistas nao citam diretamente o fator. As respostas sobre o que consideram limitante
ou favoravel a atividade empreendedora sdo interpretadas e categorizadas pela equipe GEM.

2 Percentual dos especialistas que mencionaram informagdes relacionadas ao fator. O especialista pode ter comentado sobre

mais de um fator.

3 Posicao do respectivo fator em relagdo ao conjunto analisado.

Entre os aspectos favoraveis, os especialistas
apontaram: no nivel federal, a Lei dos Microem-
preendedores Individuais, que facilitou o pro-
cesso; no nivel estadual, a gestdo do governo
estd mais sintonizada com as necessidades dos
ecossistemas regionais de inovacdo, e foram
feitas mudancas da politica das estratégias de
Cciéncia, tecnologia e inovacao do estado, assim
como melhoria da legislacdo ambiental. Tam-
bém apontaram as iniciativas de desburocrati-
zacdo e integracao de processos de registro e
licenciamento, como a RedeSimples RS, e pro-
gramas estruturados por entidades publicas
e privadas para o desenvolvimento de novos

produtos. Citaram também entidades como o
Sebrae e o Senai, que operam programas publi-
cos e privados de apoio ao empreendedorismo
(Embrapii, Editais de Inovacao, Sebraetec, Brasil
Mais Produtivo, etc.).

Como limitantes, os especialistas destacaram
a falta de politicas publicas estruturantes para
fomentar novos negocios e de estratégias efe-
tivas. Ha falta de apoio ao fundo garantidor.
Comentaram que o alinhamento com agendas
internacionais ndo cria vantagens comparati-
vas no estado e que a existéncia de embates
de ordem politico-ideolégica na gestao publica,



associados ao desencontro entre Executivo,
Legislativo e Judiciario e a morosidade nas mu-
dancas regulamentares, constituem obstaculos
ao avanco de diversos ramos empresariais no
estado. As politicas de incentivos sdo frageis,
assim os beneficios fiscais praticamente ine-
xistem nos municipios gauchos. O governo nao
disponibiliza projetos de inovacdo tecnoldgica
voltados para micro e pequenas empresas e
programas voltados as novas oportunidades
em cada setor.

A complexidade da legislacdo provoca muita
dificuldade com leis e regulamentos, os quais
limitam, dificultam ou impedem o surgimento
e o desenvolvimento de novas empresas. Pro-
vocam duvidas e incertezas quanto ao formato
de aplicacdo de leis e as formas de tributacao.
Um exemplo: quando as empresas optantes
pelo Simples atingem os limites de tributagdo,
deparam-se com complexidade, falta de clareza
e muitas interpreta¢des que, em alguns casos,
interferem na escolha de sua sede. Os especia-
listas destacaram o sistema judiciario como a
maior restri¢do a ser superada para haver mais
avanc¢o do empreendedorismo.

Foram muitas mencdes a burocracia, em rela-
¢do a todos os niveis de governo. Ha exigéncia
prévia de diversas licencas, para que a empresa
opere, com muitos processos que ainda ndo sao
digitais, desestimulando o empreendedorismo
formal. Os especialistas destacaram o excesso,
a lentiddo e a falta de senso com o resultado
e com a prestacdo de servicos, existindo uma
mentalidade processual de “funcionalismo pu-
blico” que representa, segundo eles, a cultura
do antiempreendedorismo. Até recentemente,
as licencas ambientais foram determinantes
para afastar novos investimentos do estado.
O licenciamento ambiental deveria seguir o
exemplo da Junta Digital, disseram os especia-
listas, tornando os processos mais ageis e digi-
tais e dando maior autonomia aos municipios.

Foram muito enfatizados os altos impostos e a
complexidade tributaria. A existéncia de diver-
sos e altos tributos impede que novos negdcios
sejam criados e se mantenham ao longo dos
anos. Como se chegou a afirmar, com o nivel
exagerado de tributacao, “o estado tem um lu-
cro maior que o empreendedor com o negoécio
do empreendedor”.

137

A carga tributaria de muitos produtos do Rio
Grande do Sul é expressivamente superior a
de outros estados, incluindo os vizinhos Santa
Catarina e Parana. O ICMS rio-grandense é um
dos mais altos do pais. Isto faz com que pro-
dutos como cosméticos, confeccdes, acessorios
para veiculos e estruturas metdlicas sejam mais
competitivos quando produzidos em estados
vizinhos, devido a menor tributacao neles. Por
outro lado, importar produtos (ex. cosméticos)
por outros portos do Brasil e trazer para o Rio
Grande do Sul é complexo e exige equipe espe-
cializada, o que gera custos maiores para em-
presas que precisem desse tipo de operacao.

Caracterizou-se que os pequenos empreendi-
mentos de processamento e industrializa¢do
de alimentos (carne) enfrentam praticamente
as mesmas exigéncias de licencas e de condi-
¢Bes sanitarias que empresas de grande porte,
requerendo alto investimento em infraestrutu-
ra predial. Por ultimo, os especialistas destaca-
ram que as taxas de juros sao altas, impondo
muita dificuldade para se adquirir recursos
com os bancos publicos.

A tabela 7.9 apresenta os subfatores “efetivi-
dade das politicas” e “burocracia e impostos”
considerados pelos especialistas como parti-
cularmente restritivos, segundo as respectivas
médias de avaliacdo dos dois. O subfator efeti-
vidade das politicas obteve a média geral de 3,6
devido as notas melhores nas afirmativas que o
compdem, sendo que sua melhor média, de 3,8,
foi atribuida a “apoio a empresas novas é uma
alta prioridade nas politicas dos governos esta-
duais e municipais”. A média geral do subfator
burocracia e impostos atingiu somente 2,7. Foi
o menor valor de todas as 12 EFCs analisadas
no Rio Grande do Sul (grafico 7.1). E conside-
rado, portanto, como a condi¢ao mais limitante
no estado. Quanto a esse subfator, a melhor
média foi de 3,5 para a afirmativa “os tributos
e outras regulamentacdes governamentais sao
aplicados as empresas novas e em crescimento
de forma previsivel e consistente”. O destaque
negativo do subfator, com média 2,3, foi da
falta de agilidade para que as empresas novas
obtenham a maioria das permissoes, licencgas e
concessOes em cerca de uma semana.
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Tabela 7.9

Médias das notas' atribuidas pelos especialistas na avaliagdo objetiva relacionadas
ao fator “politicas governamentais” - Rio Grande do Sul - 2020

Subfator - efetividade das politicas 3,6
As politicas governamentais (por exemplo, licita¢gdes publicas) 3,5
favorecem consistentemente as novas empresas
O apoio a empresas novas e em crescimento € uma alta prioridade 34
nas politicas do governo federal
O apoio a empresas novas é uma alta prioridade nas politicas dos 3,8
governos estaduais e municipais

Subfator - burocracia e impostos 2,7
As novas empresas conseguem obter a maioria das permissdes, licengas e 2,3
concessdes em cerca de uma semana
A carga de tributos NAO é um fardo para empresas novas e em crescimento 2,9
Os tributos e outras regulamentac6es governamentais sdo aplicados as 3,5
empresas novas e em crescimento de forma previsivel e consistente
E relativamente facil para empresas novas e em crescimento lidar com a 2,0

burocracia governamental, regulamentac¢des e permissfes

Fonte: GEM Rio Grande do Sul 2020

" Notas atribuidas pelos especialistas em escala de 0 a 10, sendo 0 totalmente falso e 10 totalmente verdadeiro para afirmagdes

que comp&em o fator.

7.2.6. Acesso ao Mercado e Barreiras a Entrada

Esta se¢do enfoca os fator acesso ao mercado
e barreiras a entrada e também aspectos rela-
cionados aos processos de internacionalizacao
da economia gaucha. No tocante a abertura de
mercado, 0s especialistas avaliaram até que
ponto os acordos comerciais sdo inflexiveis
e imutaveis, impedindo que novas empresas
possam competir e substituir fornecedores,
prestadores de servico e consultores existen-
tes. Essa dimensdao também examina a falta de
transparéncia (informagdo assimétrica; a fal-
ta de acesso a informacdes de mercado para
alguns compradores e vendedores); politicas
governamentais para criar abertura de mer-
cado (licitagbes publicas, reducdo de barreiras
comerciais - tabelamentos, quotas, etc.); a es-
trutura (facilidade de entrada; dominagao por
parte de algumas empresas; vantagens para

Tabela 7.10

propaganda; competicdo de precos; etc.); e a
extensdo com que os empreendimentos com-
petem em igualdade de condi¢des. A interna-
cionalizagdo abrange os fatores relacionados
com o processo internacional do empreende-
dorismo, relagdes com parceiros, clientes, insti-
tuicOes externas, diferentes regulamentos, leis
de comércio, etc.

Em 2020, o fator acesso ao mercado e barreiras
a entrada (tabela 7.10) recebeu comentarios
favoraveis de 17,1% dos especialistas. Ficando
entdo na 62 posi¢do dentre os fatores mais favo-
raveis. Em termos de limitagao, 8,1% dos espe-
cialistas fizeram menc8es desfavoraveis, o que
o p6s na condicao de 10° fator mais limitante.

Manifestagdes espontaneas dos especialistas® sobre o fator "acesso ao mercado
e barreiras a entrada": percentual? e classificagdo® - Rio Grande do Sul - 2020

Indicaram como: % dos especialistas Classificagao

Favoravel
Limitante

171 6°
8,1 10°

Fonte: GEM Rio Grande do Sul 2020

1 Nas manifesta¢es espontaneas os especialistas ndo citam diretamente o fator. As respostas sobre o que consideram limitante
ou favoravel a atividade empreendedora sdo interpretadas e categorizadas pela equipe GEM.

2 Percentual dos especialistas que mencionaram informacgdes relacionadas ao fator. O especialista pode ter comentado sobre

mais de um fator.

3 Posicao do respectivo fator em relagdo ao conjunto analisado.
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Dentre os aspectos favoraveis, destacaram-se
a geolocalizacdo, proximidade com outros pa-
ises da América Latina (Mercosul) e de gran-
des mercados consumidores, e a boa malha
aérea para as principais cidades do Brasil,
também com voos diretos para varios paises,
como Chile, Peru, Panama, Portugal (ao me-
nos antes da pandemia). Mas os especialistas
lembraram que, para as empresas no setor
de tecnologia (on-line, principalmente), ndo
existem fronteiras. Eles apontaram que as
empresas gauchas sdo muito competitivas,
demonstrando um desejo constante de cria-
rem coisas novas, o que impulsiona o desen-
volvimento de cadeias produtivas e leva os
empreendedores a se manterem atualizados.

Tabela 7.11
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Foram citados novos modelos de negécios
gue se inserem em nichos e impulsionam a
colaboragao entre negdcios (ex.: Fabrica do
Futuro, Instituto Caldeira). No espectro des-
favoravel, os especialistas mencionaram a
menor competitividade comparativamente a
outros estados (Santa Catarina e Sao Paulo)
e a falta de representatividade das empresas
galchas em outros estados ou nag¢fes (ex.:
Programa Business Finland). Segundo eles, o
estado carece de programas de benchmark
(local e internacional) para alavancar a curva
de aprendizagem de empresas com potencial
de crescimento em alguns temas estratégicos.

Médias das notas' atribuidas pelos especialistas na avaliagdo objetiva relacionadas
ao fator “acesso ao mercado e barreiras a entrada” - Rio Grande do Sul - 2020

Subfator - dindmica do mercado interno 6,5
O mercado de bens de consumo e de servicos muda consideravelmente de um ano 6,5
para o outro (é dinamico e oferece mais oportunidades)

O mercado de bens e servicos entre empresas (business-to-business) muda 6,5
consideravelmente de um ano para o outro (é dinamico e oferece mais oportunidades)

Subfator - barreiras, custos, concorréncia e legislacdo no mercado interno 4,5
As empresas novas e em crescimento conseguem facilmente entrar em 5,2
novos mercados
As empresas novas e em crescimento conseguem arcar com os custos de 4,0
entrada no mercado
As empresas novas e em crescimento conseguem entrar no mercado sem ser 50
injustamente bloqueadas por empresas estabelecidas '
A legislacao antitruste é efetiva e bem aplicada 4,0

Fonte: GEM Rio Grande do Sul 2020

" Notas atribuidas pelos especialistas em escala de 0 a 10, sendo 0 totalmente falso e 10 totalmente verdadeiro para afirmacgdes

que compdem o fator.

O subfator dinamica do mercado interno ob-
teve a média geral mais elevada, de 6,5 des-
tacando-se no fator a rapidez de mudancas,
oferecendo-se novas oportunidades, tanto nos
mercados de bens e servicos para consumidores
quanto entre empresas (business-to-business). O
subfator barreiras, custos, concorréncia e legis-
lacdo no mercado interno ficou com a média

geral de 4,5, sendo menos acentuadas as bar-
reiras de entrada em novos mercados para as
empresas novas e em crescimento (média de
5,2). Por sua vez, as menores médias se refe-
rem a dificuldade para as empresas novas e
em crescimento arcarem com os custos de en-
trada no mercado e a efetividade da legislacao
antitruste.

7.2.7. Normas Culturais e Sociais

Em relagdo as normas culturais e sociais, foi
examinado até que ponto elas encorajam ou
ndo as acbes individuais que podem levar a
novas maneiras de conduzir negocios ou ati-
vidades econdmicas. Essa dimensdo também
examina as atitudes gerais da comunidade em
relacdo ao empreendedorismo; atitudes diante
do fracasso, do risco, da cria¢do de riqueza e

sua influéncia no desenvolvimento do empre-
endedorismo; efeitos das normas sociais no
comportamento empreendedor; valorizacao
do empreendedor; influéncia das condutas e
atitudes determinadas pela cultura e socieda-
de, no que se refere a posicdo da mulher, das
comunidades regionais ou grupos minoritarios,
tais como étnicos e religiosos.
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As mencOes desfavoraveis (21,6 % dos especia-
listas) superaram as favoraveis (17,1%) quan-
to ao fator normas culturais e sociais (tabela
7.12). Em termos de classificacdo, as posi¢Bes
ficaram proximas: 5° lugar entre os fatores

Tabela 712

mais limitantes e 6° entre os mais favoraveis.
Houve melhoria em relacdo a 2018, ano em que
o fator se classificou como o 3° mais limitante
(23,5% dos especialistas) e nao houve favoravel
por parte dos especialistas.

Manifestagdes espontaneas dos especialistas’ sobre o fator "normas culturais e
sociais": percentual? e classificagdo® - Rio Grande do Sul - 2020

Indicaram como: % dos especialistas Classificacao

Favoravel
Limitante

171 6°
21,6 5°

Fonte: GEM Rio Grande do Sul 2020

T Nas manifesta¢des espontaneas os especialistas ndo citam diretamente o fator. As respostas sobre o que consideram limitante
ou favoravel a atividade empreendedora sao interpretadas e categorizadas pela equipe GEM.

2 Percentual dos especialistas que mencionaram informacdes relacionadas ao fator. O especialista pode ter comentado sobre

mais de um fator.

3 Posicdo do respectivo fator em relagdo ao conjunto analisado.

As mencGes favoraveis destacam fortemente o
potencial cultural propicio ao empreendedoris-
mo, que pode ser beneficiado pela diversidade
da populagdo, pela histéria de muitos empre-
endimentos influenciados e impulsionados por
imigrantes, pelos muitos exemplos de impacto
nos desenvolvimentos local e regional. Enfati-
zam a cultura de valoriza¢do do trabalho e de
superacdo de obstaculos, aliada a capacita-
¢do técnica e cientifica de parte da populacao.
Desse modo, a cultura empreendedora do Rio
Grande do Sul se diferencia relativamente aos
outros estados brasileiros e pode ser mais de-
senvolvida do que em grande parte deles.

No espectro desfavoravel, tem-se o questiona-
mento se a cultura empreendedora seria mais
local e regional do que geral no estado. Opi-
nides também mencionaram aspectos des-
favoraveis do conservadorismo, da tradicao,
do bairrismo, do provincianismo e do apego
a legados. Trata-se, segundo os especialistas,
de um conjunto de fatores que tenderia a fo-
mentar uma mentalidade pouco globalista e
ligada ao passado, potencialmente produtora

Tabela 713

de entraves para a busca de novas formas de
pensar, novas atividades e de novos modelos
de negocios. Houve ainda um alerta para a limi-
tacdo da mentalidade cooperativa e a falta de
habitos de cocriacdo. Ocorreu a meng¢do tam-
bém de que, em muitas universidades e cursos,
a imagem do empreendedor ainda é a de “um
monstro capitalista”, segundo um viés ideolo-
gico pouco favoravel ao empreendedorismo.
Tal viés é inibidor do dialogo e de abordagens
inclusivas necessarias no estudo e no desen-
volvimento do empreendedorismo sem se des-
cartar as contribuicdes de pensadores liberais
e evitando-se o preconceito contra as pessoas
que empreendem ou que trabalham em prol
do empreendedorismo.

Na avaliacdo objetiva (tabela 7.13), o fator
normas culturais e sociais obteve a média ge-
ral 54, sendo 6 a melhor média, apontando
para o apoio efetivo ao sucesso individual ob-
tido com esforcos pessoais. A pior média (4,6)
para o mesmo fator sinaliza a falta de encora-
jamento para se correr os riscos de iniciar um
novo negaocio.

Médias das notas’ atribuidas pelos especialistas na avaliagédo objetiva
relacionadas ao fator “normas culturais e sociais” - Rio Grande do Sul - 2020

Fator - normas culturais e sociais 5,4
A cultura nacional apoia de modo efetivo o sucesso individual obtido através de 6.0
esforgos pessoais
A cultura nacional enfatiza a autossuficiéncia, autonomia e iniciativa pessoal 5.9
A cultura nacional encoraja o individuo a correr os riscos de iniciar um novo negoécio 4,6
A cultura nacional encoraja a criatividade e a¢des inovadoras 51
A cultura nacional enfatiza a responsabilidade que o individuo tem (mais do que o 55

coletivo) em administrar a prépria vida

Fonte: GEM Rio Grande do Sul 2020

" Notas atribuidas pelos especialistas em escala de 0 a 10, sendo 0 totalmente falso e 10 totalmente verdadeiro para afirmagdes

que comp&em o fator.
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7.2.8.

Com relacdo a esse fator sdo avaliados a dis-
ponibilidade, custo e qualidade dos servigos
de contabilidade, comerciais ou outros ser-
vicos de ordem legal e tributaria, bem como
de instituicdes que permitam ou promovam a
criacdo de novos negdcios ou a sobrevivéncia
de empreendimentos em crescimento. Esse
fator também explora a acessibilidade a in-
formacdo de variadas fontes como internet,
revistas, jornais e periédicos sobre economia

Tabela 714
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Infraestrutura (Comercial e Profissional) e Informacoes

nacional e internacional, processos de startup,
como escrever um plano de negdcios e de
demandas de mercado.

A tabela 7.14 mostra que 17,1% dos espe-
cialistas fizeram comentarios favoraveis ao
fator, o que o p6s na 62 posicdo dos fatores
mais favoraveis. Com mencdes desfavoraveis
vindo de 2,7% dos especialistas, o fator foi o
13° mais limitador - ou seja, pouco limitador.

Manifestagdes espontaneas dos especialistas? sobre o fator "infraestrutura comercial e
profissional" e "informagdes": percentual? e classificagdo® - Rio Grande do Sul - 2020

Indicaram como: % dos especialistas Classificagao

Favoravel
Limitante

171 6°
2,7 13°

Fonte: GEM Rio Grande do Sul 2020

1 Nas manifesta¢des espontaneas os especialistas ndo citam diretamente o fator. As respostas sobre o que consideram limitante
ou favoravel a atividade empreendedora sdo interpretadas e categorizadas pela equipe GEM.

2 Percentual dos especialistas que mencionaram informacdes relacionadas ao fator. O especialista pode ter comentado sobre

mais de um fator.
3 Posicao do respectivo fator em relagdo ao conjunto analisado.

Os comentarios favoraveis se voltaram para a
existéncia de politica de novas conexfes em
rede, as acdes e iniciativas de apoio ao empre-
endedorismo do Sistema S (Sebrae, Senai, etc.)
e movimentos de inovacao pelo estado, como o
Gramado Summit e Mind7 Startup. Indicaram a
existéncia de aceleradoras e hubs de inovagao
privados competentes criados até mesmo por
entidades de fora do estado ou estrangeiras.
Apontaram também a estrutura tecnoldgica
dos meios de comunicacdo que o estado pos-
sui como um fator favoravel ao desenvolvimen-
to do empreendedorismo rio-grandense. Como
desfavoravel, foi indicada a falta de unificagdo

Tabela 715

de informac8es necessarias para obtencdo de
alvara de funcionamento dos negdcios.

Na parte da pesquisa quantitativa, o fator in-
fraestrutura comercial e profissional obteve
a média geral 5,5 (tabela 7.15), sendo que a
maior média (6,2) foi obtida pelo aspecto de
certa facilidade para as empresas novas e em
crescimento obterem bons servicos profissio-
nais nas areas contabil e juridica. No entanto,
como menor média, de 3,7, foi apontada a difi-
culdade das empresas novas e em crescimento
para pagar os custos de utilizacdo de terceiros,
fornecedores e consultores.

Médias das notas’ atribuidas pelos especialistas na avaliagdo objetiva relacionadas
ao fator “infraestrutura comercial e profissional” - Rio Grande do Sul - 2020

Fator - infraestrutura comercial e profissional 5,5
Existem terceiros, fornecedores e consultores suficientes para o apoio a 6.0
empresas novas e em crescimento
As empresas novas e em crescimento podem arcar com os custos da 3,7
utilizacdo de terceiros, fornecedores e consultores
E facil para as empresas novas e em crescimento obterem servicos de 5.7
terceiros, fornecedores e consultores de bom nivel
E facil para as empresas novas e em crescimento obterem bons servicos 6,2
profissionais nas areas contabil e juridica

59

E facil para empresas novas e em crescimento obterem bons servigos

bancarios (conta corrente, transa¢des em moeda estrangeira, cartas de

crédito, e afins)

Fonte: GEM Rio Grande do Sul 2020

1 Notas atribuidas pelos especialistas em escala de 0 a 10, sendo 0 totalmente falso e 10 totalmente verdadeiro para afirmacdes

que compdem o fator.
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7.2.9. Clima Econbmico, Contexto Politico,
Institucional e Social

Quanto ao presente fator, os especialistas fo-
ram convidados a avaliar o seguinte sobre o
clima econdmico: a situagdo macroecondmi-
ca e suas implicacdes para a manutencdo e o
crescimento dos negdécios e vice-versa. Para
0s aspectos do contexto politico, institucional
e social, responderam sobre os efeitos que as
politicas atuais, a administracdo politica/publi-
ca, o sistema juridico, a taxa de criminalidade e

Tabela 716

a corrupcdo dentro de 6rgdos governamentais
ou ligados a ele tém sobre as atividades empre-
endedoras.

Como mostra a tabela 7.16, o fator recebeu mais
menc¢Oes desfavoraveis (29,7%) do que favora-
veis (17,1%), o que o posicionou como o 3° fator
mais limitante. A percentagem de manifestacoes
favoraveis (17,1%) o torna o 6° mais favoravel.

Manifestagbes espontaneas dos especialistas’ sobre o fator "clima econémico, contexto
politico, institucional e social": percentual? e classificagdo® - Rio Grande do Sul - 2020

Indicaram como: % dos especialistas Classificagao

Favoravel
Limitante

171 6°
29,7 3°

Fonte: GEM Rio Grande do Sul 2020

' Nas manifestaces espontaneas os especialistas ndo citam diretamente o fator. As respostas sobre o que consideram limitante
ou favoravel a atividade empreendedora sao interpretadas e categorizadas pela equipe GEM.

2 Percentual dos especialistas que mencionaram informacd&es relacionadas ao fator. O especialista pode ter comentado sobre

mais de um fator.

3 Posicdo do respectivo fator em relagdo ao conjunto analisado.

A analise das menc8es favoraveis mostra que
elas abordam locais e regides que possuem
bons indices de qualidade de vida (seguranca,
lazer, educagdo) e também a participacao de
comunidades (de diferentes cidades) no de-
senvolvimento de ecossistemas de inovacdo e
empreendedorismo. As men¢des destacaram
a forca econdmica do mercado regional e do
estado, que criam oportunidades para as em-
presas. Relativamente ao aspecto politico, indi-
caram que a reforma do estado tem o potencial
de melhorar as financas publicas no futuro. As
manifesta¢cdes desfavoraveis foram mais fre-
guentes e compreenderam aspectos como: fal-
ta de politicas publicas concretas que ajudem
a melhorar o clima de negbcios para empreen-
dedores no Rio Grande do Sul; o estado e os
municipios devem prover um ecossistema que
facilite e incentive a criagdo de novas empresas,

através de politicas publicas de fomento (e
qgue sejam continuadas nas transi¢cdes dos go-
vernos) e que considerem o atual contexto do
mercado; o cendrio econdmico e a crise fiscal
do estado, que limitam a capacidade de inves-
timento em programas que estimulem em-
presas de base tecnolégica e afetam as pers-
pectivas de desenvolvimento; as dificuldades
macroecondmicas e sociais do estado que tém
levado a evasao de profissionais qualificados e
de empreendedores. Segundo os especialistas,
ha necessidade de se reduzir a burocracia e a
carga tributaria (equipara-la a de outras unida-
des da federacao) e flexibilizar as politicas de
trabalho, além de aumentar os incentivos para
a inovacdo e o acesso ao crédito. Outro limita-
dor citado é a visao juridica conservadora, que
ndo da espaco para a inovagao e riscos comuns
nos negdcios inovadores.

7.210. Custos do Trabalho, Acesso e Regulamentacao

Os custos do trabalho, acesso e regulamenta-
¢do apareceram nos comentarios espontaneos
dos especialistas. Tais custos referem-se a for-
malidades para contratacdo de empregados,
gestdo de recursos humanos, acesso a pessoas
qualificadas, etc. Os resultados apresentados
na tabela 7.17 evidenciam que os especialistas
fizeram mais comentarios favoraveis (17,1%)

do que desfavoraveis quanto a esse fator dos
custos. O fator ficou como o 6° mais favoravel
(assim como o fator analisado na se¢do ante-
rior). As menc¢8es que o consideraram desfavo-
ravelmente (2,7%) nao foram muito frequentes,
o que fez com que ficasse no 13° dos fatores
mais limitantes.
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Tabela 717

143

Manifestagdes espontdneas dos especialistas’ sobre o fator "custos do trabalho,
acesso e regulamentagado”: percentual? e classificagdo® - Rio Grande do Sul - 2020

Indicaram como: % dos especialistas Classificagao

Favoravel
Limitante

171 6°
2,7 13°

Fonte: GEM Rio Grande do Sul 2020

' Nas manifestacbes espontaneas os especialistas ndo citam diretamente o fator. As respostas sobre o que consideram limitante
ou favoravel a atividade empreendedora sao interpretadas e categorizadas pela equipe GEM.

2 Percentual dos especialistas que mencionaram informac&es relacionadas ao fator. O especialista pode ter comentado sobre

mais de um fator.

3 Posicdo do respectivo fator em relagdo ao conjunto analisado.

Os comentarios favoraveis enfatizam o capi-
tal humano de qualidade, pois o Rio Grande
do Sul possui muitas instituicdes de ensino
gue capacitam técnica e profissionalmen-
te a mao de obra regional. Indicam algumas
cadeias produtivas (metalmecanica, agrone-
gocios, saude) em que a qualidade dos pro-
fissionais leva a maior competitividade, ao
passo que, nos setores como os de software e
construcdo civil, os profissionais estdo ainda
em fase de desenvolvimento de competén-
cias. Reconhecem o esfor¢o das universida-
des publicas e privadas para a formagao do
capital humano. Indicam também a influéncia

7.2.11.

Sobre esse fator, os especialistas considera-
ram a acessibilidade e a qualidade dos recur-
sos fisicos incluindo: telefonia, correio, inter-
net, energia, agua, esgoto e outros servicos de
utilidade publica; transporte terrestre, aéreo
e maritimo; terras, espacos para escritérios e
estacionamento; custo para aquisicao ou alu-
guel e terrenos, propriedades ou espagos para
escritorio. Considera também a acessibilidade

Tabela 718

da reducao de custos fixos, como o de aluguel
de espagos comerciais, infraestrutura e equi-
pamentos, que favorecem o surgimento e a
promog¢ao de novos negdcios digitais - que se
beneficiam em particular do trabalho remoto
de prestadores de servigos. Como limitantes,
0s comentarios dos especialistas indicaram: a
excessiva regulamentacdo, o alto custo tribu-
tario e a diferenca fiscal frente a outros es-
tados a desfavorecer o Rio Grande do Sul; o
conjunto de normas excessivas de funciona-
mento (PPCI, NRs, PMOC, acessibilidade, etc.)
e a fiscalizacdo trabalhista acirrada que afasta
investidores do estado.

Acesso a Infraestrutura Fisica

e a qualidade da matéria-prima e de recursos
naturais como florestas, solo e clima favoraveis
ao desenvolvimento de empreendimentos.

O acesso a infraestrutura fisica recebeu mais
menc¢des desfavoraveis (16,2%), praticamente o
dobro das favoraveis (8,6%). Assim, o fator ficou
posicionado como o 8° mais limitante e como o
11° mais favoravel.

Manifestagdes espontaneas dos especialistas’ sobre o fator "acesso a
infraestrutura fisica": percentual? e classificagdo® - Rio Grande do Sul - 2020

Indicaram como: % dos especialistas Classificagao

Favoravel
Limitante

8,6 11°
16,2 8°

Fonte: GEM Rio Grande do Sul 2020

1 Nas manifesta¢es espontaneas os especialistas ndo citam diretamente o fator. As respostas sobre o que consideram limitante
ou favoravel a atividade empreendedora séo interpretadas e categorizadas pela equipe GEM.

2 Percentual dos especialistas que mencionaram informagdes relacionadas ao fator. O especialista pode ter comentado sobre

mais de um fator.

3 Posigao do respectivo fator em relagdo ao conjunto analisado.

Como aspectos favoraveis, foram mencionadas
a melhoria da logistica e do transporte no es-
tado e a melhoria dos meios de comunicacao,
que reduziu a dependéncia da midia tradicio-
nal e melhorou o ambiente de negocios. Os
especialistas indicaram a melhoria do servico

prestado pelo aeroporto Salgado Filho apds a
privatizacdo. Foram apontadas como limitan-
tes a falta de competitividade nos custos das
cargas, dado o preco dos combustiveis, a ma
condicao de estradas e a falta de capacidade
e de modernizacdo dos portos. Indicaram a



144 Global Entrepreneurship Monitor

necessidade de mais e melhores estradas es-
taduais, para escoarem safras e estimularem
o empreendedorismo, e de diversificagdo dos
modais hidroviario e ferroviario. Apontaram a
necessidade de mais aeroportos e de mais voos
para grandes cidades. Quanto a comunicacgao,
citaram a necessidade de melhoria de qualida-
de da internet e da reducdo de seu prec¢o para
uso. Com referéncia a estrutura predial, men-
cionaram que os prédios precisam estar regula-
res e preparados contra incéndio e panico, bem
como ter minimizados seus riscos para a saude
e 0 meio-ambiente. Apontaram a existéncia de
poucos espacos para a construcao de prototi-
pos e validacdo de produtos ou servigos.

Tabela 7.19

A média geral obtida pelo fator acesso a infraes-
trutura fisica foi de 6,8 e houve grande variacao
nas notas atingidas pelos diferentes itens - de
4,9 a 8,1 (tabela 7.19). A maior média de 2020
(8,1) refere-se a rapidez (um més) com que uma
empresa nova ou em crescimento consegue ter
acesso a servigos basicos (gas, dgua, eletricida-
de e esgoto), em contraste com a menor média,
de 4,9, obtida pela infraestrutura fisica (estra-
das, servigos de energia elétrica, fornecimento
de agua, comunicacdo, saneamento, esgoto),
constituindo-se como um fator de desestimulo
a empresas novas e em crescimento.

Médias das notas' atribuidas pelos especialistas na avaliagdo objetiva relacionadas
ao fator “acesso a infraestrutura fisica” - Rio Grande do Sul - 2020

Fator - acesso a infraestrutura fisica 6,8
A infraestrutura fisica (estradas, servicos de energia elétrica, 4,9
fornecimento de dgua, comunicagdo, saneamento, esgoto) oferece um
bom apoio a empresas novas e em crescimento
O custo para o acesso a servicos de comunicagao (telefone, internet, 59
etc.), por uma empresa nova ou em crescimento, nao é muito alto
Uma empresa nova ou em crescimento obtém acesso a servicos de 7,0
comunicacdo (telefone, internet, etc.) em menos de uma semana
Uma empresa nova ou em crescimento pode arcar com os custos de 71
servigos basicos (gas, agua, eletricidade e esgoto)

Uma empresa nova ou em crescimento consegue ter acesso a servicos 81
basicos (gas, agua, eletricidade e esgoto) em aproximadamente um més

Ha muitos espacos de escritério acessiveis para alugar para empresas 7,7
novas e em crescimento

H& muitos espacos de produgdo acessiveis para alugar para empresas 6,8

novas e em crescimento

Fonte: GEM Rio Grande do Sul 2020

" Notas atribuidas pelos especialistas em escala de 0 a 10, sendo 0 totalmente falso e 10 totalmente verdadeiro para afirmacgdes

que compdem o fator.

7.212. Apoio Financeiro

Em relacdo ao fator apoio financeiro, os es-
pecialistas avaliaram a disponibilidade de
recursos financeiros (investimentos, capital
de giro, etc.) para a criacdo de negdcios ou
sua sobrevivéncia, incluindo doag¢8es e sub-
sidios. Essa dimensdo também examina os
tipos e qualidade do apoio financeiro, formas
de participacao, capital inicial e de giro; e o
entendimento tido pela comunidade financei-
ra sobre empreendedorismo (conhecimento

e habilidade para avaliar oportunidades, pla-
nos de negécios e necessidades de capital de
empreendimentos de pequena escala, disposi-
¢do para lidar com empreendedores e postura
diante do risco).

As manifestacdes espontaneas dos especialis-
tas enfatizaram (32,4%) os aspectos limitantes
desse fator (tabela 7.20), posicionando-o como
0 2° mais limitante.
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Tabela 7.20
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Manifestagdes espontaneas dos especialistas’ sobre o fator "apoio
financeiro": percentual? e classificagdo® - Rio Grande do Sul - 2020

Indicaram como: % dos especialistas Classificagao

Favoravel
Limitante

5,7 12°
324 2°

Fonte: GEM Rio Grande do Sul 2020

’ Nas manifestacfes espontaneas os especialistas ndo citam diretamente o fator. As respostas sobre o que consideram limitante
ou favoravel a atividade empreendedora sao interpretadas e categorizadas pela equipe GEM.

2 Percentual dos especialistas que mencionaram informac&es relacionadas ao fator. O especialista pode ter comentado sobre

mais de um fator.

3 Posicdo do respectivo fator em relagdo ao conjunto analisado.

Como aspectos favoraveis, os especialistas in-
dicaram a existéncia de investidores anjo locais
e algumas iniciativas, ainda que restritas, das
aceleradoras de empresas para criar fundos de
investimento anjo visando startups. A iniciativa
do Sebraetec® também foi vista como estimu-
ladora de novos negdcios, assim como o incen-
tivo do Sebrae a participagao de startups em fei-
ras. Entre os aspectos limitantes, foram citados:
oferta de recursos financeiros muito limitados
nos varios estagios dos novos negocios, como,
por exemplo, o capital semente (seed-money);
falta de investimento de risco em novos ne-
gocios, principalmente para negécios de alto
risco, o que influencia no desenvolvimento de
inovagdes com potencial de alto impacto; fal-
ta de financiamento, sobretudo a longo prazo,
para capital de giro dos empreendimentos;
muitas restricBes para obtencdo de crédito e
financiamento devido a garantias contratuais
exigidas pelas institui¢es financeiras, além de
juros elevados. Os bancos publicos estaduais
Badesul, Banrisul, BRDE, segundo os especialis-
tas, deveriam ter politica de crédito diferencia-
da para os projetos e novas empresas de alto
valor agregado. As aceleradoras tentam suprir
tal necessidade, mas tém dificuldade de cap-
tagcdo de recursos e sdo pressionadas pela ne-
cessidade de oferecer retorno de investimento
aos investidores. Existem iniciativas especificas
nesse sentido, inclusive envolvendo o Sebrae.
Contudo, nao foram consideradas suficientes
para atender a demanda dos empreendedores.

Na avaliagdo objetiva (tabela 7.21), o fator ob-
teve a média geral 5,2, obtendo a 14? melhor
meédia geral do fator entre as 46 economias
em 2020. Sendo assim, hd um contraste entre
a avaliacdo espontanea dos especialistas, na
qual se enfatizam aspectos limitantes do fator,
e essa posicdo relativa alcancada pelo estado
na avaliagdo quantitativa (melhor até que a do
Brasil, 27% posicao). Analisando-se os diversos
aspectos avaliados, nota-se uma variacao de
médias de 3,8 a 5,7. A melhor média, de 5,7,
foi obtida pela existéncia de investidores anjo
para as empresas novas e em crescimento. Ou-
tros aspectos, como disponibilidade de finan-
ciamentos privados, tais como financiamento
coletivo (crowdfunding), investidores privados,
disponibilidade suficiente de fundos de partici-
pacao (equity funding) para empresas novas e
em crescimento, obtiveram médias proximas,
(de 5,5a5,4). A pior média (3,8) se refere a pou-
ca ou insuficiente capacidade de financiamento
(funding) proveniente de lancamento publico de
acOes e de titulos publicos (initial public offerings
- IPOs) para empresas novas e em crescimento.

35 0 Sebraetec busca promover a solucdo customizada de tecnologia e inovacio ao pequeno negécio.
https://www.sebrae.com.br/sites/PortalSebrae/ufs/ba/artigos/sebraetec,ad50daOe84ebe510VgnVCM1000004c00210aRCRD
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Tabela 7.21

Média das notas' atribuidas pelos especialistas na avaliagdo objetiva
relacionadas ao fator “apoio financeiro” - Brasil - 2020

Fator - apoio financeiro 5,2
Ha disponibilidade suficiente de fundos de participagdo (equity funding) para 54
empresas novas e em crescimento
Ha disponibilidade suficiente de financiamento (debt funding) para empresas novas e 53
em crescimento (por ex: financiamento para capital de giro e investimento)

Ha disponibilidade de subsidios governamentais (government subsidies) suficientes 41
para empresas novas e em crescimento

Ha disponibilidade de financiamento proveniente de investidores privados (from 5,4
private individuals), exceto fundadores, suficientes para empresas novas e em

crescimento (parceiros, sécios investidores, investidor anjo)

Ha profissionais investidores (investidor anjo) disponiveis para empresas novas e 5,7
em crescimento

Ha uma oferta suficiente de capital de risco para empresas novas e em crescimento 4,6
Ha disponibilidade de financiamento (funding) proveniente de lancamento publico

de acdes e titulos ao publico (initial public offerings - IPOs) suficiente para empresas 3,8
novas e em crescimento

Ha disponibilidade de financiamentos privados, tais como financiamento coletivo 5,5

(crowdfunding) para as empresas novas e em crescimento

Fonte: GEM Rio Grande do Sul 2020

" Notas atribuidas pelos especialistas em escala de 0 a 10, sendo 0 totalmente falso e 10 totalmente verdadeiro para afirmagdes

que compdem o fator.

7.213. Composic¢ao da Populagao e
Caracteristicas da Forgca de Trabalho

Sobre as caracteristicas da forca de trabalho,
os especialistas avaliaram a oferta, o custo e a
acessibilidade a profissionais qualificados, bem
como a forca de trabalho do pais e suas quali-
ficacBes. Quanto a composicdo da populagdo,
eles avaliaram o efeito que a diversidade de
grupos étnicos, culturas e religies de um pais,
suas fragmentac¢des e o tamanho da populagao
tém sobre o empreendedorismo.

Neste fator, preponderaram o0s comentarios
limitantes (8,1%), classificando-o como 10°, en-
guanto no espectro favoravel as mencgdes atin-
giram 2,9%, posicionando-o como 13°.

Tabela 7.22

As menc0es positivas dos especialistas enfoca-
ram o fato de a escassez de ofertas no mercado
de trabalho estar forcando as pessoas a empre-
ender, com mercado de Tl mantendo-se como
uma rara excecao a essa situa¢do. Como limi-
tantes, os comentdarios apontaram a oferta in-
suficiente de mao de obra qualificada somada
a perda de jovens talentos que se mudam para
outros lugares do Brasil ou do exterior.

Manifestacdes espontaneas dos especialistas’ sobre o fator "composigdo da populagéo e
caracteristicas da forga de trabalho": percentual? e classificagdo® - Rio Grande do Sul - 2020

Indicaram como: % dos especialistas Classificagao

Favoravel
Limitante

2,9 13°
8,1 10°

Fonte: GEM Rio Grande do Sul 2020

1 Nas manifesta¢bes espontaneas os especialistas ndo citam diretamente o fator. As respostas sobre o que consideram limitante
ou favoravel a atividade empreendedora séo interpretadas e categorizadas pela equipe GEM.

2 Percentual dos especialistas que mencionaram informagdes relacionadas ao fator. O especialista pode ter comentado sobre

mais de um fator.

3 Posi¢do do respectivo fator em relagdo ao conjunto analisado.
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7.214. Crise Internacional

O fator crise internacional referiu-se a men-
¢des que trataram explicitamente da crise atu-
al provocada principalmente pela pandemia
de Covid-19 e a quaisquer influéncias da cri-
se sobre o empreendedorismo no Brasil. A

Tabela 7.23

tabela 7.23 mostra que as manifesta¢des con-
siderando o fator como favoravel ou limitante
para o empreendedorismo foram raras (me-
nos que 3%), o que fez o fator ficar na 132 tanto
como fator favoravel quanto como limitante.

Manifestagdes espontaneas dos especialistas® sobre o fator "crise
internacional": percentual? e classificagdo® - Rio Grande do Sul - 2020

Indicaram como: % dos especialistas Classificagao

Favoravel
Limitante

2,9 13°
2,7 13°

Fonte: GEM Rio Grande do Sul 2020

1 Nas manifesta¢fes espontaneas os especialistas ndo citam diretamente o fator. As respostas sobre o que consideram limitante
ou favoravel a atividade empreendedora séo interpretadas e categorizadas pela equipe GEM.

2 Percentual dos especialistas que mencionaram informagdes relacionadas ao fator. O especialista pode ter comentado sobre

mais de um fator.

3 Posicao do respectivo fator em relagdo ao conjunto analisado.

Um aspecto favoravel mencionado é que,
apesar de a crise ter feito muitos gauchos
perderem o emprego, a necessidade fez com
que saissem da zona de conforto e tivessem
a iniciativa de criar um negocio proprio. Como

limitante, apontaram o impacto desastroso so-
bre os negécios das politicas de contencdo da
pandemia (distanciamento social, suspensao
do funcionamento de empresas, diminuicdo
dos horarios de trabalho delas etc.).

7.215. Diferengas Devidas ao Porte da Empresa

Uma das condi¢des comentadas espontanea-
mente pelos especialistas tem a ver com fato-
res indicativos de que os diferentes portes das
empresas ou negocios influenciam de alguma
forma determinados aspectos, como: estagio,
impostos, regulamentos, operacBes, compe-
téncia. Conforme mostra a tabela 7.24, o fator
diferencas devidas ao porte da empresa recebeu

Tabela 7.24

mencdes classificadas como favoraveis apenas
de 2,9% dos especialistas, o que o pds em 13°
lugar dos fatores mais favoraveis ao empre-
endedorismo. As menc¢des classificadas como
limitantes vieram de 5,4% dos especialistas, o
que fez o fator ocupar a 12?2 posi¢do dentre os
fatores mais limitantes.

Manifestagdes espontdneas dos especialistas® sobre o fator "diferencas devidas
ao porte da empresa": percentual? e classificagdo® - Rio Grande do Sul - 2020

Indicaram como: % dos especialistas Classificagao

Favoravel
Limitante

2,9 13°
54 12°

Fonte: GEM Rio Grande do Sul 2020

1 Nas manifestaces espontaneas os especialistas ndo citam diretamente o fator. As respostas sobre o que consideram limitante
ou favoravel a atividade empreendedora sao interpretadas e categorizadas pela equipe GEM.

2 Percentual dos especialistas que mencionaram informagdes relacionadas ao fator. O especialista pode ter comentado sobre

mais de um fator.

3 Posicdo do respectivo fator em relagdo ao conjunto analisado.

Como favoravel, foi mencionada a disposi¢ao
das empresas para inovar e cooperar, como
no projeto Hélice, em que empresas de Caxias
do Sul e Farroupilha colaboraram para seu de-
senvolvimento. No projeto, as empresas parti-
cipantes identificaram problemas que tinham

em comum e direcionaram esfor¢os para che-
garem a solu¢des inovadoras, reduzindo seus
custos e gerando escala para startups. Como li-
mitantes, os especialistas listaram a pouca dis-
posi¢do das empresas tradicionais e de setores
mais tradicionais para interagir e se conectar
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com o empreendedorismo inovador represen-
tado pelas startups. Eles também informaram
que parte dos dirigentes mais tradicionais tem

7.3.

uma visao distorcida de que as startups repre-
sentam mao de obra barata.

Condig¢des Relacionadas com a

Pandemia de Covid-19 que Afetam
o Empreendedorismo

A pesquisa NES do GEM consultou os espe-
cialistas sobre o impacto da pandemia de Co-
vid-19 sobre as condi¢Bes para empreender
no Rio Grande do Sul. Eles responderam obje-
tivamente sobre as consequéncias no empre-
endedorismo e nas politicas governamentais
(topicos 1 e 2 da tabela 7.25). Nota-se que
as médias atribuidas pelos especialistas as
afirmativas que abordam as consequéncias
no empreendedorismo (reatividade e rein-
vencdao do empreendedorismo) tenderam a
ser altas, variando de 8,3 a 7,1, com a média
geral de 7,6 (ligeiramente acima da média ge-
ral do Brasil, que foi 7,4). A melhor média (8,3)
foi obtida pela adoc¢do do trabalho em casa
como resposta das empresas a pandemia (no
Brasil essa média foi 7,9). Amenor média (7,1)
sinaliza que a cooperacdo entre (e dentro de)
empresas novas, empresas em crescimento
e/ou empresas estabelecidas poderia aumen-
tar ainda mais como resultado da pandemia
de Covid-19 (no Brasil essa média foi 6,7).

No que se refere ao topico 2, que avalia as
consequéncias da pandemia nas politicas go-
vernamentais, a média geral do Rio Grande
do Sul (4,1) foi bem menor do que a do tépico
1 (no Brasil essa média foi menor ainda 3,9), o
gue significa que nem chegou ao ponto médio
da escala de 10 pontos. A melhor média neste
topico (4,8, pouco acima da média do Brasil,
4,5) aponta para o esfor¢o do governo de au-
mentar a disponibilizacdo em forma digital
ou on-line de regulamentos e normas para
empresas novas e em crescimento devido a
pandemia. Por outro lado, a menor média
(3,8) aponta que os especialistas avaliaram
como pouco eficazes as medidas adotadas
pelo governo para evitar a perda macica de
empresas novas e em crescimento devido a
pandemia de Covid-19 (para o Brasil esta média
foi de 3,2).
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Médias das notas' atribuidas pelos especialistas na avaliagdo objetiva relacionadas
a Covid-19 - Rio Grande do Sul - 2020

Tépico 1 - Consequéncias no empreendedorismo 7,6
Um ndmero substancial de empresas novas e em crescimento estd adotando novas 7,6
maneiras de fazer negécios como resultado da pandemia de Covid-19
Um ndmero substancial de empresas novas e em crescimento esta promovendo o 8,3
trabalho em casa como resultado da pandemia de Covid-19
Um numero substancial de empresas novas e em crescimento esta fazendo ajustes em 7,9
seus produtos e servicos atuais para se adaptar a pandemia de Covid-19
Um ndmero substancial de empresas novas e em crescimento esta identificando 7.2
muitas novas oportunidades devido a pandemia de Covid-19
A cooperacgdo entre e dentro de empresas novas, empresas em crescimento e/ou 7,1
empresas estabelecidas aumentou como resultado da pandemia de Covid-19
Um ndmero substancial de empresas novas e em crescimento esta colaborando em 7,3
atividades sociais, desafios e propostas globais, como resultado da pandemia de Covid-19

Tépico 2 - Consequéncias nas politicas governamentais 4,1
O governo adotou medidas efetivas para que empresas novas e em crescimento se 4,5
ajustem a realidade econdmica causada pela pandemia de Covid-19
O governo adotou medidas eficazes para evitar a perda macica de empresas novas e 3,8
em crescimento devido a pandemia de Covid-19
O governo tem agido para proteger trabalhadores e clientes de empresas novas e em 42
crescimento da Covid-19 durante a pandemia
Como resultado da pandemia de Covid-19, o governo aumentou substancialmente a 4,8

disponibilizacdo em forma digital ou on-line de regulamentos/normativas para

empresas novas e em crescimento

Fonte: GEM Rio Grande do Sul 2020

" Notas atribuidas pelos especialistas em escala de 0 a 10, sendo 0 totalmente falso e 10 totalmente verdadeiro para afirmacoes

que compdem o fator.

Comparando-se os resultados obtidos pelo
Rio Grande do Sul com os resultados das de-
mais economias participantes no GEM 2020
(tabela 7.26), observa-se que, para o item
consequéncias no empreendedorismo, na
regiao da América Latina e Caribe, o estado
empata (7,6) com o Panamg, ficando junto
com esse pais na lideranca da regido. Com-
parativamente as demais economias das ou-
tras regides, nota-se que o Rio Grande do Sul
foi superado somente pela Ardbia Saudita,
cuja média foi de 7,7. Desse modo, mesmo
possuindo uma economia de renda média, o
estado praticamente conseguiu se igualar a
duas economias de renda alta quanto a reati-
vidade e a reinvencdo do empreendedorismo
ante a inesperada pandemia de Covid-19.

No topico “consequéncias nas politicas gover-
namentais”, o Rio Grande do Sul (4,1) empa-
tou com o Kuwait, superando 13 economias.
Na regido da América Latina e Caribe, posi-
cionou-se como 5% economia e superou, além
do Brasil, a Guatemala, México e Porto Rico.
Mas ficou abaixo do Uruguai (6,4), Chile (5,1),
Panama (4,7) e Coldmbia (4,6). Dessas quatro
economias, a Coldmbia é de renda média, assim
como o Rio Grande do Sul, enquanto as demais
sao de renda alta.
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Tabela 7.26 Avaliagdo dos especialistas (NES) sobre as condigdes que afetam o
: empreendedorismo (relacionados com a Covid-19) - Rio Grande do Sul e
economias participantes (agrupamento por regiées geograficas) - 2020

Reqid £ : Niveis de [ Consequéncias no Consequéncias nas
€gloes elellek renda’ |empreendedorismo | politicas governamentais

Chile A 71 51
Ameérica Coldmbia M 6,7 4,6
Latina e Guatemala M 7.5 3,6
Caribe México M 6,9 2,9
Panama A 7,6 4,7
Porto Rico A 7.3 2,9
Uruguai A 6,8 6,4
Alemanha A 6,3 58
Austria A 6.6 6,1
Chipre A 6,8 6,2
Croacia A 6,1 5,8
Eslovaquia A 5,8 3,7
Eslovénia A 6,7 4,9
Espanha A 6,2 3,5
Europa e Est’aqlos Unidos A 6,8 2,7
América Gre'aa A 6,4 6,5
do Norte ItallAa . A 6,5 4,5
Letdnia A 6,3 4,5
Luxemburgo A 6,5 6,5
Noruega A 6,7 6,5
Paises Baixos A 6,6 7.1
Polonia A 6,3 52
Reino Unido A 7.5 52
Russia M 54 3,1
Suécia A 6,9 43
Suica A 6,8 59
Angola B 6,1 3,3
Ardbia Saudita A 7,7 8,4
Burkina Faso B 4,8 4,5
Catar A 6,8 6,4
Egito B 6,7 5,1
Oriente Emirados Arabes Unidos A 7.5 7,2
Médio e Ira M 5,5 3,5
Africa Israel A 6,8 3,6
Kuwait A 6,5 4,1
Marrocos B 5,5 4,7
Oma A 6,4 5,8
Togo B 53 57
Cazaquistao M 5,5 3,7
Asia EIorgia do Sul A 6,4 5.2
Central e India , . B 7.0 6,6
Oriental Indonésia M 6,6 6,1
Japao A 6,5 3,9
Taiwan A 73 6,7

Fonte: GEM Rio Grande do Sul 2020

" Niveis de renda: A - Alta; M - Média; B - Baixa. Classificacdo adaptada pelo GEM Consortium a partir da classificacdo do Banco
Mundial. Fontes: Global Entrepreneurship Monitor 2020/2021 Global Report e Blog do Banco Mundial
(blogs.worldbank.org/opendata/new-world-bank-country-classifications-income-level-2020-2021).

Obs.: a escala dos fatores vai de 0 = muito inadequado / status insuficiente a 10 = muito adequado / status suficiente.
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Avaliacao pela Populagado Gaucha das Politicas

e Iniciativas Governamentais nos Municipios
do Estado do Rio Grande do Sul

A presente secdo apresenta os resultados da
pesquisa realizada com a populacdo adulta do
Rio Grande do Sul relativamente a percepgao
de estimulos para as pessoas se tornarem em-
preendedoras, a existéncia de disciplinas rela-
cionadas ao empreendedorismo nas institui-
¢des de ensino e a existéncia de algum tipo de
discriminacao no atendimento prestado pelos
orgaos de apoio ao empreendedorismo.

Tabela 7.27

A tabela 7.27 informa as percentagens de res-
postas sobre saberem ou ndo da existéncia de
estimulos governamentais suficientes para que
as pessoas se tornem empreendedoras. Pouco
menos de um terco da populacao adulta sabe
da existéncia de estimulos com essa finalidade,
sendo que, praticamente 70% ndo percebe ou
ndo sabe sobre quaisquer estimulos para que
as pessoas empreendam no estado.

Distribuigdo percentual da populagéo® sobre a percepg¢do quanto a existéncia

de estimulos governamentais suficientes para que as pessoas se tornem
empreendedoras? - Rio Grande do Sul - 2020

Existéncia de estimulos governamentais % da populagao

Sim 30,3
N&o 61,7
Nao sabe 8,0
Total 100,0

Fonte: GEM Rio Grande do Sul 2020
' Percentual da populagdo de 18 a 64 anos.

2 Os entrevistados respondem tendo como referéncia a cidade onde moram.

Quanto a oferta de disciplinas relacionadas ao
empreendedorismo nas instituicbes de ensino
do Rio Grande do Sul (tabela 7.28), os resulta-
dos indicam que a metade da populagao adulta

Tabela 7.28

afirma saber da existéncia dessa oferta, sen-
do que outra metade ou nega esta existéncia
(33,9%) ou nada sabe a respeito (15,6%).

Percentual da populagédo’ sobre a percepgdo quanto a existéncia de disciplinas
relacionadas ao empreendedorismo nas instituicdes de ensino? - Rio Grande do Sul - 2020

Existéncia de disciplinas de empreendedorismo % da populagéo

Sim 50,4
N&o 33,9
Ndo sabe 15,6
Total 100,0

Fonte: GEM Rio Grande do Sul 2020
1 Percentual da populagdo de 18 a 64 anos.

2 Os entrevistados respondem tendo como referéncia a cidade onde moram.

No que se refere a percepcao de algum tipo
de discriminacdo no atendimento prestado
pelos 6rgaos de apoio ao empreendedoris-
mo (tabela 7.29), quase dois tergos da po-
pulacdo (65,3%) negam quaisquer atitudes

discriminatérias, ao passo que o tipo de dis-
criminacdo mais identificado é a étnico-ra-
cial (19%). Os outros tipos de discriminacdo
variaram de préximo a 10% a 5,6%.
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Tabela 7.29

Percentual da populagéo' sobre a percepgao de algum tipo de discriminagédo
no atendimento prestado pelos 6rgdos de apoio? - Rio Grande do Sul - 2020

Nao percebe nenhum tipo de discriminagdo 65,3
Etnico-racial 19,0
Socioecondmica 9,8
Por género 8,3
Por orientacdo sexual 6,9
Por opc¢éo politica 6,5
Religiosa 5,6
Outras 1,8
Nao sabe 8,5

Fonte: GEM Rio Grande do Sul 2020

1 Percentual da populagdo de 18 a 64 anos. Ndo totalizam 100% pois cada individuo pode ter mais de um item selecionado.
2 Os entrevistados respondem tendo como referéncia a cidade onde moram.

7.5.

Recomendacgbes para Melhoria da Atividade

Empreendedora no Rio Grande do Sul

Esta secdo considera as recomendacgdes para
melhoria do contexto para empreender no Rio
Grande do Sul que constam nas duas pesquisas,

7.541.

a que consultou especialistas (NES) e a que con-
sultou a populagao adulta (APS).

Principais Recomendacdes dos

Especialistas para Melhoria das Condicbes
para Empreender no Rio Grande do Sul

Os especialistas do Rio Grande do Sul, além
de considerarem objetivamente e espontane-
amente as condi¢des favoraveis e limitantes
para se empreender em seu estado, foram con-
vidados a fazer trés recomendac¢8es para a me-
Ihoria do contexto para se empreender nessa
unidade da federacgdo (pesquisa NES).

A tabela 7.30 mostra os principais fatores em
que se enquadram as recomendacdes feitas
pelos especialistas que analisaram as condi-
¢cdes para se empreender no Rio Grande do Sul
em 2020. Quatro fatores receberam menc&es
de mais de 30% dos especialistas. Sao eles: po-
liticas governamentais (61,1%), programas go-
vernamentais (50%), educacdo e capacitacao
(44,4%) e pesquisa e desenvolvimento (30,6%).

Comparando-se com os resultados apresenta-
dos pelo Brasil em 2020, o Rio Grande do Sul
(61,1%) superou o percentual de 55,8% dos es-
pecialistas nacionais a indicarem a necessidade
de intervencao para melhoria das politicas go-
vernamentais. Superou muito mais, com seus
50%, o percentual nacional referente a progra-
mas governamentais, de apenas 16,3%. Toda-
via, no fator educacao e capacitacdo, 55,8% dos
especialistas indicaram necessidade de melho-
ria em todo o Brasil, enquanto o porcentual foi
de 44,4% para o Rio Grande do Sul. Pesquisa
e desenvolvimento recebeu um pouco mais de
men¢des para melhoria no estado (30,6%) do
que no pais (25,6%).
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Recomendacgdes dos especialistas: areas de intervengdo para melhoria das
condigdes para empreender no estado’ - Rio Grande do Sul - 2020

Fatores em que se enquadram as recomendacodes % dos especialistas

Politicas governamentais

Programas governamentais

Educagdo e capacitagao

Pesquisa e desenvolvimento

Apoio financeiro

Diferencas devidas ao porte da empresa
Acesso a infraestrutura fisica
Infraestrutura comercial e profissional
Internacionalizagdo

Normas culturais e sociais

Capacidade empreendedora

Contexto politico, institucional e social
Clima econémico

Abertura de mercado/barreiras a entrada
Custos do trabalho, acesso e regulamentacdo
Informagdes

Caracteristicas da forca de trabalho
Composi¢do da populagdo percebida
Crise internacional

Corrupcgao

61,1
50,0
44,4
30,6
16,7
13,9
11,1
83
83
56
56
2,8
2.8
2,8
0,0
0,0
0,0
0,0
0,0
0,0

Fonte: GEM Rio Grande do Sul 2020

1 Percentual dos especialistas que mencionaram o fator. O especialista pode ter mencionado mais de um fator.

Quanto aos fatores “politicas e programas go-
vernamentais” (quadro 7.2), os especialistas
sugeriram associar a inovacao como fator cen-
tral de desenvolvimento social e econdmico do
estado, instituindo politicas que gerem incenti-
VoS para a inovagao e 0 acesso ao crédito para
novos empreendedores. Eles consideraram
importante criar acdes e programas para forta-
lecimento regional de inovagdo e empreende-
dorismo, interiorizando investimentos e incen-
tivos em todo o estado, sobretudo na Metade
Sul®®, desenvolvendo novos ecossistemas de
inovacdo e empreendedorismo.

Para estimular o setor de tecnologia e inova-
¢do, elencaram diversas sugestdes: 1. incentivo
fiscal para empresas do setor; 2. formacgao de
mao de obra para tecnologia em escolas mu-
nicipais e estaduais; 3. promogao de eventos

por todo o estado para incentivar o empreen-
dedorismo na area tecnoldégica; 4. melhoria da
infraestrutura de tecnologia (como fibra ética),
com menor custo; 5. promover empresas desse
setor em missdes pelo mundo, aumentando a
insercao internacional do Rio Grande do Sul; 6.
criar centros de tecnologia e incubadoras tec-
nolégicas em todo estado, vinculados a univer-
sidades e empresas (parceria em triplice héli-
ce); 7. criar um programa de suporte e apoio as
incubadoras de empresas, baseado em metas e
indicadores objetivos de crescimento e expan-
sao de empresas incubadas.

Para combater o declinio do nivel de investi-
mento publico e privado em pesquisa e desen-
volvimento (P&D) na ultima década e o redu-
zido numero de patentes de produtos de alta
tecnologia, os especialistas recomendaram a

36 Referéncias a 98 municipios da metade menos préspera do estado, formando a Regido Integrada de
Desenvolvimento (RIDE) da Metade Sul do Rio Grande do Sul. Soares & Sassi (2019). A RIDE Metade Sul do Rio Grande
do Sul e as escalas do planejamento regional. Boletim Geografico do Rio Grande do Sul, n. 34, p. 124-134.
https://revistas.planejamento.rs.gov.br/index.php/boletim-geografico-rs/article/view/4373

Segundo a Fundagdo de Economia e Estatistica do Rio Grande do Sul estima que o produto interno bruto (PIB) per
capita da metade norte do estado é de R$ 32.590,94, enquanto a sul é de R$ 20.640,55.
https://www.cnm.org.br/comunicacao/noticias/criacao-de-uma-regiao-integrada-da-metade-sul-do-rs-e-aprovada-no-senado
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instituicdo de uma politica de beneficios fiscais
nos niveis estadual e municipal para novos em-
preendimentos de base tecnolégica, sobretudo
para os situados em hubs de inovacdo, com o
objetivo de atrair e reter talentos. Segundo os
especialistas, o governo deveria ampliar a ofer-
ta de editais das agéncias de fomento em proje-
tos geradores de valor para o estado nas areas
de interesse de desenvolvimento. Quanto aos
servidores publicos, os especialistas sinaliza-
ram que deveriam ser mais bem capacitados
para o atendimento aos empreendedores e no
reconhecimento de suas necessidades.

Outro flanco de recomendacdes envolve a des-
burocratizacdo das principais cadeias produti-
vas (ex. estruturas metalicas, maquinas agrico-
las, softwares, pneus, cosméticos) do estado. E
necessaria também a diminuicao da burocracia
e dos prazos para concessdes de alvaras e li-
cencas. Os especialistas sugeriram a criagdo
de uma via rapida para liberacGes de funcio-
namento de novos empreendimentos com li-
cencas imediatas de instalacdo e operacao (al-
vara de prefeitura, aprovacdo dos bombeiros,
licencas ambientais) pressupondo o compro-
metimento do empreendedor com as normas
vigentes, sendo canceladas as licengas ante o
nao cumprimento dessas regras. A condi¢do
essencial para isso é a concessao de mais fle-
xibilidade e autonomia aos 6rgaos regulado-
res, a digitalizacdo mais intensa dos processos
governamentais e a promog¢do da inova¢do no
sistema publico. Para aproximar mais o esta-
do do empreendedor, recomendaram formas
descentralizadas de apoio, por meio de 6rgaos,
escritorios ou foruns regionais (fisicos ou virtu-
ais), pois existem apenas 6rgaos fiscalizadores
e punitivos atualmente.

Salientaram que é necessario promover a compe-
titividade tributaria, adequando politicas tributa-
ria e deincentivos, simplificando os procedimentos
e revisando a carga tributaria em nivel municipal
para evitar o &xodo empresarial do estado.

”

Ao tratarem do fator “educacdo e capacitagao
(quadro 7.2), os especialistas enfatizaram qua-
se unanimemente a necessidade de melhorar a
qualidade do ensino, em todos os niveis, em es-
colas publicas e privadas, e nas universidades
em todo o Rio Grande do Sul. Recomendaram o
fortalecimento da cultura empreendedora, em
um sentido amplo, para o desenvolvimento de
competéncias empreendedoras, visdao empre-
endedora, capacidade de resolver problemas
e solugdes, assim como construcdo do proprio
projeto de vida. Para tanto, apontaram a ne-

cessidade de a Secretaria Estadual e de as Se-
cretarias Municipais de Educagdo estruturarem
coordenadamente a¢des para a insercdao do
empreendedorismo de forma transdisciplinar
na educac¢do formal de criangas e jovens, com
metodologias e tecnologias mais sintonizadas
com as novas geragdes - preferencialmente,
indo além de apenas inserir alguma disciplina.
Propuseram introduzir atividades como ofici-
nas, feiras, palestras, dentre outras iniciativas,
estruturados em um programa macro, bem de-
finido e replicavel, para a melhoria do ambiente
empreendedor no estado. Recomendaram que
sejam estabelecidas ou fortalecidas parcerias
com a Junior Achievement, o Sebrae e as uni-
versidades, procurando integrar as praticas
dos empreendedores, e de outros agentes que
possam incentivar e apoiar, como o Sicredi e
as cooperativas escolares, na disseminacao da
mentalidade empreendedora, com uso de pou-
COS recursos para gerar grande impacto.

Para o médio prazo, recomendaram capacitar
os gestores educacionais, servidores publicos e
professores para o empreendedorismo, a nova
economia das startups e o fortalecimento do
ecossistema da inovacao a comecar pelas es-
colas publicas, apoiando o desenvolvimento de
projetos inovadores.

Com referéncia ao fator “pesquisa e desenvolvi-
mento” (quadro 7.2), as recomendacdes abran-
gem: identificagcdo e proposicdo de politicas e
de linhas prioritarias de acdo para melhorar o
ecossistema de inovacdo no estado; estimular
e promover investimento em pesquisa, ciéncia
e desenvolvimento de tecnologia nas universi-
dades galchas; criacdo de mais mecanismos
de aproximacdo das universidades e institutos
de ciéncia e tecnologia (ICTs) com o governo
estadual, as empresas locais e a iniciativa pri-
vada promovendo programas de triplice hélice;
consolidar e expandir a rede de ecossistemas
de inovacao do estado, em especial os parques
cientificos e tecnoldgicos com um programa
permanente e de longo prazo, com metas es-
tabelecidas de gera¢do de novos empreendi-
mentos. Enfatizam a necessidade de se forta-
lecer o investimento em pesquisa e inovagao,
em programas associados com universidades
para geracdo de novos negdcios com apoio da
FAPERGS e que esses programas precisam de
continuidade e de planejamento de longo pra-
zo. Sugerem fortalecer e conectar as iniciativas
das redes de universidades e faculdades, pois
a maioria delas esta isolada e gerando poucos
resultados concretos em termos de inovagao,
empreendedorismo e novos negocios.
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Recomendagdes apresentadas pelos especialistas em relagéo
aos fatores mais citados - Rio Grande do Sul - 2020
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Diminui¢do da burocracia e dos prazos para concessdes de alvaras e licencas. Criacao de um fast
track para liberaces de funcionamento para novos empreendedores. Poderia ser uma
aprovacdo prévia das licencas de instalagdo e operacgdo. A licenga imediata (alvara de prefeitura,
bombeiros, licencas ambientais) pressupde o comprometimento do empreendedor em atender
as normas vigentes, posteriormente, caso o empreendedor ndo as cumpra, essa licenca pode
ser cancelada. Para isso é fundamental mais flexibilidade e autonomia dos érgdos reguladores
para dar fluxo aos processos de criacao e fechamento de empresas.

Criacdo de beneficios fiscais para empresas nascentes que estejam localizadas em hubs de
inovacao.

Promocgdo da competitividade tributaria. S3o necessarias adequag8es na politica tributaria e de
incentivos para competir com outros estados. Isso inclui sobretudo a simplificacdo de
procedimentos e revisdo da carga tributaria em nivel municipal. Evitando assim o éxodo
empresarial no Rio Grande do Sul.

Desburocratizacdo de algumas cadeias produtivas. O estado ja conhece as suas principais
cadeias produtivas. Cabe compara-las com as de outros estados e identificar as facilitagdes
burocraticas possiveis em cada uma delas. Exemplos: Estruturas metalicas, maquinas agricolas,
softwares, pneus, cosméticos.

Estabelecimento de uma politica de beneficios fiscais nos niveis estadual e municipal para novos
empreendimentos com base tecnolégica, com o objetivo de atrair e reter talentos.

Digitalizacdo mais intensa nos processos governamentais. E promoc¢do da inovagdo no sistema
publico de uma forma geral.

Elaboracdo de politicas governamentais que gerem incentivos para a inovagado e o acesso ao
crédito para novos empreendedores.

Os servidores publicos devem ser mais bem capacitados para o atendimento aos
empreendedores e para o reconhecimento de suas necessidades.

Investimento publico em investigacdo e desenvolvimento (I&D) . No que se refere ao I&D no
setor publico, a Finlandia, Holanda e Suécia sdo exemplos a serem seguidos. Logo, o Rio Grande
do Sul deveria mirar nas boas praticas reconhecidas desses paises. As principais fraquezas do
estado centram-se no declinio do nivel de investimento publico e privado em I&D na ultima
década e no reduzido nimero de patentes de produtos de alta tecnologia.

Investimento na Metade Sul do estado gaucho, proporcionando novos ecossistemas de inovagdo
e empreendedorismo.

Incentivo ao setor de tecnologia e inovagao: 1. incentivo fiscal a empresas do setor; 2. formacdo
de mao de obra para tecnologia em escolas municipais e estaduais, o que implicaria em alto
indice de empregabilidade e geragdo de riqueza. Hoje as empresas de tecnologia estdo
contratando pessoas de outros estados e paises; 3. promogdo de eventos por todo estado para
incentivar o empreendedorismo na area tecnologica; 4. melhoria da infraestrutura de tecnologia
(como fibra 6tica), com melhor qualidade e menor custo; 5. promover empresas deste setor em
missdes pelo mundo, aumentando a insercdo internacional do estado; 6. criar centros de
tecnologia e incubadoras tecnolégicas em todo estado, vinculados a universidades e empresas
(parceria triplice hélice).

Criagao de um programa de suporte e apoio as incubadoras de empresas baseado em metas e
indicadores objetivos de crescimento e expansao de empresas incubadas.

Difusdo conceitual da inovacdo como fator central de desenvolvimento social e econdmico do Rio
Grande do Sul.

Fortalecimento regional de inovacdo e empreendedorismo, interiorizando investimentos e
incentivos em todo estado do Rio Grande do Sul.

Descentralizacdo do governo. Inexistem, ou sdo poucos conhecidos no estado, érgdos ou formas
descentralizadas de apoio ao empreendedor. Existem apenas 6rgaos fiscalizadores e punidores.
Criar escritérios ou féruns regionais (fisicos ou virtuais) que aproximariam o estado do
empreendedor.

Aumento no direcionamentos dos editais das agéncia de fomento a projetos que possam gerar
valor ao estado dentro das areas de interesse de desenvolvimento.

Investimento em tecnologia de Cidade Digital para incentivar o avanco tecnolégico nos municipios.

(continua)
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Recomendacgdes apresentadas pelos especialistas em relagéo
aos fatores mais citados - Rio Grande do Sul - 2020

No médio prazo, capacitacdo dos servidores publicos e os professores para a nova economia
das startups e o fortalecimento do ecossistema da inovagao.

Criacdo de programas nas universidades e escolas para incentivar a cultura empreendedora.

Melhoraria na qualidade do ensino, de forma a fornecer a populagdo uma formagao adequada,
tanto para o exercicio da cidadania, inser¢cao no mercado de trabalho como para o
desenvolvimento de competéncias e atitudes empreendedoras. Para isso é necessario que a
"escola" seja mais sintonizada com as necessidades das novas geragdes, propiciando aos
estudantes mais capacidade de resolver problemas e apontar solu¢des, considerando o mundo
do trabalho como um contexto dinamico e multifacetado.

Capacita¢do de gestores educacionais e professores que realizem com mais efetividade a
relagdo da escola e universidade com as empresas, privilegiando a formac¢do de estudantes
com visdo empreendedora, capazes de construir sua histéria de vida.

Insercao de atividades de educa¢do empreendedora no ensino fundamental e médio. As
universidades ja tém dado conta dessa atribui¢do no ensino superior, mas ainda é necessaria a
estruturacao de uma ac¢do chancelada pela Secretaria Estadual e as Secretarias Municipais de
Educac¢do que possam inserir conhecimentos sobre empreendedorismo de forma
transdisciplinar na educagao formal para jovens e criancas. Acredito que no curto prazo nao
seria viavel introduzir uma disciplina, ndo somente pelas questdes de curricularizagdo como
também de preparo de professores, que ja tém suas demandas e limitagdes nas salas de aula.
Portanto, acdes pontuais em forma de oficinas, feiras, palestras, dentre outros recursos,
estruturados dentro de um programa macro, bem definido e replicavel, € um passo inicial
relevante para a melhoria do ambiente empreendedor no estado. Contudo, a educagdo
empreendedora deve ser entendida como desenvolvimento de competéncias, que nao
abrangem somente o empreendedorismo voltado para negocios, mas a visdo empreendedora
para o desenvolvimento de projetos de vida das criangas e jovens, possibilitando dessa forma
uma mudanga significativa no mindset dos futuros adultos e impacto muito positivo na sociedade.

Ensino massivo da logica econémica e dos negdcios em escolas e universidades.

Estimulo ao empreendedorismo na escola fundamental. Parcerias do governo com iniciativas
como Junior Achievement que demandam baixos recursos e podem causar muito impacto,
ainda que a longo prazo.

Fortalecimento e desenvolvimento do empreendedorismo nas escolas e permitindo
consequentemente que startups possam ser criadas ainda nesta fase.

Incentivo a cultura do empreendedorismo nas escolas de todo estado, utilizando um método
atualizado e adequado ao perfil do aluno do século XXI. O governo do estado deve investir em
tecnologia da inovacdo e novos métodos de ensino em todas as escolas publicas, disponibilizando
recursos necessarios, capacitacdo para os professores e integracdo com boas praticas de
empresarios. E disponibilizar recursos financeiros para as escolas publicas desenvolverem
projetos inovadores que irdo contribuir futuramente para o crescimento da economia.

Introducdo de disciplinas de empreendedorismo em todo ensino publico do estado.
Disseminar a mentalidade empreendedora em todo estado com parceiros focados no tema
(Sebrae, universidades, Sicredi, cooperativas escolares).

(continua)
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Recomendacgdes apresentadas pelos especialistas em relagéo
aos fatores mais citados - Rio Grande do Sul - 2020

Estabelecimento de mecanismos mais diversos de aproximacdo das universidades com as
empresas locais, com programas especificos para cada tipo de negécio. Promovendo
programas de triplice hélice, integrando academia/ICTs, com a iniciativa privada e o governo
estadual para identificacdo de politicas e de linhas prioritarias de a¢do para melhorar o
ecossistema de inovagdo no estado.

Desenvolvimento de um programa de longo prazo para ampliagao e sustentagdo dos parques
tecnologicos no Rio Grande do Sul, com metas estabelecidas de geracao de novos
empreendimentos.

Aumento o investimento em pesquisa e inovacao através da FAPERGS voltadas ao
empreendedorismo.

Criacdo de programas de estimulo a projetos de parcerias estratégicas entre academia e mercado.

Concepcdo de programas associados com universidades para gera¢do de novos negécios
coordenado pela FAPERGS como ja ocorreu no passado. Esses programas necessitam de
continuidade de forma que seja possivel um planejamento de atividades de longo prazo.

Estimular e promover investimento em pesquisa, ciéncia e desenvolvimento de tecnologia nas
universidades gauchas.

Fortalecimento da rede de universidades e faculdades. Varias instituicSes de ensino superior
possuem iniciativas de apoio ao empreendedorismo, como cursos na area, incubadoras,
ambientes de negécios e fomento ao startup, porém a grande maioria esta isolada e com
pouco efeito concreto. A conexdo destas iniciativas poderia potencializa-las e desencadear uma
grande corrente de apoio ao empreendedorismo de forma coesa e organizada.
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Consolidacdo e expansdo da rede de ecossistemas de inovacao do estado, em especial os
parques cientificos e tecnolégicos.

Criacdo de linhas especiais de fomento para empresas entrantes e instalados em parques
tecnolégicos.

As universidades de exceléncia do Rio Grande do Sul desenvolvem a ciéncia e tecnologia
disponivel nas universidades, entretanto os empreendedores ndo possuem recursos
financeiros adequados a esse acesso. Assim, criacdo de linhas de apoio financeiro ndo
reembolsavel para transferéncia de tecnologia da universidade para a empresa nascente ou de
micro e pequeno porte poderia ser um grande passo para o empreendedorismo.

Fortalecimento do sistema de garantias do estado facilitando acesso ao crédito.

Proposicao de politicas que incentivem o investimento de capital privado em pesquisa
académica e novos empreendimentos.

Busca, pelo estado, de financiamento internacional de longo prazo (Banco Mundial ou outro)
para repasse para projetos de empreendedores com apoio das universidades do Rio Grande
do Sul. Recursos repassados por meio de projetos com prestacdo de contas.

Fonte: GEM Rio Grande do Sul 2020

7.5.2. Recomendacdes da Populagao do
Rio Grande do Sul para as Politicas Publicas

Na pesquisa da populacao adulta do Rio Grande
do Sul, em 2020, também se solicitou que su-
gerissem a¢8es que estimulariam os gauchos,
bem como a¢Bes que incentivariam mulheres
e pessoas com mais de 55 anos, para em-
preenderem.

Sao mostrados na tabela 7.31, para as diferen-
tes acdes, os resultados em percentagens. Foi
indicada com maior percentual (38,9%) a pro-
posta de se oferecer maior facilidade de acesso
ao crédito (nivel similar ao dos 39,3% do Brasil).

Em seguida, com 18,5%, sugeriram maior difu-
sao de cursos de empreendedorismo (similar
aos 21,3% do Brasil), maior rapidez para abrir
uma empresa (3° lugar, com 17,5% frente aos
12,2% do Brasil). Em 42 posi¢do, estdo os me-
nores custos para contratacdo de mao de obra,
com 13,2% (similar aos 13,4% do Brasil).
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Tabela 7.31

Opinido sobre as a¢gdes mais importantes para estimular as pessoas a se tornarem
empreendedoras: percentual da populagdo® - Rio Grande do Sul - 2020

Maior facilidade de acesso ao crédito 38,9
Maior difusdo de cursos de empreendedorismo 18,5
Maior rapidez para abrir uma empresa 17,5
Menores custos para contratar mado de obra 13,2
Maior oferta de servigos tecnolégicos 3,9
Outras 3,2
Ndo sabe 49
Total 100,0

Fonte: GEM Rio Grande do Sul 2020
1 Percentual da populagdo de 18 a 64 anos.

Para estimular as mulheres a se tornarem
empreendedoras (tabela 7.32), destacou-se
como a agdo mais importante a oferta de cur-
sos especificamente para elas (45,5%, préximos

aos 45,7% do Brasil). Em seguida, veio a orga-
nizacao de grupos de mulheres (35,6%, proxi-
mos aos 33% do Brasil).

Tabela 7.32 Opinido sobre as a¢gdes mais importantes para estimular as mulheres a se tornarem
° empreendedoras: percentual da populagdo® - Rio Grande do Sul - 2020

Por meio de cursos voltados especificamente para mulheres 45,5
Por meio da organizacdo de grupos de mulheres 35,6
Por meio de palestras especificas para mulheres 13,6
Outra forma 2,7
Nao sabe 2,7
Total 100,0

Fonte: GEM Rio Grande do Sul 2020
1 Percentual da populacao de 18 a 64 anos.

Ante a indagacdo sobre as acdes mais impor-
tantes para estimular as pessoas com mais
de 55 anos a se tornarem empreendedoras,
foram apurados cursos especificos para esta
faixa etaria (43,7%) e grupos organizados com

pessoas dessa faixa de idade (29,2%). Esses
resultados seguem o padrdo das a¢fes indica-
das para incentivar as mulheres e se asseme-
lham aos percentuais observados no Brasil.

Tabela 7.33 Opinido sobre as agdes mais importantes para estimular as pessoas com mais de 55 anos
: a se tornarem empreendedoras: percentual da populagdo’ - Rio Grande do Sul - 2020

Por meio de cursos voltados especificamente para esta faixa etaria 43,7
Por meio de organizacdo de grupos de pessoas dessa faixa etaria 29,2
Por meio de palestras especificas para pessoas desta faixa etaria 20,0
Outra forma 2,9
Nao sabe 4,3
Total 100,0

Fonte: GEM Rio Grande do Sul 2020
1 Percentual da populacdo de 18 a 64 anos.
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Consideracoes Finais

Esta Ultima parte do documento objetiva reto-
mar e apontar os principais achados da pesqui-
sa GEM Rio Grande do Sul 2020, assim como
fazer indica¢gbes para estudos futuros que se
aprofundem em topicos especiais. Esta estru-
turado da seguinte forma: na primeira secdo é
apresentada uma sintese dos principais acha-
dos da pesquisa, dispostos nos capitulos 1 ao
7. A segunda secdo elenca as principais forgas,
fragilidades e ameacas ao empreendedorismo
no estado do Rio Grande do Sul. E, por fim, na
terceira, algumas sugestBes para o fortaleci-
mento do empreendedorismo gaucho, como
vistas a avancos de politicas publicas e acdes
da sociedade civil organizada.

O Rio Grande do Sul participou das edicdes
da pesquisa GEM de 2016, 2018 e nesta
(2020). O Instituto Brasileiro da Qualidade e
Produtividade (IBQP) foi o0 6rgdo responsavel
pela coordenacdo e execucdo dos estudos, e
o Servigo Brasileiro de Apoio as Micro e Pe-
guenas Empresas do Estado do Rio Grande
do Sul (Sebrae RS) atuou como parceiro e fi-
nanciador do projeto. A realizagao do relat6-
rio em 2020 contou também com a parceria
técnica e institucional da Associacdo Nacional
de Estudos de Empreendedorismo e Gestdo
de Pequenas Empresas (Anegepe).

Principais Achados da Pesquisa

Dando inicio aos destaques da pesquisa GEM
Rio Grande do Sul 2020, nota-se que o capitulo
1, que trata das taxas gerais de empreendedo-
rismo, revela que a taxa de empreendedorismo
inicial (TEA = 22,1%) saltou 7,2 pontos percentu-
aisem relacdo a de 2018 (14,9%), sendo a maior
de toda a série histérica, desde 2016, quando
foi de 12,4%. A TEA de 2020 representa uma es-
timativa de 1.657.058 individuos da populacao
adulta (de 18 a 64 anos de idade) engajados na

Em se tratando da importancia da tematica do
empreendedorismo, estudos dos mais diver-
sos, tanto da natureza de abordagem (quan-
titativa ou qualitativa) quanto do objeto de es-
tudo (paises com renda alta, média ou baixa),
deixam claro o impacto positivo que um ecos-
sistema empreendedor pujante pode trazer a
uma regido ou pais (Acs e Amoros, 2008; Roundy
e Fayard, 2019; Stam e Ven, Van de, 2019)*".

Nesse sentido, a participacdao do Rio Grande
do Sul no GEM possibilita a toda sociedade
galucha acesso aos indicadores do maior e
mais extenso estudo sobre empreendedoris-
mo do mundo, cuja caracteristica singular é
a condicdo de capturar informacdes que vao
além da economia formal, incluindo as ativida-
des econbmicas regulamentadas e as nao re-
gulamentadas pelos mecanismos formais go-
vernamentais. Além disso, o GEM tem, como
objeto de pesquisa (unidade de pesquisa), 0s
individuos, e ndo a empresa (firma). Em ter-
mos de representatividade, a pesquisa GEM
Rio Grande do Sul 2020 traz informac8es de
46 economias (além das do préprio estado) de
variados tamanhos populacionais, niveis de
renda per capita e estagios de desenvolvimento.
Elas, em conjunto, representam 45% da popula-
¢do mundial e responderam por cerca de 68%
do PIB mundial®.

conducdo de algum empreendimento com me-
nos de 42 meses de idade. A TEA do Rio Grande
do Sul ocupou a 9 posi¢cdo ha compara¢do com
as 44 economias participantes da pesquisa com
a populagao adulta do GEM em 2020. Dentre as
dez economias com as mais altas TEA (de 49,6%
a 21,9%), sete delas estdo na regido da América
Latina e Caribe (Panama, Colombia, Guatemala,
Chile, Brasil, Rio Grande do Sul e Uruguai) e trés
na Africa (Angola, Togo e Burkina Faso).

37 ACS, Z.).; AMOROS, J. E. Entrepreneurship and competitiveness dynamics in Latin America. Small Business
Economics, p. 305-322, 2008. ROUNDY, P. T.; FAYARD, D. Dynamic Capabilities and Entrepreneurial Ecosystems: The
Micro-Foundations of Regional Entrepreneurship. Journal of Entrepreneurship, v. 28, n. 1, p. 94-120, 2019. STAM, E.;
VEN, A. VAN DE. Entrepreneurial ecosystem elements. Small Business Economics, 2019.

38 populacdo (2019): https://data.worldbank.org/indicator/SP.POP.TOTL
PIB (2019): https://data.worldbank.org/indicator/NY.GDP.MKTP.CD



Abrindo a TEA em seus subcomponentes, ou
seja, as taxas de empreendedores nascentes
(NEA) e novos (NBO), os dados do GEM Rio
Grande do Sul 2020 revelam que, diferente-
mente do ocorrido em 2018, as taxas de nas-
centes (NEA) e novos (NBO) se aproximaram
em 2020, devido ao aumento de 6,4 pontos
percentuais da NEA (de 3,2% para 9,6%) entre
2018 e 2020. J& a taxa NBO obteve um aumen-
to de 0,9 pontos percentuais (de 11,8% para
12,7%), resultando, portanto, na diminui¢do de
uma diferenca que em 2018 era de 8,6 pontos
percentuais para uma diferenca de apenas 3,1
pontos percentuais em 2020. ANEA de 9,6% em
2020 foi a mais alta de toda série historica.

Observando-se a taxa de empreendedores es-
tabelecidos (EBO), os dados do Rio Grande do
Sul revelam que em 2020 a EBO (14,8%) so-
freu uma reducdo e foi menor que a de 2018
(16,7%). O estado ocupou a 3? posi¢do dentre
as 44 economias, inclusive a frente do Brasil
(8,7%, 142 posicao).

Computando-se, a partir das taxas NEA, NBO e
EBO, chega-se a taxa total de empreendedoris-
mo gaucho (TTE), que nesta edi¢do 2020 foi de
36,5%, sendo a 4% maior dentre todas as 44 eco-
nomias participantes. O Brasil (31,6%) ocupou
a 82 posicao. Essa informag¢dao mostra que com-
parativamente ao Brasil, os negbcios estabe-
lecidos levados a cabo pelos empreendedores
gauchos sofreram um impacto relativamente
menor do que os brasileiros, considerando-se
os efeitos da pandemia.

Nesse sentido, o capitulo 1T mostra a estimativa
que 51,6% da populacdo do estado gaucho co-
nhecia ao menos uma pessoa que comegou um
novo negédcio devido a pandemia. Para o Brasil,
essa taxa foi de 52,1%. No conjunto das 44 eco-
nomias consideradas, o Rio Grande do Sul ficou
em 10° lugar e o Brasil, em 9°, quanto a essa
taxa. Pode-se deduzir que grande parte desses
novos negdcios surgiu por necessidade. Justa-
mente, 61,9% da populacdo galcha e 63,2% da
brasileira tiveram muita ou pouca diminui¢do
de renda familiar devido a pandemia em 2020,
0 que gerou uma grande pressdo para a abertu-
ra de muitos negécios por necessidade. Houve
também o surgimento de novas oportunidades
para empreendedores devido a pandemia. Dos
empreendedores iniciais (TEA) gauchos, 56,9%
tiveram essas oportunidades; e 58,3% dos bra-
sileiros também, o que pds as duas economias
respectivamente nos 8° e 7° lugares internacio-
nais. Ademais, 39,7% dos gauchos (e 35,1% dos

161

brasileiros) pretendem criar um novo negocio
nos préximos trés anos devido a pandemia -
39° e 41° lugares internacionais para as duas
economias respectivamente. Contudo, 38%
dos gauchos (14° lugar) e 39,5% dos brasileiros
(13° lugar) descontinuaram um negécio princi-
palmente devido a pandemia. Cabe esclarecer
gue a taxa de descontinuidade dos negocios no
estado foi de 7,5% abaixo da brasileira, que foi
de 9,4%. O estado do Rio Grande do Sul, relati-
vamente as outras economias, ficou como a 10?
posicdo em descontinuidade dos negédcios.

Finalizando esse tdpico, das taxas gerais, temos
a taxa de potencial empreendedores, uma proxy
para a intencdo empreendedora. Em 2020,
pode-se considerar um fator com consideravel
impacto positivo nos anos vindouros: a esta-
tistica de que 46,7% (Brasil = 52,7%) dos indi-
viduos adultos ndo empreendedores podem
ser considerados potenciais empreendedores,
pois reportaram a intencao de abrirem um novo
negocio nos proximos trés anos. Estimando-se
quanto isso significa na populagdo gaucha, re-
presenta um salto de 943 mil pessoas, pois em
2018 tinha-se em torno de 1,3 milhdo, e agora
em 2020 sdo cerca de 2,2 milhGes. Um expres-
sivo salto de 21,7 pontos percentuais, saindo de
25%, em 2018, para 46,7%, em 2020.

O capitulo 2 examina as motivacdes empre-
endedoras, em duas abordagens, uma mais
recente, em que a populacdo é questionada
acerca de quatro motiva¢des (apresentadas a
seguir), podendo sinalizar mais de uma entre
elas; e outra mais tradicional do GEM, que inda-
ga entre o empreender por necessidade ou por
oportunidade.

Em 2020, os resultados mostraram como prin-
cipal motivacao para se empreender “ganhar a
vida porque os empregos sdo escassos”, sendo
maior entre os empreendedores novos (75,3%)
e menor para os empreendedores nascentes
(70,4%). Como segundo motivador mais rele-
vante entre os gauchos destaca-se “para fazer
diferenca no mundo”, sendo o menor percen-
tual de 66,8% entre os empreendedores novos
e 0 maior percentual para os empreendedo-
res nascentes (77,6%); a seguir, para o motivo
“construir grande riqueza ou renda muito alta”,
atinge-se o nivel de 55% dos empreendedores
iniciais (57,3% dos nascentes e 53,4% dos no-
vos). Por ultimo, tem-se a motivagao “para con-
tinuar uma tradicdo familiar”, que apresentou
0s menores percentuais, em torno de 30% nas
trés categorias.
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Quanto a empreender por oportunidade ou
por necessidade, os resultados do Rio Grande
do Sul contrastam com os resultados do Bra-
sil, visto que, entre os gauchos, preponderou
a motivacdo por oportunidade: 56,5% entre os
empreendedores nascentes e 59,2% entre os
empreendedores novos. Para o estado do Rio
Grande do Sul, a cada 100 empreendedores
nascentes que empreenderam por necessida-
de, foram 150 que iniciaram os negocios por
oportunidade; entre os empreendedores no-
vos foram 160 empreendedores impulsionados
por oportunidade para cada 100 motivados por
necessidade.

Analisando-se as atividades dos empreendedo-
res iniciais diferenciando os empreendedores
pelas motivacdes por oportunidade e por ne-
cessidade, encontrou-se uma gama maior de
atividades daqueles impulsionados por oportu-
nidade - 16 atividades concentram pouco mais
de 50% dos empreendimentos - contra 10 ati-
vidades dos empreendedores por necessidade.
Outra diferenciacdo é a presenca de atividades
mais especializadas entre os empreendimentos
iniciais por oportunidade (totalizando 13,4%):
atividades juridicas; de contabilidade, consulto-
ria e auditoria contabil e tributaria; servicos de
arquitetura; design e decoracdo de interiores;
e servicos especializados para construcdo. Des-
tas atividades, somente os servi¢os especializa-
dos para construcdo aparecem nos dois grupos
com percentuais similares.

Variavel

Sexo Homens (10,4%).
De 18 a 24 anos (11,1%) e
. de 25 a 34 anos (12,5%).
Faixa
etaria

Fundamental completo (12,4%).

Escolaridade

Mais de 1 até 2 salarios

Renda minimos (11,8%).

familiar

Relativamente a 2018 houve aumento em todas as faixas etarias,
com variagbes de 119% (35 a 44 anos) a 718% (55 a 64 anos).

Relativamente a 2018 houve aumento expressivo em todas as categorias,
com variac6es de 162% (Médio completo) a 285% (Fundamental completo).

Relativamente a 2018 houve aumento expressivo em todas as categorias, com
variaces de 83% (até 1 salario minimo) a 422% (mais de 6 salarios minimos).

Nos dois grupos constaram servicos de catering,
bufé e outros servicos de comida; cabeleireiro e
outras atividades de tratamento de beleza; ma-
nutencado e reparacdo de veiculos, porém com
tendéncia de percentuais mais elevados entre
os empreendedores iniciais por necessidade.
Relativamente as atividades de comércio vare-
jista, a Unica que apareceu nos dois grupos foi
a de artigos de vestuario e acessoérios. Porém,
no grupo de empreendedores por oportunida-
de apareceram outras atividades de comércio
como: varejo de cosméticos, perfumes e produ-
tos de higiene pessoal, outros produtos novos
e produtos de padaria, laticinios, doces e balas
e semelhantes. Nos dois grupos observou-se o
cultivo de plantas de lavoura temporaria, com
mais frequéncia entre os empreendedores por
necessidade. Somente entre os empreendedo-
res iniciais por necessidade, foram registradas
as atividades: servicos de transporte rodoviario
de taxi, obras de acabamento, servicos domés-
ticos e confec¢do de pecas do vestuario.

O capitulo 3 apresenta as principais taxas de
empreendedorismo para estratos especificos
das principais variaveis socioecondémicas da
populagdo geral: sexo, idade, escolaridade e
renda familiar.

Enfocando-se o estagio nascente (NEA) segun-
do as variaveis socioecondmicas dos empre-
endedores do Rio Grande do Sul em 2020, as
maiores e menores intensidades ocorreram:

Intensidade

Mulheres (8,9%).

De 45 a 54 anos (7,4%) e de
55 a 64 anos (6,6%).

Fundamental incompleto (7,5%) e
Superior completo ou maior (8,7%).

Mais de 2 até 3 salarios
minimos (8,5%).
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Examinando-se o estdgio novo (NBO) segundo os estratos das varidveis socioeconémicas dos
empreendedores do Rio Grande do Sul em 2020, as maiores e menores intensidades ocorreram:

Intensidade

Variavel
S Homens (14,7%). Mulheres (10,7%).
€xo Decréscimo de -7% em relagdo a 2018.
Faixa De 25 a 34 anos (19,1%). De 55 a 64 anos (5,5%).
etaria Aumento de 30% em rela¢do a 2018. Decréscimo de -8% em relagdo a 2018.
Escolaridad Superior completo ou maior (14,3%). Fundamental incompleto (11,2%).
scolaridade Aumento de 15% em relacdo a 2018. Aumento de 8% em relagdo a 2018.
Renda Mais de 6 salarios minimos (18%). Até 1 salario minimo (9,3%).
familiar Aumento de 38% em rela¢do a 2018.

Examinando-se as taxas no estagio estabelecido (EBO) segundo os estratos das variaveis
socioecondmicas dos empreendedores do Rio Grande do Sul em 2020, observaram-se que as maiores
e as menores intensidades ocorreram:

Intensidade

Homens (19,8%). Mulheres (9,9%).

Variavel

Sexo Relativamente a 2018 houve decréscimo em ambos 0s sexos,
com variag8es de -2,4% (homens) e -25,1% (mulheres).

Faixa De 55 a 64 anos (26%). De 18 a 24 anos (3,6%).

etaria Aumento de 48% em relagdo a 2018. Decréscimo de -19% em rela¢do a 2018.
Fundamental incompleto (17,2%) e Fundamental completo (12,8%).
Superior completo ou maior (16,9%). Decréscimo de -29% em rela¢do a 2018.

Escolaridade Decréscimo de -18% e aumento de 13%,

respectivamente, em relagdo a 2018.

Mais de 6 salarios minimos (24,4%). Até 1 salario minimo (8,8%).

Renda

familiar Relativamente a 2018 houve decréscimo em todas as categorias, com varia¢des de

-4% (mais de 2 até 3 salarios minimos) a -31% (mais de 1 até 2 saldrios minimos).

Focando apenas na parcela da populacdo classificada como de “empreendedores” pela pesquisa
GEM em 2020, os retratos dos empreendedores gauchos, por estagio dos negocios, segundo as
caracteristicas socioecondmicas, foram os seguintes: 1. os empreendedores nascentes eram na maioria
homens, concentrados nas faixas etarias entre 25 e 44 anos, predominando os de escolaridade de
ensino médio completo ou superior completo, e maior participacao das faixas de renda familiar de 1
até 2 salarios minimos ou de 3 até 6 salarios minimos; 2. o retrato dos empreendedores novos repete o
dos empreendedores nascentes, com excecao das faixas de rendas, em que preponderavam as faixas
acima de 3 salarios minimos; e 3. o retrato dos empreendedores estabelecidos acentua em muito a
preponderancia masculing, as faixas etarias mais velhas (acima de 45 anos), com nivel de escolaridade
médio completo ou com formacdo superior e com predominancia das maiores faixas de renda (a
partir de 3 salarios minimos).

Por fim, olhando-se as taxas de empreendedorismoinicial (TEA) e estabelecido (EBO) comparativamente
as demais economias participantes do GEM 2020, tém-se os seguintes destaques do Rio Grande do Sul:
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Variavel

TEA

Sexo Brasil (1,2), ocupando a 192 posicao.
) Maior intensidade na faixa de 25 a

Faixa . .

otéria 34 anos (31,4%), a frente do Brasil

(28,2%), ocupando a 6% posic¢do.

Igual intensidade na categoria
pos-secundario (23,4%) a do Brasil
(23%), ocupando a 82 posicdo.

Escolaridade

Menor intensidade na categoria
33% maior (24%) a do Brasil
(29,6%), ocupando a 112 posicao.

Renda
familiar

Maior desequilibrio (razdo = 1,3) que

Menor desequilibrio (razdo = 2) que
Brasil (2,2), ocupando a 252 posicdo.

Maior intensidade na faixa de 55 a 64
anos (26%), a frente do Brasil (15,6%),
ocupando a 1?2 posi¢ao.

Maior intensidade na categoria
pés-secundario (17,2%) a do Brasil
(8,3%), ocupando a 12 posicdo.

Maior intensidade na categoria
33% maior (20%) a do Brasil
(11,7%), ocupando a 2?2 posicao.

O capitulo 4 tratou de varias caracteristicas dos
empreendimentos gauchos, a comecar pela
formalizacdo desses negdécios. O percentual
dos empreendedores formalizados no estado
do Rio Grande do Sul tem aumentado a cada
ano (2016 = 26%, 2018 = 31% e 2020 = 50,4%).
Dentre as principais razdes para possuir um
CNPJ, foi identificada a justificativa de “estar re-
gularizado”. Com relagdo as razdes para a “nao”
obtenc¢ao do CNPJ, entre os novos, um dos mo-
tivos que mais se destacaram foi a ndo exigén-
cia do CNPJ para exercer a atividade.

O empreendedorismo do Rio Grande do Sul
(assim como o do Brasil), em 2020, esteve for-
temente concentrado no mercado nacional, em
todos os niveis. Nenhum dos percentuais rela-
tivos a procedéncia de clientes “de fora do pais”
passou de 3,6% no Rio Grande do Sul e 3,8%
no Brasil - que sdo os maiores valores e ocor-
reram para os empreendedores estabelecidos.
Isso denota um baixissimo nivel de internacio-
nalizacdo dos empreendimentos brasileiros,
em todos os estagios.

O fato de o Rio Grande do Sul fazer fronteira
com a Argentina e Uruguai e ser préximo ao Pa-
raguai (considerando ainda o acordo comercial
do Mercosul) ndo impulsionou a internacionali-
zagao das empresas do estado. E esta baixa in-
ternacionalizacao tende a continuar, haja vista
que 99,5% dos empreendedores nascentes do
Rio Grande do Sul possuem clientes em nivel
local. Um alto nivel de localidade nos negocios
do Rio Grande do Sul também pode ser obser-
vado quando se analisam os clientes em outras
cidades/estados e outros paises. Neste quesito,

o empreendedor do estado apresenta o menor
percentual de todas as 44 economias, 7,5%;
enquanto no Brasil é de 29,5% e as diferencas
sdo maiores em todos os outros paises de ren-
da média (Coldbmbia, 66,4%, Guatemala, 44,4%,
Russia, 58,9%, Ird, 59,6%, Cazaquistdo, 33,9%, e
Indonésia, 39,1%). Esse tipo de tendéncia ocor-
re em todos os estagios do empreendedorismo
no estado.

Com relacdo a expectativa elevada de geragao
de postos de trabalho®®, o estado do Rio Grande
do Sul estd na 20? posicdo entre os empreende-
dores iniciais e na 122 entre os empreendedores
estabelecidos, dentre as 44 economias partici-
pantes da pesquisa em 2020. Depreende-se dai
que o empreendedor nascente nutre em rela-
¢do ao seu empreendimento uma esperanca
concreta de crescimento, ao menos no que tange
a geracdo de emprego.

No que se refere a formaliza¢do e ao fatura-
mento, o fato de os empreendimentos terem
CNPJ (serem formais) parece ter uma relagao
com o nivel de faturamento deles. O fatura-
mento superior a R$ 24 mil anuais esta ligado a
percentuais mais elevados de registro no CNPJ
do que a percentuais de auséncia desse regis-
tro, entre os empreendedores nascentes. Entre
os empreendedores novos, na faixa de fatura-
mento superior a R$ 36 mil por ano, os nego-
cios formalizados tiveram maior frequéncia de
faturamentos mais altos. Isso pode indicar que
quanto maior o faturamento, maior propensao
a formalizacdo do empreendimento. Isso tam-
bém pode ser observado com faturamentos mais
altos no caso de empreendedores estabelecidos.

3% 0 empreendedor entrevistado afirmou que em cinco anos tera 10 ou mais empregados e tera um crescimento de
pelo menos 50% no nimero de empregos gerados, em relacdo ao atual.



Com relagdo as caracteristicas da inovacao, da-
queles que informaram que seu produto/servi-
CO Ou processo seria inovador para o mundo,
0s percentuais ndo ultrapassam os 3%, sendo
0 maior as inovacBes de processo dos empre-
endimentos estabelecidos de 2,9%. Entre 65%
e 94% dos empreendimentos de qualquer es-
tagio, os produtos/servicos ou processos nao
eram novos em quaisquer das abrangéncias
consideradas: local, nacional ou mundial. Isso
coloca o Rio Grande do Sul entre as economias
com menor taxa de empreendedores iniciais com
negocios de impacto em ambito internacional.

O capitulo 5 abordou o tema dos investidores
informais, levantando dados sobre os adultos
de 18 a 64 anos que, nos ultimos trés anos,
apoiaram financeiramente algum novo negé-
cio iniciado por outra pessoa (familiar, amigo,
conhecido ou estranho). As estatisticas do Rio
Grande do Sul revelaram que houve um cresci-
mento expressivo da taxa, saltando de 0,9% em
2016, para 1,9% em 2018 e para 7,3% em 2020.
Crescimento este que posicionou o estado na
7?2 colocagdo dentre as 44 economias. Obteve
taxa superior a do Brasil (6,6%).

Isso significa pouco mais de 546 mil investido-
res informais do Rio Grande do Sul em 2020,
sendo que a metade deles investiu menos de
R$ 5 mil (mediana), e o valor médio de investi-
mento foi de R$ 21,4 mil (cerca de US$ 3,9 mil),
0 que revela o viés provocado por valores mui-
to variados e extremos (até R$ 500 mil) na mé-
dia obtida. Esse valor colocou o estado na 332
posicdo do ranking das médias de investimento
das 44 economias consideradas.

Investigando o relacionamento dos investido-
res com os empreendedores beneficiados com
o investimento, verificou-se a predominancia
dos familiares. Destes, 51,7% dos investimentos
foram destinados a empreendimentos de fami-
liares préximos (cdnjuge, irmaos, filhos, pais e
netos) e 8,3% para algum outro tipo de parente.
Aproximadamente um terco dos investimentos
(32,6%) foi para amigos ou vizinhos.

O levantamento das caracteristicas socioeco-
ndmicas desses investidores informais galichos
revela que sdo mais frequentemente homens,
jovens de 18 a 24 anos, com escolaridade nas
categorias “ensino médio completo” ou “supe-
rior completo ou maior” e na faixa de renda fa-
miliar superior a “mais de 6 saldrios minimos".

O capitulo 6 trata dos fundamentos sociais e
culturais do empreendedorismo, ou seja, dos
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sentimentos, aspiracdes, percepc¢des e atitu-
des resultantes das relagdes e sonhos, entre
outros aspectos. Com 76,4%, o Rio Grande do
Sul esta em 4° lugar internacional (e o Brasil em
5°, com 74,2%) em frequéncia de pessoas que
informaram conhecer alguém que iniciou um
negocio nos Ultimos dois anos. O estado tam-
bém registrou 41,2% (33° lugar) de pessoas que
afirmaram ser facil empreender, enquanto o
Brasil obteve 41,4% (32° lugar). As duas econo-
mias estdo, portanto, no fim do ranking das 44
economias consideradas, o que é preocupante
e converge com o 124° lugar que o Brasil ocu-
pa no ranking de 190 paises no relatério Doing
Business 2020, apesar dos avan¢os havidos no
pais, como por exemplo os beneficios e facili-
dades para o empreendedor proporcionados a
partir da lei do MEI.

O estado do Rio Grande do Sul ficou com o 2°
lugar (57,8%) na regido América Latina e Caribe
quanto a parcela de sua populacdo que perce-
be uma boa oportunidade para empreender
em até seis meses. O Brasil tem o percentual
de 57,3%. O Rio Grande do Sul (43,6%) obteve
o0 3° lugar também na mesma regidao quanto a
perceber boas oportunidades, mas nao come-
¢ar um negdcio por medo de fracasso. O Brasil
tem o percentual de 43,4%. Tal medo impede
a criacdo de mais negocios e inibe o desenvol-
vimento socioecondmico. Contudo, o estado
gaucho esta em 11° lugar (69,2%) do ranking
internacional dos maiores percentuais de pes-
soas que afirmam ter os conhecimentos, habi-
lidades e experiéncias necessarios para come-
garem um novo negocio e proximo a condi¢do
do Brasil (67,8% e 13° lugar). Em 2018, 27,6%
da populacdo do estado possuia o sonho de
ter o negdcio proprio, percentual que mudou
para 54,5% em 2020 - acima do sonho de fazer
carreira em uma empresa (40,3%). Esse é um
dado animador.

O capitulo 7 enfoca as condi¢des para empreen-
der no estado do Rio Grande do Sul, por meio
da pesquisa NES (National Expert Survey), e na
qual foram consultados 39 especialistas de va-
riadas areas, formac8es e experiéncias ligadas
ao empreendedorismo. A parte objetiva desta
pesquisa NES é expressa quantitativamente e
compde o Indice do Contexto Nacional de Em-
preendedorismo (NECI - National Entrepreneur-
ship Context Index), segundo uma escala que vai
de 0 a 10. O resultado do estado do Rio Grande
do Sul neste indice foi de 4,7, colocando-o na
19? posicao entre as 46 economias participan-
tes da pesquisa NES, superando o Brasil, que
obteve a média 4,2 e ficou na 332 posicdo.
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Analisando-se os fatores enfocados no NECI,
entre os que obtiveram as melhores avaliacbes
na pesquisa objetiva, despontam o acesso a
infraestrutura fisica (nota 6,8) e a dindmica do
mercado interno (nota 6,5). Apesar de ter re-
cebido a melhor nota, comparativamente com
as outras economias, 0 acesso a infraestrutura
fisica se classificou como 21° entre as 46 econo-
mias, destacando-se o0 acesso que as empresas
novas ou em crescimento tém em até um més
aos servicos basicos (gas, agua, eletricidade e
esgoto), e a grande oferta de aluguel de espa-
cos de escritdério para empresas novas e em
crescimento. A dinamica do mercado interno,
mesmo levando em conta a pandemia da Co-
vid-19 em 2020, foi percebido como importante
estimulador das iniciativas empreendedoras,
e situou o estado do Rio Grande do Sul na 72
posicdo entre as 46 economias participantes,
a despeito do subfator barreiras, custos, con-
corréncia e legislacdo no mercado interno, que
recebeu nota menor.

Na avaliacdo subjetiva, o fator pesquisa e desen-
volvimento posicionou-se como o 1° em termos
de favorabilidade, pois foi ressaltado por apro-
ximadamente 46% dos especialistas que referi-
ram quase unanimemente o grau de desenvol-
vimento atingido pelo ecossistema de inovacdo
do Rio Grande do Sul, com capilaridade até no
interior do estado. No entanto, na avaliagao ob-
jetiva, este fator recebeu pontuagdo média de
4,2, ou seja, ndo foi considerado tdo positiva-
mente quanto na parte qualitativa da pesquisa.
O fator programa governamentais destacou-se
em 2°lugar, com 37,1% das mencdes favoraveis
dos especialistas, porém aproximadamente um
quinto dos especialistas fizeram ressalvas a este
fator, indicando-o como o 5° mais limitante. Na
parte objetiva, destacaram neste fator os par-
ques tecnolégicos e incubadoras de negocios,
que proporcionam apoio efetivo a empresas
novas e em crescimento. Como maiores ressal-
vas, indicaram-se as dificuldades dos negocios
Novos ou em crescimento de encontrarem aju-
da de programas governamentais ou de obte-
rem ampla variedade de assisténcia do governo
através de uma Unica agéncia. Outro fator, que

também foi classificado como o 2° mais favora-
vel (37,1% dos especialistas), foi a educag¢do e a
capacitacao formais no ensino superior, tanto
em termos da incorporacdo quanto da qualida-
de, relevancia e profundidade da abordagem
voltada a criacdo ou ao gerenciamento de no-
vos negoécios. No entanto, este fator esta bem
longe de ser percebido unanimemente, dado
que foi considerado como o 3° mais limitante
por quase 30% dos especialistas.

Entre as condi¢des que receberam as pontua-
¢des mais baixas, destacou-se o subfator buro-
cracia e impostos, com a menor média (2,7), que
colocou o estado do Rio Grande do Sul em 40°
lugar entre os 46 paises participantes. Os espe-
cialistas apontaram que a burocracia é excessi-
va em todos os niveis de governo, exigindo-se
previamente a operacdo da empresa diversos
registros e licengas e que muitos processos ndo
sdo digitais, o que desestimula o empreende-
dorismo formal. A mentalidade dos 6rgdos dos
governos é processual, caracterizando-se pela
lentidao e falta de compromisso com o resulta-
do e com a prestacao de servicos. Comentaram
muito sobre os impostos elevados e a comple-
xidade tributdria, que impedem a criacdo e a
continuidade dos negécios ao longo dos anos.

Na avaliacao objetiva, acompanhando o Brasil,
outro destaque desfavoravel foi o fator ensinos
fundamental e médio, mais mal avaliado do que
0 ensino superior, obtendo a média de 3 pon-
tos. Os especialistas enfatizaram que, além das
deficiéncias nos ensinos fundamental e médio,
falta difundir bons projetos de educacdo em-
preendedora no ensino basico (fundamental
e médio), para o desenvolvimento de compe-
téncias empreendedoras. Apontaram que o0s
professores de ensino primario e secundario
precisam ser capacitados para o ensino de em-
preendedorismo e que as metodologias e técni-
cas precisam ser atualizadas e adequadas para
este tipo de ensino. Segundo os especialistas, o
estado do Rio Grande do Sul teria que fomentar
uma cultura favoravel a criatividade, a inovacdo
e ao empreendedorismo em todas as areas e
niveis do ensino.
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Forcas, Fragilidades e Ameacas ao
Empreendedorismo no Rio Grande do Sul

Examinam-se nesta sec¢do os principais elemen-
tos relacionados as forcas, fragilidades e ame-
acas, de destaque do empreendedorismo no
estado do Rio Grande do Sul. Relativamente as
forcas e fragilidades, elas se fundamentam nas
informac@es e resultados dos capitulos ja apre-
sentados, cujos principais aspectos ja foram
retomados nesta conclusdo. Ao final de cada

Forcas

item indica-se entre parénteses “( )" o capitulo
do qual se extraiu a assertiva. Com respeito a
analise das ameacas, ela se origina na visao dos
analistas desse estudo, que para isto se fun-
damentam tanto nos resultados dos dados do
GEM Rio Grande do Sul 2020, quanto em rela-
torios e outras informacdes de fontes externas,
que ndo a pesquisa GEM.

O Crescimento da taxa de empreendedores iniciais (TEA) de 14,9%, em 2018, para 22,1%, em
2020, estimando-se 1,7 milhdo de empreendedores iniciais em 2020 (Capitulo 1);

O Crescimento da taxa total de empreendedorismo (TTE) de 31,6%, em 2018, para 36,5%,
em 2020, estimando-se 2,7 milhdes de empreendedores em 2020. Foi superior a do Brasil

(31,6%) (Capitulo 1);

O Crescimento expressivo da taxa de empreendedorismo nascente (NEA) de 3,2%, em 2018,
para 9,6%, em 2020, estimando-se 722 mil empreendedores nascentes (Capitulo 1);

O Maior resiliéncia e preservacao dos empreendimentos estabelecidos na pandemia,
relativamente ao Brasil. A taxa de empreendedorismo estabelecido (EBO) foi de 14,8% (3?
maior entre as 44 economias) e a do Brasil de 8,7% (Capitulo 1);

O Crescimento expressivo da taxa de empreendedorismo potencial de 25%, em 2018, para
46,7%, em 2020, estimando-se 2,2 milhdes de pessoas (Capitulo 1);

O Prevaléncia do empreendedorismo por oportunidade, com razdes de 1,5 empreendedores
nascentes (NEA) e 1,6 empreendedores novos (NBO) motivados por oportunidade para cada

1 por necessidade (Capitulo 2);

O Alto percentual de empreendedores iniciais (72,1%) cuja motivacdo é “fazer a diferenca no

mundo” (Capitulo 2);

O Comparativamente as demais economias, a taxa de empreendedorismo inicial (TEA) na faixa
etaria de 25 a 34 anos (31,4%) ocupa a 67 posicdo geral, a frente do Brasil (28,2%) (Capitulo 3);

O Comparativamente as demais economias, a taxa de empreendedorismo estabelecido (EBO)
na faixa etaria de 55 a 64 anos (26%) ocupa a 12 posicdo geral, a frente do Brasil (15,6%)

(Capitulo 3);

O Comparativamente as demais economias, a taxa de empreendedorismo estabelecido (EBO)
na categoria de ensino pos-secundario (17,2%) ocupa a 12 posicao geral, a frente do Brasil

(8,3%) (Capitulo 3);

O Aumento da proporcao de negoécios formalizados de 31% (2018) para 50,4% (2020),

superando o Brasil (44,2%) (Capitulo 4);

O Aumento da proporc¢ao de investidores informais de 1,9% (2018) para 7,3% (2020)

(Capitulo 5);

O Alto percentual (76,4%) de pessoas que afirmaram conhecer pessoalmente alguém que
iniciou um negdcio nos ultimos dois anos (Capitulo 6);
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Mais da metade da populagdo (57,8%) percebeu boas oportunidades para iniciar um negocio
nos préximos seis meses (Capitulo 6);

Elevado percentual (69,2%) da populacao que acredita ter os conhecimentos, habilidades
e experiéncias necessarios para comegarem um novo negocio (11° lugar no ranking
internacional) (Capitulo 6);

O sonho de ter o proprio negdcio aumentou de 27,6% em 2018, para 54,5% em 2020, sendo
o segundo sonho mais citado (Capitulo 6);

O fator pesquisa e desenvolvimento foi apontado pelos especialistas como o mais favoravel,
devido ao grau de desenvolvimento atingido pelo ecossistema de inovacdo, com capilaridade
até no interior do estado (Capitulo 7);

Destaque para o fator infraestrutura fisica, significando que as empresas novas ou em
crescimento tém acesso em até um més aos servicos basicos (gas, agua, eletricidade e
esgoto), e que também é grande a oferta de aluguel de espacos de escritério para empresas
novas e em crescimento (Capitulo 7);

O tamanho e a dinamica do mercado interno do estado do Rio Grande do Sul representam
boas oportunidades de empreender para a populacdo (Capitulo 7);

O fator programa governamentais foi apontado como favoravel por 37,1% dos especialistas,
que indicaram que os parques tecnoldgicos e incubadoras de negécios apoiam efetivamente
as empresas novas e em crescimento (Capitulo 7).

Fragilidades

Aumento da taxa de descontinuidade dos negocios de 3%, em 2018, para 7,5%, em 2020,
sendo o principal motivo a pandemia de Covid-19 (38%) (Capitulo 1);

Aumento significativo da taxa de empreendedorismo inicial (TEA) de 14,9%, em 2018, para
22,1%, em 2020, com a concomitante reducdo da taxa de empreendedorismo estabelecido
(EBO) de 16,7%, em 2018, para 14,8%, em 2020. Isso significa a troca da atuacdo de muitos
empreendedores com experiéncia e agindo por oportunidade por empreendedores
inexperientes e pouco preparados e impulsionados por necessidade (Capitulo 1);

Aumento da taxa de empreendedorismo por necessidade, sobretudo entre os
empreendedores nascentes, de 24,6% em 2018, para 38,1% em 2020 (Capitulo 2);

Elevado percentual de empreendedores - nascentes (70,4%), novos (75,3%) e iniciais (73,3%)
- que declararam empreender para “ganhar a vida porque os empregos sdo escassos”
(Capitulo 2);

Queda de 25% dos empreendimentos estabelecidos entre as mulheres de 2018 para 2020,
contra 2,4% entre os homens, mostrando que o impacto da pandemia foi maior para o
empreendedorismo feminino (Capitulo 3);

Falta de equidade entre o empreendedorismo feminino e masculino, com razdes de 1,3 -
para cada 100 mulheres existem 130 homens - para o empreendedorismo inicial (TEA) e 2
para o estabelecido (EBO);

Baixa agregacdo de inovagdo em produto/servico ou tecnologia/processo: entre 65% e
94% dos empreendimentos de diferentes estagios ndo eram novos em quaisquer das
abrangéncias consideradas: local, nacional ou mundial (Capitulo 4);

Baixo nivel de inovacdo e internacionalizagdo dos negocios: os produtos considerados novos
para o mundo atingiram a taxa de 1% entre os nascentes, 0,7% entre os novos e 0% entre os
estabelecidos (Capitulo 4);
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Elevado percentual (43,6%) da populacao que percebe boas oportunidades, mas ndo iniciaria
um negocio por medo de fracassar (Capitulo 6);

Baixo percentual (41,2%) da populacdo gaucha (Brasil = 41,4%) que acha facil empreender,
situando o estado na 33?2 posicao dentre as 44 economias. (Capitulo 6);

Excessiva burocracia apontada pela pesquisa NES em todos os niveis de governo, com
muitas exigéncias de registros e licencas antes da operag¢ao do negécio, agravada pelo
numero excessivo de processos nao digitais (Capitulo 7);

Alto custo de captac¢do de recursos financeiros - devido as altas taxas de juros praticadas no
pais -, adicionado a um ambiente de negdcios marcado pela burocracia (Capitulo 7);

Elevados patamares de impostos apontados pela pesquisa NES acrescidos da complexidade
tributaria que desestimulam e dificultam a criacdo e a continuidade dos negocios a longo
prazo (Capitulo 7).

Ameacas

Perda importante da riqueza do estado e do pais devido a pandemia e a seus diversos
efeitos na economia como: i) diminuicao da arrecadacao fiscal; ii) endividamento das
empresas e do estado; iii) perda da capacidade de investimento das empresas e do estado;

Limitacdo da a¢do, apoio e suporte devido aos atuais cenarios de restricdo e
contingenciamentos, tanto de érgdos estaduais como federais ao ecossistema
empreendedor, devido a pandemia e a seus efeitos na capacidade de investimento
do estado;

Fragilizacdo dos resultados da acdo empreendedora com a possibilidade de maior taxa
de fracasso dos negdcios, principalmente devido a pandemia, que ocasionou o fendmeno
do aumento da atuacao de empreendedores inexperientes, agindo por necessidade, e a
diminui¢do da atuagdo dos experientes, agindo por oportunidade;

Aumento da fragilidade dos negdécios nascentes criados por necessidade em termos de
técnicas de gestdo, grau de inovacao e escopo de atuacao;

Intensificacdo da concorréncia externa em termos geograficos, de fora da cidade, da regido,
do estado ou de outras economias, pela maior facilidade de entrada, devido a digitalizacao e
inovacdo dos negdcios, sobretudo das economias de maior renda;

Aumento do desnivel de qualidade e conteldo entre o ensino privado e publico dos ensinos
fundamental e médio com possivel aumento da evasao, devido aos impactos da pandemia
de Covid-19 em 2020 e 2021;

Ameaca da continuidade da pandemia por periodo mais longo e falta de politicas efetivas
para seu enfrentamento, bem como necessidade de aceleracdo do calendario de vacinagao.

Sugestbes de Fortalecimento para o
Empreendedorismo no Rio Grande do Sul

Como contribuicdo para o aperfeicoamento
e avancos de politicas publicas e a¢des da so-
ciedade civil organizada, apresentam-se nesta
secdo as sugestdes para o fortalecimento do
empreendedorismo no Rio Grande do Sul. Fo-
ram elaboradas baseando-se nas evidéncias

apontadas na primeira sec¢do, nas forcas, fragi-
lidades e ameacas, e nas recomendacdes feitas
pelos especialistas entrevistados na pesquisa
NES. Ao final de cada sugestdo informa-se entre
parénteses “()" o tema a que ela se refere.
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Sugestoes

Difundir as acdes e programas para fomento ao empreendedorismo e a inovacdo para
as regides ndo centrais, interiorizando para todo o estado, sobretudo na Metade Sul,
fomentando novos ecossistemas (Politicas governamentais);

Incentivar e melhorar a integracao e coordenacdo entre os diferentes 6rgdos responsaveis
pelo planejamento, implementacdo e monitoramento dos programas de apoio ao
empreendedorismo e a inova¢do, com vistas ao fortalecimento das cadeias produtivas do
estado, suas relagdes com as startups e o setor de alta tecnologia (Politicas governamentais);

Propor politicas publicas com incentivo a internacionalizagdo e a aproximagdo com
paises fronteiricos, de forma a dar vida ao acordo do Mercosul em termos de eleva¢do de
competitividade e geracdo de novas oportunidades (Politicas governamentais);

Promover a desburocratiza¢do dos processos no sistema publico (Desburocratizagéio);
Promover a digitalizacdo dos processos governamentais (Digitaliza¢éo);

Promover a competitividade tributaria, simplificando os procedimentos e revisando a carga
tributaria em nivel municipal, para evitar o é&xodo empresarial do estado (Politica tributdria);

Desenvolver ou aperfeicoar programas de acesso e financiamento a tecnologia e inovagao
para os pequenos empreendimentos (Apoio financeiro);

Fortalecer a cultura empreendedora por meio do desenvolvimento da visdo e competéncias
empreendedoras, com a participacdo das secretarias estadual e municipais de educag¢do
(Educagdo);

Insercdo do empreendedorismo de forma transdisciplinar na educacao formal de criangas e
jovens, com metodologias e tecnologias mais sintonizadas com as novas geracdes, indo além
do oferecimento de disciplinas (Educag¢do);

Capacitar os servidores publicos, gestores educacionais e professores para a nova economia
das startups, o empreendedorismo e o fortalecimento do ecossistema da inovacao desde as
escolas publicas, estimulando o desenvolvimento de projetos inovadores (Educacéo);

Estabelecer ou fortalecer parcerias com a Junior Achievement, com o Sebrae e as
universidades, com o intuito de capacitacdo das micro e pequenas empresas, para que estas
possam obter apoio profissional de qualidade com precos e condi¢cdes mais adequadas para
elas (Educacdo);

Melhorar a formacdo de professores em empreendedorismo, incentivando a aplicacdo
pratica dos conhecimentos tedricos em projetos transdisciplinares com diversos tipos de
empreendedorismo, favorecendo a ampliacdo de perspectiva e das possibilidades de os
alunos criarem impacto na sociedade (Educacdo);

Estimular e aumentar o investimento em pesquisa, desenvolvimento e inova¢ao (PD&l) e em
ciéncia, tecnologia e inovac¢do (CT&l) nas universidades galchas, em programas continuos

e de longo prazo, com apoio da FAPERGS, criando mais mecanismos de aproximagao das
universidades/ICTs, com os governos estadual e municipal, as empresas locais e as iniciativas
privadas, promovendo programas de triplice hélice (Pesquisa e desenvolvimento).
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Apéndice 1 - Metodologia

Desde 1999, participaram da pesquisa Global
Entrepreneurship Monitor (GEM) mais de 100
paises com suas renomadas instituicdes e as
diversas equipes de pesquisadores dedicados
ao empreendedorismo. Todos as economias
participantes da pesquisa GEM utilizam me-
todologia, instrumentos e procedimentos pa-
dronizados, que se fundamentam numa base
referencial comum, que permite obter dados
e quadro diagnostico comparativo da atividade
empreendedora no pais, assim como das condi-
¢Bes para empreender, distinguindo o quao fa-
voraveis ou desfavoraveis elas sdo. Deste modo
oferece uma rica base de dados e informacd&es
para os diferentes grupos de interessados no
tema do empreendedorismo e seus impactos
no desenvolvimento econdmico.

O conceito de empreendedorismo endossado pelo
GEM é abrangente, significando qualquer acao de
criagdo de um novo negdécio, compreendendo,

portanto, tanto as atividades auténomas indivi-
duais, quanto as novas empresas e as empresas
estabelecidas. Este monitoramento do impulso
empreendedor nas economias vem sendo re-
alizado anualmente, e sua caracteristica distin-
tiva é a abordagem direta ao individuo, que é
0 agente central da atividade empreendedora,
conseguindo, portanto, aferir tanto a economia
formal quanto a informal.

O Brasil participa da pesquisa GEM desde 2000,
e o estado do Rio Grande do Sul participou em
2016 e 2018. Deste modo, os resultados apre-
sentados neste relatério GEM - Empreendedo-
rismo no Rio Grande do Sul 2020 apresenta
0 panorama da atividade empreendedora na
economia do estado, comparando-o com o do
Brasil e 0 das outras economias no mundo. Este
relatério redne dados e informacg8es atualiza-
das que interessam ao publico em geral, mas
distintivamente a trés publicos:

a) Acadé@micos: visto que os estudiosos e pesquisadores nas areas de empreendedo-
rismo e pequenos negocios nele obtém informacdes consistentes e atualizadas, com
origem em metodologia e procedimentos padronizados e robustos, que oferecem a
oportunidade do desenvolvimento de estudos comparativos enfocando o comporta-
mento, o processo e a atividade empreendedora, sendo possivel aprofundar-se sobre
as relacBes entre as variaveis tratadas na pesquisa;

b) Planejadores de politicas publicas: este publico vai extrair deste relatério uma visao
geral da intensidade da atividade empreendedora no estado, podendo observar seus
distintos componentes por meio das taxas gerais e especificas, bem como dos perfis
dos distintos grupos que empreendem, seus negocios e atividades a que se dedicam.
Além disso se beneficiam do panorama sobre as condi¢Bes gerais para empreender
composto pelas visGes de especialistas, que indicam os aspectos fortes e as dificuldades
que os empreendedores encontram em suas realidades. Ademais, beneficiam-se das
analises comparativas, que indicam o nivel de competitividade das atividades empre-
endedoras do estado frente as do Brasil e de outras economias. Consequentemente,
com estas informacgdes atualizadas os planejadores podem propor a¢des, programas e
politicas que facilitem a atividade dos empreendedores e incentivem empreendimen-
tos que agreguem mais valor e inovagdo, tornando-os mais competitivos na regido,
nacional e até internacionalmente;
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c) Empreendedores: podem saber mais sobre o processo empreendedor e seus estagios,
bem como sobre os sonhos, atitudes, expectativas e atividades a que se dedicam os
empreendedores; podem ganhar uma visdo geral do contexto em que operam e sobre
os diferentes fatores que o influenciam, de acordo com a percepc¢do dos especialistas.
Consequentemente, conseguem mais informacdes e dados para escolherem melhor as
estratégias para seus empreendimentos, visualizando alternativas para maximizar as

oportunidades e a competitividade.

Al

A pesquisa GEM coleta e analisa dois conjun-
tos de dados que procedem de duas amos-
tras. A primeira é representativa da economia
do pais ou do estado, extraida da populacdo
adulta economicamente ativa, de 18 a 64 anos.
Esta populacdo é o alvo da “pesquisa com a
popula¢do adulta” (Adult Population Survey -
APS), cuja metodologia adota muitos critérios
e procedimentos para garantir uma amostra
representativa estratificada, de tal modo que
os dados coletados permitam analisar o en-
volvimento da populacdo com negocios em

Al.2.

No GEM 2020, incluindo-se o Rio Grande do
Sul participaram 47 economias, agrupadas em
quatro regides: América Latina e Caribe, Europa
e América do Norte, Oriente Médio e Africa, e
Asia Central e Oriental. Deve-se observar que,
das 44 economias que realizaram a pesquisa
APS, o Canada ndo realizou a etapa da pesquisa

Populagcao e Amostras

diferentes estagios, bem como conhecer suas
atitudes sociais frente ao empreendedoris-
mo, suas caracteristicas sociodemograficas,
motivacdes e ambicdes. A segunda amos-
tra é composta por individuos considerados
como especialistas devido a experiéncia e ao
conhecimento no minimo em uma das condi-
¢des que influenciam o contexto do pais ou
do estado em que os empreendedores criam e
mantém seus negdcios. Esta pesquisa € deno-
minada “pesquisa com especialistas nacionais”
(National Expert Survey - NES).

Coleta de Dados

NES. E trés outros paises - México, Japao e Por-
to Rico - somente realizaram a pesquisa NES
com os especialistas. Deste modo, em 2020, os
dados da NES abrangem os resultados de 46
economias, incluindo-se entre elas a do estado
do Rio Grande do Sul.

Sdo trés as fontes de dados que compdem a pesquisa GEM:

1. entrevistas realizadas com amostra estratificada das popula¢des adultas das economias
do estado e das economias nacionais (Adult Population Survey - APS);

2. respostas de questionarios aplicados a amostra de especialistas do estado e das
economias nacionais (National Expert Survey - NES);

3. dados obtidos em fontes secundarias nacionais e estaduais.

Al1.21.

Pesquisa com a Populagao Adulta

(Adult Population Survey — APS)

A pesquisa APS se caracteriza por garantir
gue as amostras obtidas de fato representem
a populacdo de adultos de 18 a 64 anos de to-
das as economias participantes, pela adocdo
de procedimentos que permitem assegurar as

chances dos entrevistados de representar a
populacdo em termos de seus perfis sociode-
mograficos, de motivacdes para empreender,
envolvimento com negdécios em seus diferen-
tes estagios de criagdo e desenvolvimento.
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A garantia de que a amostra é probabilistica
e representativa € que permite a comparagao
dos dados e taxas relativos ao empreendedo-
rismo do estado com os das demais econo-
mias, quer seja a brasileira ou as das diversas
regides do mundo.

Ante a mudanca do contexto mundial devido
a pandemia de Covid-19, e por razbes que
ja se colocavam anteriormente a ela, a co-
ordenacdo internacional do GEM aprovou
que a pesquisa no Brasil (incluindo o estado
do Rio Grande dos Sul) fosse realizada, em
2020, tendo como base o nimero de telefo-
nes celulares dos adultos entrevistados. A
seguir sao apresentadas as consideracdes
para esta tomada de posicao:

O asrazdes de inseguranca com acesso cada vez mais dificil em edificios, condominios
e comunidades estavam se tornando barreiras para a concretiza¢ao das entrevistas
domiciliares face a face; com a disseminacao do coronavirus se imp0s a necessidade de
seguirem-se os protocolos de seguranca e o distanciamento social;

O aevidéncia da ampla cobertura proporcionada pelas redes de telefonia celular, atingindo
todas as regides geograficas do pais e todos os portes de municipios, apontada pelos 93,2%
dos habitantes possuidores de celulares, segundo o IBGE;

O disponibilidade de tecnologias para acesso e sele¢do aleatéria dos adultos a serem
contatados e entrevistados, possibilitando a realizacdo de pesquisas probabilisticas

por telefone;

O a possibilidade de garantir-se a amostra representativa da populacdo, que é a exigéncia da
APS, devido a grande cobertura das redes de telefonia celular.

A pesquisa GEM 2020 foi realizada em plena
pandemia de Covid-19. No estado do Rio Gran-
de do Sul foram entrevistadas 2000 pessoas,
seguindo os estratos tanto da populacdo, quanto

a) Definicao dos municipios

das regides e porte das cidades, agrupadas em
grandes, médias e pequenas. Usou-se o intervalo
de confianca de 95% e erro de 2,2%.

A classificacao adotada para configurar o porte dos municipios foi:

O grande G porte: acima de 500 mil habitantes;

micro porte: até 30.000 habitantes.

grande porte: de 300.001 a 500 mil habitantes;

médio porte: entre 100.001 e 300.000 habitantes;

pequeno porte: de 30.001 até 100.000 habitantes;

b) Procedimentos para garantir abrangéncia geografica

Visando manter a comparabilidade com os dados dos anos anteriores, mantiveram-se os clusters
utilizados, que incluiram as cidades de porte grande G, grande, médio, pequeno e micro. Os mu-
nicipios foram escolhidos aleatoriamente, para garantir a quantidade de entrevistas, e seguindo
o plano amostral do quadro A1.1. Este planejamento utilizou os dados da populacdo do estado
e das propor¢des de acordo com o porte dos municipios, bem como o0 nimero de municipios de
cada porte. Deste modo o conhecimento das propor¢des da distribuicao da populacdo por porte
de municipios permitiu calcular o nimero de entrevistas por agrupamento de municipios e definir
o minimo de municipios de cada porte que deveria constar na amostra final de 2000 individuos.
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Resumo do plano amostral da pesquisa com populagao adulta - GEM Rio Grande do Sul - 2020

Municipios segundo o porte

Grande G Grande Médio (mais Pequeno
Total (acima de (mais de 300 de 100 a (de 30 a

500 mil) a 500 mil) 300 mil) 100 mil)
Populagdo total do Rio 11.377.239 1.994.677 689.021 2.803.247 2.853.361 3.036.933
Grande do Sul
NUmero de municipios 497 2 2 15 54 424
no Rio Grande do Sul
% populacdo dos 100,00% 17,53% 6,06% 24,64% 25,08% 26,69%
municipios por porte
Tamanho da amostra 2000 350 120 486 504 540
NUmero minimo de 27 1 1 6 7 12

municipios na amostra

NUmero de entrevistas 350 120 81 72 45
por municipios

Fonte: GEM Rio Grande do Sul 2020

c) Procedimento para as entrevistas por telefone

Empregou-se o Phone Cluster Sampling (amostragem agregada por telefone), que lanca mao da
discagem aleatéria de digitos*®, método RDD, conjuntamente com a amostra estratificada por
clusters (agregados).

Assim, os passos adotados foram os que seguem:
O Foi composta a relagdo dos DDDs para o estado;

O Para cada DDD foi composta a lista de todos os prefixos de operadoras;
O Osquatro ultimos digitos dos telefones sdo gerados por meio de todas as combinac8es possiveis;

O Para cada DDD foram feitas as discagens aleatérias para os nimeros de telefones gerados,
seguindo o plano de amostras para atingir o niUmero especificado de entrevistas;

O Foram realizadas cinco tentativas para o niumero discado selecionado aleatoriamente. Caso
fosse atendido, ai o entrevistador explicava sobre a pesquisa e pedia ao interlocutor que res-
pondesse a entrevista; a pessoa poderia recusar-se a ser entrevistado; ante a recusa, o entre-
vistador reiniciava o processo com outro numero de telefone.

O No caso da aceitagdo da entrevista, esta poderia ser feita em seguida, ou agendada para ho-
rario e dia de sua conveniéncia;

o Normalmente a entrevista era agendada, sendo comum que a entrevista ndo fosse respon-
dida completamente de uma sé vez. Assim, o entrevistador podia contatar o entrevistado até
mais quatro vezes (callbacks). Entretanto, se apds o quarto retorno (callback) a entrevista ndo
fosse completada, o entrevistador tinha instru¢des de desistir. E passava, entao, para novo
numero de telefone, repetindo-se o processo.

4% Método pelo qual os nimeros de telefone sio gerados aleatoriamente, que inclui os nlimeros que ndo estariam em
listas telefénicas. Este método permite garantir que as pessoas sejam acessadas aleatoriamente para participar por
entrevistas telefénicas em pesquisas probabilisticas.
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d) Duracao da entrevista

A duracdo das entrevistas variou de 12 a 40 minutos, devido as diferentes categorias de entrevis-
tados: adultos ndo ligados a qualquer empreendimento, potenciais empreendedores, intraem-
preendedores, empreendedores nascentes e novos, proprietarios/administradores de negocios
estabelecidos e empreendedores que descontinuaram seus negdécios. Assim, 60% das entrevistas
ficaram entre 12 e 40 minutos, e 40% delas com média de 12 minutos.

e) Instrumento de coleta

Os seguintes blocos de questdes compSem o questionario padronizado utilizado em 2020 nas
entrevistas telefénicas: introducdo, empreendedores nascentes, proprietarios/administradores
de negdcios, potenciais empreendedores e empreendedores que descontinuaram seus negocios,
investidores informais, emprego e atividade empreendedora de empregado (intraempreendedo-
rismo), politicas publicas, perfil demografico e variaveis a serem preenchidas pelo entrevistador.
Conforme mencionado anteriormente, as categorias dos respondentes sdo diversas, deste modo,
o questionario foi planejado e construido de maneira a direcionar corretamente os entrevistado-
res para as perguntas abertas e fechadas referentes ao perfil do respondente.

O questionario da pesquisa APS é padronizado, sofrendo poucas altera¢des anualmente, de modo
a possibilitar a comparacao dos dados. Mas, ap0ds deliberacdo da coordenagdo internacional do
GEM com as equipes nacionais, questdes novas sdo inseridas a cada ano, para focar determinado
tema. Com o contexto da pandemia de Covid-19 em 2020, foram formuladas e inseridas nos dife-
rentes blocos algumas questdes relativas a situacao dos respondentes antes da pandemia, sobre
os impactos em termos de oportunidades, sobre a influéncia em suas iniciativas, nos empreen-
dimentos de conhecidos, na renda familiar, nas dificuldades para empreender, nas expectativas
para crescimento dos negdcios.

Os entrevistadores utilizaram tablets equipados com o software SurveyToGo para a aplicacao dos
questionarios e registro dos dados coletados nas entrevistas.

A1.2.2. Pesquisa com Especialistas Nacionais
(National Expert Survey- NES)

Para o conhecimento e avaliagdo do contex-
to para o empreendedorismo nas diferentes
economias, o GEM recorre a pesquisa com es-
pecialistas indicados e selecionados por seu
conhecimento e experiéncia sobre os diferen-
tes aspectos que influenciam a atividade em-
preendedora favoravel ou desfavoravelmente.
Esta pesquisa é denominada National Expert
Survey - NES, e é constituida pela coleta das
opinides dos especialistas de modo a cobrir os
fatores ou condi¢des que impactam a dinamica
do empreendedorismo nas economias. Os es-
pecialistas também sdo estimulados a indicar
recomendacdes para permitir a melhoria dos
fatores e condicdes, de maneira que possam
conceber medidas de planejar e influir para a
eliminagao das dificuldades e barreiras e para
o aperfeicoamento destas condi¢des.

Por meio desta pesquisa se delineia um pa-
norama abrangente e qualificado sobre os
fatores que impulsionam favoravelmente ou
0s que limitam e impedem a atividade dos
empreendedores e dificultam e conduzem
ao fracasso dos negdcios. Os dados obtidos
permitem a compara¢do com o contexto de
outras economias, quer a do Brasil, quer as
de outras regides geograficas do mundo.
Quarenta e seis economias (incluindo o es-
tado do Rio Grande do Sul) conduziram a
NES em 2020.

O quadro referencial de nove condic¢des para
empreender integrantes do modelo conceitu-
al do GEM, denominadas de Entrepreneurial
Framework Conditions (EFCs), sdao apresenta-
das no quadro A1.2:
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Descrigao das condi¢des que afetam o empreendedorismo (EFCs)
segundo o modelo GEM

EFC 1: Apoio Financeiro

1. Avalia a disponibilidade de recursos financeiros (investimentos, capital de giro, etc.) para a criagdo de
negdcios ou sua sobrevivéncia, incluindo doag¢des e subsidios. Essa dimensdo também examina os tipos
e a qualidade do apoio financeiro, formas de participa¢do, capital inicial e de giro; o entendimento tido
pela comunidade financeira sobre empreendedorismo (conhecimento e habilidade para avaliar
oportunidades, planos de empreendimentos e necessidades de capital de negécios de pequena escala,
disposi¢do para lidar com empreendedores e postura diante do risco).

EFC 2: Politicas Governamentais

2. Avalia até que ponto as politicas governamentais regionais e nacionais, refletidas ou aplicadas em
termos de tributos e regulamentac¢des, sdo neutras e encorajam ou ndo o surgimento de novos
empreendimentos.

EFC 2.1 Efetividade das politicas: avalia em que medida os novos empreendimentos sdo priorizados
pelas politicas governamentais em geral.

EFC 2.2 Burocracia e impostos: trata da regulamentacado, da burocracia e custos envolvidos.

EFC 3: Programas Governamentais

3. Avalia a presenca de programas diretos para auxiliar novos negécios, em todos os niveis de governo
(nacional, regional e municipal). Essa dimensdo também examina a acessibilidade e a qualidade dos
programas governamentais; a disponibilidade e a qualidade dos recursos humanos de 6rgaos do
governo, bem como a habilidade destes em administrar ac8es especificamente voltadas ao
empreendedor e a efetividade dos programas.

EFC 4: Educacao e Capacitacao

4. Avalia até que ponto a educagdo e a capacita¢do para criar ou gerenciar novos negocios sao
incorporadas aos sistemas educacionais formais em todos os niveis (ensino
fundamental/médio/superior, escolas técnicas, cursos de pés-graduacgdo e especificamente voltados ao
empreendedorismo/negocios). Essa dimensdo também examina a qualidade, relevancia e profundidade
da educacdo voltada a criacdo ou ao gerenciamento de novos negdcios; a filosofia do sistema
educacional direcionada a inovagdo e a criatividade; competéncia dos professores para o ensino do
empreendedorismo; experiéncia dos gerentes e empreendedores em lidar com trabalhadores.

EFC 4.1 Ensino fundamental e médio.

EFC 4.2 Ensino superior.

EFC 5: Pesquisa e Desenvolvimento

5. Avalia até que ponto a pesquisa e desenvolvimento levam a novas oportunidades empresariais, e se
estas estdo disponiveis ou ndo para novas empresas. Essa dimensdo também avalia as implica¢8es das
obrigacdes juridicas e legislacdo de patentes; capacidade dos pesquisadores em lidar com
contrapartidas industriais e vice-versa; nivel de inovagao dos paises; orientacao nacional relativa a
pesquisa e ao desenvolvimento; reconhecimento e promog¢do — pelo governo, industrias e instituicdes
educacionais — da importancia da pesquisa aplicada; disponibilidade e qualidade da infraestrutura de
apoio para empreendimentos de alta tecnologia.

EFC 6: Infraestrutura Comercial e Profissional

6. Avalia a disponibilidade, custo e qualidade dos servicos de contabilidade, comerciais ou outros
servicos de ordem legal e tributaria, bem como de instituices que permitam ou promovam a criagao de
novos negdcios ou a sobrevivéncia de empreendimentos em crescimento. Também examina a
acessibilidade a informacao de variadas fontes, como internet, revistas, jornais e periédicos sobre
economia nacional e internacional, processos de startup, como escrever um plano de negocios e de
demandas de mercado.

(continua)
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Descrigao das condi¢des que afetam o empreendedorismo (EFCs)
segundo o modelo GEM

EFC 7: Acesso ao Mercado e Barreiras a Entrada

7. Avalia até que ponto os acordos comerciais sdo inflexiveis e imutaveis, impedindo que novas
empresas possam competir e substituir fornecedores, prestadores de servico e consultores existentes.
Essa dimensdo também examina a falta de transparéncia (informacdo assimétrica; a falta de acesso a
informacdes de mercado para alguns compradores e vendedores); politicas governamentais para criar
abertura de mercado (licitagdes publicas, redugdo de barreiras comerciais - tabelamentos, quotas, etc.),
a estrutura (facilidade de entrada; dominacdo por parte de algumas empresas; vantagens para
propaganda; competicdo de pregos; etc.) e a extensdo com que os empreendedores competem em
igualdade de condicdes.

EFC 7.1 Dinamica do mercado interno: avalia em que extensdo ocorrem as mudanc¢as no mercado de
um ano para outro.

EFC 7.2 Barreiras, custos, concorréncia e legislacdo no mercado interno: avalia a facilidade de
entrada de novas empresas em mercados ja existentes.

EFC 8: Acesso a Infraestrutura Fisica

8. Avalia a acessibilidade e a qualidade dos recursos fisicos, incluindo: telefonia, correio, internet;
energia, agua, esgoto e outros servicos de utilidade publica; transporte terrestre, aéreo e maritimo;
terras, espagos para escritérios e estacionamento; e custo para aquisicdo ou aluguel de terrenos,
propriedades ou espagos para escritério. Considera também a acessibilidade e a qualidade da
matéria-prima e de recursos naturais como florestas, solo e clima favoraveis ao desenvolvimento
de empreendimentos.

EFC 9: Normas Culturais e Sociais

9. Avalia até que ponto normas culturais e sociais encorajam ou ndo a¢des individuais que possam levar
a novas maneiras de conduzir negécios ou atividades econdmicas. Essa dimensdo também examina as
atitudes gerais da comunidade em relacdo ao empreendedorismo; atitudes diante do fracasso, do risco,
da criacdo de riqueza e sua influéncia no desenvolvimento do empreendedorismo; efeitos das normas
sociais no comportamento empreendedor; valorizagdo do empreendedor; influéncia das condutas e
atitudes determinadas pela cultura e sociedade, no que se refere a posicdo da mulher, das
comunidades regionais ou grupos minoritarios, tais como étnicos e religiosos.

Fonte: GEM Brasil 2020

a) Critérios para selecao da amostra de especialistas do
Rio Grande do Sul para responder a pesquisa NES

Os especialistas do Rio Grande do Sul com experiéncia e conhecimento reconhecidos nas
condi¢bes que influenciam o empreendedorismo sao arrolados pela equipe nacional do
GEM, e sdo adotados procedimentos para garantia de que no minimo 36 especialistas res-
pondam integralmente a pesquisa. Este nUmero garante que para cada parametro das EFCs
(doze no total com os desdobramentos de algumas em subitens) tenha o minimo de trés
avaliadores. Para maior objetividade e minimizacdo de vieses, procura-se manter cerca de
25% dos mesmos especialistas que responderam a pesquisa NES na edicdo anterior. O perfil
do publico-alvo procurado para esta pesquisa é este:

EFC 1 - apoio financeiro: agentes que trabalho no sistema financeiro privado, agentes publicos
que atuam na geréncia de programas financeiros, investidores anjo (business angels), e pessoas de
negdcios em geral.

EFC 2 - politicas governamentais: agentes publicos relacionados a economia, profissionais que
atuam em empresas e agéncias de desenvolvimento, e empreendedores provenientes dessas
politicas.

EFC 3 - programas governamentais: agentes publicos relacionados aos programas governamen-
tais, profissionais que atuam em associa¢8es comerciais e agéncias de desenvolvimento, empre-
endedores e pessoas ligadas a esses programas.

EFC 4 - educacdo e capacitacdo: professores, agentes publicos relacionados a educacao, e
empreendedores.
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EFC 5 - pesquisa e desenvolvimento: pessoas ligadas a industria, inovacdo, a agéncias de desen-
volvimento (publicas ou privadas), e parques tecnolégicos. Pesquisadores de universidades e em-
preendedores ligados a ciéncia e tecnologia.

EFC 6 - infraestrutura comercial e profissional: advogados, contadores, analistas de mercado,
profissionais de institutos de pesquisa, e empreendedores.

EFC 7 - acesso ao mercado e barreiras a entrada: analistas de mercado, pesquisadores de uni-
versidades ou escolas de negocios (business schools), representantes de associacdes comerciais,
camaras comerciais e agéncias governamentais ligadas a economia e ao desenvolvimento, e
empreendedores.

EFC 8 - acesso a infraestrutura fisica: profissionais que atuam em empresas relacionadas ao for-
necimento de energia elétrica, agua, telefone e gas. Engenheiros, representantes de agéncias go-
vernamentais ligadas a infraestrutura fisica e a parques industriais, e empreendedores.

EFC 9 - normas culturais e sociais: representantes de associa¢des comerciais, fundacdes, e da
imprensa e midia em geral. Socidlogos, pesquisadores e empreendedores.

E importante notar que, independentemente da maior expertise do especialista com respeito &
determinada EFC, demanda-se que responda o questionario na integra.

No Rio Grande do Sul, no periodo de junho a agosto de 2020, foram 39 especialistas que com-
pletaram os questionarios. Nas paginas 6 e 7 deste documento esta disponivel a lista dos es-
pecialistas que autorizaram a divulgacdo de seus nomes e das respectivas instituicdes a que
se vinculam.

Os procedimentos adotados para a realizacdo da pesquisa com os especialistas sao discriminados
na sequéncia:

O O perfil dos especialistas do Rio Grande do Sul selecionados segundo suas experiéncias e
conhecimentos sobre as EFCs é enviado para aprovacdo pela equipe internacional do GEM;

O Contato com cada especialista, por e-mail ou telefone, é realizado por membro do time
nacional do GEM, consultando sobre aceitacao de responder a pesquisa NES;

O Para os especialistas do Rio Grande do Sul que consentiram em participar é enviado e-mail
do link eletrénico;

O Todos os questionarios e dados sdo enviados, apés encerramento do periodo de
preenchimento do questionario, para verificacdo pelo time internacional do GEM;

O Retorno da equipe internacional do GEM dos arquivos de dados mestre para a equipe
nacional do GEM;

O Tabulacdo, analise e interpretacao dos dados e redacdo do documento.

b) Instrumento de coleta de dados e anadlise das respostas abertas

Para esta pesquisa o instrumento utilizado é um questionario que envolve questdes fechadas e
abertas, planejado para que possa ser respondido pelos especialistas em 15 a 30 minutos. Além
das afirmativas que envolvem as nove condi¢des EFCs ja mencionadas, foram incluidas algumas
questdes, em 2020, que enfocaram a pandemia de Covid-19. As afirmativas apresentadas na
parte fechada do questionario sdo respondidas segundo uma escala Likert*', com notas de 0 a
10, expressando o grau em que o especialista avalia ser aquela afirmacao verdadeira ou falsa

41 Esta escala é assim denominada por ter sido criada por Rensis Likert, em 1932. Nesta escala os respondentes
podem indicar o grau em que concordam ou discordam de uma afirmativa. Para isto, além dos pontos maximos
de concordancia ou discordancia, indica-se, em cada ponto da escala, um nimero atrelado a dire¢do e ao grau que
expressa a atitude do sujeito ante cada afirmativa. Fonte: MATTAR, F. Pesquisa de Marketing. Sao Paulo: Atlas, 1997.
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para o caso especifico do Rio Grande do Sul. Oferecem-se também as op¢des de ndo se aplica ou
ndo sabe. Esta parte do questionario resulta em médias das notas atribuidas pelos especialistas
para cada EFC e uma média ponderada que expressa a nota obtida pelo estado.

Na parte aberta do questionario solicita-se que o especialista responda livremente sobre trés
fatores que mais influenciam positivamente e outros trés que influenciam mais negativamente
as atividades e iniciativas empreendedoras no Rio Grande do Sul. Também sdo solicitados a
apontar trés recomendagdes para favorecer o empreendedorismo no estado. Como sao respos-
tas abertas, demandam, para suas analises e interpretacdes, de um esquema de categoriza¢ao
mais amplo do que as condicdes EFCs. Estas estdo contempladas entre os 20 fatores que sao
apresentados no quadro A1.3. Portanto, estes fatores englobam mais opc¢Bes para a analise
e categorizacdo destas respostas abertas. Convém ressaltar que os analistas que se envolvem
com este trabalho fazem parte da equipe brasileira do GEM ha muitos anos, tendo muita fami-
liaridade com este quadro referencial.

Fatores em que sdo classificadas as respostas abertas

Apoio Financeiro Clima Econdmico

Fatores relacionados a qualquer tipo de Fatores relacionados ao ambiente econdmico,
financiamento, incluindo subsidios publicos, recessdes, crises, como a situacdo econdmica
investimento informal, bancos, crédito, influencia o empreendedorismo, as caracteristicas
microcrédito, capital de risco. e mudancas econdmicas, posicdo relativa da

economia nacional, entre outros.

Politicas Governamentais Caracteristicas da Forca de Trabalho

Fatores relacionados com as politicas publicas Fatores relacionados com a situa¢do do mercado
que interferem na atividade empreendedora de trabalho, desemprego como um fator que
(apoio ou restricdo), impostos, burocracia, favorece o empreendedorismo por necessidade, o
regulamentacdes, etc. pleno emprego como um limitador do

empreendedorismo, demanda e oferta de postos
de trabalho, etc.

Programas Governamentais Composicao da Populagao Percebida

Fatores relacionados com os programas, Fatores relacionados com a imigracdo, a presenca
iniciativas especificas para empreendedores, para | de estrangeiros no mercado de trabalho, no
mulheres, para os jovens, imigrantes, outros contexto empresarial, conflitos ou outros

grupos, incubadoras, programas para areas problemas derivados da composicao da

rurais, ajuda ou subsidios para projetos populagdo (género, idade, cor, etc.) regresso de
especificos, a¢gdes regionais. imigrantes, entre outros.

Educacao e Capacitacao Contexto Politico, Institucional e Social
Fatores em que a educagdo ou capacita¢do estao Fatores relacionados com o ambiente politico
envolvidos em qualquer forma ou nivel. ou social, atuagdo politica, politica internacional,

conflitos politicos, a¢8es sociais ou politicas,
clima social, etc.

(continua)
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Fatores em que sdo classificadas as respostas abertas

Pesquisa e Desenvolvimento Crise Internacional

Fatores relacionados a interacdo e colaborag¢do Fatores que mencionam explicitamente que a
entre universidades (e parques tecnoldgicos ou crise em curso tem qualquer tipo de influéncia no
semelhantes) e empresas, na troca de processo empreendedor nacional.

conhecimentos e experiéncias. Inclui também os
programas publicos ou privados relacionados
com este tema, incubadoras.

Infraestrutura Comercial e Profissional Corrupgao

Fatores que mencionam o acesso a profissionais Fatores que mencionam explicitamente a
de apoio a empreendedores, em termos de corrupgao.

qualidade ou custos. Envolvem servicos de

contabilidade, consultores, advogados,

administradores, novas tecnologias para

gerenciamento.

Abertura de Mercado / Barreiras a Entrada | Diferencas devidas ao Porte da Empresa

Fatores relacionados com as caracteristicas do Fatores que indicam que as diferengas entre as
mercado, niveis de oferta e demanda, empresas ou negbcios sao influenciadas pelas
exportagdes, importagdes, competéncia, suas dimensdes em algum sentido: estagio,
monopdlios, barreiras ou apoios a entrada no impostos, regulamentos, operag¢des, competéncia,
mercado, existéncia de oportunidades ou a falta entre outros.

delas, taxas de retorno, etc.

Acesso a Infraestrutura Fisica Internacionalizacao

Fatores relacionados com o acesso, custo e Fatores relacionados com o processo internacional
disponibilidade de infraestrutura fisica como do empreendedorismo, rela¢gBes com parceiros,
estradas, agua, gas, eletricidade, telefone, novas clientes, institui¢cBes externas, diferentes
tecnologias de comunicagdo, estruturas e regulamentos, leis de comércio, etc.

espacos para implementar negécios ou
escritorios, apoio logistico, etc.

Normas Culturais e Sociais Custos do Trabalho, Acesso e Regulamentacao

Fatores relacionados com a mentalidade, niveis Fatores relacionados com os custos e

de suporte e percepc8es da populacdo em formalidades para contratacdo de empregados,
relacdo aos empreendedores e pessoas gestdo de recursos humanos, acesso a pessoas
envolvidas em negocios, empreendedorismo qualificadas, entre outros.

entre as mulheres, entre os jovens, entre outros.

Fatores relacionados aos niveis de disseminagdo Fatores relacionados com a disponibilidade, o
do espirito empreendedor entre a populagao, a acesso a oferta de informacdes importantes para
influéncia dos padrdes culturais nos resultados, os atuais e potenciais empreendedores.

os niveis de envolvimento da popula¢gdo com o
empreendedorismo ou a sua capacidade
(conhecimento, habilidade e experiéncia) de se
tornar empreendedora.

Fonte: GEM Brasil 2020
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c) indice do Contexto Nacional de Empreendedorismo (NECI)

A partir de 2018, o GEM apresenta o indice National Entrepreneurship Context Index (NECI) que re-
sulta da média ponderada de notas atribuidas pelos especialistas respondentes da pesquisa NES
nas 12 condi¢des que afetam o empreendedorismo (9 categorias e suas subcategorias), as EFCs.
Deste modo, obtém-se para cada economia das 46 participantes em 2020 um indice que permite
a comparacdo relativa em termos do contexto geral para empreender. Assim, para cada uma das
12 variaveis podem ser feitas analises e comparag¢des entre as economias, quer seja por regides
geograficas, niveis de renda, ou até mesmo entre as taxas gerais de empreendedorismo TEA.

A1.2.3. Pesquisas em Fontes Secundarias

Como o fenbmeno empreendedor é com-
plexo, multifacetado e sujeito a inumeras
variaveis - demografica, social, cultural, ins-
titucional, politica e econémica -, se impde a
necessidade de buscar outras fontes de da-
dos que possam iluminar e colocar os dados
obtidos nas pesquisas APS e NES do GEM em
perspectiva.

A13.

A equipe internacional do GEM recebe das
equipes nacionais as bases de dados das pes-
quisas APS e NES; efetua a consolidacdo, har-
monizac¢do e organizagao dos dados; e elabo-
ra os relatérios globais comparando todas as
economias.

As bases de dados organizadas e consolida-
das sdo retornadas as respectivas equipes
nacionais, que entdo desenvolvem o trata-
mento de dados, os calculos das taxas gerais

Os analistas da equipe responsavel pelo GEM
Rio Grande do Sul também lancam mado de
outras bases de dados secundarias para me-
Ihor compreender e contextualizar os resul-
tados derivados da pesquisa, e poder assim
fundamentar as suas analises, trazendo da-
dos que possam corroborar ou até mesmo
relativizar as conclusdes.

Processsamento e Tratamento de Dados

e especificas, as caracteristicas demograficas,
motivacdes e os tipos de atividades dos em-
preendimentos, e suas préprias analises.

Nesta edi¢do de 2020, a equipe GEM Brasil do
Instituto Brasileiro da Qualidade e Produtivi-
dade (IBQP) se juntou a equipe de consultores
parceiros, composta por pesquisadores afilia-
dos a Associacdo Nacional de Estudos em Em-
preendedorismo e Gestao de Pequenas Empre-
sas (Anegepe) para a redagdo dos relatorios.
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Tabela A2.1 Média das notas’ atribuidas pelos especialistas na avaliagdo objetiva relacionadas
: a cada fator e posi¢do no ranking geral do indice NECI? - Economias participantes
(agrupamento por regiées geograficas) - 2020

» : Niveis
Regides Economias de
renda®

politicas
Burocracia e
impostos
Programas
governamentais
Pesquisa e
desenvolvimento

indice | Rank/46

Apoio financeiro
Efetividade das
Ensino
fundamental e
Ensino superior

Chile A 4,4 27 33 3,9 4,6 5,0 2,3 4,6 3,7

América Coldmbia M 4,6 22 3,7 4,4 3,3 4,6 3,6 6,6 4.1
Latina e Gulat.emala M 39 39 3,2 2,6 3,3 31 2,5 5.3 3,4
Caribe México M 4,1 35 3,8 2,6 3,2 3,4 2,4 6,0 3,7
Panama A 4,2 33 3,5 3,7 4,3 4,5 2,0 4,2 3,3

Porto Rico A 3,6 44 3,6 2,4 1,5 3,2 1,7 4,2 3,4

Uruguai A 4,9 17 3,5 4,9 4,4 6,4 2,6 6,6 5,0

Alemanha A 4,9 16 53 4,6 4,1 6,2 3,0 4,8 4,7

Austria A 4,8 18 4,8 4,5 4,0 6,3 1,9 4,3 4,3

Chipre A 4,5 26 35 4,9 56 4,2 2,7 4.4 4,0

Croacia A 3,7 43 4,2 3,2 2,5 3,3 2,4 3,5 2,9

Eslovaquia A 41 36 4,6 3,7 3,1 4,1 2,9 4,4 3,0

Eslovénia A 4,6 24 4,4 4,1 3,6 4,5 3,3 4,7 4,1

Espanha A 4,7 21 4,4 4,6 3,9 5,7 2,2 5,1 4,8

Europa e Estados Unidos A 52 12 5,6 39 4,0 4,3 3,5 5,6 4,4
L Grécia A 4,3 28 4,0 5,0 3,4 3,8 2,6 4,3 4,4
Qgﬁgiz itdlia A 41 36 45 43 27 39 28 44 45
Letonia A 4,6 22 4,8 4,2 2,6 54 4,4 4,8 4,5

Luxemburgo A 51 14 4,2 4,9 53 5,9 4,1 51 5,6

Noruega A 57 6 56 55 52 6,3 52 5,6 51

Paises Baixos A 6,3 2 6,2 6,1 59 6,6 6,0 6,5 6,1

Polonia A 4,2 32 4,2 4,3 2,7 4,1 2,2 3,5 33

Reino Unido A 5,0 15 5,6 4,5 5,0 4,7 33 4,5 4,5

Russia M 3,8 40 35 31 30 33 27 41 24

Suécia A 4,5 25 51 3,5 3,0 3,7 39 4,4 3,4

Suica A 54 10 57 4,8 55 5,8 3,1 52 55

Angola B 33 46 3,1 3,8 2,5 2,7 2,7 3,3 2,1

Arabia Saudita A 5,7 7 6,0 6,2 53 59 29 4,6 4,7

Burkina Faso B 34 45 2,7 3,2 3,6 3,6 1,6 3,4 2,8

Catar A 5,7 8 51 55 58 5,7 53 6,0 54

Egito B 4,3 28 4,4 4,3 3,2 4,1 2,3 4,2 3,4

Oriente Emirados Arabes Unidos A 6.0 4 5,3 6,8 5,7 6,0 5,8 5,6 5,1
Médio e Ira M 4,0 38 3,9 3,7 2,9 3,2 2,4 3,9 4,0
Africa Israel A 53 11 55 3,9 3,4 4,6 3,9 54 51
Kuwait A 4,3 28 4,5 3,5 4,5 29 2,5 39 3,1

Marrocos B 38 41 3,5 4,5 3,6 39 1,9 4,1 2,6

Oma A 51 13 4,9 5,2 4,3 51 4,4 53 4,4

Togo B 38 41 3,2 4,4 4,3 4,5 1,7 3,8 2,9

Cazaquistao M 4,3 28 35 50 4,4 4,7 2,9 4,0 2,5

. Coreia do Sul A 55 9 5,6 6,2 51 58 3,9 4,6 4,5
Asia india B 6,0 5 64 59 56 58 50 52 57
Centrale | nqonesia M 6.4 1 58 64 61 61 66 72 65
Oriental Japdo A 4,7 20 50 47 41 41 24 41 45
Taiwan A 6,1 3 5,6 6,9 58 6,2 4,4 54 5,7

(continua)
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Tabela A2.1 Média das notas’ atribuidas pelos especialistas na avaliagdo objetiva relacionadas
: a cada fator e posi¢édo no ranking geral do indice NECI? - Economias participantes
(agrupamento por regiées geograficas) - 2020

» : Niveis
Regides Economias de
renda®

Infraestrutura
comercial e
profissional
Dindmica do

mercado
interno

concorréncia e
legislagéo no

mercado interno

_ Acesso a

infraestrutura

fisica
Normas
culturais e
sociais

indice | Rank/46

Barreiras, custos,

Chile A 4.4 27 47 42 3,4 7,2 5,2

- Colémbia M 4.6 22 47 4,9 4,5 5,9 5,5
f;?;ralcj Guatemala M 39 39 5,0 3,6 3,7 6,3 5,2
Caribe México M 4,1 35 43 4,9 3,8 6,1 53
Panama A 42 33 47 3,7 3,9 7,1 5,5

Porto Rico A 3,6 44 4.6 5,0 3,5 4.8 5,1

Uruguai A 4,9 17 5,8 3,0 4,5 7.5 4,4

Alemanha A 4,9 16 5,7 5,1 4,5 6,3 4,8

Austria A 4,8 18 5,6 4,2 5,6 7.8 4,2

Chipre A 4,5 26 5,1 47 4,4 6,0 4,1

Croacia A 37 43 46 5,4 3,1 6,4 3,3

Eslovaquia A 4,1 36 4,9 4,1 47 6,4 3,4

Eslovénia A 4,6 24 5,1 5,6 4,5 6,8 4,5

Espanha A 4,7 21 6,5 4,5 4,5 5.9 4,3

Estados Unidos A 52 12 6,0 5,5 4,5 7,0 7,5

il;;gfi?ae Grécia A 43 28 46 5,2 4,1 5,7 4.4
do Norte Italia A 4.1 36 5,1 3,8 4,4 5,5 3,7
Letdnia A 4,6 22 5,2 5,2 3,4 6,3 4,7

Luxemburgo A 5,1 14 6,0 3,8 4,9 6,0 47

Noruega A 57 6 6,6 4,1 57 7,9 6,2

Paises Baixos A 6,3 2 6,5 5,1 6,3 8,0 6,8

Poldnia A 42 32 4.8 6,8 3,9 6,5 4,4

Reino Unido A 5,0 15 5,6 53 5,2 6,3 5,7

RUssia M 38 40 4.4 5,6 3,2 6,4 3,8

Suécia A 4,5 25 5,3 5,6 4,4 6,9 5,1

Suica A 5,4 10 6,5 3,7 5,1 7,6 6,1

Angola B 33 46 3,1 5,2 3,0 3,4 4,6

Arébia Saudita A 5,7 7 5,6 6,9 5,8 8,1 6,4

Burkina Faso B 3,4 45 4.6 3,8 3,3 4.6 4,1

Catar A 5,7 8 5,8 5,8 4,8 7.1 5,9

Egito B 43 28 4,6 5,1 43 6,7 4.8

Oriente Emirados Arabes Unidos A 6,0 4 6,0 6.2 5,2 7.3 7.3
Médio e Ira M 4,0 38 3,9 4.8 3,1 6,8 5,1
Africa Israel A 53 11 6,6 5,7 5,3 7,5 7,0
Kuwait A 43 28 5,1 5,2 3,8 6,9 5,8

Marrocos B 3,8 41 4,7 4,2 3,0 6,0 3,4

oma A 5,1 13 4.8 5,7 5,1 6,0 6,0

Togo B 3,8 41 4,9 4,0 3,7 42 3,8

Cazaquistao M 43 28 47 6,0 3,2 5,8 5,0

- Coreia do Sul A 5,5 9 4.8 7,9 4,5 7,8 5,2
fisia india B 6,0 5 6,4 6,8 6.2 7.0 6.2
Centrale |\ 0nesia M 6,4 1 5,9 6,3 6,1 6,3 6.9
Oriental | | 030 A 47 20 41 7,3 4,8 7,2 41
Taiwan A 6,1 3 6,2 6,2 5,6 8,4 6,4

Fonte: GEM 2020
" Notas atribuidas pelos especialistas em escala de 0 a 10, sendo 0 totalmente falso e 10 totalmente verdadeiro para afirmac¢ées que comp&em o fator.

2 Posicdo da respectiva média em relagdo as 46 economias participantes da pesquisa com especialista (NES) em 2020.

3 Niveis de renda: A - Alta; M - Média; B - Baixa. Classificagdo adaptada pelo GEM Consortium a partir da classificagdo do Banco Mundial. Fontes:
Global Entrepreneurship Monitor 2020/2021 Global Report e Blog do Banco Mundial
(blogs.worldbank.org/opendata/new-world-bank-country-classifications-income-level-2020-2021)
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